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RESUMO

O GLP ¢ sem duvida um combustivel altamente eficiente em termos energéticos. Tal
caracteristica atribui-se ao seu alto poder calorifico (11.500 Kcal / Kg). Por esta
especificidade € possivel armazenar grande quantidade de energia em espagos
reduzidos, o que torna ideal seu uso doméstico. Na atual conjuntura seu prego elevou-
se muitissimo, aparentemente em um nivel superior aos reajustes salariais —
especialmente da populagéo cuja renda é baixa. Para esta populagdo a compra do gas
de cozinha tem representado cada vez uma parcela maior de sua renda.O trabalhador
para a manutengdo de sua familia deve consumir além de produtos de primeira
necessidade, outros ndo menos importantes. Alguns itens da cesta de consumo do
trabalhador s&o flexiveis quando a decis&o de gasto, ora por sua substituicdo ou a
renuncia no consumo, sendo o consumo desses bens mais sensiveis ao aumento de
preco de bens de primeira necessidade. Em circunstancias de alto pre¢o do gas, por
sua baixa elasticidade pregco da demanda, o consumo de outros produtos € restringido,
com efeito direto no nivel de bem estar deste consumidor.
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INTRODUGAO

O bem objeto deste trabalho sera o gas de cozinha engarrafado em embalagens
de ago com capacidade de 13 Kg, que se enquadra como item essencial a subsisténcia
do trabalhador brasileiro e seus familiares. Ocorre porém que ndo € o unico bem a ser
consumido.

A renda disponivel do trabalhador deve conciliar as preferéncias de consumo de
varios bens. Estes serdo denominados bens-salario. Por bem-saldrio entendem-se
aqueles que constituem em uma sociedade uma cesta de consumo basica do
trabalhador, segundo suas tradigbes e seu padrédo de vida e s&o portanto, bens de
primeira necessidade. No caso brasileiro a Constituicdo Federal através de seu artigo

7°, garante este Direito Social:

“Salario minimo, fixado em lei, nacionalmente unificado, capaz de atender a
suas necessidades vitais basicas e as de sua familia com moradia, alimentagao,
educacdo, saude, lazer, vestuario, higiene, transporte e previdéncia social, com
reajustes periodicos que |he preservem o poder aquisitivo, sendo vedada sua
vinculag&o para qualquer fim.”

O gas de cozinha, para este trabalho, sera classificado como bem salario. Além
disso 0 seu consumo € de extrema importancia para a confec¢éo de outros bens vitais,
como a alimentacao e, por isto, sera enfocado como bem essencial.

A teoria do consumidor parte do pressuposto de que os consumidores escolhem
a melhor cesta de bens que podem adquirir. Os condicionantes basicos sdo os pregos
dos produtos desta cesta e a renda do trabalhador — variaveis que alteradas poderao
modificar a escolha do consumidor, especialmente em casos onde por tratar-se de
produtos de primeira necessidade influenciam a quantidade a ser consumida de outros

bens.
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1) REFERENCIAL TEORICO

1.1) O Modelo Geral para a Restricdo Orcamentaria

Utilizaremos para este trabalho de pesquisa como referéncia a teoria micro-
econdmica, baseando-se fundamentalmente na teoria do consumidor, n&o serao
analisadas suas preferéncias mas sim seu comportamento diante a exagerada variagéo
de preg¢o de um dos itens de sua cesta de consumo. Considerando a renda e a variagéo
de preco das mercadorias a serem consumidas, além das quantidades, podemos
demonstrar matematicamente a dinamica de comportamento do consumidor através de
sua restricdo orgamentaria. Por tratar-se basicamente de matematica de nivel
elementar, muitos autores reconhecem ser esta a forma mais didatica de entendimento.

Como podemos observar a restricdo or¢camentaria reduz-se a simples sentenca:

P1.x1+p2.x2 < m , onde,

p1= pre¢o do bem 1

x1= quantidade do bem 1

p2= preco do bem 2

x2= quantidade do bem 2

m= quantidade de dinheiro disponivel para a aquisi¢do dos bens 1 e 2
p1.x1= despesa total com a compra do bem 1

p2.x2= despesa total com a compra do bem 2

O modelo geral por apresentar sinal < considera que o consumidor podera gastar
no maximo “m” e abre portanto, possibilidade nesse caso para a formagao de poupanga
caso gaste um valor menor que “m”.

Em outro modelo mais adequado a realidade brasileira, o sinal a ser utilizado
poderia ser o de igualdade, principalmente tratando-se de trabalhadores com renda
baixa. Este individuo devera racionalizar ainda mais diante da sua reduzida quantidade

de dinheiro disponivel. E muito provavel que diante desta reduzida quantidade de



w2

dinheiro, seja eliminada a possibilidade da formacéo de poupanca. Com a devida troca

de sinal a restricdo orcamentaria apresentar-se-a da seguinte forma:

P1.x1+p2x2 = m

Assim, a quantia disponivel sera totalmente gasta na aquisicdo dos bens 1 e 2,
esgotando desta forma a renda do consumidor.

Nos modelos encontrados em livros didaticos “m”, representado pelo seu salario
( money ), é a quantidade de dinheiro disponivel para a aquisicdo dos bens em questéo,
visto que trataremos do comportamento de consumo do trabalhador.

No caso do gas de cozinha sera chamado de bem individual, enquanto que os
demais bens-salario, considerados em conjunto, serdo chamados de bem composto, ou
seja, uma cesta de varios bens que simboliza tudo que o consumidor precisaria
consumir. Utilizando o gas de cozinha como um dos bens da cesta, podemos modificar

a nomenclatura das variaveis:

Pg.xg+ Pd.xd =Y , onde;

Pg= preco do gas de cozinha

Xg= quantidade de gas de cozinha

Pd= preco dos demais bens

Xd= quantidade dos demais bens

Y= renda disponivel para consumo

Pg.xg= despesa total com a compra do gas de cozinha

Pd.xd= despesa total com a compra dos demais bens



Manipulada matematicamente a equacao, esta podera ser escrita de outra forma:

Y - Pg

Pd

Esta colocacdo das variaveis ajuda a visualizar a quantidade que podera ser consumida
dos ditos demais bens, considerando o preco e a quantidade consumida do nosso
produto, ou melhor, a despesa com a compra do gas de cozinha. Na demonstracao
grafica o intercepto vertical sera igual a Y / Pd, com inclinagdo — Pg / Pd e intercepto
horizontal igual a Y / Pg.

Demonstragéo grafica:

quantidade demais bens

A
Y/Pd | A
xd Inclinagéo = - Pg/ Pd
s
0
Xg Y/ Pg quantidade gés de cozinha

No gréfico os pontos A (intercepto vertical) e B (intercepto horizontal)
representam a situacdo extrema. No ponto A toda arenda Y™ é gasta na aquisi¢do dos
demais bens enquanto no ponto B, toda a renda sera comprometida com a compra do
gas de cozinha. O ponto C representa um comportamento mais moderado por parte do
consumidor, neste caso existe uma combinacdo entre a despesa com a compra do gas
de cozinha (Pg.xg) e a despesa com o0s demais bens (Pd.xd). Essa situagao
obviamente € mais corriqueira visto que a satisfagao da utilizagdo de determinado bem

é decrescente.
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1.2) Variagado da Restricdo Orcamentaria

A reta orcamentaria varia de acordo com as variagdes da renda e dos pregos. A
renda determinara a posi¢ao dos interceptos vertical e horizontal, proporcionando um
deslocamento paralelo. No caso da renda aumentar o deslocamento sera para a direita
(fora); se reduzida, sera deslocada para a esquerda (dentro). A magnitude do
deslocamento sera dada pelo valor absoluto darenda "Y".

Demonstragdo grafica:

quantidade demais bens

Y/Pd “2"
Y/Pd “1”
Y/Pd “3”
»
0 Y/Pg “3” Y/Pg “1” Y/PQ “2"  quantidade de gas cozinha

A variagao também podera ocorrer em sua inclinagédo, sendo que esta € igual a
- Pg / Pd. Qualquer variacdo nos pregos dos bens modificara a inclinagado da reta
orcamentaria. No caso de aumento de apenas um dos pregos a resposta sera a
indiscutivel modificacdo da inclinagdo da reta. Logo, um de seus dois interceptos sera
também deslocado. Para o nosso caso o aumento do prego do gas de cozinha
aumentara a inclinacdo da reta e deslocara o intercepto horizontal 'Y / Pg™ para a

esquerda. Neste exemplo, a situagdo do consumidor é piorada.

O efeito do aumento de prego dos demais bens tem comportamento analogo.



Demonstragéo grafica:

quantidade demais bens

A

mudanc¢a da inclinagao
Y/Pd

»

Y/ Pg’2’ Y/ Pg'1” quantidade gas de cozinha

Em um caso especial, onde 0s pre¢os de ambos 0s bens variem na mesma
propor¢cao, o efeito sera equivalente ao de uma variagdo na renda. Por exemplo: o
preco do gas de cozinha dobra assim como os pregos dos demais bens salario. O
efeito seria 0 mesmo que dividirmos a renda por 2 ou seja, seu poder aquisitivo foi
reduzido pela metade — mesmo se mantido seu valor nominal.

O deslocamento ao longo da reta orcamentaria se da pela modificagdo nas preferéncias
do consumidor, a quantidade adquirida de cada bem determina a posi¢éo ao longo da

reta de sua cesta de bens.

quantidade demais bens

Y/ PdT\ Cesta 1 deslocamento ao longo da reta
\A Cesta 2

xd!!1 "
xd”z” '

1
0 xg”1” xg”'2” Y / Pg  quantidade gas de cozinha



2) ANALISE DA VARIAGAO NO PREGO DO GLP ENTRE 1994 — 2002

2.1) Introducéo

O gas de cozinha como bem essencial a subsisténcia do trabalhador e sua familia,
teve no periodo compreendido entre 1994 e 2002 um comportamento de precos
extremamente agressivo ao poder de compra desta classe. Sua variagdo de preco tem
comprometido uma parcela cada vez maior no orcamento familiar. Neste periodo
praticamente nenhuma atitude governamental fora tomada no sentido de minimizar
esse efeito. Somente em julho de 2002 a ANP - Agéncia Nacional do Petrdleo
manifestou-se, segmentando o mercado em consumidores residenciais e n&o
residenciais. Os primeiros foram classificados como consumidores de gas de cozinha
em embalagens de no maximo 13 quilos; os demais, em embalagens de 20, 45 e 90
quilos além de, tanques estacionarios de maior capacidade. No contexto existia forte
press&o por parte das companhias distribuidoras em aumentar o prego do gas, mas a
atitude da ANP surtiu efeito apenas na diferenciagdo das taxas de aumento de preco,
Nno caso, menor para 0s consumidores ditos residenciais.

O aumento de preco mais elevado para 0s consumidores nao residenciais
paradoxalmente provocou aumento de preco dos produtos de consumo das familias,
visto que o GLP (gas liquefeito de petrdleo) além de fonte energética domestica serve
como insumo basico a industria. Sua aplicacéo industrial atende diversas exigéncias

tecnoldgicas da produgdo moderna, proporcionando:

a) elevado poder calorifico se comparado a outras fontes de energia

b) facilidade de estocagem, em funcdo da quantidade de energia potencial por
unidade de volume

c) por estar armazenado sob presséo dispensa equipamentos para sua vazao

d) proporciona satisfatérias margens de seguranca, os equipamentos de GLP
viabilizam a utilizac&o de instrumentos de controle

e) baixissima emissdo de poluentes



Sua ampla utilizagdo como fonte energética na industria atende desde, a
necessidades de uma industria automobilistica que o utiliza em estufas de pintura
automatizadas até mesmo a micro empresas do setor de alimentag&o. Curiosamente é
utilizado em diferente composicdo em embalagens tipo aerosol — substituindo como
propelente o condenado CFC (cloro fluor carbono). Por essa importancia seu aumento
de preco, mesmo que somente para o setor industrial, tem relevante impacto sobre os
precos dos demais produtos de consumo do trabalhador, chamados bens salario. A
partir da tabela a seguir poder-se-a vislumbrar a magnitude dos aumentos de pre¢o do

gas de cozinha para Curitiba e regi&o metropolitana.

Prego médio do GLP ao consumidor
Curitiba e regiao metropolitana ( 1994 - 2002)
Ano Base 1994

indice

ANO R$/Kg R$ / botijao | acumulado
1994 R$ 042 |R$ 545 100
1995 R$ 049 |R$ 6.31 11575
1996 R$ 043 |R$ 562 103,10
1997 R$ 049 |R$ 6.37 11695
1998 R$ 058 |R$ 754 138.42
1999 R$ 093 |R$ 12,05 221,24
2000 R$ 112 {R$ 1455 267,06
2001 R$ 138 |R$ 1799 330,31
2002 R$ 181 IR$ 2353 431,98

Fonte: IBGE/Diretoria de Pesquisas/Departamento de indices de Pregos/Sistema Nacional

de Pregos/Sistema Nacional de indices de Pregos ao Consumidor.

A partir da tabela pode-se claramente afirmar que o prego do gas quadruplicou.
Embora os pregos médios publicados pelo IBGE n&o estejam deflacionados, a variagéo

mostra que o preco do gas superou muitissimo, os indices oficiais de inflagdo.



2.2) Componentes de Custo do GLP

Com o objetivo principal de analisarmos as causas para o aumento no prego do
gas de cozinha observaremos a combinac¢do de seus componentes de custo. A tabela
apresentada abaixo retrata a situagdo de apenas uma empresa, mas mesmo assim

servira de subsidio para o entendimento pretendido.

COMPOSIGAO DE CUSTOS PARA O PREGO DO GAS
ANO DE 2002 - ARAUCARIA

ITEM COMPOSI(}AO (%)
1 Matérias Primas Bésicas 232

2 Matérias Primas Secundarias 1.3

3 Salarios 28,8

4 IAmortizagOes 13,4

5 Lucros 8,5

6 Transporte 54

7 IComissao do Revendedor 16,0

8 Impostos 3,4
100

FONTE: AGIP LIQUIGAS DO BRASIL - FILIAL PR

A variacao dos precos poderia entdo ser atribuida a uma inflagdo de custos.

O fato é que a matéria prima corresponde apenas a 23% do custo total do gas. A
atividade mostra-se intensiva em méo de obra — apesar desta ser relativamente pouco
especializada representa praticamente 30% do custo; outro componente de custos com
respeitada relevancia sdo as amortizagbes, esta relacionada com o elevado
investimento em capital fixo na atividade de engarrafamento de GLP. O peso deste
componente agrava-se pela necessidade de flexibilidade da produgéo.

A variacdo na demanda por GLP ocorre em fun¢éo da sazonalidade determinada
pelas estacdes climaticas; em periodos de temperatura mais elevada o consumo médio
€ menor aquele que programa a produgado nos meses de inverno. O clima como variavel
exégena a produgcdo obriga a manutengcdo de uma capacidade de produgao
temporiaramente ociosa e funcional nos meses de temperatura menor. Somados 0s

itens, matérias primas basicas, salarios e amortizagées totaliza-se 65,4% do custo final,



10

resta ainda 34,6% que sao distribuidos entre matérias primas secundarias (lacres de
vasilhames, tintas, valvulas, vedadores de borracha, inclui ainda material de expediente
utilizado tanto na administragdo como na operagéo) , a lucratividade da operagéo por
estar informada sob aspectos obscuros n&o sera analisada, o transporte realizado por
transportadoras terceirizadas — em geral para o interior do Estado do Parana e regido
norte do Estado de Santa Catarina, o item comiss&o do revendedor representando 16%
estd simplificado demais, sendo que este responde por seus custos internos
(trabalhistas,administrativos,transporte urbano, amortizagdes, etc.) — trata-se de um
numero médio, existindo discrepancias de pre¢os no atacado entre os representantes
dada a concentracdo de receita (venda fisica), a parcela destinada a impostos esta
manipulada e coincide apenas com uma combinagio 6tima de fatores, para a escolha
do regime tributario.

O segmento acessorio ao de engarrafamento € o de distribuicdo representado no
Parana pelo SINREGAS - Sindicato dos Representantes de Companhias Distribuidoras
de Gas, este sindicato patronal dado seu amadorismo ndo corresponde ao pensamento
de uma maioria, operante desde o ano de 1997 sob a mesma direcdo e conselho
consultivo, em Curitiba tem 12 empresas associadas das 218 registradas para a
atividade na Junta Comercial, seus associados ndo respondem por nem mesmo 5% da
revenda para Curitiba e Regido. Por ser o unico Sindicato para a classe, vezes é
consultado pela midia, sendo responsavel pela desinformagéo nesses episddios.

De acordo com este sindicato a elevagdo no pregco do produto deve-se ao
aumento de custo das matérias primas, responsabiliza a Petrobrés isoladamente.

Porém a inflagdo de custos para o GLP pode ser analisada através dos pregos,
de todos seus componentes béasicos.

A matéria prima bésica (propano, butano, mercaptana) para ser a responsavel
isolada por uma quadruplicagdo do prego teria de estar com seu prego de mercado
aumentado em cerca de 16 (dezesseis) vezes, no periodo 1994 — 2002. Obviamente
isto ndo ocorreu, portanto a afirmagdo do Sinregas esta extremamente equivocada e
claro, pouco responsavel, devendo como entidade de representag&o apurar com maior

rigor as informagdes.



2.3) Efeito da Valorizagdo da Moeda Americana

Para a Cia Agip Liquigas do Brasil, filial PR —o alto prego do GLP deve-se
primeiramente a variagdo cambial, 0 aumento do custo da matéria-prima pela alta
internacional das cotagbes de petrdleo, a necessidade de no periodo as Cia’s
reformularem suas plantas de engarrafamento a fim de atender legislagdo de seguranga
mais atual, aumento de saléarios dos trabalhadores, renovagéo de contratos de médio
prazo onde obrigatoriamente tiveram de pagar uma renda maior das areas as quais
estdo alocadas, estas que valorizaram muitissimo nos ultimos cinco anos, dentre
outras causas o elevado prego do 6leo diesel como insumo do transporte do GLP ja
envasado.

Destes fatores contribuintes para o aumento do prego do gas de cozinha, sera
feita a analise apenas daquele que maior peso teve na variagao de prego do produto, a
variagéo cambial, visto tratar-se de um produto facilmente comerciavel no exterior, traz
sua cotagdo atrelada ao ddlar americano - tal atribuigdo visa eliminar o custo de
oportunidade em se comercializar GLP no Brasil, mesmo que esse tenha sido produzido
no territério nacional. Observa-se também a diminuigao de prego em Ddlar do GLP no
periodo.

Segundo a diretoria comercial da Cia Agip Liquigés do Brasil, esta diminuigao
decorre do fato de a empresa absorver parte dos efeitos da variagdo cambial em seus
custos, visto a cotagdo do dolar estar para o periodo incoerente com a realidade.

A tabela a seguir explicitara o comportamento do prego do gas frente a cotagao
do dolar no mesmo periodo, tal comparagéo permitira que seja elaborada uma idéia da

correlagao entre ambos:



COMPARAGAO ENTRE A COTAGAO DO DOLAR
AMERICANO E O PREGO DO GLP PARA CURITIBA
NO PERIODO 1994 — 2002

ANO | R$/GLP(Kg) | R$/US$ | GLP (Kg)/ US$
1994 0,4190 1,000 2,39
1995 0,4850 0,9200 1,90
1996 0,4320 1,005 2,33
1997 0,4900 1,077 2,20
1998 0,5800 1,157 1,99
1999 0,9270 1,758 1,90
2000 1,1190 1,808 1,62
2001 1,3840 2,325 168
2002 1,8100 2,860 1,58

FONTE: IBGE / DEPARTAMENTO DE INDICES DE PRECOS

exemplo dessa relagdo entre os pregos pode ser observada em um periodo atipico
como o final do ano de 1999, onde a maxi-valorizagéo do dolar provocou majoragao de
pre¢o de alguns produtos, principalmente aqueles como no caso do gas liquefeito de
petroleo, que tem aceitagdo mundial. De acordo com o gréfico elaborado com dados da

tabela acima a variagdo no pre¢o do gas acompanhou com alguma propor¢do a

elevagdo da cotacdo do Dolar frente ao Real.
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Graficamente a exposigdo dos dados evidencia ainda mais este fenédmeno,



A politica de prego das companhias distribuidoras em uma forma genérica
atende primeiramente o interesse de seus acionistas, explicando portando o
comprometimento com a lucratividade. Paralelamente a atividade de engarrafamento
de GLP as grandes companhias no Brasil mantém escritérios cuja finalidade é a
administrag&o e participagédo das empresas do grupo, sem excecado a maior e melhor
empresa destes grupos e aquela que explora a comercializacao de GLP.

De acordo com pesquisa realizada por uma das maiores empresas do setor no
pais (Nacional Gas Butano Distribuidora), a receita esta atualmente concentrada em
seis grandes distribuidoras, divididas em cinco grupos empresariais (dois de controle
estrangeiro, trés de controle brasileiro) , juntas as seis grandes detéem 97% do mercado
brasileiro de gas de cozinha.

Os 3% restantes do faturamento estdo divididos entre 21 empresas de atuagéo
local, com pouquissima ou nenhuma representatividade nacional. Trata-se portanto de
uma estrutura de mercado oligopolista. A tabela que segue demonstrara este fenémeno

com maior propriedade.

DISTRIBUIGAO DE GLP NO BRASIL, AS MAIORES EMPRESAS

ANO DE 2002
PARTICIPACAO OUTRAS EMPRESAS
EMPRESA NO MERCADO CONTROLE INACIONALIDADE DO GRUPO

AGIP LIQUIGAS 21 AGIP DO BRASIL |ITALIA AGIP LUBRIFICANTES
AGIP DITRIBUIDORA

ULTRAGAZ 19,5 GRUPO ULTRA BRASIL ULTRA FERTIL
ULTRA CARGO

BUTANO GAS 17,2 GRUPO EDSON BRASIL ESMALTEC

QUEIROZ TV VERDES MARES

MINAS GAS 13,3 GRUPO SHV HOLANDA MAKRO ATACADO

SUPERGASBRAS 12,8 GRUPO SHV HOLANDA MAKRO ATACADO

COPAGAZ 13,5 GRUPO ZAHRAN |BRASIL PECUARIA E OLEOS
VEGETAIS

FONTE: NACIONAL GAS BUTANO DISTRIBUIDORA LTDA



Quanto ao elevado prego do gas de cozinha, de forma geral, sem levar em
consideragao a classe de renda consumidora, conclui-se até entdo que o ddlar em sua
trajetdéria ascendente teve papel fundamental para a majoragdo dos pregos,
considerando obviamente as especificidades do GLP como mercadoria
internacionalmente comerciavel, o planejamento das empresas distribuidoras cujas
receitas projetadas assim como os lucros e o endividamento em capital fixo estdo
cotados em moeda americana. Em alguns casos a empresa absorve parte do custo, ou
mesmo, € menos agressiva em seu planejamento de receitas e lucros. A correlagao
entre o prego do GLP e a cotagdo do ddlar € demonstrada por certa proporcionalidade
dos numeros para cada periodo, visualizado principalmente em episédios onde a alta
do ddlar levou consigo o prego do gas, apesar de o efeito perder vigor ao longo do

periodo.

2.4) Concentracao da Receita do Setor

A guestao da concentragao de receita do setor também influencia o equilibrio de
pregos, restando ao mercado consumidor poucas opg¢des de escolha. Por ser um
produto razoavelmente homogéneo, a variavel prego tem muitissima importancia na
escolha da marca a ser consumida, porém existe pouca disparidade entre o nivel de
preco menor e o maior verificado para certa localidade.

A concentragdo de receita do setor ocorre também para o segmento de
representacdo comercial das companhias distribuidoras. Na forma de pessoa juridica de
direito privado representam de forma exclusiva uma dada distribuidora, havendo
critérios nas companhias mais organizadas em distribuir as regides de sua area de
atuacdo entre os inumeros representantes, pregcos e condi¢gdes para pagamento sao
fixados em negociagdes periddicas, observando o volume comercializado, o prego ao
consumidor final e claramente o risco empresarial quando cedido crédito ao
representante.

A representacdo comercial das distribuidoras ndo é maléfica ao consumidor.

Apesar de intermediar a operagdo de compra e venda entre o consumidor e a



engarrafadora maximizando em certo grau a competitividade do mercado. Sdo, com
poucas exce¢des pequenas empresas, que por intermediar a comercializagdo assumem
custos de operacdo (administracdo, transporte, assisténcia técnica, crédito)
relacionados a atividade, € também retrato de uma politica comercial acertada das
companhias distribuidoras, visto que em outra situagao teriam de elas empregar capital
para ramificar suas bases de atendimento e disponibilizar seu produto a todos que por
opcao desejassem compra-lo.

Segundo a diretoria comercial da Agip Liquigas do Brasil o investimento deve
concentrar-se preferencialmente na atividade principal da empresa, ou seja, engarrafar
botijdes, deixando a cargo de outros médios, pequenos ou micro empreendedores 0S
investimentos necessarios para o fornecimento de servigos e produtos secundarios e
nao menos importantes, afirma ainda ser esta “anti verticalizacdo” garantidora de
prosperidade nos negocios da Cia.

O GLP em sua forma mais popular de utilizagdo, o botijao com 13Kg de
capacidade apos envasado € geralmente repassado a um revendedor / representante,
em uma operacgao simples de compra e venda no atacado entre empresas, o produto
apos esta etapa pode ainda ser distribuido no atacado para um segundo intermediario —
supermercados, mercearias, armazéns, postos de combustiveis — para através deste
ultimo, ser disponibilizado para o consumo final. Mesmo com a presenga de um
segundo intermediario o consumidor em situagbes especificas poderia ainda ser
beneficiado; pela comodidade em ter disponivel o produto em sua regido de moradia,
em termos de pre¢o no caso de o comerciante local vender o produto com seu prego de
custo na tentativa de atrair o consumidor para suas lojas e oferecer-lhes outros

produtos — pratica bastante difundida entre os pequenos supermercadistas.



3) A VARIAGAO DO PREGO DO GLP DIANTE DA VARIAGAO DA RENDA ENTRE
1994 E 2002

3.1) A Variagao do Salario Minimo entre 1994 e 2002

Neste trabalho o gas de cozinha sera tratado como ja vimos como um bem
salario, de consumo obrigatdrio para a familia do trabalhador brasileiro.
A variagdo do preco do GLP como exposto anteriormente acumulou um indice de
aproximadamente 430% nos ultimos oito anos, (1994 — 2002), neste mesmo periodo o
salario minimo nacional acumulo um indice de apenas 285%, teve, portanto seu poder
aquisitivo diminuido frente o maior vigor da variagao de pre¢os de alguns produtos que
a exemplo do GLP tém componentes de custos atrelados fortemente a moeda

americana.

SALARIO MINIMO NACIONAL (1994 - 2002)
ANO BASE 1994

ANO VALOR ACUMULADO
1994 (R$ 70,00 100,00
1995 |R$ 100,00 142,86
1996 |[R$ 112,00 160,00
1997 {R$ 120,00 171,43
1998 |R$ 130,00 185,71
1999 |R$ 136,00 194 29
2000 |R$ 151,00 215,71
2001 |[R$ 180,00 257,14
2002 |R$ 200,00 285,71

FONTE: DIEESE —in. O ESTADO DE SAO PAULO

3.2) Comparacao entre a Variagao de Preco do Gas e o Salario Minimo

Podemos confrontar os dados referentes ao salario minimo, com aqueles
apresentados na discussdo sobre o prego médio do GLP para Curitiba e regido
metropolitana. Esta confrontagdo permitira estabelecermos um prego relativo, ou seja, o

salario minimo em termos de unidades de GLP (botijdo de 13Kg).



COMPARAGAO ENTRE O VALOR DO SALARIO MINIMOE O
PRECO DE COMPRA DO GLP EM BOTIJAO DE 13 Kg PARA
CURITIBA E REGIAO METROPOLITANA ( 1994 - 2002)

R$ / botijgo* | SALARIO MINIMO *{ SALARIO MINIMO / BOTIJOES
R$ 545 | RS 70,00 12,84
R$ 6,31 | R$ 100,00 15,85
R$ 562 | RS 112,00 19,93
R$ 6,37 | R$ 120,00 18,84
R$ 7,54 | RS 130,00 17,24
R$ 12,05| R$ 136,00 11,29
R$ 14,55| R$ 151,00 10,38
R$ 17,99 | R$ 180,00 10,01
R$ 2353| R$ 200,00 8,50

*Fonte: IBGE/Diretoria de Pesquisas

O grafico apresentado a seguir explicitara ainda mais este fendmeno, importante

observar o comportamento desproporcional entre a evolugdo do salario minimo e a

variagdo no preg¢o do gas.
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O salario minimo aqui escolhido para efeito de comparacéo tem carater apenas

didatico, porém seu reajuste tem relevante importancia para a fixagdo dos valores de

salarios para muitos sindicatos de categoria. Além disso, uma grande massa da

populacdo recebe mensalmente o valor correspondente ao saldrio minimo, ou mesmo

um multiplo deste, apesar de estar vedada sua utilizagdo como indexador. A classe de



renda escolhida para este trabalho de pesquisa estara enquadrada naquela cujos
recebimentos mensais ndo ultrapassam dois salarios minimos.

O problema se resume no fato de que o aumento no prego do gas de cozinha
por causas anteriormente explicadas, tem provocado gradualmente um aumento de
sua representatividade no orgamento familiar, considerando que a renda teve no
periodo variagao inferior aquela verificada para o produto em questdo, podemos afirmar
desde entdo que a situagcdo do consumidor esta pior. A renda do consumidor que para
este caso esta limitada em dois salarios minimos devera proporcionar a possibilidade
de aquisicdo do GLP assim como a aquisicdo dos demais itens (bens-salarios)
necessarios a sua subsisténcia.

Como ja fora afirmado a elevagcdo do “peso” do gas no orgcamento familiar
provocara um movimento inverso na variagéo do comprometimento da renda na compra
de outros produtos. O IBGE para o célculo do INPC — indice Nacional de Pregos ao
Consumidor atribui pesos diferenciados para os diversos itens componentes do
orcamento. O peso de determinado item sofrera variacdo de acordo com os habitos de
consumo de cada localidade pesquisada, época do ano, prego observado no mercado.
No caso do GLP é este ultimo o responsavel pelo aumento do peso do gas no
orcamento doméstico, visto ndo ter havido significante aumento na sua demanda para o
periodo pesquisado, o efeito da sazonalidade fora eliminado utilizando os valores
médios dos meses do ano.

De acordo com as companhias distribuidoras assim como na observagdo dos
numeros publicados pela ANP, o consumo de GLP para o Estado do Parana tem para o
periodo em questao invariavelmente mantido-se na casa de 1.500.000 ton / ano, sendo
portanto o preco do produto responsavel pelo seu ganho de peso no orgamento

familiar.
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4) A VARIACAO DE PESO E PRECO DOS COMPONENTES DA CESTA DE
CONSUMO DO TRABALHADOR.

4.1) Classificagdo dos Grupos da despesa domeéstica

O IBGE realiza periodicamente pesquisa sobre o perfil de consumo no pais, em
sua Pesquisa de Orcamentos Familiares — POF, é capaz de detectar modificagdes nos
habitos de consumo, e mesmo analisar a distribuicdo da despesa domeéstica. Com
periodicidade mensal e realizada nas principais regidées metropolitanas do pais a POF
considera ainda o nivel de renda dos domicilios pesquisados (em salarios minimos
vigentes na época) — critério acertado, visto tratar-se de variavel determinante da
fungdo demanda de todos os itens componentes do orgamento.

Até o ano de 1999 classificava os itens da cesta de consumo do trabalhador em
sete grandes grupos, sdo estes:

1) Alimentagdo e bebidas
1.1) Alimentagao no domicilio
1.2) Alimentagéo fora do domicilio

2) Habitagao
2.1) Encargos e manutengéo

Combustiveis e energia

3) Artigos de Residéncia
3.1) Moveis e utensilios
3.2) Aparelhos eletroeletronicos
3.3) Consertos e manutengao

4) Vestuario

4.1) Roupas

4.2) Calcados e acessorios
4.3) Jobias e bijuterias

4.4) Tecidos e armarinho

5) Transporte e Comunicagao



5.1) Transportes

Comunicacgéo

6) Saude e cuidados pessoais
6.1)  Produtos farmacéuticos e Oticos
6.2) Servicos de saude
6.3) Cuidados pessoais

7) Despesas pessoais
7.1)  Servigos pessoais
7.2) Recreacdo, fumo e filmes.

A partir do ano 2000 foram incluidos mais dois grandes grupos a Pesquisa
De or¢camentos familiares:

8) Educacédo
8.1) Cursos, leitura e papelaria

9) Comunicacgéo

9.1) Comunicacéo

Tal modificacdo deve-se ao ganho de importancia que tiveram estes grupos de
despesa. O grupo Educacdo constava anteriormente como subgrupo em Despesas
Pessoais e o grupo Comunicacdo dividia sua importdncia com Transporte. Essa
mudanca na classificacdo ocorre visto o ganho de importancia destes grupos, deve-se
segundo o IBGE de Curitiba a gastos cada vez maiores com educacdo na rede privada
de ensino, cursos de idiomas e informatica e também cada vez maior em comunicacao,
este ultimo devido ao maior numero de acessos a Internet e o advento do telefone
celular digital do tipo pré-pago.

Além de grupo a classificagdo ainda é feita em subgrupos, item e subitem.

O produto gas de cozinha, por exemplo, é classificado no grupo habitagdo, subgrupo
combustiveis e energia, item gas de “bujdo”’. O somatério de todos os grupos devera
sempre ser igual a 100. Como ja informada anteriormente a distribuicdo de peso no

orgcamento para cada grupo, subgrupo, item e subitem decorre de inumeros fatores,



prego observado, quantidade consumida, habitos de consumo, época do ano,

localidade pesquisada, etc.

4.2) Modificagao no perfil de consumo

O periodo em analise (1994 - 2002) foi para o Brasil um periodo de mudancgas,
modernizagdo da industria via concentragdo, privatizagdes, perfil dos contratos de
trabalho. Esses ja séo aspectos que apesar de gerais contribuem de forma direta na
modificacdo da estrutura de consumo da sociedade. A tabela a seguir podera mostrar

resumidamente essas mudangas ocorridas no periodo.

PESOS POR GRUPO - CURITIBA E REGIAO METROPOLITANA ( 1994 - 2002 )
ATE 2 SALARIOS MINIMOS

GRUPO 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000, 2001 2002
1.Alimentagéo e
bebidas 3297 3085 2044 2728 2750 2661 2688 2737 2609
2.Habitagéo 1162 1334 1726 1863 1844 1917 1723 1756 1861
3.Artigos de
residéncia 972 10,23 8.81 855 8,37 8,24 7.98 783 7.69
4 Vestuario 13,69 1429 1192 1157 1108 1062 7,59 731 7.14
5 Transporte e
comunicagao 1129 10,07 10,81 12,48 1286 13568 1916 1988 2055
6.Saude e cuidados
pessoais 9,63 9.42 984 10,301 10.574 11,04 10.2d 9,46 9.45
7.Despesas pessoais

1110 1180 1190 1121 1119 1075 6,73 637 6.29
8.Educagao 313 313 3,06
9.Comunicagao 1,08 111 112
Geral 10000 10000 100,000 10000 10000 100,00 100,00 100, 100,00

Fonte: IBGE

Verificados somente os resultados validos para o periodo de inicio (1994) e final
(2002) pode-se afirmar a existéncia de profundas modificagdes no padréao de consumo,
havendo diminuic&o relativa da despesa em grupos que incluem itens supérfluos e com
substitutos proximos e majoracéo relativa da despesa em grupos onde é menor a
flexibilidade via substituicdo. No periodo ganham peso no or¢amento doméstico os

grupos Habitacdo na ordem de 20% e o grupo Comunicagédo e Transporte em 80%.
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No caso do grupo Habitagcdo deve-se ao fato de neste estarem incluidas as
tarifas publicas de servigo (agua e energia), alugueres, financiamento da casa propria,
além do gas de cozinha como combustivel doméstico, este grupo em especial esta mais
exposto as intervengdes do setor publico, fiscalizador em primeira instancia das ditas
tarifas administradas.

O grupo Transporte e Comunicagéo € também pouquissimo flexivel, tanto sob o
aspecto de preco como o de substitui¢éo.

Para estes dois grandes grupos o consumidor independente de sua faixa de
renda € tomador de prego aceitando as imposi¢des do agente fornecedor do bem ou
servico. Vale ainda lembrar que aqui est&o incluidos os casos classicos de monopolio
(Agua e esgoto, energia elétrica e iluminagdo publica), no caso paranaense de duopdlio
(telefonia fixa e mével) e ainda como imperfeicdo de mercado a presenga de oligopdlio
(combustiveis automotivos, gas de cozinha).

Perderam representatividade no orgamento domeéstico grupos onde é maior a
flexibilidade quanto a substituicdo entre os itens, ou mesmo dependendo do grau de
necessidade seu consumo fora renunciado — s&o eles Alimentagédo e Bebidas, Artigos
de Residéncia, Vestuario, Saude e Cuidados Pessoais, Despesas Pessoais.

Para o grupo Alimentacdo e Bebidas o percentual observado em 1994 era de
32,97% da renda chegando no ano de 2002 a comprometer apenas 26,09%, ou seja,
praticamente 21% de sua despesa fora restringida. Neste grupo dado o sem numero de
substitutos préximos, tiveram decréscimo no consumo alimentos semiprontos,
congelados, carnes de 12 |laticinios — logicamente foram estes gradativamente
substituidos, ora por produtos com menor grau de industrializaggo, ora por outros mais
baratos e de igual valor nutritivo. Ainda incluido neste grupo estao as despesas com
refeicbes fora do domicilio, estas foram diminuidas pela metade, em 1994
representavam 6,5% e em 2002 apenas 3,7% do orgamento.

Outro grupo com relevantes perdas no consumo, é o de Artigos de Residéncia,
aqui sdo incluidos os bens duraveis como moveis e eletro — eletrénicos, linha branca,
além de materiais de construgdo, decoragao e reformas, trata-se, portanto de um grupo

onde o consumo podera dependendo das expectativas do consumidor ser postergado.
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Em 1994 representou 9,72% do orcamento domeéstico e em 2002, 7,69% - perda de
20,91%. O consumo de bens-duraveis em funcdo de seu valor especifico ser
relativamente alto, torna-se sensivel as taxas de juros, visto serem adquiridos via
operacdes de credito.

O grupo Vestuario por incluir além de artigos de primeira necessidade inclui
também itens supérfluos como acessoérios e bijuterias acumulou uma diminuicdo de
participagdo no orcamento doméstico em 47.85%, mostra-se portanto muitissimo
sensivel quanto a decisado de gasto do consumidor.

Outro caso de perda de representatividade no orcamento € o grupo Saude e
Cuidados Pessoais, teve seu consumo restringido em apenas 1,85%, ndo sendo,
portanto relevante do ponto de vista do bem — estar.

Para o grupo Despesas Pessoais, onde participam itens relacionados as
atividades de lazer e recreagéo, as perdas acumuladas foram de 43,32% nos oito anos
pesquisados. Em periodos de depressédo econdmica é o grupo de despesa doméstica
mais sensivel em relacdo a decisdo de gasto.

Grupos de despesa como Educacdo e Comunicagdo por estarem tabulados
separadamente a partir de 2000 nao oferecem condi¢bes praticas de comparagdo com
os outros grupos, considerando o numero de amostras apresentado e por ndo captar
valores desde o inicio do periodo.

Os pesos apresentados em grupos para o or¢amento doméstico poder&o ainda
ser apresentados em forma de tabela, considerando apenas o periodo inicial (1994) e o
periodo final, (2002), poderemos ainda explicitar sua variagdo em uma terceira coluna,
e a partir de sua variacdo ordena-los em ordem crescente — primeiro grupos onde foram
observadas as maiores perdas e logicamente aqueles grupos que obtiveram ganho de

peso no orgamento.



VARIAGOES ABSOLUTA E RELATIVA DOS PESOS POR GRUPO DE 1994 A

2002

CURITIBA E REGIAO METROPOLITANA

INICIAL | FINAL VARIACAO 1 VARIACAO
GRUPO 1994 2002 ABSOLUTA RELATIVA
4 Vestuario 13.69 71 6,55 -47 .85
7.Despesas pessoais 11,10 6.2 4,81 -43,32
3.Artigos de residéncia 972 7. 2,03 -20,91
1.Alimentacao e bebidas 32,97 26, 6,88 -20,86
6.Saude e cuidados
pessoais 9,63 9, 0.18 -1,85
2 Habitacao 11,62 18,61 -7.00 60,21
5.Transporte e
comunicagao 11,29 20,55 -9,26 82,05
8.Educacao 308
9.Comunicagio 112
Geral 100,00 100,00 |
Fonte: IBGE

* SEM ESTATISTICAS

4.3) Variagao de pregos por Grupos

A fim de comparar-mos a variagdo entre os pregos dos itens componentes dos

grupos de despesa doméstica citados com o gas de cozinha, teremos que

obrigatoriamente expor seus indices de prego, dentro da mesma metodologia

empregada anteriormente, na qual servira de ano base 1994.

INPC - ACUMULADO POR GRUPO DA DESPESA DOMESTICA (1994-2002)
CURITIBA E REGIAO METROPOLITANA / ANO BASE 1994

GRUPO 1994| 1995 1996, 1997 199& 1999| 2000, 2001 2002
1. Alimentagdo e bebidas 100 11252| 12861 142,89 15412, 17951 21532{ 275,72 29258
2.Habitagdo 100| 11536 1184 131,25| 13958| 160,64 18923) 23808 28112
3.Artigos de residéncia 100 95,43 10536 11214 12051 13554| 158,14 19497 2321
4 Vestuario 100] 10535 11388 118,1 13896) 16391 20892) 27808 22154
5.Transporte e comunicagao 100| 123,44 13256] 15568 178,11 223,54 2906 40229 25698
6.Saude e cuidados pessoais 100, 15156 15587 161,51 191,18; 22637| 29043, 38888 25284
7.Despesas pessoais 100| 110,28 133,03 141 3N 156,45/ 179,75] 21679] 27634 29652
8.Educagao

9.Comunicagao o | 1

Fonte: IBGE



Sofreram no periodo maior variagdo de pregco os grupos Despesas Pessoais,
Alimentagdo e Bebidas, Habitagdo, Transporte e Comunicagdo. (Destes grupos os que
mais afetam 0 bem estar do consumidor sdo justamente aqueles que apresentam peso
maior no orgcamento - Alimentacdo e Bebidas respondeu em média no periodo por
28,33% da despesa, Habitacdo por 16,87%).
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5) O GAS DE COZINHA COMO ITEM OBRIGATORIO NO ORGAMENTO
5.1) Eficiéncia como combustivel doméstico

Como ja tratado anteriormente o gas de cozinha por suas caracteristicas fisicas é
atualmente o mais eficiente combustivel de uso domestico utilizado no Brasil, ndo
existindo, portanto substitutos proximos que atendam as mesmas exigéncias a0 mesmo
custo. Lembramos ainda que os aparelhos a gas sao eficientes e simples, baseiam-se
principalmente nas propriedades fisicas do GLP, que dispensa equipamentos que
auxiliem sua vazao.

O quadro a seguir fara uma breve comparagao entre o GLP e os demais
combustiveis que ora poderiam substitui-lo, € limitada no sentido de apresentar a
eficiéncia apenas em termos energéticos, desprezando o custo final por unidade/Kcal

obtidas — esta € muito sensivel a eficiéncia térmica dos equipamentos e a tecnologia.

QUADRO COMPARATIVO - EFICIENCIA DE

COMBUSTIVEIS

PODER

COMBUSTIVEL  UNIDADE CALORIFICO (Kcal)

G.L.P. Kg 11.500
GAS NATURAL Kg 4.500
CARVAO Kg 5.000
LENHA Kg 2.900
OLEO DIESEL Kg 10.200

FONTE: AGIP LIQUIGAS

O reconhecimento de sua eficiéncia torna sua demanda pouco elastica diante a
variacao de seu prego — trata-se de um bem cujo consumo é de vital importancia.

No campo da teoria do consumidor, onde a demanda por um bem qualquer é
dada pela expressé&o geral:

Qx = f(prego de x, renda, preg¢o dos outros bens, pregos dos bens substitutos e

complementares, . . .);

Considerando que o consumidor tem acesso a informagdes perfeitas, que
possibilitem a maximizacdo de seu bem estar. No nosso caso o consumidor
ainda poderia informar-se sobre o pre¢o de produtos substitutos ao gas de



cozinha (energia elétrica), ficaria frustrado ao perceber que o GLP apesar de seu
preco, seria ainda sua melhor opcédo e voltaria a compra-lo. O consumidor ciente
de suas necessidades apds adquirir o botijdo de gas estaria obrigado a
readequar suas possibilidades de consumo, ou seja, adquirindo os demais bens
em menor quantidade.

A luz da teoria micro-econdmica, poderiamos ainda afirmar que trata-se de um
bem cuja demanda € inelastica em relagéo a preco, e por tratar-se de bem de primeira
necessidade, apresenta demanda pouco elastica em relacdo a renda, ou seja sua
quantidade demandada n&o sofre alteracdo frente a variagbes de preco, mas sofre

alguma alteracdo quando observados niveis diferentes de renda.

Demonstragéo Grafica:

preco 4 / quantidade fixa em 2 diferentes
Px “1”

niveis de pre¢o
v
Px “2° B
0 —»
ax quantidade
renda A /
ok /A
Y'2"
»
0
qgqx”’2” gx"1” quantidade

variagéo da renda proporcionaimente maior

a variagdo da quantidade demandada



5.2) Participacdo do GLP no orgcamento doméstico

Retornaremos agora a discuss&o do comportamento do preco do gas de cozinha
como bem salario, considerando seu preco para cada periodo assim como a renda
disponivel para a despesa doméstica total. Como j& visto anteriormente a classe de
renda observada sera aquela cujos rendimentos mensais nao ultrapassam 2 salarios
minimos, sendo este o critério utilizado na extracdo de dados do IBGE. Em 1994 a
despesa com a compra do gas de cozinha representava pouco mais de 1% do
orcamento doméstico e cerca de 9% da despesa do grupo Habitacdo, ja em 2002

representa 2,3% de todo o or¢camento e 12,3% das despesas com Habitacao.

PESOS POR GRUPO E ITEM (GAS DE BOTIJAO) CURITIBA E REGIAO
METROPOLITANA (1994-2002)
ATE 2 SALARIOS MINIMOS

PARTICIPACAO
PESO DO PESO DA DO GAS DE COZINHA

ANO GAS DE COZINHA HABITAQ[\O NO GRUPO (%)
1994 1,0314 11,62 8 88 ’
1995 0,8396 13,34 6.29
1996 0,8869 17,26 514
1997 0,9851 18,63 529
1998 1,1194 18,44 6.07
1999 1,6392 19,17 855
2000 1,5171 17,23 8.81
2001 1,8081 17,56 10,30
2002 2,2996 18,61 12 35

Fonte: IBGE

O gas de cozinha como combustivel doméstico integra o grupo Habitacdo, sua
representatividade no orgamento cresceu em fungdo de suas sucessivas majoragoes
de preco. Considerada sua obrigatoriedade de consumo, sua aquisi¢gdo gera efeito
negativo, restringindo a aquisicdo de outros bens. Este fendmeno de adequacéo das
necessidades de despesa a renda ocorre primeiramente de forma a postergar o
consumo de itens supérfluos e nas fases seguintes provoca a substituicdo entre os

itens, principalmente naqueles grupos onde por sua grande flexibilidade e o sem



nimero de opcdes permitem faze-lo, € o caso da alimentac&o, vestuario, despesas

pessoais.



6) COMPARAGAO ENTRE AS POSSIBILIDADES DE CONSUMO DO GAS DE
COZINHA E OS GRUPOS DE DESPESA DOMESTICA PARA O PERIODO 1994-2002
UTILIZANDO COMO INSTRUMENTO A RESTRICAO ORCAMENTARIA

6.1) Adaptacdes da Teoria

Finalmente apds verificadas as causas possiveis para 0 aumento do prego do
gas de cozinha, a comparagdo de sua variagdo para com a variacdo da renda no
mesmo periodo, a variagdo de pregco dos outros grupos de despesa da cesta de
consumo do trabalhador, teremos subsidios suficientes para comprovar atraves da
teoria do consumidor mais precisamente no que refere-se a sua restricdo orgcamentaria,
que para o periodo pesquisado a exagerada majoragado no prego do gas transformou
com prejuizos em termos de nivel de bem-estar sua condig¢éo.

Na impossibilidade prética de analisarmos os efeitos individualmente, dado o
grande numero de itens componentes de cada grande grupo da despesa doméstica,
consideraremos apenas o grupo como um todo, pelo mesmo motivo sera necessario
utilizarmos os numeros indice obtidos (para a renda, grupos, gas de cozinha) e ndo os
precos correntes. Esta adaptagdo ndo ocasionara de forma alguma modificagdo do
resultado, visto existir equivaléncia da variagdo dos pregos correntes e seus respectivos
indices — desta forma tanto o deslocamento dos interceptos vertical e horizontal e a
inclinagéo respeitardo a mesma proporcionalidade caso fossem empregados 0s precos.
Salientamos ainda que a analise temporal dos parametros é eficiente na apuragéo de
niveis de bem estar.

Cada parametro obtido fornece uma informag¢do quanto ao nivel de bem estar
diferenciada, o intercepto vertical a possibilidade de consumo dos demais bens (por
grupo de despesa), o intercepto horizontal a possibilidade de consumo do gas de
cozinha e a inclinagdo a modificagdo do nivel de bem estar, partindo-se do pressuposto
que o gas € um item de consumo obrigatério e a quantidade a ser consumida é fixa;

por esta raz&o reflete diretamente na possibilidade de consumo de outros bens. A



veracidade desta afirmac&o poderd ser comprovada gréfica e algebricamente. A
sentenga matematica que expressa a reta orcamentaria € a seguinte:

P1.x1+p2x2 < m , onde;

p1= preco do bem 1

x1= quantidade do bem 1

p2= preg¢o do bem 2

x2= quantidade do bem 2

m= quantidade de dinheiro disponivel para a aquisicdo dos bens 1 e 2
p1.x1= despesa total com a compra do bem 1

p2.x2= despesa total com a compra do bem 2

(... ) Para o nosso caso em especial, em nome da facilidade no entendimento foi

adotada uma nomenclatura diferenciada;

Pg.xg + Pd.xd =Y , onde;

Pg= preco do gas de cozinha

Xg= quantidade de gas de cozinha

Pd= pre¢o dos demais bens

Xd= quantidade dos demais bens

Y= renda disponivel para consumo

Pg.xg= despesa total com a compra do gas de cozinha

Pd.xd= despesa total com a compra dos demais bens

Dada a fungado restricdo orcamentaria na forma, Pg.xg + Pd.xd = Y e considerarmos
constantes as variaveis Pg, Pd, Y e xg, o pre¢co do gas de cozinha varia ao longo do
periodo e dos demais bens & dado pelo mercado, a renda disponivel para consumo é

exogena a interferéncia do consumidor e a quantidade de gas a ser consumida é fixada



'»d
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e racionalizada em virtude da obrigatoriedade no consumo; logo a unica variavel
passivel de modificagéo sera “xd” — (quantidade dos demais bens).

Respeitadas as mesmas condigbes acima poderiamos comprovar a Ssuposicao
graficamente; .

Y/Pda
N

Lo :

B
-«
—p
0
Modificagdo da \ Y | Pg"2” Y I Pg™1 Y/ Pg
Quantidade de outros bens Quantidade fixa de gas a ser consumida

6.2) Geracdo de resultados

Lembramos ainda que a renda para o periodo (em salarios minimos) teve
variacdo proxima aquela verificada pelos grupos de despesa, se comparada

logicamente com o ocorrido no prego do gas de cozinha; sen&o vejamos:

INPC - POR GRUPO - CURITIBA E REGIAO METROPOLITANA (1994-2002) )
INCLUINDO O ITEM GAS DE COZINHA E O INDICE ACUMULADO PELO SALARIO
MINIMO

GRUPO 1994, 1995 1996, 1997 1998 1999 2000, 2001 2002
1.Alimentacao e bebidas 10000 11252 12861 14289 15412 170508 2153211 275723 29258
2 Habitagao 10000 11534 118, 13125 13958 16064 18923 23808 28112
3.Artigos de residéncia 100,00 9543 1053 11214 12051 13554 15814 19497 2321
4 Vestuario 100000 10539 1138 1181 13896 16391 20892 27808  221.54
S.Transporte e comunicagao 100,00 12344 132 155,68 17811 22354 2006 30229 25698
6.Salde e cuidados pessoais 10000 15158 1558 16151 19118 22637 29043 38888 25284
7.Despesas pessoais 10000 11028 13302 141011 15645 179,751 216793 276336 29652
8 Educacao

9.Comunicagao

SALARIO MINIMO 10000 14288 160, 17143 18571 19429 21571, 25714 28571
GAS DE COZINHA J 10000 11575 10310 11695 13842 22124 26708 33031] 43198

FONTE: IBGE
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Esta tabela apresentada anteriormente, repete-se contendo agora os indices
acumulados para a renda (em salarios minimos) e para o pre¢o do gas. Servira de fonte
de dados para o calculo dos parametros — interceptos vertical e horizontal e a inclinagéo
da reta orcamentaria. Pelo motivo de os preg¢os nos diversos grupos apresentarem
variagao proxima a varia¢ao da renda, sera a inclinagdo da reta orgamentaria o principal
parametro a ser observado assim como o intercepto horizontal que refere-se a
possibilidade de consumo do gas de cozinha, neste caso quanto maior a inclinagao da
reta e menor o intercepto vertical pior sera a condigdo do consumidor.

A planilha a seguir, confrontando os indices acumulados para cada grupa, gas e
renda, proporcionardao um entendimento objetivo quanto a modificagédo do bem-estar

através dos parametros gerados via funcao da restrigdo orcamentaria.

CALCULO DE PARAMETROS GAS DE COZINHA E 1.Alimentagdo e bebidas

iINDICE ACUMULADO 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002
1.Alimentagéo e bebidas 10000 11252 1286143 14289 15412 1795057 2153214 2757229 29258
GAS DE COZINHA 100,00 115,75 103,10 116,95 13842 22124 26706 33031 43198
SALARIO MINIMO 100,00 142,86 160,00 171,43 185,71 194,29 21571 25714 285,71
PARAMETROS

INTERCEPTO VERTICAL 1 127 1,24 1.20 1,20 1,08 1,00 093 0,98
INTERCEPTO HORIZONTAL 1 1,23 155 1,47 134 0.88 0,381 0.78 0,66
INCLINACAO -1 -1,03 -0.80 -0.82 0.90 -1.23 -1.24 -1,20 -1,48
CALCULO DE PARAMETROS GAS DE COZINHA E 2.Habitagado

iINDICE ACUMULADO 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002
2. Habitagao 100,00 115,36 1184 131,25 13958 160,64 18923 23808 28112
GAS DE COZINHA 100,00 115,75 103,10 116,95 13842 22124 26706 33031 43198
SALARIO MINIMO 10000 14286 16000 17143 18571 19420 21571 25714 28571
PARAMETROS

INTERCEPTO VERTICAL 1 1,24 135 131 133 1.21 114 1,08 1,02
INTERCEPTO HORIZONTAL 1 1,23 155 1,47 134 0,88 0.81 0,78 0,66
INCLINAGAO -1 -1,00 087 -0.89 -0,99 -1.38 1.4 11,39 -1,54




CALCULO DE PARAMETROS GAS DE COZINHA E 3.Artigos de residéncia

INDICE ACUMULADO

1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002
3.Artigos de residéncia 100,00 %43 10536 11214 12051 13554 15814 19497 2321
GAS DE COZINHA 10000 11575 10310 11695 13842 22124 26706 33031 43198
SALARIO MINIMO 10000 14286 16000 171,43 18571 19420 21571 25714 28571
PARAMETROS
INTERCEPTO VERTICAL 1 1,50 152 153 1,54 143 136 132 1,23
INTERCEPTO HORIZONTAL 1 1.23 155 1,47 134 0.88 081 0.78 0,66
INCLINAGAO -1 1,21 098 -1,04 115 -1.63 -1.69 1,69 -1,86
CALCULO DE PARAMETROS GAS DE COZINHA E 4.Vestuario
iINDICE ACUMULADO 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002
4 Vestuario 100,00 10535 11389 1181 13896 16391 20892 27808 22154
GAS DE COZINHA 100,00 115,75 103,10 116,95 13842 22124 26706 330,31 43198
SALARIO MINIMO 10000 14286 16000 17143 18571 19429 21571 25714  285.71
PARAMETROS
INTERCEPTO VERTICAL 1 1,36 1,40 1.45 134 1,19 103 092 1,29
INTERCEPTO HORIZONTAL 1 123 155 1,47 134 088 081 0,78 0,66
INCLINACAQ -1 -1,10 091 0,9 -1.00 -1,35 -1.28 -1,19 -1,95
CALCULO DE PARAMETROS GAS DE COZINHA E 5.Transporte e comunicagao
iINDICE ACUMULADO 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002
5.Transporte e comunicag&o 100,00 12344 13256 155,68 178,11 22354 2006 40229 25698
GAS DE COZINHA 100,00 115,75 103,10 116,95 138,42 22124 26706 330,31 431,98
SALARIO MINIMO 100,00 142 86 160,00 17143 18571 19429 21571 25714 28571
PARAMETROS
INTERCEPTO VERTICAL 1 116 1,21 1.10 1,04 087 0.74 0.64 1,11
INTERCEPTO HORIZONTAL 1 1,23 155 1,47 134 0,88 081 0.78 0,66
INCLINAGAQ -1 094 -0.78 0,75 0,78 -0.99 092 082 -1,68
CALCULO DE PARAMETROS GAS DE COZINHA E 6.Saude e cuidados pessoais
iINDICE ACUMULADO 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002
6.Saude e cuidados pessoais 10000 15156 15587 16151 19118 22637 29043 38888 25284
GAS DE COZINHA 100,00 11575 103,10 116,95 138,42 22124 26706 33031 431,98
SALARIO MINIMO 10000 14286 16000 17143 18571 19429 21571 25714 28571
PARAMETROS
INTERCEPTO VERTICAL 1 0,94 103 1,06 097 0,86 0.74 0.66 1,13
INTERCEPTO HORIZONTAL 1 123 155 1,47 134 088 081 0,78 0,66
INCLINACAO -1 0.76 0,66 072 072 098 092 085 1,71
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CALCULO DE PARAMETROS

GAS DE COZINHA E

7.Despesas pessoais

iINDICE ACUMULADO 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002
7 Despesas pessoais 100.00 110,28 1330286 141,91 156,45 179,7514 2167929 2763357 29652
GAS DE COZINHA 100,00 115,75 103,10 116,95 138,42 22124 267,06 330,31 43198
SALARIO MINIMO 100,00 142,86 160,00 171,43 185,71 19429 21571 25714 28571
PARAMETROS

INTERCEPTO VERTICAL 1 1.30 1.20 1,21 1.19 1,08 100 093 0,96
INTERCEPTO HORIZONTAL 1 1,23 155 1,47 1,34 0,88 0.81 0,78 0,66
INCLINACAQ -1 -1,05 -0,78 -0,82 088 41,23 -1.23 -1.20 1,46

O efeito inclinagdo ocorre geralmente e com maior vigor justamente nos grupos

onde é admitida certa flexibilidade quanto a decisdo de despesa € o caso dos grupos

Vestuario, Artigos de Residéncia, Transporte e Comunicac&o, e Saude e Cuidados

Pessoais .

despesa e a inclinagdo da reta obtida quando confrontada com o gas de cozinha.

GRUPOS DE DESPESA E INCLINAGAO DA RETA ORGAMENTARIA

GRUPO DE DESPESA

INCLINACAO

1 — Vestuario

2 — Artigos de Residéncia
3 — Saude e Cuidados Pessoais

4 — Transporte e Comunicagéo
5 — Habitagao

6 — Alimentacgéo e Bebidas

7 — Despesas Pessoais

1,95
1,86
1,71
1,68
1,54
1,48
146

Para comprovar isto ordenaremos em escala crescente os grupos de



7) CONCLUSAO

Primeiramente foram abordadas e discutidas as causas para a elevada
majoragdo no prego do gas de cozinha sendo que a principal fora a elevagdo da
cotacdo da moeda americana — isto segundo empresas do setor e verificado através de
indices oficiais, onde GLP e Délar tiveram uma trajetéria relativamente paralela.
Observou-se também queda no prego do GLP, quando cotado em Ddlar — descobrimos
que trata-se de um setor onde a receita é concentrada e pelo pequeno numero de
empresas engarrafadoras, podemos afirmar trata-se de um oligopdlio. Em um oligopdlio
as firmas operam com um “mark-up” relativamente elevado, possibilitando vezes
absorver custos operacionais ou de oportunidade com maior disposi¢do e sem
comprometimento de sua sobrevivéncia econdémica.

Apds analisadas as causas para 0 aumento de prego observamos a
diferenciagdo ao longo do periodo (1994 — 2002) do peso da despesa com gas no
orcamento domeéstico, fendmeno ocorrido n&o por uma maior quantidade consumida e
sim por sua variacdo de preco, no periodo inicial correspondia a aproximadamente 1%
do orcamento e para o final do periodo a 2,3% - Nesta fase da pesquisa foi também
retratada as variacbes de pesos por grupos e constatado que houveram profundas
modificacées no perfil do consumidor, a faixa de renda escolhida na extracdo dos
valores das fontes do IBGE foi a que abrange no maximo 2 salarios minimos.

A fim de posteriormente utilizarmos elementos da teoria do consumidor, a sua
restricdo orcamentaria, inserimos os indices acumulados para a renda, gas de cozinha
e grupos da despesa doméstica. Surpreendentemente a variacdo para 0s pregos
agrupados ocorreu proxima a da renda enquanto 0 nosso produto superou em muito os
demais indices observados.

Analisados os parametros gerados em planilha anteriormente, e observada a
suposicdo de que o gas de cozinha € um item de primeirissima necessidade — pouco
elastico em relagdo a preco, e ainda que os demais grupos de despesa apresentaram

variacdo menor, conclui-se que qudo maior a inclinagdo da reta orcamentaria pior



estara a condi¢do do consumidor, pois para continuar consumindo a mesma quantidade
do produto gas de cozinha devera restringir o consumo de outros itens.

Finalmente conclui-se que a variagdo de pre¢co de um bem de primeira
necessidade, dada sua relativa inelasticidade, provoca efeito negativo na possibilidade
de consumo, restringindo o consumo de outros bens, principalmente daqueles grupos
de despesa onde é maior a flexibilidade quanto a decisdo de gasto; em razdo da

substituicdo entre os itens e pela renuncia no consumo.
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