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RESUMO

O comércio intra-industrial refere-se a simultdnea troca bilateral entre paises de um
mesmo produto. Sob esta otica, este trabalho analisa as relagdes internacionais de
comércio entre o Brasil e os 18 paises que compdem o bloco econdmico da América
Latina. As exportagdes e importagcdes sao classificadas como comércio interindustrial
e comércio intra-industrial. O comércio intra-industrial foi decomposto entre comércio
intra-industrial horizontal e vertical, além de segregar o comércio intra-industrial
vertical entre superior e inferior. Para a mensuragcdo do comércio intra-industrial foi
utilizada a metodologia proposta por Grubel e Lloyd (1975). Através deste método foi
calculado o indice Grubel e Lloyd para os 2000 a 2014 de forma bilateral, setorial e
por intensidade tecnoldgica. Os resultados encontrados mostram que no Brasil o

comeércio intra-industrial vertical € predominante na esfera do comércio intra-industrial.

Palavras-Chave: Comércio intra-industrial. Economias de escala. Vantagens

Comparativas. Economia Internacional.



ABSTRACT

The intra-industry trade means the simultaneous bilateral export and import of the
same good between countries. By that view, this study analyses the international
relations of commerce from Brazil to 18 countries which composes the economic bloc
of Latin America. Exports and imports are classified as inter-industry trade and intra-
industry trade. The intra-industry trade was decomposed as horizontal intra-industry
trade and vertical intra-industry trade, besides decomposing vertical intra-industry
trade between superior and inferior. The Grubel and Lloyd (1975) approach has been
used to measure of intra-industry trade. Through this method, the Grubel and Lloyd
index was calculated for the years between 2000 and 2014, on the bilateral, sectorial,
and for technology intensity aspect. The founded results conclude that the vertical

intra-industry trade is predominant on Brazil.

Keywords: Intra-Industry Trade. Economics of Scale. Comparative Advantages.

International Economics.



FIGURA 1

FIGURA 2

QUADRO 1

FIGURA 3

LISTA DE ILUSTRAGCOES

TIPOS DE COMERCIO E SEUS DETERMINANTES ................... 21
ESTRUTURA E COMPOSICAO DO NCM .......ccoovviieiieieieieine 28
DESDOBRAMENTO DO CODIGO NCM ........coceueuererereeeeeen. 28

VOLUME DE COMERCIQ INTRA-INDUSTRIAL DO BRASIL
COM PAISES DA AMERICA LATINA ENTRE 2000 E 2014 .... 38



TABELA 1

TABELA 2

TABELA 3

TABELA 4

TABELA 5

TABELA 6

TABELA 7

LISTA DE TABELAS

VOLUME DE COMERCIO INTRA-INDUSTRIAL DO BRASIL
COM PAISES DA AMERICA LATINA ENTRE 2000 E 2014 ........

EVOLUCAO HISTORICA DO i[\IDICE GL BILATERAL ENTRE O
BRASIL E OS PAISES DA AMERCIA LATINA ...,

INDICE GL POR SETOR INDUSTRIAL DOS PRODUTOS
COMERCIALIZADOS ENTRE O BRASIL E PAISES DA
AMERICA LATINA NOS ANOS 2000 A 2014 ......ooveeeeeiiiieeeeeees

VOLUME DE COMERCIO INTRA-INDUSTRIAL DO BRASIL
COM PAISES DA AMERICA LATINA ENTRE 2000 E 2014 ..........

DECOMPOSIQAQ DO COMERICO INTRA-INDUSTRIAL DO
BRASIL COM PAISES DA AMERICA LATINA ENTRE OS ANOS
2000 E 20714 oo

COMERCIO DE AUTOMOVEIS ENTRE BRASIL E MEXICO NO
ANO DE 2008 ..ottt

COMERCIO DE AUTOMOVEIS ENTRE BRASIL E ARGENTINA
NO ANO DE 2013 ...t

29

31

34

36

37



SITC
Cll
ClIH
Cliv
ClIVInf.

CIIVSup.

GL
NCM
SH
OCDE
QTDE

LISTA DE ABREVIATURAS E/OU SIGLAS

Standard International Trade Classification
Comeércio Intra-industrial

Comeércio Intra-industrial Horizontal
Comeércio Intra-industrial Vertical
Comeércio Intra-industrial Vertical Inferior

Comeércio Intra-industrial Vertical Superior

indice de Grubel e Lloyd

Nomenclatura Comum do Mercosul

Sistema Harmonizado

Organizagéao para a Cooperagao e Desenvolvimento Econémico
Quantidade



SUMARIO

1 INTRODUGAO ...ttt ae et enen, 12
2 EVOLUCAO DO COMERCIO INTERNACIONAL .......coooveeeiereeeeeeeee e 15
3 REFERENCIAL TEORICO ..ottt 18
3.1 COMERCIO INTRA-INDUSTRIAL .....coooviuiuiietieeeteeeee et 19
3.2 COMERCIO INTRA-INDUSTRIAL HORIZONTAL E VERTICAL........c.ccvuc.e.. 20
3.2.1 Comeércio Intra-industrial Horizontal ..............ccooeeiiiiiiiii e 21
3.2.2 Comeércio Intra-industrial Vertical ... 22

4 METODOLOGIA PARA MENSURACAO DO COMERCIO INTRA-INDUSTRIAL .24
4.1 DADOS UTILIZADOS....... .ottt e e 27
5 COMERCIO INTRA-INDUSTRIAL DO BRASIL COM PAISES DA AMERICA

LA T N A ettt e ettt et e e n e e ae e e e bt e e e R ee e e e ne e e e ante e e e nnaeeeanreeeennreas 29
5.1 RELACOES BILATERAIS DE COMERCIO INTRA-INDUSTRIAL ..................... 30
5.2 COMERCIO INTRA-INDUSTRIAL SETORIAL ......ccocooieveieeeeeeeeeeeeeee e 33
5.3 DECOMPOSICAO DO COMERCIO INTRA-INDUSTRIAL........c.cceeveerrererernnne 36
5.3.1 Casos de Comércio Intra-industrial Vertical Inferior no Brasil ................cc....... 39
5.4 ANALISE DOS RESULTADOS DO COMERCIO INTRA-INDUSTRIAL ............. 41
6 CONSIDERACGOES FINAIS ..., 43
REFERENCIAS BIBLIOGRAFICAS ...t 45
APENDICES. ...ttt et e e e e et e e e e e st e e e e e e nnte e e e e e nanee e e e anraeeas 49



12

1 INTRODUGAO

A economia contemporanea apresenta configuracdo unica com relagao ao
comércio internacional. As relacbes comerciais entre as diversas nagdes, blocos
comerciais e continentes tem se dado de forma mais intensa do que ja antes visto no
panorama historico. De forma semelhante ao desenvolvimento e transformacéo da
economia mundial, a teoria do comércio internacional também passou por
transformacao apresentando novos modelos e referenciais tedricos em relagao aos
modelos tradicionais.

O conceito comércio intra-industrial refere-se a exportagcdo e importacéo
simultanea de um mesmo produto de forma bilateral entre os paises. Os classicos
modelos ricardianos de vantagens comparativas desenvolvidos no inicio do século
XIX n&o previam a realizacdo de comércio intra-industrial. Por essa razao, parte da
economia internacional moderna dedicou-se ao estudo dessas relagdes, com um
conjunto sucessivo de estudos e obras desenvolvidos principalmente por Krugman
(1979, 1980, 1981), Grubel and Lloyd (1975), Dixit e Stiglitz (1977), Lancaster (1980),
Helpman (1981) e Fontagné e Freudenberg (1997), entre outros. Criando novos
paradigmas da teoria da economia internacional moderna e seu aspecto intra-
industrial.

Resgatando os estudos e ensinamentos dos grandes colaboradores da
economia internacional moderna acima citados, o presente trabalho busca uma
analise aplicada da teoria do comércio internacional intra-industrial. Neste sentido, tem
como objetivo principal a mensuragdo do comércio intra-industrial do Brasil com os
paises da América Latina no periodo que abrange os anos 2000 a 2014. Além de
mensurar o comércio intra-industrial, este trabalho tem como objetivos especificos:
delinear o comportamento do comércio intra-industrial no periodo através da
mensuragdo do comeércio intra-industrial horizontal e vertical; analisar o
comportamento do comércio intra-industrial vertical, a fim de verificar se o produto
comercializado é de qualidade superior ou inferior; expor a configuragao dos setores
mais relevantes, produtos de maior incidéncia neste tipo de comércio, além de verificar
a intensidade tecnoldgica dos produtos comercializados no comércio intra-industrial.

A literatura disponivel traz alguns trabalhos que fizeram analises semelhantes
a que sera feita neste trabalho. Dentre eles, encontra-se o trabalho de Carmo (2014)

onde sao citados alguns trabalhos ja desenvolvidos anteriormente, principalmente no
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que tange ao objetivo de analisar o comércio intra-industrial entre o Brasil e a
Argentina (LERDA, 1988; MACHADO; MARKWALD, 1997; VASCONCELOS, 2003;
SILVA et al., 2010). Com a ressalva de que estes trabalhos apenas mensuram o
comércio intra-industrial, sem levar em consideragao se sua origem € de natureza
vertical ou horizontal, primeiramente em Carmo (2010) € apresentado uma analise
mais completa do comeércio intra-industrial analisando a natureza do mesmo atraveés
da mensuracdo do comércio intra-industrial vertical e horizontal, utilizando dados de
exportagdes e importagdes do Brasil com 44 paises nos anos de 2004 a 2007, bem
como uma revisdo teorica mais completa. Em Carmo e Bittencourt (2011) foi realizada
uma analise do comércio intra-industrial entre o Brasil e os paises da OCDE. Que
analisando o periodo de 2000 a 2009 concluiram que dentre os paises da OCDE, os
parceiros comerciais com maior intensidade de comercio intra-industrial no periodo
foram Estados Unidos e México, sendo o Brasil importador de produtos de qualidade
superior e exportador de produtos inferiores. Por fim, em Carmo (2014) é feita uma
analise mais especifica das relagdes de comércio entre o Brasil e a Argentina entre
os anos de 1995 a 2009, corroborando a conclusédo de que o Brasil, de maneira geral,
exporta produtos de qualidade inferior a dos produtos importados.

Este trabalho torna-se relevante por analisar um periodo de tempo mais
recente, dando continuidade aos trabalhos citados anteriormente, mais
especificamente abordando dados dos anos 2010 a 2014, que nao foram abordados
nestes trabalhos. Outro ponto de relevancia diz respeito a inclusdo da mensuragao da
pauta exportagdes e importagdes levando em consideragéo a intensidade tecnoldgica
dos produtos comercializados.

Para alcancar os objetivos deste trabalho, foi utilizada como metodologia
central o modelo de mensuragao proposto por Grubel and Lloyd (1975). Além da
literatura subsequente para alcangar o objetivo de calcular o comércio intra-industrial
vertical e horizontal.

A estrutura do trabalho apresenta-se da seguinte forma: a introdugdo é
desenvolvida na secdo 1; a secdo 2 apresenta um breve apanhado histérico da
evolucdo do comércio internacional; na sec¢ao 3 é feito uma sucinta evolucgao histérica
do referencial tedrico da teoria moderna da economia internacional quanto ao
comércio intra-industrial; na secao 4 € apresentada a metodologia utilizada no trabalho
para mensuracdo do comeércio intra-industrial; na se¢ao 5 sdo desenvolvidos os

calculos do comércio intra-industrial do Brasil com paises da América Latina,
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analisando separadamente o comércio bilateral e setorial, e apresentando
interpretacao dos resultados obtidos; por fim, na se¢ao 6 € apresentada a conclusao

obtida a partir do estudo desenvolvido.
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2 EVOLUGAO DO COMERCIO INTERNACIONAL

O comércio permitiu a humanidade desenvolver-se de forma unica, a habilidade
de comunicacgéo, as possibilidades de aprendizado, o aprimoramento na manipulagao
dos recursos naturais, dentre tantas outras habilidades humanas foram apuradas em
razao das possibilidades que o comércio trouxe ao homem.

A Histéria mundial, conforme apresentada em BERNSTEIN (2009), evidencia a
relacédo direta entre o desenvolvimento da humanidade e amplitude do comércio. O
comércio entre os paises sempre permitiu a transmissdo de conhecimento, a
possibilidade de expansao dos lucros e relagdes de submissao e protecéo.

Hoje, no inicio do século XXI, percebe-se a manutengao da estreita relagéo
entre comércio e desenvolvimento, em que parte das nagbes tem seu PIB
representado em grande porcentagem pelo comércio internacional. Ainda que
dispares os beneficios que desfrutam os paises envolvidos nas transacées. E de
entendimento dos governos a priorizacdo de planos de agao, no que se refere as
relagdes comerciais internacionais, para garantir crescimento e estabilidade.

No desenvolvimento das relagdes internacionais destaca-se o periodo pés I
Guerra Mundial, o cenario de destruicdo e pobreza das antigas poténcias conferiu aos
Estados Unidos a oportunidade de grande desenvolvimento e de se impor sobre esses
paises. Nesse periodo as teorias econOmicas ja se mostravam satisfatoriamente
desenvolvidas para nortear as estratégias comerciais Estadunidenses.

Em 1944 surge na Conferéncia de Bretton Woods o Fundo Monetario
Internacional (FMI, foi formalmente criado em 27 de dezembro de 1945). Participaram
da Conferéncia 27 paises com o objetivo da reestruturagdo do sistema monetario
internacional pds Segunda Guerra Mundial. Nesse mesmo ano foi criado o BIRD, mais
conhecido como Banco Mundial', essas duas grandes instituicbes que ainda hoje
atuam no ambito econémico internacional tiveram suas criacbes coordenadas por

Harry Dexter White? e John Maynard Keynes?.

' Sigla para Banco Internacional de Reconstrugédo e Desenvolvimento, criado também na Conferéncia
de Bretton Woods

2 Economista norte-americano nascido em Boston — 1892, representou os interesses de seu pais
durante a conferéncia de Bretton Woods, predominou seus entendimentos sobre as instituicbes
financeiras do pds-guerra, razdo pela qual manteve-se a frente do FMI e BIRD, foi o primeiro diretor
executivo do FMI comegado pelo presidente Harry S. TRuman.

3 Economista Inglés que defendeu os interesses de seu pais durante a Conferéncia de Bretton
Woods, foi o economista mais importante da primeira metade do século XX. Keynes fora chamado
para participar dos debates que estruturaram o Tratado de Versalhes, advertiu que as medidas



16

O relatério do Departamento de Estado Americano denominado “Propostas
para a expansdo do comércio mundial e do emprego” (1945) propde medidas de
ampliacdo ao comércio mundial e combate a barreiras comerciais, inspirado em
doutrinas de Smith, Ricardo, Cobden e Hull. O referido relatério é entdo utilizado em
reunides da Conferéncia das Nag¢des Unidas Sobre o Comércio e o Emprego (1946),
que tinha por objetivo a criagdo da OIC4. Apesar do insucesso da organizagao, ela
permitiu reunides e debates que estruturaram um tratado que nao instaurou uma
estrutura permanente de politicas comerciais internacionais, mas delimitou as regras
comerciais internacionais. Surge entdo em maio de 1948 o GATT® sob o argumento
de promogao de “um comércio mais livre e mais justo”.

O surgimento de uma estrutura como a do Acordo Geral de Tarifas e comércio
(GATT) inaugura uma nova fase do comércio internacional, onde timidamente os
participantes eram intitulados meras “partes contratantes”, e ndo membros como hoje
sdo chamados, o que demonstra o grande amadurecimento das relagdes exteriores
em menos de 100 anos. Foram definidos também 3 principios norteadores: 1) A nao-
discriminagao; 2) A redugao geral e progressiva das tarifas; 3) Proibicao de restricdes
quantitativas as importagdes, dumping e subsidios as exportagdes. O tratado foi entdo
assinado por 23 paises que correspondiam a época em meédia 80% do comércio
mundial.

Durante sua existéncia, o GATT amadureceu, estruturou uma constituicdo e um
Conselho de Representantes (1960), e realizou oito rodadas de negociagcbes
comerciais entre o ano de 1947 (a primeira em Genebra que criou 0 GATT) e 1994
(Rodada do Uruguai), e seguiu amadurecendo a compreensdo mundial de comércio
e organizacao internacional, ganhando confiabilidade e atraindo novos membros, em
1995, quando a OMC substituiu 0 GATT, este contava com 117 paises membros.

A Rodada do Uruguai entdo criou a OMC® como instituicdo permanente,

incorporou os acordos, principios, e disciplinas do GATT. Iniciou-se entdo um periodo

excessivamente punitivas na imposi¢ao da “paz cartaginesa” aos derrotados levariam a outra crise
politica na Europa, n&o tendo sido ouvido nessa ocasido, foi convidado para integrar os debates pos
Segunda Guerra Mundial, quando suas opinides foram ponderadas com atencéo.

4 OIC corresponde a tradugao da sigla original em inglés ITO, consiste na Organizagao Internacional
do Comércio, regulamentado pela Carta de Havana nao foi aprovado pelos EUA, apesar de sua forte
participacao nas discussoes.

5 GATT corresponde a sigla General Agreement of Trade and Tariffs, criado como tentativa a
organizar o comércio internacional.

6 OMC corresponde a sigla de Organizagdo Mundial do Comércio, entrou em vigor no dia 1° de
janeiro de 1995.
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de liberalizagdo comercial que fomentou o surgimento de inumeros acordos
multilaterais independentes, a exemplo da Unido Europeia, Mercosul’, Caricom,
NAFTAS8, ALCA? e outros.

Atualmente os tratados internacionais tem grande flexibilidade, estabelecendo
relacbes com paises de diferentes continentes, regimes politicos e estruturas sociais,
a exemplo os BRICS'0. Alguns tratados buscam objetivos meramente comerciais,
outros com objetivos mais arrojados almejando uma liberdade politica, social,
monetario-financeira ou qualquer outro aspecto.

Nos ultimos 100 anos, a integracdo econdmica internacional ndo apenas
expandiu a unido e comércio entre um numero maior de paises, mas também passou
a representar parcela mais expressiva das relagdes comerciais internas de cada pais.
Nesse sentido, houve aprofundamento das relagdes comerciais interindustriais, e mais
especialmente as relagdes de comércio intra-industrial.

Diante do aprofundamento das relagdes internacionais e a importancia de sua
compreensao para definir estratégias de comércio, as teorias concernentes ao
comércio internacional também passaram por reformulacbes. A expansao dos
acordos comerciais permitiu o desenvolvimento de economias de escala e também a
distribuicao da cadeia produtiva entre os paises. Sendo assim parte dos estudos do
comércio internacional se voltaram para modelos de comércio intra-industrial. No
capitulo seguinte sera apresentada a evolugdo das teorias e seus arcabougos

teodricos.

7 Em 1980 Brasil e Argentina inicial um processo intenso de negociagdes comerciais.

8 Originalmente o CUFSTA, sigla original de Canada United States Free Trade Agreement que
comecou a ser negociado em 1986 e entrou em vigor em 1989, foi posteriormente substituido pelo
North American Free Trade Agreement (NAFTA) que envolvia também o México.

9 ALCA ¢ a sigla original para Area de Livre Comércio da Américas, assinada em 1994 por 34 paises
da Ameérica

10 BRICS consiste em um agrupamento econdmico composto por Brasil, Rissia, india,

China e Africa do Sul



18

3 REFERENCIAL TEORICO

A evolucdo da economia mundial e também a diminuicdo das barreiras
comerciais entre os paises, conforme citado no capitulo 2, possibilitaram no decorrer
do tempo o desenvolvimento de economias de escala e ampla expansdo do comércio
internacional. A partir deste novo cenario de relagdes comerciais entre os paises é
cada vez mais importante analisar o comércio intra-industrial, que consiste na troca
simultanea de bens oriundos de uma mesma industria de forma bilateral entre os
paises, visto que a teoria tradicional ricardiana ndo prevé esse tipo de comércio. Os
conceitos de comércio intra-industrial serdo melhor explicados no item 3.1 deste
trabalho.

De forma sucinta, a teoria tradicional proposta por Ricardo, conforme exposta
em Krugman e Obstelfeld (2005), trabalha basicamente com os modelos de vantagens
comparativas baseados na hipotese de retornos constantes de escala e
especializagao de producdo. No modelo tradicional ressalta-se que ha dois motivos
principais pelos quais os paises buscam formas de especializagcao e fazem comércio
entre si: um dos fatores € que os paises diferem quanto a seus recursos ou a
tecnologia que dispbem, assim sendo o pais que € capital intensivo buscara
especializacdo na producdo de manufatura, por exemplo. A especializacdo em bens
capital-intensivos permite que exporte estes bens e importe uma quantidade maior de
produtos trabalho-intensivos, por exemplo alimentos. Na esfera tedrica do comércio
intra-industrial este tipo de comércio, que reflete a vantagem comparativa, é
denominado comércio interindustrial (CEl). Por outro lado, quando dois paises
comercializam bens oriundos de uma mesma industria este tipo de comércio é
conhecido como comércio intra-industrial (Cll). Mesmo paises com a mesma dotacao
de fatores podem estabelecer comércio entre si, em grande parte devido a
diferenciagao dos bens produzidos e também as economias de escala evitando que
cada pais produza toda a gama de bens demandada internamente passando parte da
producdo para outros paises bilateralmente ou unilateralmente, a depender da
industria e pais analisado.

O comércio intra-industrial proporciona ganhos adicionais ao comércio
internacional, aumentar a variedade de produtos ofertados internamente e ao mesmo
tempo reduzir a quantidade de mercadorias produzidas internamente. Com a

liberalizagdo no comércio internacional e redugao de barreiras internacionais durante
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todo o decorrer do ultimo século, o estudo do comércio intra-industrial tem se tornado
cada vez mais relevante para acompanhar a evolugédo da configuragao da industria e

do comércio entre os paises.

3.1 COMERCIO INTRA-INDUSTRIAL

O trabalho empirico de mensuragao do comércio intra-industrial comegou em
meados da década de 1960, primeiramente com Balassa (1966) e o mais conhecido
trabalho sobre o assunto, desenvolvido por Grubel e Lloyd (1975). Apds estes dois
trabalhos uma série de outros artigos, publicagcbes, e teorias foram elaborados;
formando o que hoje & conhecido como teoria do comeércio intra-industrial. Dixit e
Stiglitz (1977) fizeram uma contribuicdo importante para a teoria do comércio intra-
industrial ao elaborar conceitos baseados em competicdo monopolistica e
diferenciagao do produto. Contribuem também para a teoria os trabalhos de Krugman
(1979, 1980, 1981), Lancaster (1980), and Helpman (1981) que desenvolveram
modelos de comércio intra-industrial com diferenciagdo horizontal em competigao
monopolistica — conceitos que foram sumarizados em Helpman e Krugman (1985).
Em seguida, modelos de comércio intra-industrial com diferenciagdo horizontal em
mercado de competigao oligopolista foram propostos por Eaton e Kierzkowski (1984).
Outro método de analise foi modelado por Caves (1981), que desenvolveu um modelo
de comércio intra-industrial com diferenciagao vertical em mercado de concorréncia
perfeita, com base na teoria classica de comércio internacional de Heckscher-Ohlin.
Além de modelos oligopolistas de comércio intra-industrial com diferenciagéo vertical,
tais como encontrado em Shaked and Sutton (1984).

As investigacbes empiricas destes modelos abordam a mensuragdo do
comeércio intra-industrial e seus determinantes com base nos modelos citados acima.
Grande parte dos trabalhos tem em comum a analise dos determinantes neste tipo de
comércio, com analises do comércio entre paises desenvolvidos, em
desenvolvimento, ou entre ambos. Além dos trabalhos citados, existe uma gama
imensa de trabalhos sobre o assunto, que ndo serdo abordados em sua totalidade
neste trabalho. Entretanto, serdo citados os principais trabalhos no que se refere ao

Brasil.
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3.2 COMERCIO INTRA-INDUSTRIAL HORIZONTAL E VERTICAL

A partir do mesmo referencial te6rico abordado em Carmo e Bittencourt (2011),
apds os anos noventa e com os avangos metodolégicos promovidos por Abd-el-
Rahman (1991), Greenaway, Hine e Milner (1994) e Fontagné e Freudenberg (1997),
a literatura empirica se voltou para a decomposigdo do comércio intra-industrial (CII)
em horizontal (ClIH) e vertical (CIIV), e identificacdo dos seus principais
determinantes’’. A importancia desse tipo de andlise esta relacionada ao fato de que
o comércio intra-industrial tanto horizontal (ClIH) quanto vertical (CIIV) possuem
distintos arcaboucos teoricos.

E importante observar que a verticalizagéo da producéo entre diversos paises
tem relagdo intrinseca com o resultado que se encontra nos modelos disponiveis de
andlise de dados de importacdo e exportacdo de um determinado pais. Essa
verticalizagcdo da produgdo, na maioria dos casos, corresponde a uma fragmentacgéo
da cadeia produtiva. Torna-se possivel em consequéncia da modernizagcdo dos
sistemas de informacao, dos processos logisticos interligados ao redor do globo, e da
evolugao dos meios de transporte. Algumas industrias distribuem sua cadeia produtiva
entre diversos paises; desta forma, os paises participantes especializam-se em
etapas diferentes de um mesmo processo produtivo, que resulta em comércio intra-
industrial. Em termos empiricos, a fragmentacao da producéo é classificada como ClI,
mas em um nivel de desagregac¢ao mais detalhado os produtos intermediarios e finais
de uma mesma cadeia produtiva podem ser classificados em categorias de produto
distintas dentro da classificacao de produtos fazendo com que os produtos paregam
provenientes de industrias diferentes. Entretanto, quando a classificacao do produto
possui um nivel de agregacao maior, 0s insumos comercializados podem ser
classificados como provenientes de uma mesma industria. O sistema de classificagéo
e agregacao de dados podera ser melhor compreendido no capitulo quatro deste
trabalho.

No trabalho de Fontagné e Freudenberg (1997) ha uma proposta para
correcdo de alguns problemas metodologicos de mensuragdo do comércio intra-

industrial e principalmente a busca pela mensuragao segregada do comércio intra-

" Os principais trabalhos sobre os determinantes do comércio intra-industria podem ser encontrados
em: Greenaway, Hine e Milner, 1994; Durkin e Kryger, 2000; Blanes e Martin, 2000; Crespo e Fontoura,
2004; Milgram-Baleix e Moro-Egidio, 2005; Ekanayake et al., 2007; Jansen e Luthje, 2009 (CARMO E
BITTENCOURT, 2011, p. 2).
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industrial vertical e horizontal. O arcabouco teérico varia bastante a depender do tipo
de comércio, a FIGURA 1 sinteticamente reune os principais conceitos e
determinantes do comércio onde o tipo de diferenciacdo do produto aparece como
caracteristica central para identificar estes determinantes e consequéncias do

comeércio intra-industrial.

Trade
Inter-mdustry trade 1T

homogenous vertical honzontal homogenous

products differentiation differentiation products
perfect perfect ligopoly monopolistic ligopoly

it Oligopo .. oligopo

competition competin compettion

comparative extermnal comparatrve fixed cost demand diversity reciprocal

advantage economues of scale advantage m R&D for vanety of tastes dumping

Thisse, Gabszewicz e 1
Helj Falv Duxat, Stightz Brander
Heckscher, Ohlin Kn[.lnan - ¥ cyski Motta :n o Lancaster Knm

igman erzkow Shaked. Sutton \gman 1gman

Fonte: FONTAGNE E FREUDENBERG (1997).
Nota: ITT é a sigla em inglés para comércio Intra-industrial (intra-industry trade).
FIGURA 1 — TIPOS DE COMERCIO E SEUS DETERMINANTES

3.2.1 Comércio Intra-industrial Horizontal

O comércio intra-industrial horizontal (ClIH) consiste na relagdo entre paises
que comercializam bens oriundos de uma mesma industria, mas que diferem em sua
variedade. Entre paises com dotacdes de fatores semelhantes, basicamente é
conduzido pela preferéncia dos consumidores por pacotes de consumo diferenciados
e pela existéncia de competicao monopolista com economia de escala na produgéo
de cada variedade de mercadorias, conforme literatura disponivel em Krugman (1979,
1980, 1985), Dixit e Stiglitz (1977), Lancaster (1980) e Helpman (1981).
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A titulo de exemplificacdo pode-se utilizar o mercado de motocicletas nos
Estados Unidos. Neste caso, o pais tem como importante produtor a industria de
motocicletas Harley Davidson, que produz um modelo de motocicleta tradicional com
destino a um publico especifico; este produto é desenvolvido no pais e exportado para
diversos paises. Simultaneamente alguns produtores de motocicletas no Japao e
Europa optam por desenvolver modelos esportivos voltados as pistas de corrida e alto
de desempenho, levando a uma diversificagcdo horizontal da gama de produtos
ofertados neste segmento. Portanto, nos EUA sido vendidos ambos modelos,
motocicletas importadas e exportadas, o que resulta em comércio intra-industrial
horizontal, onde a diferenciacdo do bem se da por variedades do produto. Neste caso,
ambos produtos sédo de boa qualidade e a demanda diferenciada se da por preferéncia
dos consumidores. Esse tipo de comércio geralmente acontece entre paises com

niveis de renda semelhantes.

3.2.2 Comércio Intra-industrial Vertical

O comércio intra-industrial vertical (CllIV) acontece, geralmente entre paises
com distintos niveis de renda. O comércio intra-industrial vertical, exposto
principalmente por Falvey (1981), Flam and Helpman (1987), e Falvey and
Kierzkowski (1987), foi modelado de maneira diferente na teoria do comércio, mas
esse tipo de produto geralmente toma forma sob a ética da competicao perfeita.
Segundo os autores acima citados, este tipo de comércio é explicado a partir das
teorias tradicionais de comércio internacional seguindo linhas ricardianas a partir de
modelos de vantagens comparativas entre os paises. Ainda utilizando do exemplo do
mercado de motocicletas, um pais A pode produzir motocicletas de alto desempenho
ao passo que tem uma demanda interna por motocicletas de menor desempenho
produzidas por um pais B. Neste caso acontece o comércio intra-industrial vertical,
onde a qualidade do produto € levada em consideragcdo, ou seja, 0 pais exporta
produtos de maior valor e com maior emprego de tecnologias avancgadas, e
simultaneamente importa produtos menos capital-intensivos, como no caso de
motocicletas com qualidade inferior.

Diferencas na dotacao de fatores, tecnologia e distribuicdo de renda podem
explicar o ClIV também através do modelo de Heckscher-Ohlin-Ricardo. Os resultados
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deste modelo podem ser interpretados como uma abordagem qualitativa dos
produtos, onde paises mais avancados exportam produtos de maior qualidade e

paises de renda menor exportam produtos de menor qualidade.
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4 METODOLOGIA PARA MENSURAGAO DO COMERCIO INTRA-INDUSTRIAL

Conforme exposto no capitulo anterior, a definicdo padrao para comércio
intra-industrial refere-se a simultanea importacéo e exportagédo de produtos originarios
de uma mesma industria. Também € de consenso comum na literatura disponivel que
para haver esse tipo de comércio os produtos requerem determinado nivel de
diferenciagao entre si, seja ela vertical ou horizontal. O comércio intra-industrial
horizontal inclui o comércio de produtos diferenciados por variedade e o comércio
intra-industrial vertical refere-se ao comércio de bens diferenciados por precos e
qualidade.

A literatura tedrica, como ja explicado, tem estabelecido os determinantes dos
dois tipos de comércio intra-industrial (Cll). A respeito do comércio intra-industrial
horizontal (ClIH), as mercadorias sdo distintas por certos atributos, mas sao
basicamente as mesmas em termos de qualidade, custo e tecnologia empregada em
sua producdo. Ao passo que o intra-industrial vertical (CIIV) reflete a qualidade do
produto, refletida em seu valor unitario.

O modelo classico de mensuracéo do Cll foi proposto por Grubel and Lloyd
(1975). O indice Grubel-Lloyd (GL) é relativamente simples de ser calculado, tem
como base a intensidade do comércio sobreposto para cada produto. Para cada fluxo
comercial de um produto especifico, o Cll é definido como a diferenga entre o comércio
total e o comércio em desequilibrio. Para facilitar a comparacao entre as industrias e
paises, Cll é apresentado como um percentual do comércio total e & formalizado da

seguinte forma:

CL.. — (Xije + Mije) = |Xije — Mije|
e Xije + Mjj¢

Com uma formulagao matematica encontramos:

X... — M.
GLijt -1— | ijt l]tl
Xije + Mije

Onde X;j; representa as exportagdes do produto i para o pais j no periodo t e M,

representa as importagdes do produto i do pais j no periodo t. Se um pais somente
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exporta ou importa dentro do mesmo setor e como 0 mesmo parceiro comercial,
teremos X;;; = 0 ou M;;; = 0, neste caso ndo ha Cll e a expressao se reduz a zero.
De modo similar, se as exportagdes bilaterais sao iguais as importagdes bilaterais,
sendo X;;; = M;;;, a expresséo se reduz a um. Portanto, o indice GL varia entre 0 e
1.

A expressao do indice GL também pode ser encontrada na forma agregada da

economia, formalizada a seguir:

3 Yiie(Xije + Mije) — Zije | Xije — Miji|

GL
ije(Xije + Myje)

Esta forma representa a meédia ponderada de GL;;, com pesos dados pela
participacdo do comércio do produto i com o parceiro j no comércio total.

Além do calculo do indice GL, faz-se necessario para uma analise mais
abrangente a mensuragcao do valor monetario de Cll e CEIl. Neste sentido, este
trabalho utilizou a abordagem apresentada em Carmo e Bittencourt (2011), onde
considera-se o volume comercial total (TTij), entre os paisesi e j, no ano t, o somatorio

de CElit e Clli, conforme apresentado na equagao abaixo:

TTijy = CEl;j + Cllyj
Onde:
TTij = Xije + My
CElLje = |Xije — Mj¢ |
Logo:
Cllije = Xije + Myje — | Xije — Myjel

Grande parte dos estudos'? empiricos dividem o total de Cll entre CIIH e CIIV.
Pressupondo que ha diferenciacdo na qualidade dos produtos, refletida no preco dos
produtos3. A distingdo entre CIIH e CIIV é feita através do valor unitario de cada
mercadoria. Esse método de mensuracdo tonou-se popular com o trabalho de

Greenaway, Hine, e Miner (1994, 1995), onde foi mensurado a intensidade de CIIV e

12 Os estudos empiricos que decompdem CIIV e CIIH incluem trabalhos de Hu e Ma (1999), Durkin e
Krygier (2000), Blanes e Martin (2000), Martin-Montaner e Rios (2002) e Byun e Lee (2005).
3 Como base para este estudo foi utilizado o trabalho de Carmo e Bittencourt (2011).
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ClIH no Reino Unido através de dados de valores unitarios de exportacdes e
importagbes. Se as diferencas dos valores unitarios estdo dentro do limite
estabelecido, os produtos s&o considerados de mesma qualidade, caso contrario os

produtos sdo considerados verticalmente diferenciados, da forma a seguir:

UvXi;
1—a< <l+4+a

ij

Na equacgédo acima, UVX;; representa o valor unitario das exportagdes do produto i
para o pais j em um determinado periodo, e UVM;; representa as importagdes do
produto i para o pais j. Se os valores de UVX;; e UVM;; n&o diferirem mais que a por
cento do comércio do produto i para o parceiro j & considerado diferenciado
horizontalmente. No entanto, se o valor unitario das importacdes em importagdes
diferem mais que a por cento o comércio é considerado diferenciado verticalmente. A
despeito de incorrer que o resultado é diferenciado verticalmente, duas situacoes

podem advir: em caso do valor unitario das exportagdes ser comparativamente maior

. ~ UVvXii ~ P
que o valor das importagbes, sendo TMU > 1+ a, entdo o produto exportado € de
ij

qualidade superior que o exportado, na literatura esse tipo de relacdo comercial é
conhecido como comércio intra-industrial superior (Cll\Vsurerior) e muitas podem ser as
explicagcbes para tal comércio, que podem variar de preferéncia do consumidor até

aos altos niveis de integracao bilateral na cadeia produtiva da industria. Outro caso

; UVX;i . . . , .
que pode ocorrer € quando o < 1 — a, isso implica no que é conhecido como

ij
comércio intra-industrial vertical inferior (ClIVinferior) " ou seja, a qualidade do produto
exportado ¢ inferior a qualidade do produto importado.

Uma vasta parte da literatura disponivel utiliza o fator de dispersédo a ao valor
de aproximadamente a = 0,15 ou a =0,25. Ao definir mercadorias como
diferenciadas verticalmente a um nivel de desagregacao de cinco digitos com fator de
dispersao de 15%, Greenaway, Hine, e Miner (1994) apontaram que 70% do comércio
Intra-industrial no reino unido é vertical. De maneira similar, Aturupane, Djankov, e
Hoekman (1998) encontraram o mesmo percentual de comércio intra-industrial vertical
em outros paises da Europa. Existem autores que debatem sobre o tema
argumentando que o valor de @ = 0,15 € muito baixo devido aos custos de transportes

incorridos nas importagdes CIF (cost, insurance and freight) sendo que as exportacoes



27

sdo reportadas em FOB (free on board) o que resultaria em uma distor¢do do
resultado. Entretanto, isso ndo convém ao presente trabalho, pois tem como base os
dados fornecidos no formato FOB, tanto para exportagdes quanto para importagdes.
Portanto, neste trabalho sera utilizado o fator de dispersdo a« = 0,15, como podera ser

observado no capitulo seguinte.

4.1 DADOS UTILIZADOS

Para mensuracéao do comércio intra-industrial e interindustrial entre o Brasil e
0s paises da América Latina, serdo utilizados dados que compreendem as
exportagdes e importagdes entre os anos de 2000 e 2014. A base de dados utilizada
para esta analise é fornecida pela Secretaria de Comércio Exterior através do sistema
AliceWeb'. As informagdes sao atualizadas mensalmente e tem como base de dados
o Sistema Integrado de Comércio Exterior (SISCOMEX), que administra o comércio
exterior brasileiro.

Para decompor o comércio internacional entre CEl e ClI a literatura disponivel
mostra que é fundamental uma agregag¢ao ou desagregacgao dos setores industriais
para encontrar a representatividade do Cll em relagdo ao quantum de exportagdes e
importacdes. Segundo Greenaway e Milner (1983) para mensurar o Cll através do
indice GL é necessario que sejam verificados os seguintes passos: os dados devem
considerar o fluxo de comércio bilateral; os dados devem ser desagregados ao nivel
do produto para alcangar o nivel de desagregacdo desejado. Para alcancar os
objetivos especificos propostos neste trabalho, sera utilizado o nivel de desagregacéao
de seis digitos, segundo a Nomenclatura Comum do Mercosul (NCM).

A NCM é composta pelo Sistema Harmonizado de Designagdo e de
Codificagao de Mercadorias, ou Sistema Harmonizado (SH); método criado em 1988
para classificacdo de mercadorias baseado em uma estrutura de codigos com as
respectivas descricdes. Esse método facilita a analise tornando possivel comparacdes
estatisticas do comércio exterior. O SH é composto de 21 secdes'®, 96 capitulos e os
capitulos sdo divididos em posi¢cdes e subposi¢cdes, além de detalhamentos do
produto através do sétimo e oitavo digito, conforme demonstrado no FIGURA 2.

14 Disponivel em: <http://aliceweb.mdic.gov.br>. Acesso em 05 de margo de 2015.
15 Segdes do Sistema Harmonizado encontram-se no APENDICE 3.
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0o 0o o0 0D

‘ -[ . | Subitem (B digito da NCM)
‘ :. Irem (7 dgito da HOM)
g | Subposicie (b primedros dgioe do 3H)
# | Posigio (4 primedros dighos do SH)
B | Capitulo (2 primeiros dgitos do SH)

Nota: Disponivel em:
<http://www.desenvolvimento.gov.br/sitio/internal/interna.php?area=5&menu=1090&refr=605>
FIGURA 2 - ESTRUTURA E COMPOSICAO DO NCM

A titulo de exemplificacdo do nivel de desagregacédo a ser utilizado neste
trabalho o QUADRO 1 demonstra como é feito o desdobramento do cédigo NCM, esse
desmembramento € importante para o calculo do CIIV e do CIlIH, e para tanto sera
utilizado o nivel de detalhamento de seis digitos, ou subposi¢cédo, também denominado
como SHG6.

Secao I ANIMAIS VIVOS E PRODUTOS DO REINO ANIMAL
Capitulo 1 Animais vivos

Posicao 104 Animais vivos das espécies ovina e caprina
Subposicao |0104.10 Ovinos

Item 0104.10.1 | Reprodutores de raga pura

Subitem 0104.10.11 | Prenhe ou com cria ao pé

Nota: Disponivel em:

<http://www.desenvolvimento.gov.br/sitio/interna/interna.php?area=5&menu=1090&refr=605>

QUADRO 1 — DESDOBRAMENTO DO CODIGO NCM
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5 COMERCIO INTRA-INDUSTRIAL DO BRASIL COM PAISES DA AMERICA
LATINA

Durante o periodo abordado neste trabalho o Brasil manteve relagdes
internacionais de comércio com 18 paises que compdem o bloco econdmico da
América Latina. Empregando este critério de selegdo serdo analisadas as relagdes
comerciais entre o Brasil e os paises apresentados na TABELA 1. Posteriormente sera
mensurado o comeércio intra-industrial e respectiva decomposigao entre comeércio
intra-industrial vertical e horizontal, bem como a evolugdo do indice GL para
acompanhamento das relagcdes de dependéncia entre os paises do bloco entre os
anos de 2000 e 2014.

TABELA 1 - MEDIA ANUAL DE IMPORTAGCOES E EXPORTACOES DO BRASIL COM PAISES DA
AMERICA LATINA ENTRE OS ANOS 2000 E 2014 (EM MIL U$$)

Pais Exportagbes Importagdes FIUXO. % FIUX.O
Comercial Comercial
Argentina 14.259.804 13.354.794 27.614.598 37,04%
Bolivia 1.052.530 1.895.654 2.948.184 3,95%
Chile 3.935.221 3.348.518 7.283.740 9,77%
Colémbia 2.303.252 980.885 3.284.137 4,40%
Costa Rica 595.371 405.820 1.001.191 1,34%
Cuba 521.640 87.264 608.905 0,82%
Equador 972.721 139.149 1.111.870 1,49%
Guatemala 378.677 24.984 403.660 0,54%
Honduras 163.266 18.138 181.404 0,24%
México 4.818.422 3.698.026 8.516.448 11,42%
Nicaragua 135.198 3.513 138.710 0,19%
Panama 4.498.770 63.458 4.562.228 6,12%
Paraguai 1.952.274 1.053.807 3.006.082 4,03%
Peru 1.722.014 1.401.119 3.123.133 4,19%
Republica Dominicana 548.002 23.176 571.177 0,77%
El Salvador 324.515 12.093 336.608 0,45%
Uruguai 1.717.474 1.610.910 3.328.384 4,46%
Venezuela 4.662.948 1.878.686 6.541.634 8,77%
TOTAL 44.562.099 29.999.995 74.562.094 100%

Fonte: Célculo do autor com dados da SECEX/MDIC
Nota: Fluxo comercial = Exportagdes + Importagoes

Na prévia analise apresentada na TABELA 1 pode-se observar os principais

parceiros comerciais do Brasil na América Latina. Entre eles, destaca-se a Argentina
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que, em relagdo a média anual, representou 37,04% de todo o fluxo comercial’® no
periodo, sendo o Brasil maior exportador que importador para este parceiro comercial.
O México aparece como o segundo pais mais relevante com 11,42% de todo o fluxo
comercial, também é mais importador de produtos brasileiros do que exportador. Chile
e Venezuela também assumem posi¢des de importantes parceiros comerciais para o
Brasil, representam respectivamente 9,77% e 8,77% do fluxo. Com relagdo aos
demais paises observa-se que o fluxo comercial se pulveriza entre eles.

De forma geral, em média o Brasil é exportador liquido dentro da América
Latina, sendo assim, pode-se entender que possiveis valores negativos na balanga

comercial se dao devido as relagdes comerciais do Brasil com o resto do mundo.

5.1 RELAGCOES BILATERAIS DE COMERCIO INTRA-INDUSTRIAL

Conforme metodologia apresentada no capitulo 4, esta sessdo abordara a
mensuragao do comeércio intra-industrial do Brasil com os paises da América Latina
durante o periodo de 2000 a 2014. Na sessao anterior se tornou visivel que os maiores
parceiros comerciais do Brasil sdo Argentina, México e Chile respectivamente.
Doravante seréao analisadas as relagdes comerciais sob a 6tica da teoria do comércio
Intra-industrial para analise da evolugao do comércio internacional no periodo. Neste
sentido a TABELA 2 apresenta a evolugao do comércio na forma de indice, utilizando
a metodologia proposta por Grubel e Lloyd (1975). O indice Grubel e Lloyd (GL) foi
calculado para todos os anos do periodo abordado, e a média corresponde ao calculo

do GL com base na média anual de exportagdes e importagdes de cada produto.

16 O fluxo comercial corresponde a soma das importagées e importagdes no periodo analisado.
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TABELA 2 - EVOLUGCAO HISTORICA DO iNDICE GL BILATERAL ENTRE O BRASIL E OS

PAISES DA AMERICA LATINA (CONTINUA)

PAIS | MEDIA | 2000 | 2001 | 2002 | 2003 | 2004 | 2005 | 2006
Argentina 031 023 024 021 025 027 027 028
Bolivia 001 001 000 000 000 000 000 0,00
Chile 004 002 003 002 002 002 002 002
Colombia 013 009 007 006 006 007 004 005
Costa Rica 004 001 001 001 001 000 001 001
Cuba 001 000 001 000 000 000 000 0,00
Equador 003 001 001 001 001 001 001 001
Guatemala 001 001 001 000 000 000 000 0,00
Honduras 002 000 000 000 000 000 000 0,00
México 03 013 018 014 014 012 013 022
Nicaragua 001 000 000 000 000 000 000 0,00
Panamé 001 002 004 001 002 003 000 0,00
Paraguai 005 002 002 002 002 002 002 002
Peru 009 001 001 001 001 000 000 0,01
Republica Dominicana 001 001 000 000 000 000 000 0,01
El Salvador 001 000 000 000 000 000 000 0,00
Uruguai 014 010 009 009 008 009 010 0,08
Venezuela 003 002 002 002 006 001 001 001
Total 018 015 015 011 014 014 014 0,15
Fonte: Calculo do autor com dados da SECEX/MDIC

TABELA2- EVOLUGAO HISTORICA DO INDICE GL BILATERAL ENTRE O BRASIL E OS

PAISES DA AMERICA LATINA (CONTINUAGAO)

PAIS 2007 | 2008 | 2009 | 2010 | 2011 | 2012 | 2013 | 2014

Argentina 029 032 032 033 033 034 034 028

Bolivia 000 000 000 000 000 000 000 0,00

Chile 002 002 003 002 002 003 003 003

Colombia 004 005 007 008 010 008 009 0,09

Costa Rica 001 001 001 001 003 002 002 003

Cuba 001 000 000 000 000 000 000 0,00

Equador 002 003 002 002 002 003 002 002

Guatemala 000 000 000 000 000 001 001 0,01

Honduras 000 000 000 000 001 001 002 001

México 026 028 027 026 022 021 023 022

Nicaragua 000 000 000 000 000 002 000 0,00

Panama 001 001 001 001 001 001 000 0,01

Paraguai 002 001 002 002 002 002 002 003

Peru 001 001 002 003 010 003 002 0,02

Republica Dominicana 000 001 000 001 002 001 001 001

El Salvador 000 000 000 000 000 000 000 0,00

Uruguai 009 010 008 010 009 006 009 0,08

Venezuela 001 001 003 001 002 002 001 000

Total 016 017 019 019 019 018 017 0,15

Fonte: Calculo do autor com dados da SECEX/MDIC
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O indice GL em relagdo a média anual dos anos de 2000 a 2014 foi de 0,18,
0 que demonstra que o comércio intra-industrial € pouco relevante na América Latina,
quando comparado com paises da Europa. Entretanto, quando o GL é analisado de
forma bilateral nota-se que alguns paises apresentam maior relevancia no comércio
intra-industrial. Dentre os mais relevantes, considerando o valor médio de exportagcdes
e importagdes, destacam-se o México com indice GL de 0,35 no periodo, Argentina
com indice GL de 0,31, Uruguai com indice GL de 0,14 e Colémbia com indice GL de
0,13. Apesar do Uruguai e Coldbmbia apresentarem indices relevantes quando
analisados em relacdo a média de exportacbes e importacdes nao apresentam
relevancia’” no comércio intra-industrial nos ultimos anos analisados, ficando visivel
que as relagoes bilaterais de comércio intra-industrial estdo apoiadas basicamente na
Argentina e no México.

Apesar do México apresentar um indice GL médio maior do que o apresentado
pela Argentina, pode-se observar que a evolu¢do no periodo do indice GL da
Argentina foi maior durante todos os anos, mostrando que a relagao bilateral mais
importante € do Brasil com a Argentina. O México em especial apresenta uma
evolugdo néo linear do indice GL. Grande parte devido ao Decreto Legislativo n® 58
de 2006'8, onde é aprovado o texto da convengado entre os governos da Republica
Federativa do Brasil e dos Estados Unidos Mexicanos, destinada a evitar a dupla
tributacao e prevenir a evasao fiscal em relagao aos impostos sobre a renda, assinada
na Cidade do México, em 25 de setembro de 2003. O Acordo firmado com o México
é semelhante ao Decreto n® 74 de 198119, onde é aprovado o texto da convencgéo
destinada a evitar a dupla tributacéo e prevenir a evasao fiscal em matéria de impostos
sobre a renda firmada entre o governo da Republica Federativa do Brasil e o governo
da Republica Argentina, em Buenos Aires, a 17 de maio de 1980. O decreto em
relacdo ao México intensificou o comércio intra-industrial com o Brasil elevando o
indice GL de 0,13 em 2005 para 0,22 em 2006. Dessa maneira constata-se que evitar
a dupla tributacao intensifica o comércio intra-industrial, fato que também pode ser
observado na ralagao bilateral entre Brasil e Argentina, que apresenta o maior indice

7 Segundo proposta de Fontagné e Freudenberg (1997), entende-se como relevante as relagdes de
comercio intra-industrial bilaterais que apresentam indice GL maior que 0,1.

18 Disponivel em: <http://www2.camara.leg.br/legin/fed/decleg/2006/decretolegislativo-58-17-abril-
2006-541786-publicacaooriginal-47918-pl.html>

19 Disponivel em:
<http://www.receita.fazenda.gov.br/Legislacao/AcordosInternacionais/Argentina/Dec741981.htm>
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GL durante os anos analisados. Grande parte do comércio intra-industrial pode ser
atribuida aos acordos formados bilateralmente entre os dois paises, principalmente
na industria de transporte onde existe grande comércio de bens intermediarios que
gerariam dupla tributagdo no produto final em caso de inexisténcia dos acordos
assinados com estes paises. Este fato pode ser observado mais adiante neste estudo
na sessao 5.2 onde sdo analisados os setores industriais mais relevantes para o

comeércio intra-industrial do Brasil com os paises da América Latina.

5.2 COMERCIO INTRA-INDUSTRIAL SETORIAL

Esta secdo do trabalho abordara os setores industriais que tem maior
influéncia no comércio intra-industrial (Cll). Para chegar ao resultado foi necessario
calcular o indice GL de forma agregada por setor industrial. A agregagcao dos dados
na forma de setores segue mesmo padrao utilizado no trabalho de Carmo e Bittencourt
(2011), onde agregam-se as categorias do SH conforme apresentado no ANEXO 1.
Para alcancgar o objetivo especifico de identificar os setores industriais com maior
relevancia no Cll, a TABELA 3 apresenta o indice GL para os anos 2000 a 2014.
Novamente a média representa o GL calculado em relacdo a média anual de

importacdes e exportagcdes no periodo.
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TABELA 3 - INDICE GL POR SETOR INDUSTRIAL DOS PRODUTOS COMERCIALIZADOS
ENTRE O BRASIL E PAISES DA AMERICA LATINA NOS ANOS 2000 A 2014

(CONTINUA)

Setor MEDIA 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006
Animal/ Produtos animais 0,02 001 002 001 001 001 004 0,02
Produtos vegetais 0,02 001 001 001 001 001 001 0,01
Alimenticio 0,07 010 008 006 006 006 005 005
Produtos minerais 0,06 004 009 003 004 005 004 003
Quimico 020 015 017 0116 0,16 0,18 017 0,15
Plastico/Borracha 033 033 030 027 030 031 030 029
Couro/Pele 015 0113 012 025 0,10 0,08 0,06 0,07
Produtos madeira 012 0,08 008 007 008 008 009 0,611
Téxtil 021 011 008 009 010 011 013 0,14
Calcado 0,06 001 002 001 001 000 000 0,01
Ferro/Vidro 041 007 007 004 004 005 005 0,04
Metais 012 0110 0,10 006 006 0,05 0,06 0,06
Magquina/Elétrico 018 0,17 019 0,18 0,20 0,18 014 0,12
Transporte 034 033 028 017 025 023 023 0,33
Produtos diversos 022 014 014 014 012 0113 0113 0,13
Total 018 015 015 011 014 014 014 0,15

Fonte: Calculo do autor com dados da SECEX/MDIC

TABELA 3 - INDICE GL POR SETOR INDUSTRIAL DOS PRODUTOS COMERCIALIZADOS
ENTRE O BRASIL E PAISES DA AMERICA LATINA NOS ANOS 2000 A 2014
(CONTINUACAO)

Setor 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014
Animal/ Produtos animais 002 001 001 000 001 001 001 001
Produtos vegetais 001 001 001 001 001 001 001 002
Alimenticio 006 005 006 005 006 006 006 005
Produtos minerais 002 002 003 002 003 001 001 002
Quimico 014 012 014 016 015 014 015 0,15
Plastico/Borracha 028 030 029 029 030 027 029 029
Couro/Pele 006 007 005 008 0712 006 005 005
Produtos madeira 011 011 012 011 011 008 007 006
Texdil 013 014 014 016 0714 012 012 012
Calgado 001 002 001 002 001 003 005 004
Ferro/Vidro 005 005 005 007 007 006 005 006
Metais 006 006 006 006 007 006 008 0,06
Maquina/Elétrico 013 014 015 015 015 017 018 0,16
Transporte 037 046 048 045 045 042 034 032
Produtos diversos 014 014 016 017 0716 018 013 0,11
Total 0,16 017 019 019 019 018 017 0,15

Fonte: Calculo do autor com dados da SECEX/MDIC
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Nos resultados apresentados da TABELA 3, destaca-se que, com relagao a
media anual de exportacdes e importagdes do periodo, os setores industriais mais
relevantes no Cll entre o Brasil e paises da América Latina sdo: Transporte, com GL
0,34; Plastico/Borracha, com GL 0,33; Quimico, com GL 0,20; Maquina/Elétrico, com
GL 0,18. Para os demais setores, observa-se que em alguns anos assumem posi¢ao
relevante, mas que de uma maneira geral s&o menos significativos que os setores em
destaque; a exemplo, o setor de Couro/Pele apresentou um indice 0,25 no ano de
2002, mas durante o restante do periodo analisado se manteve abaixo de 0,10.

Nota-se que os setores mais relevantes no Cll estdo relacionados ao setor de
Transporte, intimamente relacionado a industria automobilistica. Conforme foi
ressaltado na subsecao anterior, em termos de Cll os maiores parceiros comerciais
do Brasil sdo Argentina e México. Desta forma, conclui-se que a presenca do setor de
transporte € bastante relevante para os trés paises e o Cll é regido em sua maior parte
pelo mesmo. Destaca-se ainda que entre os anos de 2008 a 2012 o setor de
Transportes apresentou um indice GL elevado, chegando ao pico de 0,48 em 2009.

A participagao relevante do setor de Transportes e Maquinas/Elétrico é
refletida na intensidade tecnoldgica. Isso faz com que a industria apresente uma
configuracédo de tecnologia média-alta. A TABELA 4 apresenta resultados do indice
GL agregado por nivel de intensidade tecnoldgica para os anos que compreendem o
periodo de 2000 a 2014. Os produtos foram segmentados em cinco categorias:
industria de alta tecnologia; industria de média-alta tecnologia; industria de média-
baixa tecnologia; industria de baixa tecnologia; produtos n&o industriais. Os tipos de
produtos que foram agrupados em cada categoria encontram-se no ANEXO 2 deste

trabalho.
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TABELA4 - INDICE GL POR INTENSIDADE TECNOLOGICA DOS PRODUTOS
COMERCIALIZADOS ENTRE O BRASIL E PAISES DA AMERICA LATINA NOS
ANOS 2000 A 2014 (CONTINUA)

Categoria | MEDIA | 2000 | 2001 [ 2002 | 2003 | 2004 | 2005 | 2006
Industria de alta tecnologia 0,12 0,12 0,17 0,22 0,22 0,16 0,11 0,09
Industria de média-alta tecnologia 0,35 0,26 0,23 0,17 0,22 0,22 0,21 0,26
Industria de média-baixa tecnologia 0,10 0,43 0,13 0,08 0,10 0,10 0,11 0,10
Industria de baixa tecnologia 0,09 0,0r 0,06 0,06 0,05 0,06 0,06 0,07
Produtos nao industriais 0,03 0,01 0,06 0,02 0,01 0,02 0,01 0,01
Total 018 0,215 0,215 0,11 014 0114 0,14 0,15

Fonte: Calculo do autor com dados da SECEX/MDIC

TABELA4 - INDICE GL POR INTENSIDADE TECNOLOGICA DOS PRODUTOS
COMERCIALIZADOS ENTRE O BRASIL E PAISES DA AMERICA LATINA NOS
ANOS 2000 A 2014 (CONTINUAGAO)

Categoria | 2007 | 2008 | 2009 | 2010 | 2011 | 2012 | 2013 | 2014
Industria de alta tecnologia 0,09 0,11 0,14 0,12 0,14 0,96 0,17 0,17
Industria de média-alta tecnologia 0,28 0,32 0,33 0,33 0,33 0,31 0,31 0,25
Industria de média-baixa tecnologia 0,09 0,170 0,11 0,10 0,10 0,10 0,08 0,11
Industria de baixa tecnologia 0,06 0,06 0,06 0,06 0,06 0,06 0,05 0,05
Produtos n&o industriais 0,01 0,01 0,01 0,02 0,03 0,01 0,01 0,01
Total 0,16 0,17 0,19 0,019 0,19 0,48 0,17 0,15

Fonte: Calculo do autor com dados da SECEX/MDIC

Conforme resultado encontrado na TABELA 4, o Cll acontece de forma mais
intensa na categoria de produtos oriundos da industria de média-alta tecnologia. Os
produtos agregados nesta categoria sdo: Equipamento para Ferrovia e Material de
Transporte; Maquinas e Equipamentos Elétricos; Maquinas e Equipamentos
Mecénicos; Produtos Quimicos, excluindo farmacéuticos; Veiculos Automotores,
incluido reboques e semirreboques. Desta forma, novamente observa-se a
participacao significativa do setor automotivo, quimico, e maquinario na determinagao
do CII. Apesar do GL ser mais concentrado nesta categoria, isso nao significa que o
pais seja avangado tecnologicamente, significa apenas que o a incidéncia de comércio
intra-industrial € maior entre os produtos que compdem a industria de média-alta

tecnologia.

5.3 DECOMPOSICAO DO COMERCIO INTRA-INDUSTRIAL

A presente subsecdo do trabalho tem como objetivo decompor o comércio
intra-industrial (Cll) do Brasil com os paises da América Latina, a fim de verificar se

ha maior incidéncia de comércio intra-industrial horizontal (ClIH) ou vertical (CIIV),
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além de decompor o CIIV entre CIIV superior (Cll\VSurerior) oy inferior (ClI\/nferior),
Através do arcabouco tedrico apresentado nas secdes anteriores, pode-se concluir
que quando ha maior incidéncia de CllV'nferior o pais exportador tem como
caracteristica a produgao e exportagao de bens de valor menor, ao passo que importa
0 mesmo produto de seus parceiros comercias, mas em qualidade superior. Neste
sentido, parte-se do pressuposto que o valor unitario dos produtos é reflexo da
qualidade do produto comercializado.

Para melhor visualizagao dos resultados encontrados, a TABELA 5 apresenta
a evolugdo do comeércio intra-industrial entre os anos 2000 e 2014 na forma de
percentual?® em relagédo ao fluxo total de exportagdes e importagcbes de cada ano.
Além de distinguir entre comércio intra-industrial horizontal e vertical, € calculado o

percentual da composi¢ao do comeércio intra-industrial vertical.

TABELA S - DECOMPOSIQAO DO COMERICO INTRA-INDUSTRIAL DO BRASIL COM PAISES
DA AMERICA LATINA ENTRE OS ANOS 2000 E 2014 (PERCENTUAL EM RELACAO
AO FLUXO COMERCIAL)

Fluxo CEI clii ClIH CIV | Clivsweror | Gjjy/inferior
Comercial
2000 100 819 18.1 3.6 145 49 96
2001 100 852 14,8 43 10,5 42 6.3
2002 100 84.7 15,3 35 11,7 49 6.8
2003 100 88.6 114 1.9 95 6.4 3.1
2004 100 86,1 13,9 3.4 10,5 36 6.9
2005 100 858 14,2 3.0 11,2 42 7.0
2006 100 863 13,7 28 10,9 41 6.8
2007 100 852 14,8 3.0 118 37 8.1
2008 100 84.1 15,9 23 13,5 3.9 9.6
2009 100 828 17.2 21 15,2 3.9 113
2010 100 815 18,5 3.7 148 36 11,2
2011 100 81.0 19,0 3.8 15,3 43 10,9
2012 100 81.2 18,8 27 16,2 37 12,4
2013 100 82.1 17.9 18 16,1 43 11,8
2014 100 826 17.4 18 15,6 3.9 11,7
MEDIA 100 85,4 14,6 2,2 12,4 4,0 8,4

Fonte: Célculo do autor com dados da SECEX/MDIC
Nota: Fluxo comercial = CEI + Cll ou Importagbes + Exportagdes

Primeiramente, a TABELA 5 mostra que grande parte do comércio bilateral do
Brasil com os paises da América Latina € composto pelo comércio interindustrial,
remetendo a teoria das Vantagens Comparativas. Em relacdo a média anual de

exportagdes e importacées o Cll representa 14,6% de todo o fluxo comercial do

20 Os valores absolutos podem ser visualizados no APENDICE 1.
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periodo, com maior representatividade no ano 2011 onde chegou a 19%. Os
resultados mostram que no caso brasileiro ha maior incidéncia de CIIV, sendo que em
relacdo a média anual o CIIV representa aproximadamente 85% do CII.

A FIGURA 3 apresenta de forma mais nitida a evolugdo do comércio intra-

industrial no periodo, bem como sua decomposi¢éo entre CIIV e CIIH.

18.000
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12.000
10.000
8.000
6.000
4.000
2.000

U$$ em Milhdes

2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014
Ano

VERTICAL mmmmm HORIZONTAL —e=—ClI|
Fonte: Elaboragédo do autor com dados da SECEX/MDIC

FIGURA 3 - VOLUME DE COMERCIO INTRA-INDUSTRIAL DO BRASIL COM PAISES DA AMERICA
LATINA ENTRE 2000 E 2014

Nota-se principalmente que o Cll do Brasil com América Latina teve grande
crescimento em relagdo ao inicio do periodo analisado. Como ja salientado na
subsecao 5.1, o decreto legislativo entre Brasil e México intensificou o comércio entre
mercadorias oriundas de uma mesma industria, levando a um crescimento cada vez
maior do Cll entre os paises a partir do ano de 2006, ano em que o decreto legislativo
entrou em vigor.

Ao decompor o ClIV entre Cll\VSuperior @ CJ|V/Inferior o resultado encontrado foi
que o CllV/nferior ¢ predominante em todos os anos analisados, com excegéo de 2003,
onde o CllVsurerior foi maior na proporgao de 67,3%2' do CIIV. O CllV/nferior representa,
em relagdo a média anual, 67,6% do CIIV total para o periodo. Uma proporcao alta de
CllVInferior significa que dentro do comércio intra-industrial o Brasil tem exportado
produtos de qualidade inferior para os paises da América Latina. Com o proposito de
demonstrar como este fluxo funciona, a seg¢do 5.3.1 abordarad exemplos afim de

aprofundar a analise dos resultados. Considerada a importdncia do setor de

21 O percentual do CllVSurerior em relacéo ao CIIV para todos os anos encontra-se no APENDICE 2.



39

transportes no comércio intra-industrial, sera utilizado como exemplo a industria
automobilistica para demonstrar como se dao as exportagdes e importacdes de em

um caso de Cl|\/!nferior,

5.3.1 Casos de Comércio Intra-industrial Vertical Inferior no Brasil

Conforme apresentado no item 5.2 deste trabalho, o setor industrial de
Transportes apareceu como setor mais relevante para a o Comércio Intra-industrial
(CIl). Portanto, sera utilizado o exemplo da industria automobilistica para demonstrar
como o comeércio intra-industrial vertical acontece entre o Brasil e os paises da
América Latina. Considerando a importancia da Argentina e México no setor, serdo
utilizados dois exemplos: primeiro sera analisado, na TABELA 6, o comércio de
automoveis do Brasil com o México no ano de 2008, devido a este ano ter apresentado
indice Grubel-Lloyd (GL) de 0,28 — o maior indice do México dentre os anos
analisados; o segundo exemplo analisara, na TABELA 7, o comércio de automoveis
entre Brasil e Argentina no ano de 2013, sendo que este ano desponta como maior

indice GL entre todos os parceiros comerciais no periodo analisado.

TABELA 6 - COMERCIO DE AUTOMOVEIS ENTRE BRASIL E MEXICO NO ANO DE 2008 (EM
MILHARES DE DOLARES U$$ E QUANTIDADE UNITARIA)

PRODUTOS Ex?agg;;éo Ex(ontLtZ?)éo Imrzagg;;éo Im(pgg:%éo VUX VUM
DIESELOM32500 275 15 0 -’
é%fgﬂsavolz,hsoocéygl\}&Zsoo 42.584 3463 0 ] 2
’Q%E’g’g\gﬁgéyg“}?iwoo 624.084 72466 846.752 54924 9 15
AUTOMOVEIS C/MOTOR ] ] 158.746 6815 . o3

EXPLOSAO,CM3>3000

TOTAL 666.943 75944 1.006.309 61872 9 16

Fonte: Calculo do autor com dados da SECEX/MDIC
Nota: VUX = Exportagédo U$$/ Exportagdo Qtde; VUM = Importagdo U$$/ Importagdo Qtde

A TABELA 6 demonstra que no ano de 2008 o Brasil exportou uma quantidade
maior de automoveis do que importou. Entretanto, o valor monetario de importacoes

foi superior. Sendo assim, o valor unitario sobre o montante de exportagbées (VUX) é
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menor que o valor unitario sobre o montante de importagdes (VUM). Neste caso a

relacdo comercial pode ser definida como CllVIrferior  pois a hipétese da razado

[351’5;'{'_<1—a é verdadeira??. Neste caso, o Brasil produz e exporta veiculos mais
y

simples para o México, com motor de menor cilindrada, ao passo que importa deste
mesmo parceiro veiculos mais luxuosos e potentes com motor de maior cilindrada e,
naturalmente, valor superior.

O segundo exemplo, apresentado na TABELA 7, demonstra resultados

UvXx;

i < 1-a] € atendida, resultando em ClIVinerier e levando
y

semelhantes. A hipdtese

a entender que os automoveis exportados para a Argentina também séo de qualidade
inferior, ao passo que veiculos de qualidade superior, mais luxuosos, e com motor de

maior cilindrada sao importados pelo Brasil.

TABELA 7 - COMERCIO DE AUTOMOVEIS ENTRE BRASIL E ARGENTINA NO ANO DE 2013 (EM
MILHARES DE DOLARES U$$)

Exportagdo |Exportagdo |Importagdo |Importagéo

TRePTTO (U$$) (Qtde.) (U$$) @Qtde) |VYX |VUM
AUTOMOVEIS C/MOTOR

DIESEL,CM3<=1500 60.071 4.077 - 15
AUTOMOVEIS C/MOTOR 16.270 555 365,185 0567 - .

DIESEL,CM3>2500

AUTOMOVEIS C/MOTOR

EXPLOSAO,CIL<=1000CM3 113.847 14.700 1.187.741 116.684 8 10

AUTOMOVEIS C/MOTOR

EXPLOSAO.1000<CM3<=1500 1.443.190 140.963 1.125.347 81.543 10 14

AUTOMOVEIS C/MOTOR

EXPLOSAO.1500<CM3<=3000 3.481.780 283.545 3.185.718 202.805 12 16

AUTOMOVEIS C/MOTOR

EXPLOSAO,CM3>3000 - 56.164 2.447 23

TOTAL 5.115.159 443.840 5.920.156 413.476 12 14

Fonte: Calculo do autor com dados da SECEX/MDIC
Nota: VUX = Exportagédo U$$/ Exportagdo Qtde.; VUM = Importagdo U$$/ Importagio Qtde.

Considerando que o setor de Transportes tem maior relevancia no CllI, estes
exemplos delineiam a configuragao atual da industria brasileira. Quando séao
analisadas as relagdes bilaterais de Cll, o Brasil tem como caracteristica a producao

e exportacao de produtos com qualidade inferior.

22 Este trabalho considera a = 0,15
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5.4 ANALISE DOS RESULTADOS DO COMERCIO INTRA-INDUSTRIAL

No transcorrer da secéo 5 identificou-se que o comércio intra-industrial (ClI)
do Brasil com os paises da América Latina ocorre, principalmente, na forma de
COMERCIO intra-industrial vertical (CIIV). Corroborando resultados encontrados em
outros trabalhos, conforme abaixo.

O trabalho de Carmo e Bittencourt (2011) apresentou resultados semelhantes
aos resultados aqui encontrados, apesar de utilizar base de dados de fonte diferente,
além da restricao de paises e periodo de tempo distintos aos utilizados neste trabalho.
Seu trabalho mostra que em todos os setores industriais, independentemente do nivel
de dispersao utilizado, ocorreu diferenciagao vertical dos produtos comercializados
entre o Brasil e paises da OCDE. Além disso, € exposto que o comércio intra-industrial
vertical inferior (ClIVinferior) foi predominante em todos os setores industriais, e na
maioria dos paises - principalmente no indice encontrado para o Estados Unidos, onde
o CllVvinferior foi de 69% do CIIV, e o México, que apresentou CllVinferior de 68,5% do
CIIV. Para explicar a predominancia do ClIV, Carmo e Bittencourt (2011) utilizaram o
modelo de Falvey e Kierzkowski (1987), que parte de uma estrutura 2x2x2, ou seja:
dois paises (norte e sul); dois fatores de produgao (capital e trabalho); e dois bens
(homogéneo e diferenciado). Neste modelo, para garantir que acontega o comércio
intra-industrial é necessario que a renda seja distribuida desigualmente tanto em N
quanto em S. Dessa forma, os individuos de baixa renda, independente do seu pais
de origem, demandar&o os produtos de baixa qualidade, produzidos em S, ao passo
que os individuos de renda mais alta demandardao os produtos de alta qualidade,
produzidos em N. (CARMO; BITTENCOURT, 2011, p.11).

Em Carmo (2010) foi analisado o periodo de 2004 a 2007, também utilizando
base de dados distinta a utilizada neste trabalho, e apesar de utilizar uma selecao de
paises diferenciada foi apresentado resultado semelhante. O resultado encontrado foi
que ocorreu uma predominancia do CIIV para todos os setores analisados, € ao
decompor o CIIV entre horizontal e vertical encontrou resultado que corroboram os
resultados encontrados neste trabalho, constatando que ha maior incidéncia de
Cllvinferior - Neste sentido, com excegcdo de apenas um setor, todos os demais
apresentaram produtos exportados com qualidade inferior.

Para explicar o CIIV, Carmo (2010) utilizou o modelo Flam e Helpman (1987),

concluindo que o padrao comercial intra-industrial pode ocorrer mesmo na situagao
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em que os paises apresentam distintas dotagdes relativas de fatores. Nessa situacéo,
0s paises devem apresentar vantagens comparativas na produgao de determinadas
variedades de produtos e, desse modo, as variedades transacionadas serao
diferenciadas verticalmente. (CARMO; 2010, p.46).



43

6 CONSIDERAGOES FINAIS

O presente trabalho teve como objetivo principal a mensuragédo do comércio
intra-industrial (CIl) entre o Brasil e os paises da América Latina. Buscou também a
analise do comportamento da industria brasileira no que tange a gama de produtos
exportados e importados. Através da mensuracdo do comercio intra-industrial vertical
(ClIV) e horizontal (ClIH) e ainda segregando o CIIV em duas partes: CIIV Inferior
(Cll/nferior) “e CIIV Superior (ClI\/Superior)

Para alcancar os objetivos propostos foi utilizada a metodologia proposta por
Grubel e Lloyd (1975). A utilizagdo destes conceitos possibilitou mensurar a
magnitude do CII, e por consequéncia a magnitude do comércio interindustrial (CEI).
Como nao era objetivo deste trabalho analisar o CEl do Brasil, foi apenas apresentado
o resultado da mensuracdo, que em média representou 85,4% de todo o fluxo
comercial com a América Latina no periodo. Enquanto isso o CIll representou em
média 14,6% desse fluxo comercial. Com objetivo de avaliar os paises com maior
relevancia para o ClIl brasileiro, foi utilizado o indice Grubel e Lloyd (GL), que
apresentou valor 0,18 da média anual exportada e importada, sendo que os paises
com CIl maiores foram Argentina, com GL de 0,31, e México, com GL de 0,35
decorrente da média anual de exportagcdes e importacdes. Os demais paises da
amostra apresentaram indices muito baixos, levando a concluir que a relagdo com
estes paises remete as teorias tradicionais de vantagens comparativas, com grandes
diferencas de renda e dotagdes de fatores.

Ao utilizar dos modelos disponiveis para segregacao do Cll em CIIH e CIlV,
os resultados revelaram maior incidéncia de CIIV, com média anual de
aproximadamente 85% do Cll. Um alto indice de CIIV demostra que ha diferenciagéo
na qualidade dos produtos comercializado. A metodologia apresentada no trabalho
para desagregacao do CIIV mostrou que houve maior incidéncia de CllV'nferior que em
média representa 67,6% do CII. Este resultado corrobora estudos anteriores a este
trabalho, demonstrando que parte da pauta de exportagdes brasileira consiste de
producdo e exportacao de bens qualitativamente inferiores.

Os setores industrias que apresentaram maior relevancia para o Cll brasileiro,
com base no ultimo ano da analise, sdo: Transporte (GL de 0,32), Plastico/Borracha
(GL de 0,29), Maquina/Elétrico (GL de 0,16), e Quimico (GL de 0,15). Visto que o setor

de transporte assume maior relevancia em relacdo aos demais setores, foram
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abordados alguns exemplos da industria automotiva em relagdo a Argentina e ao
México. Estes exemplos enfatizaram que o produto exportado pelo Brasil € de
qualidade inferior.

Dentre os modelos tedrico abordados, o Cll é originado das economias de
escala (HELPMAN; KRUGMAN, 1985), basicamente apresentando natureza de
comercio intra-industrial horizontal, ou das vantagens comparativas (FALVEY;
KIERZKOWSKI, 1987), que reflete uma situacdo de comércio intra-industrial vertical.
Visto que ha maior incidéncia de CIIV no caso brasileiro, 0 modelo que melhor explica
o comportamento do Cll é o modelo de Falvey e Kierzkowski (1987), onde a qualidade
do produto esta relacionada a relagao trabalho/capital. Desta forma o pais com maior
razao trabalho/capital exportara uma gama de produtos de qualidade inferior, € uma
quantidade menor de produtos capital intensivos. Através de estudo empirico dos
determinantes do CII, Carmo e Bittencourt (2011) corroboram o modelo Falvey e
Kierzkowski (1987), apontando que a razdo capital/trabalho tem correlagao positiva
sobre o volume de CIIV. Assim conclui-se no presente trabalho que o Brasil, de
maneira geral, vem apresentando desvantagens tecnolégicas em relacdo aos
parceiros incluidos na analise, ou possui maior intensidade do fator trabalho na
composi¢ao industrial. Em ambos os casos a razao capital/trabalho sera menor,

incorrendo em maior proporgao de comércio intra-industrial vertical inferior.
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APENDICE 1 - DECOMPOSIQAO DO COMERICO INTRA-INDUSTRIAL DO BRASIL COM PAISES
DA AMERICA LATINA ENTRE OS ANOS 2000 E 2014 (EM MILHOES)

ANO Fluxo CEI cll CIIH CIV | Clivsweror | Gjpyinferior
Comercial

2000 74562 61080 13482 2703 10.779 3.626 7153
2001 25112 21.392 3.720 1,090 2,630 1.045 1.584
2002 22834  19.351 3.483 804 2,679 1117 1.562
2003 18918 16765  2.153 361 1.791 1.205 586
2004 22199 19117 3.082 753 2.330 789 1,541
2005 31267 26818 4449 952 3.497 1317 2.180
2006 39.018  33.654 5.364 1.101 4.262 1,596 2,667
2007 49766 42424 7.342 1479 5.863 1818 4.045
2008 50137  49.750 9.387 1.380 8.007 2.321 5.686
2009 72739 60195  12.545 1508 11.036 2.825 8.211
2010 53.469  43.569 9.900 1972 7.928 1.932 5.996
2011 73133 59210  13.923 2.756 11.166 3.165 8.002
2012 88.093 71509  16.584 2347 14.237 3.294 10.943
2013 83.870  68.894  14.975 1477 13.498 3.594 9.904
2014 90.190 74519 15671 1629 14.042 3.507 10.535
MEDIA  77.960  66.580  11.380 1703 9.677 3.135 6.542

Fonte: Calculo do autor com dados da SECEX/MDIC
Nota: Fluxo comercial = CEI + Cll ou Importagdes + Exportacoes



APENDICE 2 - PERCENTUAL DO COMERCIO INTRA-INDUSTRIA VERTICAL SUPERIOR E
INFERIOR ENTRE BRASIL E AMERICA LATINA, PARA OS ANOS DE 2001 A

2014
ANO Cliv CI\/!Inferior Cll\/Superior
2000 100,0% 66,4% 33,6%
2001 100,0% 60,2% 39,8%
2002 100,0% 58,3% 41,7%
2003 100,0% 32,7% 67,3%
2004 100,0% 66,1% 33,9%
2005 100,0% 62,3% 37,7%
2006 100,0% 62,6% 37,4%
2007 100,0% 69,0% 31,0%
2008 100,0% 71,0% 29,0%
2009 100,0% 74,4% 25,6%
2010 100,0% 75,6% 24,4%
2011 100,0% 71,7% 28,3%
2012 100,0% 76,9% 23,1%
2013 100,0% 73,4% 26,6%
2014 100,0% 75,0% 25,0%
MEDIA 100,0% 67,6% 32,4%

Fonte: Calculo do autor com dados da SECEX/MDIC
Nota: Fluxo comercial = CEIl + ClI
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APENDICE 3 — SECOES DO SISTEMA HARMONIZADO

CODIGO | NOME

01 Animais vivos e produtos do reino animal

02 Produtos do reino vegetal

03 Gorduras e 6leos animais ou vegetais; Produtos da sua dissociagdo; Gorduras alimentares
elaboradas; Ceras de origem animal ou vegetal

04 Produtos das industrias alimentares; Bebidas, liquidos alcodlicos e vinagres; Tabaco e seus
sucedaneos manufaturados

05 Produtos minerais

06 Produtos das industrias quimicas ou industrias conexas

07 Plasticos e suas obras; Borracha e suas obras

08 Peles, couros, peles com pelo e obras destas matérias; Artigos de correeiro ou de seleiro;
Artigos de viagem, bolsas e artefatos semelhantes; Obras de tripa

09 Madeira, carvao vegetal e obras de madeira; Cortiga e suas obras; Obras de espartaria ou de
cestaria

10 Pastas de madeira ou de outras matérias fibrosas celulésicas; Papel ou cartdo para reciclar
(desperdicios e aparas); Papel e suas obras

11 Matérias téxteis e suas obras
Calgado, chapéus e artefatos de uso semelhante, guarda-chuvas, guarda-sois, bengalas,

12 . . ) o
chicotes e suas partes; Penas preparadas e suas obras; Flores artificiais; Obras de cabelo

13 Obras de pedra, gesso, cimento, amianto, mica ou de matérias semelhantes; Produtos
ceramicos; Vidro e suas obras
Pérolas naturais ou cultivadas, pedras preciosas ou semipreciosas e semelhantes, metais

14 preciosos, metais folheados ou chapeados de metais preciosos, e suas obras; Bijuteria;
Moedas

15 Metais comuns e suas obras
Maquinas e aparelhos, material elétrico e suas partes; Aparelhos de gravagao ou reprodugao

16 de som, aparelhos de gravagao ou reprodugao de imagens e de som em televiséo, e suas
partes e acessorios

17 Material de transporte
Instrumentos e aparelhos de ética, fotografia ou cinematografia, medida, controle ou de

18 precisdo; Instrumentos e aparelhos médico-cirurgicos; Relégios e aparelhos semelhantes;
Instrumentos musicais; Suas partes e acessorios

19 Armas e munigdes; suas partes e acessorios

20 Mercadorias e produtos diversos

21 Objetos de arte, de colegao e antiguidades

22 Transagbes especiais

Fonte: <http://www.desenvolvimento.gov.br/sitio/interna/interna.php?area=5&menu=605>



ANEXO

TABELA A1 - CORRESPONDENCIA ENTRE OS SETORES INDUSTRIAIS E AS
CATEGORIAS DO SISTEMA HARMONIZADO
Setores Categorias do Sistema Harmonizado
Animal/ Produtos animais 01-05
Produtos vegetais 06-15
Alimenticio 16-24
Produtos minerais 25-27
Quimico 28-38
Plastico/Borracha 39-40
Couro/Pele 41-43
Produtos madeira 44-49
Téxtil 50-63
Calgcado 64-67
Ferro/Vidro 68-71
Metais 72-83
Maquina/Elétrico 84-85
Transporte 86-89
Produtos diversos 90-97

Fonte: http://www.foreign-trade.com/reference/hscode.htm



QUADRO A.2 - AGREGAGAO DOS PRODUTOS POR INTENSIDADE TECNOLOGICA

CATEGORIA PRODUTO
AERONAUTICA E AEROESPACIAL
INDUSTRIA DE | EQUIPAMENTOS DE RADIO, TV E COMUNICACAO
ALTA FARMACEUTICA
TECNOLOGIA INSTRUMENTOS MEDICOS DE OTICA E PRECISAO
MATERIAL DE ESCRITORIO E INFORMATICA
ALIMENTOS, BEBIDAS E TABACO
IE;\lADDL(J:TRIA DE | MADEIRA E SEUS PRODUTOS, PAPEL E CELULOSE
TECNOLOGIA PRODUTOS MANUFATURADOS N.E. E BENS RECICLADOS
TEXTEIS, COURO E CALCADOS
EQUIPAMENTOS PARA FERROVIA E MATERIAL DE TRANSPORTE
INDUSTRIA DE | MAQUINAS E EQUIPAMENTOS ELETRICOS N. E.
MEDIA-ALTA MAQUINAS E EQUIPAMENTOS MECANICOS N. E.
TECNOLOGIA PRODUTOS QUIMICOS, EXCL. FARMACEUTICOS
VEICULOS AUTOMOTORES, REBOQUES E SEMI-REBOQUES
BORRACHA E PRODUTOS PLASTICOS
INDUSTRIA DE | CONSTRUCAO E REPARACAO NAVAL
MEDIA-BAIXA OUTROS PRODUTOS MINERAIS NAO-METALICOS
TECNOLOGIA

PRODUTOS DE PETROLEO REFINADO E OUTROS COMBUSTIVEIS

PRODUTOS METALICOS

PRODUTOS NAO
INDUSTRIAIS

PRODUTOS NAO INDUSTRIAIS

Fonte: http://www.desenvolvimento.gov.br/sitio/interna/interna.php ?area=5&menu=605
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