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RESUMO

O projeto vem ao encontro das demandas apresentadas pela senhora Lucélia, que
busca controlar suas vendas de forma sistémica, tendo na tecnologia uma forma de
gerar ganhos, agilidade e confiabilidade. O sistema ira auxiliar a proponente em seu
dia a dia inserindo funcionalidades que buscam trazer eficiéncia para as atividades
hoje desenvolvidas de forma manual, gerando assim uma evolucdo e ganhos
qualitativos e quantitativos.

Palavras-chave: agilidade; confiabilidade; evolucéao.



ABSTRACT

The project meets the demands presented by Mrs. Lucélia, which seeks to control
sales in a systemic way, taking the technology a way to generate gains, agility and
reliability. The system will assist the applicant in their day to day entering features
that seek to bring efficiency to the activities carried out today manually , thereby
generating an evolution and qualitative and quantitative gains.

Keywords: agility; reliability; evolution.
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1 INTRODUCAO

A senhora Lucélia vendedora autbnoma na area de joias, atuando no ramo a
mais de 20 anos, baseia sua estratégia de vendas em locais como escolas e

empresas da grande Curitiba.

Trabalhando sozinha durante todo o processo de venda, desde a aquisicao
dos produtos junto ao fornecedor até a venda para o consumidor final, trata de forma

manual suas vendas e quaisquer tipo de agendamento ou anotacdes.

Diante deste ambiente surgiu a oportunidade para o projeto, sera um controle
de vendas, que engloba o cadastro de clientes, fornecedores e produtos, passando
por uma funcionalidade de agendamento de compromissos, chegando até a venda
junto ao cliente, e no poés-venda relatérios que podem auxiliar nos controles

financeiros e do dia a dia.

1.1 CONTEXTUALIZACAO

A senhora Lucélia procurou o desenvolvedor Diego Vinicius Costa Siqueira
para solicitar o desenvolvimento de um software que contemplasse suas principais
atividades do dia a dia como vendas, controle de estoque, controle de contatos e
compromissos. A demanda surgiu quando a senhora Lucélia percebeu que seu
controle atual feito em um caderno ndo era mais eficaz devido a quantidade de
vendas e falta de controle trazendo como consequéncias perda de clientes e

financeiras.

1.2 OBJETIVOS

Partindo do contexto apresentado, os principais objetivos do software séo
prover uma maneira rapida, facil e inteligente para controlar as vendas , estoque,

contatos, agenda de compromissos e também gerar relatérios claros e consistentes.
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1.2.1 Objetivo Geral

Projetar e desenvolver um sistema que controle as vendas de uma vendedora

de joias autdbnoma.

1.2.2 Objetivos Especificos

Criar um sistema web que controle o as vendas realizadas, contendo as

seguintes funcionalidades:

o Registro e edi¢do de vendas

o Cadastro e edicdo de clientes

o Cadastro e edicéo de fornecedores

o Cadastro e edicdo de produtos

o Cadastro e edicdo de locais de vendas

o Criacédo de compromissos em uma agenda
o Gerar relatorios

No decorrer deste documento, tais funcionalidades serdo apresentadas
detalhadamente, de forma a especificar quais sdo as tarefas que elas devem

executar.

1.3 ORGANIZACAO DO TEXTO

Este documento foi subdividido em capitulos, sendo que cada um ira abordar
um aspecto do projeto. O Capitulo 2 contém os fundamentos basicos para o
entendimento do sistema que foi desenvolvido como projeto deste trabalho. Poderéo
ser encontrados 0s conceitos e contexto relativos ao negocio para o qual o software
foi desenvolvido. O Capitulo 3 contém informacdes cruciais sobre como o projeto foi
planejado, desde a analise dos requisitos até a elaboracdo de seus cronogramas,

além de citar quais foram os recursos de software e hardware utilizados durante o
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desenvolvimento deste projeto. No Capitulo 4 sera descrito como foi o0 andamento
do projeto, detalhando os procedimentos utilizados para gerencia-lo, como e quais
documentacfes foram elaboradas e como foi a implementacdo do software. No
Capitulo 5 o software obtido como produto final deste projeto sera descrito,
detalhando suas funcionalidades e apresentando as telas implementadas. O
Capitulo 6 apresentara quais foram as principais dificuldades encontradas durante o
desenvolvimento do projeto, bem como quais sdo as sugestdes de melhoria do

software.
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2 FUNDAMENTAGCAO TEORICA

Neste capitulo serdo apresentados o contexto e conceitos relacionados ao

negocio para o qual sera proposto o sistema de informacao.

2.1 CONTEXTO

No ramo de vendas de joias a mais de 20 anos a senhora Lucélia atende
seus clientes levando os produtos ate eles, seu sistema de controle se baseia em
um caderno, e nele realiza todas as anotacdes referentes as vendas, contatos de
clientes, contatos de fornecedores entre outros. Com o0 passar dos anos as vendas
cresceram e a forma de registro das informac¢des comecou a dificultar o trabalho o
gue levou a necessidade de se criar uma forma mais agil e confiavel para controle
das informacdes, € neste momento que se inicia 0 desenvolvimento do software em

questéao.

2.2 CONCEITOS

Para que haja o melhor entendimento do funcionamento do sistema de
vendas, a seguir serdo apresentados conceitos chave que serdo referenciados no

decorrer deste documento.

2.2.1 Clientes

Séao clientes aqueles que efetuarem compras junto a senhora Lucélia, &
necessario que todos possuam um cadastro para que se torne facil e rapida a tarefa

de contata-lo futuramente.
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2.2.2 Fornecedores

Ao contrario dos clientes, a area de fornecedores contara com um cadastro

de locais ou pessoas que fornecerdo as joias ou acessorios.

2.2.3 Produto

Produto é todo elemento adquirido junto a um fornecedor, que deve ser

cadastrado no sistema para que possa ser utilizado em uma venda.

2.2.4 Local

O local é onde séo realizadas as vendas, € importante seu cadastro para que
futuramente seja facilitada a forma de comunicacéo entre a vendedora e o dono do

local, também contando com endereco para futuras visitas.

2.2.5 Compromisso

O compromisso funcionara como uma agenda no sistema, ird demonstrar em

uma tabela os préximo eventos e visitas cadastrados pela Senhora Lucélia.
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3 METODOLOGIA DO PROCESSO DE DESENVOLVIMENTO DO
SOFTWARE

Neste capitulo serdo apresentadas as metodologias utilizadas no processo de
desenvolvimento do L.A Vendas, além da analise de requisitos, atribuicdo de
responsabilidades, plano de atividades e de riscos do projeto, bem como os recursos

de hardware e software utilizados durante o desenvolvimento do sistema.

3.1 MODELO DE ENGENHARIA DE SOFTWARE

Fez-se uso da notacdo Unified Modeling Language (UML), de modo que foi
possivel especificar, visualizar e documentar modelos estruturais do sistema. Com o
auxilio da ferramenta Astah, analisou-se as requisi¢cdes e solucbes necessarias para
o L.A Vendas completamente antes de se dar inicio ao seu desenvolvimento.
Modelou-se o0 sistema com a elaboracdo de Diagramas Estruturais,
Comportamentais e de Interacdo, sendo eles: Diagrama de Classes, Diagrama de
Casos de Uso, Diagrama de Sequencia e Diagrama de Entidade e Relacionamento,
0s quais poderdo ser encontrados no Capitulo 4 deste documento. O protétipo das

telas foi feito com a utilizagéo da ferramenta Pencil.

A linguagem de programacéo utilizada para o desenvolvimento do sistema é
Java Web, sendo complementada pelos frameworks Hibernate e Spring. O L.A
Vendas teve como arquitetura padrao o Model — View — Controller (MVC) o Sistema
Gerenciador de Banco de Dados (SGBD), escolheu-se o MySQL por ser de facil
administracédo, além do fato de a equipe estar familiarizada. O MySQL possui todas
as caracteristicas necessarias para o desenvolvimento do sistema, além de ser de

uso livre e ndo exigir recursos de hardware muito avancados.

Tais formas de gerenciamento, modelagem e desenvolvimento de sistema

foram escolhidas devido ao seu retorno agil e solido de um sistema de informacéo.
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3.1.1 UML

O UML € um padrdo de modelagem que tem como objetivo auxiliar na
descricédo de softwares, particularmente aqueles que sao construidos utilizando-se o
paradigma orientado a objetos (OO). A necessidade de linguagens gréaficas para a
modelagem de sistemas é porque as linguagens de programac¢ao "ndo estdo em um
nivel de abstracao suficientemente alto para facilitar as discussdes sobre o projeto”
(FOWLER, 2005).

3.1.2 Model - View - Controller

O Model — View — Controller (MVC) é uma arquitetura de modelagem de
sistemas que é melhor aplicada em uma abordagem de programacao orientada a
objetos para separar os componentes interativos de um sistema. Ao separar tais
componentes em modelo, visdo e controladora, € possivel realizar o

desenvolvimento, testes e manutencdo independente em cada componente.

o Modelo: nesta camada, os objetos contém os dados e regras do negdcio,
ditando o acesso e modificacdo de informac¢des de forma consistente.

o Visdo: esta camada lida com tudo o que é visivel pelo usuario, além de
requisitar informac8es de modelos respectivos e exibir os dados obtidos.

o Controladora: o componente da controladora é aquele que monitora o fluxo

de apresentacao das informac¢des, sendo o intermediario entre visdo e modelo.

3.1.3 Hibernate

O Hibernate € um framework para o mapeamento objeto-relacional escrito na
linguagem Java. Este framework facilita o mapeamento dos atributos entre uma
base tradicional de dados relacionais e o modelo objeto de uma aplicagéo, mediante

0 uso de arquivos (XML) ou anotacdes Java (Java Annotation).


https://pt.wikipedia.org/wiki/XML
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Hibernate € um software livre de codigo aberto, seu objetivo € diminuir a
complexidade entre os programas Java, baseado no modelo orientado a objeto, que

precisam trabalhar com um banco de dados.

3.1.4 Spring

O Spring € um framework de cédigo aberto desenvolvido para a plataforma
Java criado por Rod Johnson e descrito em seu livro "Expert One-on-One: JEE
Design e Development”. Baseado nos padrdes de projeto e injecdo de dependéncia.
que é a forma de se resolver as dependéncias entre objetos automaticamente

'injetando’ referéncias sob demanda.

Alguns beneficios do Spring séo reduzir o acoplamento, permitir a aplicacao
ser reconfigurada sem mexer no coédigo fonte (somente alterando o XML, por

exemplo).

3.2 ANALISE DE REQUISITOS

ApOs analisar as necessidades do sistema de vendas, concluiu-se que as

funcionalidades apresentadas a seguir sdo indispensaveis para o sistema.

3.2.1 Realizar Login

Devera autenticar o usuario para que ele possa utilizar o sistema.


https://pt.wikipedia.org/wiki/Software_livre
https://pt.wikipedia.org/wiki/C%C3%B3digo_aberto
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3.2.2 Manter Contatos

Realizar4 as fungcbes de cadastrar, buscar, visualizar e alterar os seguintes

personagens do sistema: Clientes e Fornecedores.

3.2.3 Manter Produtos

Realizara as fungbes de cadastrar, buscar, visualizar e alterar um produto,

que posteriormente sera utilizado em uma venda.

3.2.4 Manter Local

Realizara as funcbes de cadastrar, buscar, visualizar e alterar um local onde
serdo realizadas as vendas, que posteriormente serd utilizado para cadastrar um

novo cliente e também em uma venda.

3.2.5 Manter Compromissos

Utilizado pela vendedora para organizar seus compromissos diarios, tera as

funcionalidades de cadastro, busca, visualizagéo e alteragéo.

3.2.6 Manter Venda

Onde a senhora Lucélia ira realizar a venda, tela de escolha de produtos,
apresentacdo de valores e etc., também sera possivel buscar e visualizar uma

venda.
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3.2.7 Atualizar Pagamentos

Esta funcionalidade estara habilitada quando a vendedora realizar uma venda
a prazo, assim podera atualizar més a més ou quando necessario 0s pagamentos

das parcelas de cada venda.

3.2.8 Gerar Relatérios

Ira prover relatorios com informacdes Uteis sobre vendas e clientes para a

senhora Lucélia.

3.3 PLANO DE ATIVIDADES

As tarefas do projeto foram classificadas e agrupadas de acordo com seu
contetdo e o fato de ser pré-requisito ou ndo para outra tarefa. A partir de uma
andlise inicial, obteve-se o0 WBS (Work Breakdown Structure) (Figura 1), o qual
possibilitou um maior controle do andamento do projeto, além de ser base para a

elaboracéo da Planilha de Tarefas (Figura 2) e Diagrama de Gantt (Figura 3).
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Como se pode ver no WBS (Figura 1), o projeto foi dividido em modulos,
sendo estes:

o Requisitos: nesta etapa é feita a definicAo de requisitos, havendo uma
consulta com o cliente para que seja possivel levantar todas as fun¢des que o
sistema deve exercer. Posteriormente, define-se 0 escopo e estabelece-se a
arquitetura e metodologias que serao utilizadas para o sistema.

o Planejamento: elabora-se o WBS e entdo a planilha de tarefas e o
cronograma de atividades com datas para conclusao destas.

o Modelagem: é dado inicio a elaboracdo da arquitetura do sistema. E
elaborado o Diagrama de Casos de Uso para que se possa ter a visao geral e
divisdo dos principais modulos do sistema. Com base neste diagrama, sdo definidos
0s prototipos das telas do sistema e sdo criadas as Especificacfes dos Casos de
Uso, de forma a se descrever claramente quais serdo os requisitos atendidos pelo
sistema. Posteriormente, elabora-se o Diagrama de Classes para que se possa ter a
visdo légica do sistema, seguido da elaboracdo dos Diagramas de Sequéncias, 0s
quais proporcionam a viséo clara de quais serdo as conexdes entre componentes do
sistema. E elaborado o modelo l6gico do banco de dados, de tal forma que se tenha
0 esboco do banco de dados que sera utilizado para o sistema. Finalmente, é
implementado o banco de dados, sendo criadas todas as suas tabelas e
relacionamentos.

o Implementacdo: da-se inicio a implementacdo do projeto, sendo
desenvolvido cada modulo de acordo com o cronograma estabelecido anteriormente.
o Documentacdo: nesta etapa é elaborada toda a documentacdo a ser
entregue, composta pela fundamentacdo tedrica, metodologia do processo de

desenvolvimento, desenvolvimento do projeto e apresentacdo do software.



id Modo da [Mome da tarefa Duracdo Inicio Término |Frede~:ess.|:|ras. Nomes dos recursos
? Tarefa
1 ¥ -+ L.A Vendas 118 dias  Qua 01/07/15%5ex 11/12/15 Diego Siqueira
L = Requisitos 11 dias CQua 01/07/15Qua 15/07/15 Diego Siqueira
L | - Levantar Reguisitos B dias Cua 01/07/15 Sex 10/07/15 Diego Siqueira
4 |9 = af Definir Escopo 2 dias? S5ab 11/07/15 Seg 13/07/15 3 Diego Siqueira
5 |y - of Definir Arquitetura 2 dias Ter 14/07/15 Qua 15/07/15 4 Diego Siqueira
& (1 = Planejamento 2 dias Qui 16/07 /15 Sex 17/07/15 Diego Siqueira
7 |9 - o Plano de Atividades 1 dia? Qui 16/07 /15 Qui 16/07/15 Diego Siqueira
L - ol WBS 1 dia? Qui 16/07/15 Qui 16/07/15 5 Diego Siqueira
g |f - of Definir Cronograma 1 dia? Sex 17/07/15 Sex 17/07/15 8 Diego Sigueira
10 |§ - Modelagem 16 dias Seg 20/07/15 Seg 10/08/15 Diego Sigueira
11 |§ - Definir Prototipo das Telas 5 dias Seg 20/07/15 Sex 24/07/15 9 Diego Sigueira
12 |§ -+ Elaborar Diagramas 5 dias Seg 27/07/15 Sex 31/07/15 Diego Sigueira |
13 |§ - Casos de Uso 2 dias Seg 27/07/15 Ter 28/07/15 11 Diego Sigueira |
THEL B Diagrama de Classe 2 dias Qua 29/07/15 Qui 30/07/15 13 Diego Siqueira |
15 |§ -+ DER 2 dias Sex 31/07/15 Sab 01/08/15 14 Diego Siqueira |
L = Elaborar Especificagdo Casos de Uso 1 dia? Siab 01/08/15 Sab 01/08/15 Diego Siqueira
17 |1 - Diagrama de Sequencia 7 dias Cua 29/07/15 Qui 06/08/15 13 Diego Siqueira
12 |y - of Implementacido 61 dias Sex 07/08/15 Sex 30/10/15 Diego Siqueira
15 |§ - of Implementar Banco de Dados 2 dias Seg 03/08/15 Ter 04/08/15 15 Diego Siqueira
20 |§ -+ Realizar Login 3 dias Qua 05/08/15 Sex 07/08/15 19 Diego Siqueira
211 |y - o Manter Contatos 7 dias Qui 13/08/15 Sex 21/08/15 Diego Siqueira
2 |y - of Clientes 4 dias Seg 10/08/15 Qui 13/08/15 20 Diego Siqueira
23 [} - of Fornecedores 4 dias Sex 14/08/15 Qua 19/08/15 22 Diego Sigueira
24 |§ - Manter Local 3 dias Qui 20/08/15 Seg 24/08/15 23 Diego Siqueira
P | = o Manter Produtos 3 dias Ter 25/08/15 Qui 27/08/15 24 Diego Sigueira
P | -+ Manter Vendas 16 dias Sex 28/08/15 Sex 18/09/15 25 Diego Sigueira |
27 [ - Atualizar Pagamentos 6 dias Seg 21/09/15 Seg 28/09/15 26 Diego Sigueira |
PO Manter Compromissos 9 dias Ter 29/09/15 Sex 09/10/15 27 Diego Siqueira |
25 (4 = Gerar Relatorios 15 dias Seg 12/10/15 Sex 30/10/15 28 Diego Siqueira |
30 [§ - Documentacio 30 dias Seg 02/11/15 Sex 11/12/15 Diego Siqueira |
31 |y -+ Elaborar Manual do Usuario 5 dias Seg 02/11/15 Sex 06/11/15 18 Diego Siqueira |
E L - of Documentos do Projeto 118 dias Cua 01/07/15 Sex 11/12/15 Diego Siqueira |

Figura 2. Planilha de Tarefas
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3.4 RECURSOS DE HARDWARE E SOFTWARE UTILIZADOS

Nesta secdo, serdo apresentados o0s recursos de hardware e software

utilizados pela equipe durante o desenvolvimento do projeto.

3.4.1 Hardware

Abaixo estdo os recursos de hardware utilizados no desenvolvimento.
Notebook 1

. Processador: 2.5 GHz Intel Core i5
. Memoria: 4GB
o Placa de Video: Intel HD Graphics 4000

o Sistema Operacional: Windows 7 Home Premium 64-bit

3.4.2 Software

Abaixo estdo relacionados todos os softwares utilizados durante o

desenvolvimento deste projeto.

o Astah Professional: utilizado para a elaboragédo dos diagramas do sistema.

o Dropbox: para manter um backup do desenvolvimento e da documentacao a
utilizacdo do Dropbox foi indispensavel.

o Netbeans: sendo a IDE onde o desenvolvedor é mais familiarizado, foi o
ambiente de desenvolvimento escolhido para o L.A Vendas.

o Google Chrome: navegador utilizado para testar e rodar o sistema.

o iReport 5.6.0: ambiente gerador de relatérios utilizado para criar os layouts
dos relatorios do sistema.

o Microsoft Word 2013: utilizado para o desenvolvimento da documentacéo

escrita do sistema, tal como especificacdo de caso de uso e monografia.
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o MySQL Workbench: uma interface grafica utilizada para modelagem do
Banco de Dados.

o Pencil 2.0.3: foi escolhido como o software para prototipacao de telas devido
a sua interface intuitiva e boa usabilidade.

o Project 2010: software utilizado para a elaboracdo do cronograma do projeto
e Grafico de Gantt.

o WBS Tool: aplicativo online utilizado para a elaboracdo do WBS do projeto.

3.5 CONSIDERACOES FINAIS

Foram apresentadas neste capitulo as metodologias utilizadas no
desenvolvimento do projeto L.A Vendas, detalhando seus requisitos e recursos

utilizados para que a realizacéo de tal projeto fosse possivel.
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4 DESENVOLVIMENTO DO PROJETO

Sera apresentado neste capitulo o processo de desenvolvimento do projeto,

desde a fase de levantamento de requisitos até a sua finalizacao.

4.1 LEVANTAMENTO DE REQUISITOS

Durante a fase de levantamento de requisitos, foram realizadas entrevistas
com a senhora Lucélia, o desenvolvedor por possuir convivéncia diaria com a
vendedora pode mapear de forma mais consistente as principais funcionalidades do
software. Assim foram definidas as principais necessidades, que ficaram focadas em
gerar um sistema de venda que agilizasse 0 seu processo e desse mais seguranca

as informacdes que hoje se concentra em um caderno.

A partir do levantamento surgiram os moédulos a serem desenvolvidos, tendo
um foco principal na realizacdo da venda, mas também buscando organizar
informagdes como cadastro de clientes e fornecedores para facilitar o dia a dia da

vendedora.

4.2 GERENCIA DE PROJETOS

Para que fosse possivel manter o controle sobre as tarefas que precisavam
ser realizadas além de pensar no prazo, seria necessaria uma metodologia de

desenvolvimento agil e facil de ser implantado e, portanto, foi decidido utilizar Scrum.

Scrum é uma metodologia agil para geréncia e planejamento de projetos, a
qual propée um modelo de desenvolvimento flexivel e que defende uma viséo
integral e um entendimento geral das partes que compdem o todo por parte da
equipe, em contradicio com o modelo sequencial utilizado tradicionalmente.

Subdividido em pequenos blocos de desenvolvimento que ndo devem levar mais de
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quatro semanas para ser finalizados, o projeto é formado por Sprints (SCHWABER,;
SUTHERLAND, 2011).

Cada Sprint é planejado de acordo com requisitos de maior urgéncia e com a
guantidade de exigéncias que o desenvolvedor pode se comprometer em entregar

até o prazo de término daquele determinado bloco.

Para o controle da fase de implementacdo do projeto foram definidos os
Sprints abaixo detalhados:

o Sprint 1 - Login: Realizacdo do login no sistema.

o Sprint 2 - Manter Contatos: Inserir, alterar, buscar e visualizar clientes e
fornecedores.

o Sprint 3 - Manter Local: Inserir, alterar, buscar e visualizar locais.

o Sprint 4 - Manter Produtos: Inserir, alterar, buscar e visualizar produtos,

engloba também a atualizacdo do estoque.

o Sprint 5 - Manter Vendas: Realizar a operagédo de venda, possivel também
visualizar as vendas ja realizadas, engloba também a atualizacdo do estoque.

o Sprint 6 - Atualizar Pagamentos: Visualizar as vendas que foram realizadas
“a prazo” e que possuem parcelas em aberto, a partir disso é possivel atualizar o
pagamento destas parcelas.

o Sprint 7 - Manter Compromissos: Inserir, editar, excluir e visualizar os
proximos compromissos.

o Sprint 8 - Gerar Relatorios: Gerar relatérios de vendas e pagamentos.
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4.3 ELABORACAO DA DOCUMENTACAO

Apébs o planejamento dos Sprints do projeto, foi dado inicio a elaboracdo da
documentacédo. Primeiramente, classificar e organizar os requisitos, de forma a obter
como produto final o Diagrama de Caso de Uso (Figura 4), do qual as especificacbes

podem ser encontradas no Apéndice 8.

Atualizar Pagamentos
<<incluge>>. Atualizar Estoque
Manter Vendas
<<includa=z ¥

Manter Produtos

//
i — Manter Local
——

Manter Contatos

Manter Compromissos
Gerar Relatorios

Realizar Login

Figura 4. Diagrama de Caso de Uso

Em seguida foi elaborado o Diagrama de Classes (Figura 5) e, posteriormente,

os Diagramas de Sequéncia, disponiveis nos Apéndice 9 e 11 respectivamente.
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Cliente

Contato
-id:int
-nome : String
Fornecedor - cpf - String
-id-int X - nascimento : Date
: - endereco : String
- email : String
1 - telefone : String
- celular : String
Usuario
-id:int
- senha : String
1 1
04
Compromisso
-id:int
- nome : String
- data : Date
- horalnicio : double
- horaFim : double
- descricao : String
0 0.*
Produto Venda
. (A « | -id:int
-id:int 0. ;
- decricao : String <dDetaheVenda - data: Datg
_valor - double i - valorTotal : dou_ble
s - numParcelas : int
1 :
! 1 0z
|
:
[0y !
' 1
Estoque DetalheVenda
-id:int ~id:int VendaPagamento
- quantidade : int - gtdProduto : int Sighant
- parcelas : int

Figura 5. Diagrama de Classes

- valorpago:Double : int
- attribute0 : int

03

1

Situacao

-id:int
- descricao : String

-id:int

32

Local

-id:int

-nome : String

- endereco : String

- email : String

- telefone : String

- nomeResponsavel : String

- telefoneResponsavel : String

FormaPagamento

-id:int
- descricao : String
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Entédo foi dado inicio a documentacgdo utilizada na implementacdo do banco
de dados. Foi elaborado o Modelo Légico do Banco de Dados (Figura 6), o qual
permitiu a visualizacdo do BD do software e os relacionamentos entre tabelas,

garantindo que todos os requisitos estariam sendo atendidos, bem como o banco de

dados estaria bem estruturado.

~J tbLocal v
local _jd INT
local_nome VARCHAR(100)
local_endereco VARCHAR( 100)
local_email VARCHAR(100)
local_telefone VARCHAR(20)
locd_nome_responsavel VARCHAR(100)

] tbFormaPagamenta v

form ePagamento_id INT

local_telefone_responsavel VARCHAR (20)
form zPagamentn_descrica VARCHAR(45)

> >
E3 L
[ T
! |
! |
! |
! |
! I
1 |
A I
I thCliente ¥ I
cliente_id INT #
fm——————— % cliente_contato_id INT Hi- — — —— — ~J tbvenda v
|
] theontato v } # cliente_local_id INT | venda_id INT ] thvendaPagamento v
contato_id INT } L ‘L77 o venda_dats TIMESTAMP vendapagamentos_id INT
contato_nom e VARCHAR{ 100) | venda_valorTotal DOUBLE vendapagamentos_parcela INT
i venda_num_parcelas INT " v _valorpago DOUBLE

contaln_cpf CHAR(20) H————————
@ venda_formaPagamento_id INT @ vendapagamento_situacao_id INT

contato_nascimento DATE
***** —I< % venda_diente_d INT

contato_endereco VARCHAR(100)
contats_email VARCHAR(100) |,
contatn_telefone VARCHAR(20)

# vendapagamento_venda_jd INT

% venda_usuario_jd INT

contatn_celular VARCH AR (20)

|
|
|
| |
| ] thusuario v I .
| usuario_jd INT 1
> | - i
| usuario_email VARCHAR (100} |
R usuario_senha VARCHAR(200) TH-——— ———

9 usuario_contato_id INT

<

. _] thSituacao v

E9 situacao_id INT

* situacao_descricao VARCHAR(45)

_ tbCompromisso v >
compramisso_id INT
compromisso_nome ¥ ARCHAR(100)
compramissa_data DATE
compramissa_hara_inicio TIME
compramissa_hara_fim TIME
compromisso_descricao V ARCHAR(200)

 campromissa_usuario_jd INT
>

1
N
] tbpetalheVenda v

E "~ tbproduto v
] tbFornecedor ¥ produto_id INT detahevenda_id INT

fornecedor_id INT }.‘ produto_descrican VARCHAR(45) detahevenda_gtd_produto INT

————————— —— —+ F————————— —t
& fornecedor_contato_id INT produto_valor VARCHAR{20) @ detalhevenda_produto_id INT
© detahe_venda_jd INT

>  produto_fornecedor_id INT

LH— — —— il

"~ tbEstoque v
estoque_id INT
estoque_produto_quantidade VARCHAR(45)

# estoque_produto_jd INT

>

Figura 6. Modelo Légico do Banco de Dados
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4.4  IMPLEMENTACAO

Com a linguagem de programacao definida, o primeiro passo ap0s o término
da documentacdo e estruturacdo do banco de dados foi configurar a maquina que
seria utilizada para o desenvolvimento para que trabalhasse com o Netbeans,

MySQL e Java Web. Apos esta configuracao inicial, deu-se inicio a programacao.

Foram definidos casos de teste, mas estes néo foram inclusos no cronograma
do projeto, devido a realizacdo dos mesmos ocorrer em paralelo com o

desenvolvimento.

4.5 CONSIDERACOES FINAIS

Neste capitulo foram apresentados os aspectos gerais do desenvolvimento do

projeto, desde sua documentacao inicial até sua conclusao.
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5 APRESENTACAO DO SOFTWARE

Este capitulo é responsavel por apresentar o sistema, fornecer instrucdes

sobre a sua instalacdo e descrever o seu funcionamento.

Serao apresentadas as funcionalidades e suas interfaces de forma detalhada.

5.1 INSTALACAO

Para instalar o sistema € necessario possuir 0S seguintes servicos
disponiveis: Apache Tomcat 7.0, MySQL e um gerenciador de banco de dados de

sua preferéncia por exemplo o phpMyAdmin.
Passo 1: Banco de Dados

1. Acessar do navegador de sua preferéncia o servidor http://localhost/
(127.0.0.2);

2. Clicar na opcdo phpmyadmin (http://localhost/phpmyadmin/) que abrira o
gerenciador do banco de dados;

3. Clicar na opg¢éao “Importar”;

4. Selecionar o arquivo, lavendas.sql;

5. Clicar em “Executar”;

6. O sistema devera exibir a seguinte mensagem: “Importacéo finalizada com

sucesso. (lavendas.sql)”.

Passo 2: Instalacao

1. Acessar do navegador de sua preferéncia 0 servidor
http://localhost(127.0.0.1):8080/manager/html;

2. Clicar na caixa "WAR file to deploy" clique na opcéao "Escolher arquivo";

3. Selecionar o arquivo lavendas.war;

4, Clicar em “Deploy”;
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Passo 3: Primeiro Acesso

1. Acessar do navegador de sua preferéncia 0 servidor
http://localhost(127.0.0.1):8080/LAVendas;

2. Clicar em "Entrar";

3. Preencher o campo Login com “admin” e senha “123”;

5.2 ACESSO

A seguir serdo apresentadas a funcionalidades de acesso do sistema.

5.2.1 Login

Para que o usuario acesse a funcionalidade de login é necesséario acessar a

aplicacéo.

7

Esta tela permite ao Usuéario acessar o Sistema L.A Vendas, € necessario

possuir um nome de usuario e uma senha cadastrada no sistema.

O Usuario deve preencher os campos “usuario” e “Senha” e entdo clicar no

botao “Entrar”
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Figura 7. Tela de Login

5.3 CLIENTE

Abaixo sdo apresentadas as funcionalidades ligadas ao cliente. Pode-se
cadastrar um cliente no sistema, assim como efetuar sua busca ou edi¢do. Esse

cliente sera posteriormente utilizado nas funcionalidades de venda.

5.3.1 Cadastrar Cliente

Para que o usuario acesse a funcionalidade de Cadastrar Cliente é

necessario clicar no menu na opc¢ao “Cliente” e no botao de “Cadastrar Cliente”.
Esta tela permite ao usuario cadastrar um novo cliente no sistema.

O usuario deve preencher os seguintes campos “CPF”, “Nome”, “E-mail”,
“‘Data Nascimento”, “Endere¢co Completo”, “Telefone”, “Celular’ e selecionar um

Local no combo box e entio clicar no botao “Salvar”
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LA Vendas — Admin v

= ™ Sair # Home / Geréncia

= Venda

Cadastrar Cliente
B compromissos o

288 Cliente

+ Cadastrar Cliente

Nome

=) Buscar/Editar Cliente
Emall

Local

Fornecedor Data Nascimento
I —
Produto
Enderego completo

B m s K

Relatério

Telefone

Celuluar

Local

Selecione

=

Figura 8. Tela de Cadastrar Cliente

5.3.2 Buscar Clientes

Para que o usuario acesse a funcionalidade de Buscar Clientes € necessario

clicar no menu na op¢éo na opgao “Cliente” e no botdo de “Buscar/Editar Cliente”.
Esta tela permite ao usuario listar os clientes cadastrados no sistema.

Os clientes serdo exibidos em uma tabela contendo informacdes como
“‘“Nome”, “CPF”, “E-mail” e “Local”’ Esta tabela possui a funcionalidade de busca,

sendo possivel realizar esta operagdo em qualquer campo da tabela.
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LA Vendas = Admin v
= ®sSasir | #Home / Geréncia
‘ B venda .
Consultar Client:
B Compromissos
Mostrando | 10 ¥ | registros Procurar... Q
&85 Cliente Nome Emall Local N
s
4 Cadastrar Cliente Diego Vinicius Costa Siqueira diego@diego.com.b Casas Bahia r4
= Buscar/Editar Cliente Jozo da Escala Joz0@joac.com.br Escola Belich 4
8 Lo Lucas Silva luc HSBC 4
Pedro do HSBC da Silva pei HSBC @
&8 Fornecedor
Mostranda 1 até 4 de 4 registras
B Produte
[l Relatério

Figura 9. Tela de Buscar Cliente

5.3.3 Editar Cliente

Para que o usuario acesse a funcionalidade de Editar Cliente € necessario

clicar no menu na opc¢ao na opg¢ao “Cliente” e no botdo de “Buscar/Editar Cliente”.

(Figura 9) realizar a busca e entéo clicar no icone 4 .
Esta tela permite ao usuario editar os dados um cliente no sistema.

O Sistema ir4 apresentar um modal (uma tela menor sobre a tela de busca)

com os campos habilitados para edicéo, ao finalizar as mudancgas o usuario clica no

botdo “Editar Dados”.
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Editar cliente

068.188.059-73

Nome

Diego Vinicius Costa Siqueira

Email

diego@diego.com.br

Data Nascdmento

09/07/2015

Enderego completo

Rua 123

Telefone

(41) 3261-8790

Celular

(41) 3678-9034

Local

| €asas Bahia

Figura 10. Tela de Editar Cliente

54 LOCAL

Abaixo séo apresentadas as funcionalidades ligadas ao local, esta
funcionalidade é onde a vendedora ira realizar suas vendas e também cada cliente
deve estar ligado a um local. Pode-se cadastrar um local no sistema, assim como
efetuar sua busca ou edicdo. Esse local sera posteriormente utilizado nas

funcionalidades de venda e na funcionalidade de cliente (cadastro, busca e edic&o).

5.4.1 Cadastrar Local

Para que o usuario acesse a funcionalidade de Cadastrar Local € necessario

clicar no menu na opg¢ao “Local” e no botao de “Cadastrar Local’.

Esta tela permite ao usuario cadastrar um novo local no sistema.
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O usuario deve preencher os seguintes campos “Nome”, “Enderego”,
“Telefone”, “E-mail”, “Nome Responsavel”, “Telefone Contato”, e entdo clicar no

botao “Salvar”

LA Vendas = Admin v

= ® Sair # Home / Geréncia
venda
‘ = Cadastrar Local
B compromissos Nome
&% Cliente

Endereco

@ Local

Cadastrar Local
= Cadastrar Local Telefone

=) Buscar/Editar Local
&8 Fornecedor Email

= Produto
Nome Responsével

[l Relatério

Telefone Contato

Figura 11. Tela de Cadastrar Local

5.4.2 Buscar Locais

Para que o usuario acesse a funcionalidade de Buscar Locais € necessario

clicar no menu na opg¢ao na opg¢ao “Local” e no botdo de “Buscar/Editar Local”.
Esta tela permite ao usuario listar os locais cadastrados no sistema.

Os locais serdo exibidos em uma tabela contendo informag¢des como “Nome”,
“Endereco”, “E-mail”, “Telefone”, “Nome Responsavel”, “Telefone Responsavel” Esta
tabela possui a funcionalidade de busca, sendo possivel realizar esta operagéo em

gualguer campo da tabela.
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LA Vendas — Admin v
= ® Sair # Home / Geréncia
| B venda
Consultar Locais
[E Compromissos
Mostrando| 10 v registros Procurar Q
&8 Cliente §
Nome “  Endereco % Email ¢ Telefone % Nome Responsével ¢ Telefone Responsével * .
$
#® Local Casas Bahia Rua sei 13 casasbh@casasbh.com.br (41) 3030-3030 Jodio Sauro (41) 99999399 r4
- L Escola Belich Rua Natal, 7850 escolabelich@escola.com.br (41)1234-6790 Joao da Escola (41)1234-6791 4
adastrar Loca
= HSBC . Kennedy hsbe@hsbe.com.br (41)3333-3333 Roberto Romero (41)9999-9999 =
Buscar/Editar Local
Mostrando 1 até 3 de 3 registros
288 Fornecedor
= Produto
[l Relatorio

Figura 12. Tela de Buscar Local

5.4.3 Editar Local

Para que o usuario acesse a funcionalidade de Editar Local € necessario

clicar no menu na opcédo na opcao “Local’” e no botdo de “Buscar/Editar Local’.

(Figura 12) realizar a busca e entéo clicar no icone & .
Esta tela permite ao usuario editar os dados um local no sistema.

O Sistema ira apresentar um modal (uma tela menor sobre a tela de busca)
com os campos habilitados para edicéo, ao finalizar as mudancgas o usuario clica no

botao “Editar Dados”.
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Editar Local

# Editar dados

Nome

Casas Bahia

Endereco

Rua sei la

Telefone
(41) 3030-3030
Emall

casasbh@casasbh.com.br

Nome Responsavel

Jodo Saura

Telefone Contato

(41)9999-9399

Figura 13. Tela de Editar Local

5.5 FORNECEDOR

Abaixo sdo apresentadas as funcionalidades ligadas ao fornecedor. Pode-se
cadastrar um fornecedor no sistema, assim como efetuar sua busca ou edigdo O
fornecedor sera posteriormente utilizado nas funcionalidades de cadastro de

produtos.

5.5.1 Cadastrar Fornecedor

Para que o usuéario acesse a funcionalidade de Cadastrar Fornecedor é
necessario clicar no menu na opgao “Fornecedor” e no botdo de “Cadastrar

Fornecedor”.
Esta tela permite ao usuario cadastrar um novo fornecedor no sistema.

O usuario deve preencher os seguintes campos “Nome”, “E-mail”, “Endereco

Completo”, “Telefone” e “Celular”, e entéo clicar no botédo “Salvar”.
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LA Vendas = Admin v

= ® Sair # Home / Geréncia
Venda
| = Cadastrar Fornecedor

B Compromissos Nome

288 Cliente
Email

a8 Local

# Fornecedor Endereco completo
o Cadastrar Fornecedor

= Buscar/Editar Telefone

B Produto Celuluar

[l Relatorio

Figura 14. Tela de Cadastrar Fornecedor

5.5.2 Buscar Fornecedores

Para que o usudrio acesse a funcionalidade de Buscar Fornecedores é
necessario clicar no menu na opcgao “Fornecedor” e no botao de “Buscar/Editar

Fornecedor”.
Esta tela permite ao usuario listar os fornecedores cadastrados no sistema.

Os locais serao exibidos em uma tabela contendo informagdes como “Nome”,
“‘Enderecgo”, “E-mail”, “Telefone”, “Celular’. Esta tabela possui a funcionalidade de

busca, sendo possivel realizar esta operagdo em qualquer campo da tabela.
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LA Vendas = Admin v
= ® Sair # Home / Geréncia
B venda -
Consultar Fornecedor

B Compromissos

Mostrando | 10 v registros Procurar.., Q

Cliente
ﬁ e Nome ~  Endereco & Emall & Telefone & Celular $ .
s

ﬁ el Amarelo Joias Rua Amarelo 12345678 amarelo@amarelo.com (41) 2222-2222 2 22 =

Azul Joias Rua Azul azul@azul.com (41) 5214-2541 =
&% Fornecedor

Roxo Joias Rua Roxa roxo@raxo.com (14) 2561-4563 (65) 2465-2456 [

4 Cadastrar Fornecedor L.
Mostranda 1 até 3 de 3 regisiros

=) Buscar/Editar
Fornecedar

E Produto

[l Relatério

Figura 15. Tela de Buscar Fornecedores

5.5.3 Editar Fornecedor

Para que o usuario acesse a funcionalidade de Editar Fornecedor é

necessario clicar no menu na opcgao “Fornecedor” e no botao de “Buscar/Editar

Fornecedor”. (Figura 15) realizar a busca e entéo clicar no icone 4 .
Esta tela permite ao usuario editar os dados um fornecedor no sistema.

O Sistema ira apresentar um modal (uma tela menor sobre a tela de busca)
com os campos habilitados para edicéo, ao finalizar as mudancgas o usuario clica no
botdo “Editar Dados”.
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Editar Fornecedor

Amarelo Joias

Email

amarelo@amarelo.com

Enderego completo

Rua Amarelo 12345678

Telefone

(41)2222-2222

Celular

(22)2222-2222

Figura 16. Tela de Editar Fornecedor

5.6 PRODUTO

A funcionalidade apresentada abaixo serve para cadastrar novos produtos no
sistema. ApOs cadastrar o Produto, é possivel realizar a sua busca através de

diversos parametros, assim como editar 0 mesmo.

5.6.1 Cadastrar Produto

Para que o usuario acesse a funcionalidade de Cadastrar Produto é

necessario clicar no menu na opgéao “Produto” e no botao de “Cadastrar Produto”.
Esta tela permite ao usuario cadastrar um novo produto no sistema.

O usuario deve preencher os seguintes campos “Descricao do Produto”,
selecionar o Fornecedor no combo box, “Valor’, “Quantidade”, e entdo clicar no

botio “Salvar”.
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LA Vendas = Admin v

® Sair # Home / Geréncia

Venda
Cadastrar Produto

Compromissos

Descricio do Produto

Cliente

Fornecedor

‘ Selecione

Fornecedor Valar

=]
=
=
8 Lol
=
=

Produto
Quantidade
= Cadastrar Produto

(= Buscar/Editar Produto

[l Relatério D

Figura 17. Tela de Cadastrar Produto

5.6.2 Buscar Produtos

Para que o usuario acesse a funcionalidade de Buscar Produtos € necessario

clicar no menu na opg¢ao “Produto” e no botao de “Buscar/Editar Produto”.
Esta tela permite ao usuario listar os produtos cadastrados no sistema.

Os produtos serdo exibidos em uma tabela contendo informagbes como
“‘Descricdo”, “Valor”, “Fornecedor” e “Quantidade”. Esta tabela possui a
funcionalidade de busca, sendo possivel realizar esta operagdo em qualquer campo

da tabela.
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LA Vendas = Admin v
= ®Sair # Home / Geréncia
B venda
Consultar Produtos
B compromissos
Mostrando | 10 ¥ | registros Procurar Q
Clienta
ﬁ Descrigio ~ Valor % Fornecedor % Quantidade * .
s
& Lol Brinco de Ouro 200,00 Amarelo Joias 2 £ 4
Corrente Raxa 1.800,00 Roxe Joias 2 4
488 Fornecedor
Pulseira Prata Fina 28,00 Azul Joias 4 [
B Produto Mostrando 1 até 3 de 3 registros

# Cadastrar Produro

=) Buscar/Editar Produto

[l Relatério

Figura 18. Tela de Buscar Produtos

5.6.3 Editar Produto

Para que o usuario acesse a funcionalidade de Editar Produto € necessario

clicar no menu na opc¢éo “Produto” e no botdo de “Buscar/Editar Produto”. (Figura

18) realizar a busca e entéo clicar no icone 4 .
Esta tela permite ao usuario editar os dados um produto no sistema.

O Sistema ira apresentar um modal (uma tela menor sobre a tela de busca)
com os campos habilitados para edicéo, ao finalizar as mudancgas o usuario clica no
botdo “Editar Dados”.
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Editar Produto

# Editar dados

Descrigio do Produto

Brinco de Ouro

Fornecedar

| Amarelo joias

Valor

200,00

Quantidade

2

Figura 19. Tela de Editar Produto

5.7 COMPROMISSOS

Abaixo serda apresentada a funcionalidade de Compromisso. E possivel
cadastrar novos compromissos no sistema, realizar buscas através de diversos

parametros, editar e excluir um compromisso.

5.7.1 Cadastrar Compromisso

Para que o usuério acesse a funcionalidade de Cadastrar Compromisso €
necessario clicar no menu na opg¢ao “Compromissos” e no botdo de “Novo

Compromisso”.

Esta tela permite ao usuario cadastrar um novo compromisso no sistema.

” ” o«

O usuério deve preencher os seguintes campos “Compromisso”, “Data”, “Hora

Inicio”, “Hora Fim”, “Descricdo” e entao clicar no botédo “Salvar”.
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LA Vendas = Admin v

= Osar | ®Home

‘ $ Venda Cadastrar Compromisso

% Compromissos Compromisso

+ Novo Compromissa

S Eammmmssss

& Cliente
Hora Inicio Hora Fim

&% Lol

™ Fornecedor
Descricao

# Produto

[l Relatério

=)

Figura 20. Tela de Cadastrar Compromisso

5.7.2 Buscar Compromissos

Para que o usuéario acesse a funcionalidade de Buscar Compromissos €

necessario clicar no menu na opgao “Compromissos” e no botdo de “Compromissos”.

Esta tela permite ao usuario listar os compromissos cadastrados no sistema,
na tabela apresentada serdo mostrados apenas 0s compromissos com data igual ou

superior ao dia atual.

Os compromissos seréo exibidos em uma tabela contendo informagdes como
“Nome”, “Data”, “Hora Inicio” e “Hora Fim”. Esta tabela possui a funcionalidade de

busca, sendo possivel realizar esta operagdo em qualquer campo da tabela.
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LA Vendas — Admin v
— . # Home / Geréncia
= & Sair
| $ venda Consultar Compramissos
B Compromissos
Mostrando| 10 ¥ registros Procurar Q
4 Novo Compromisso —
Nome - Data ¢ Hora Inicio ¢ HoraFim * . .
=) Compromissos Entrega TCC 121212015 08:00 17:00 r.4 w
& Cliente Fazer relatorio Venda 28/09/2015 20:00 23:00 & W

Mostranda 1 at 2 de 2 registros

a8 Local
™ Fornecedor
# Produto

[l Relatorio

Figura 21. Tela de Buscar Compromissos

5.7.3 Editar Compromisso

Para que o usuario acesse a funcionalidade de Editar Compromisso €
necessario clicar no menu na opcgao “Compromissos” e no abaixo deste também

com nome de “Compromissos”. (Figura 21) realizar a busca e entdo clicar no icone

E
Esta tela permite ao usuario editar os dados um compromisso no sistema.

O Sistema ira apresentar um modal (uma tela menor sobre a tela de busca)
com os campos habilitados para edicéo, ao finalizar as mudancgas o usuario clica no
botdo “Editar Dados”.
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Editar Compromisso

# Editar dados

Compromisso

Entrega TCC

Data

12/12/2015

Hora Inicio Hora Fim

08:00 17:00

Descricao

Apresentar TCC para o professar |

Figura 22. Tela de Editar Compromisso

5.7.4 Excluir Compromisso

Para que o usuéario acesse a funcionalidade de Excluir Compromisso é
necessario clicar no menu na opgao “Compromissos” e no abaixo deste também

com nome de “Compromissos”. (Figura 21) realizar a busca e entado clicar no icone

W

Esta tela permite ao usuario excluir os dados um compromisso no sistema.

Ao clicar no icone de exclusédo o sistema ira efetuar a operacdo e excluir o

compromisso selecionado.

5.8 VENDA

A seguir serd apresentada a funcionalidade de Venda, nela o usuario ira

realizar uma nova venda e também podera buscar e visualizar as vendas realizadas.
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5.8.1 Realizar Venda

Para que o Visitante acesse a funcionalidade de Realizar Venda é necessario

clicar no menu na opg¢ao “Venda”, e no botdo de “Nova Venda”.

Esta tela permite ao usuario realizar uma nova venda de produtos e salva-la

no sistema.

O usuério deve preencher os seguintes campos, escolher um cliente no
combo-box “Cliente”, escolher um produto no combo-box “Produto” complementando
com o campo “Quantidade” e clicando no botao “OK”, a operagdo para o produto
pode ser realizada quantas vezes for necessario, entdo escolher no combo-box a
“Forma de Pagamento”, caso escolha “A prazo” sera habilitado um novo campo com

0 numero de parcelas, e entao clicar no botao “Salvar”.

LA Vendas = Admin v

= @ Sair

‘ § venda Nova Venda

= Nova Venda Cliente

Diego Vinicius Costa Sigueira

Produto Quantidade Adiclonar

£ Compromissos

Brinco de Ouro il 2 m
& Cliente

Id Produto Quantidade Valor Unit. Valor Total Excluir

Local

= 3 Brinca de Ouro 2 20.40 40.80 [5]
™ Fornecedor
# Produto

Valor Total
[l Relatério 40.80

Forma Pagamento NUm. de Parcelas Parcelamento

APrazo v 2 2x20.40

Ea
Figura 23. Tela de Realizar Venda

5.8.2 Buscar Vendas

Para que o usuario acesse a funcionalidade de Buscar Vendas é necessario

clicar no menu na opg¢ao na opc¢ao “Venda” e no botdo de “Buscar Venda”.
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Esta tela permite ao usuario listar as vendas cadastradas no sistema.

Os compromissos serdo exibidos em uma tabela contendo informages como
“1d”, “Cliente”, “Valor Total”, “Forma de Pagamento” e “Data”. Esta tabela possui a
funcionalidade de busca, sendo possivel realizar esta operacdo em qualquer campo
da tabela.

LA Vendas — Admin v

Mostrando 10 ¥ |registros Procurar... Q

Id 4 Cliente $ Valor Total $ Formade Pagamento % Data %

@

dro HSBC da Silva 18.0 A Prazo 24,

B compromissos @

& Cliente 2 &
@

Local
# oo -

™ Fornecedor

@

r4
& Produto E

@
[l Relatério

@

01/09/2015 =

Mostrando 1 até 10 de 25 registros 2

Figura 24. Tela de Buscar Vendas

3 Préxime Ukime

5.8.3 Visualizar Venda

Para que o usuario acesse a funcionalidade de Visualizar Venda é necessario
clicar no menu na opg¢ao na opcéo “Venda” e no botado “Buscar Venda”. (Figura 24)
realizar a busca e entdo clicar no icone & .
Esta tela permite ao usuario visualizar os dados uma venda no sistema.

O Sistema ira apresentar um modal (uma tela menor sobre a tela de busca)

com os campos travados para edicdo sendo apenas para consulta.
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Visulizar Venda

# Visualizar dados

Id venda Cliente

1 Pedro do HSBC da Silva

Produto Quantidade

Brinco de Ouro 2

Valor Total

18.0

Forma Pagamento

A Prazo

Figura 25. Tela de Visualizar Venda

5.9 PAGAMENTO

A seguir serd apresentada a funcionalidade de Pagamento, nela o usuario
podera visualizar a situacdo dos pagamentos, tanto para vendas “A Vista” ou “A
Prazo”, para as vendas “A Prazo” sera possivel atualizar os pagamentos pendentes

conforme a usuaria receba os valores de seus clientes.

5.9.1 Buscar Pagamentos

Para que o usuario acesse a funcionalidade de Buscar Pagamentos é

necessario clicar no menu na opgéo na opgao “Venda” e no botdo “Pagamentos”.

Esta tela permite ao usuario listar a situagdo dos pagamentos referentes as

vendas realizadas no sistema.

Os pagamentos serdo exibidos em uma tabela contendo informagbes como
“Venda Id”, “Cliente”, “Parcelas” e “Data”. Esta tabela possui a funcionalidade de

busca, sendo possivel realizar esta operagdo em qualquer campo da tabela.
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= ®Sar  #Home / Geréncia

venda

B9 compromissos
Mostrande | 10 ¥ registros Procurar Q

Cliente
a Venda Id “  Cliente # Parcelas % Data %

& Lol 58 Diego Vinicius Costa Siqueira 2 @

69 Pedro do HSBC da Silva =
™ Fornecedor

70 Joao da Escola 2 r4

# Produto 7 4
@

=

[l Relatério

Figura 26. Tela de Buscar Pagamentos

5.9.2 Visualizar/Editar Pagamento

Para que o usuario acesse a funcionalidade de Visualizar Pagamento é

necessario clicar no menu na opgao na opgao “Venda” e no botdo “Pagamentos”.

(Figura 26) realizar a busca e entéo clicar no icone 4

Esta tela permite ao usuario visualizar os pagamentos referentes a uma
venda no sistema.

O Sistema ira apresentar um modal (uma tela menor sobre a tela de busca)
com os campos de informacdo bloqueados para edicdo, caso a venda possua
pagamentos em aberto o usuario podera atualizar este pagamento clicando no icone

v . ~ . .
, 0S pagamentos ja quitados terdo o seguinte icone
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Editar Pagamentos

# Editar dados

Id venda Cliente Parcelas

5 Diego Vinicius Costa Siqueira 1

Parcela Situagio Pagamento
Fechado [¢]
Fechado [¢]

Aberto v

Figura 27. Tela de Visualizar/Editar Pagamento

5.10 RELATORIOS

A seguir serdo apresentados os relatérios que sdo gerados pelo sistema:

Vendas por Data e Vendas por Clientes.

5.10.1 Relatério Vendas por Data

Para que o usuario acesse a funcionalidade de Relatério de Vendas por Data

€ necessario clicar no menu na opc¢ao “Relatérios” e no botdo “Vendas por Data”.

Esta tela permite ao usuario gerar e imprimir um relatério que irA mostrar as

vendas referentes a um determinado periodo escolhido.

O usuario deve informar o intervalo de datas que deseja consultar as vendas
e clicar no botdo “Buscar’, caso nao informe as datas nos campos especificos o

relatério sera gerado com todas as vendas cadastradas no sistema.

As vendas serao exibidas em uma tabela, para gerar o relatério basta clica no
botao “Gerar PDF”.
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LA Vendas = Admin v
=  Sair # Home | Geréncia
| s Venda Data Inicial: Data Final:
o S
B8 Compromissos
& Cliente Relatorio de Vendas
& Local Mostrando| 10 v registros Procurar... Q
W Fomecedor Venda ld = Cliente % Valor Total 4 Forma de Pagamento 4% Local 4 Data %
1 Pedro do HSBC da Silva 180 A Prazo HSBC 24/0812015
& Produto
2 Joao da Escola 189 A Prazo Escola Belich 24/0812015
[l Relatério 3 Diego Vinicius Costa Siqueira 11 APrazo Escola Belich 24/08/2015
= Vendss por Data 4 Diego Vinicius Costa Siqueira 10.0 AVista Escola Balich 24/08/2015
[=) vendas por Cliente 5 Diego Vinicius Costa Siqueira 20 A Vista Escola Belich 24/0812015
6 Joao da Escola 20 A Prazo Escola Belich 24/0812015
7 Diego Vinicius Costa Siqueira 12.0 AVista Escola Belich 24/08/2015
8 Diego Vinicius Costa Siqueira 220 AVista Escola Balich 25/08/2015
9 Diego Vinicius Costa Siqueira 816 A Prazo Escola Belich 31/0812015
10 Diege Vinicius Costa Siqueira 40.8 AVista Escola Belich 01/0922015
Mostrando 1 até 10 de 26 registros Primeiro  Anter 2 3 Proximo Ulimo

Figura 28. Tela de Gerar Relat6rio — Vendas por Data

Relatorio Vendas por Data
L.A VENDAS

01/09/15 00:32
Diego Vinicius Costa Siqueira

WValor Total; 40.8
Forma de Pagamento: A Vista
Local:Escola Belich

01/09/15 00:34

Diego Vinicius Costa Siqueira

WValor Total; 81.6
Forma de Pagamento: A Vista
Local:Escola Belich

01/09/15 01:13

Diego Vinicius Costa Siqueira

Walor Total: 122.4
Forma de Pagamento: A Vista
Local:Escola Belich

Figura 29. Relatério — Vendas por Data
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5.10.2 Relatorio Vendas por Cliente

Para que o usuario acesse a funcionalidade de Relatério de Vendas por
Cliente é necessario clicar no menu na opg¢ao “Relatérios” e no botdo “Vendas por
Cliente”.

Esta tela permite ao usuério gerar e imprimir um relatorio que irhd mostrar as

vendas referentes a um determinado cliente.

O usuario deve informar o CPF do cliente que deseja consultar as vendas e
clicar no botao “Buscar”, caso nao informe o CPF o relatério sera gerado com todas

as vendas cadastradas no sistema.

As vendas serdo exibidas em uma tabela, para gerar o relatorio basta clica no
botao “Gerar PDF”.

LA Vendas = Admin v
= ®sar | #Home ! Geréncia
$ Venda CPF:
£ Compromissos
& Cliente
Mostrando| 10 v | registros Procurar... Q
%8 Local
Venda ld 4  Cliente & Valor Total $ Forma de Pagamento 4 Local 4 Data $
D Rt 2 Joao da Escola 189 APrazo Escola Belich 241082015
5 Joao da Escola 20 APrazo Escola Belich 241082015
& Produto
21 Joao da Escola 367.2 APrazo Escola Belich 0410812015
bl Relatorio 23 Joao da Escola 4038 APrazo Escola Belich 18/0972015
[=) vendas por Data Mostranda 1 até 4 de 4 registros

{5 Vendas por Cliente

Figura 30. Tela de Gerar Relatdrios — Vendas por Cliente



Relatorio Venda por Cliente

Data/Hora venda Cliente Valor Tatal Forma de Pagamento Local

24/08M5 22:02 Joao da Escola 189 A Prazo Escola Balich
24/08/M15 22:35 Joao da Escola 20 A Praze Escola Balich
D4/09/M15 01:45 Joao da Escola 367.2 A Praze Escola Balich
18/09/15 00:38 Joao da Escola 408 A Praze Escola Balich

Quinta-feira 01 Outubro 2015

Figura 31. Relatério — Vendas por Cliente



61

6 CONCLUSOES

Esta monografia apresentou o processo de desenvolvimento do software L.A
Vendas, o qual fornece uma ferramenta para realizacdo de vendas e controle das

mesmas para sua usuaria.

As principais dificuldades e desafios encontrados durante este processo
foram, primeiramente, na definicdo de funcionalidades que seriam implementadas no
software, pois devido a senhora Lucélia sempre ter usado um caderno para controle,
0 sistema ndo poderia ser complexo demais, mas também ndo poderia deixar de
atender a todos os requisitos. Outro desafio encontrado foi organizar a estrutura do
projeto em si, por ndo trabalhar no dia a dia com a linguagem do desenvolvimento
deste software, houve assim mais trabalho para organizar e manter o projeto dentro
do prazo. A Ultima grande dificuldade encontrada foi configurar e instalar o sistema
em um servidor externo para que fosse utilizado de forma remota, mas esta questao

estd em estudo para que em breve seja implementada.

Como melhorias futuras pretende-se utilizar o sistema de forma remota,
fornecendo a usuaria a opcdo de levar um tablet e realizar as vendas neste
dispositivo, a implementacdo do software ja visa este objetivo pois foi desenvolvido
em linguagem de programacao adaptavel a desktop e dispositivos méveis, assim a
senhora Lucélia podera realizar a venda utilizando seu tablet e controlar pagamentos,

financas, cadastros e etc. via desktop.
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1 DOCUMENTO DE VISAO DO PROBLEMA

11 DESCRICAO DO NEGOCIO DA EMPRESA

A senhora Lucélia Aparecida € autbnoma na area de venda de joias,
trabalhando no ramo a cerca de 30 anos, ela se dirige a seus clientes para realizar
exposicdes e demonstracdes de seus produtos, estas exposicbes ocorrem em

escolas, empresas e também diretamente na casa dos clientes.

1.2 DESCRICAO DO PROBLEMA

A senhora Lucélia procurou o desenvolvedor Diego Vinicius Costa Siqueira
para solicitar o desenvolvimento de um software que contemplasse suas principais
atividades do dia a dia como venda, controle de estoque, controle de contatos e
compromissos. A demanda surgiu quando a senhora Lucélia percebeu que seu
controle atual feito em um caderno ndo era mais eficaz devido a quantidade de

vendas e falta de controle trazendo como consequéncias perda de clientes e

financeiras.

O problema Todo o controle de vendas, contatos e agenda
ficam registrados em um caderno.

Afeta Afeta diretamente a senhora Lucélia, dona do
negocio.

Cujo impacto é Causa atualmente perdas de informacéao e

financeiras devido a ser muito manual.

Uma boa solucgéo seria Desenvolver um sistema que englobe as
funcionalidades de controle de vendas, estoque,
controle de contatos e compromissos.




65

1.3 FUNCIONALIDADES DO SISTEMA

O Software deve contemplar as necessidades da senhora Lucélia, que
podem ser resumidos em controle de vendas, controle de estoque, agenda de

contatos e com promissos.

1.3.1 Controle de Vendas

Registrar a venda deve ter informacdes como nome do comprador, local da
compra, pecas compradas, valores e totais. Nele sera possivel também atualizar os

pagamentos realizados de forma parcelada

1.3.2 Controle de Estoque

Registrar as entradas e saidas de mercadorias, atualizando a cada compra e
venda realizada pela senhora Lucélia.

1.3.3 Controle de Contatos

Responséavel por registrar os contatos de clientes, fornecedores e locais de

vendas com dados como telefone, endereco e etc.

1.3.4 Controle de Compromissos

Responsavel por controlar os compromissos diarios do usuario.

1.4  VISAO GERAL DO SOFTWARE

O Software deve contemplar as necessidades da senhora Lucélia, que
podem ser resumidas em controle de vendas, controle de estoque, controle de
contatos e compromissos. Deve ser simples e agil devido a forma de trabalho da
patrocinadora que realiza vendas diretas com os consumidores, também deve ser
seguro quanto as informacgbes pois contemplara toda a parte de estoque e

pagamentos das vendas realizadas.
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REGRAS DE NEGOCIO

UCO001 — REALIZAR LOGIN

RO1 — Validac&o dos campos para login:

Campos de preenchimento obrigatério: “E-mail”, “Senha”.

UC002 — MANTER CONTATOS

RO1 — O campo “CPF” deve estar desabilitado para edi¢cao na tela.
R0O2 - Validacdo dos campos para atualizacao de dados do cliente.

Campo de preenchimento obrigatorio: “Nome”, “telefone”, "Celular" e

“Local’;
RO3 - Validacdo dos campos para salvar novo cliente

Campos de preenchimento obrigatério: “CPF”, “Nome”, “telefone”, "Celular" e

“Local”;
R04 - Formatagao do campo “CPF”

O campo “CPF” deve possuir a mascara de acordo com o seguinte
modelo ### Hitt i -H#it

Exemplo: 062.762.599-18
RO5 - Formatagao do campo “Data de Nascimento”

O campo “Data de Nascimento” deve possuir a mascara de acordo

com o seguinte modelo dd/mm/aaaa.
R0O6 - Formatagao do campo “Telefone”

O campo “Telefone” deve possuir a mascara de acordo com o
seguinte modelo (##)###HE ####H
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RO7 - Formatagao do campo “Celular”

O campo “Celular’ deve possuir a mascara de acordo com o seguinte
modelo (##)#### #HHH

RO8 - Para a opc¢éo de busca é possivel utilizar todos os campos presentes

na tabela.

R09 — O sistema deve validar se o CPF inserido € vélido logo apds o usuario

ter digitado.

R10 — O sistema deve concatenar juntamente com a mensagem de erro qual

campo nao foi preenchido corretamente.

R11 — O sistema deve carregar inicialmente a tabela com todos os clientes

do sistema.
R12 - Validacdo dos campos para atualizacdo de dados do fornecedor.
Campo de preenchimento obrigatorio: “Nome”, “Telefone” e "Celular”.
R13 - Validacdo dos campos para salvar novo fornecedor.

Campos de preenchimento obrigatério: “Nome”, “Telefone” e "Celular".

R14 - O sistema deve carregar inicialmente a tabela com todos os

fornecedores do sistema.

2.3 UCO003 - MANTER LOCAL

RO1 - Validacdo dos campos para atualizagao de dados do local.

Campo de preenchimento obrigatério: “Nome”, “Telefone”, "Nome

Responsavel" e “Telefone Responsavel”;

RO2 - Validacdo dos campos para salvar novo local
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Campo de preenchimento obrigatério: “Nome”, “Telefone”, "Nome

Responsavel" e “Telefone Responsavel”;
RO3 - Formatagao do campo “Telefone”

O campo “Telefone” deve possuir a mascara de acordo com o
seguinte modelo (##)#HHH At

R0O4 - Formatagao do campo “Telefone Responsavel”

O campo “Telefone Responsavel” deve possuir a mascara de acordo
com o seguinte modelo (##)###HE #HHE

RO5 - Para a opcao de busca €é possivel utilizar todos 0os campos presentes

na tabela.

R06 — O sistema deve concatenar juntamente com a mensagem de erro qual

campo nao foi preenchido corretamente.

RO7 — O sistema deve carregar inicialmente a tabela com todos os locais do

sistema.

2.4 UC004 - MANTER PRODUTOS

RO1 - Validacdo dos campos para atualizacdo de dados do produto.

Campo de preenchimento obrigatério: “Descricdo do Produto”,

mon

“Fornecedor”, "valor" e “Quantidade”;
R0O2 - Validacdo dos campos para salvar novo produto

Campo de preenchimento obrigatério: “Descricdo do Produto”,

won

“Fornecedor”, "valor" e “Quantidade”;
RO3 - Formatagao do campo “Valor”

O campo “Valor” deve possuir a mascara de acordo com o seguinte
modelo #### . ##
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R0O4 - Para a opcao de busca €é possivel utilizar todos 0os campos presentes

na tabela.

RO5 — O sistema deve concatenar juntamente com a mensagem de erro qual

campo nao foi preenchido corretamente.

R0O6 — O sistema deve carregar inicialmente a tabela com todos os produtos

do sistema.

2.5 UC005 - MANTER COMPROMISSOS

RO1 - Validacdo dos campos para atualizacado de dados do compromisso.

Campo de preenchimento obrigatério: “Compromisso”, “Data”, "Hora

Inicio" e “Hora Fim”;
R0O2 - Validacdo dos campos para salvar novo compromisso

Campo de preenchimento obrigatério: “Compromisso”, “Data”, "Hora

Inicio" e “Hora Fim”;
RO3 - Formatagao do campo “Data”

O campo “Data” deve possuir a mascara de acordo com 0 seguinte

modelo dd/mm/aaaa.
R0O4 - Formatagao do campo “Hora Inicio”

O campo “Hora Inicio” deve possuir a mascara de acordo com o

seguinte modelo hh:mm.
RO5 - Formatagao do campo “Hora Fim”

O campo “Hora Fim” deve possuir a mascara de acordo com o

seguinte modelo hh:mm.

RO6 - Para a opcado de busca é possivel utilizar todos 0os campos presentes

na tabela.
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RO7 — O sistema deve concatenar juntamente com a mensagem de erro qual

campo nao foi preenchido corretamente.

R0O8 — O sistema deve carregar inicialmente a tabela de busca apenas com

0S compromissos com maior ou igual ao dia corrente.

2.6 UC006 — MANTER VENDAS

RO1 - Validacdo dos campos para salvar nova venda:

Campo de preenchimento obrigatério: “Cliente”, “Produto”,

"Quantidade" e “Forma pagamento”;

R0O2 — O usuario pode realizar esta operacdo quantas vezes achar

necessario, podendo incluir na tabela de venda quantos produtos necessitar.

R0O3 — O sistema deve validar caso o usuario ndo tenha selecionado o

produto ou caso tenha deixado a quantidade em branco.

RO4 — A tabela de venda deve ser composta pelos campos: “ID” (produto),
“Produto”, “Quantidade”, “Valor Unit.”, “Valor Total” (tabela) e um botdo de
exclusao de linha. O campo “valor Total” deve ser a multiplicagdo da

“Quantidade” pelo “Valor Unit.”, isto se aplica a cada linha da tabela.

RO5 — O sistema deve atualizar o campo “Valor Total” (venda), toda vez que
0 usuario adicionar ou excluir uma linha na tabela de venda, o campo deve

receber a soma de todos os “Valor Total” (tabela).

R06 — Caso o usuario selecione “A Vista” o sistema deve manter a tela como
esta e seguir o fluxo normal da venda, caso o usuario selecione “A Prazo” o
sistema deve alterar a tela adicionando dois novos campos “Num. de Parcelas”

e “Parcelamento”

R0O7 — Caso o usuario tenha selecionado “ A Prazo”, é obrigatério o

preenchimento do campo “Num. de Parcelas”.
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RO8 — O sistema deve calcular automaticamente o campo “Parcelamento”,

dividindo o campo “Valor Total” (venda) pelo campo “Num. de Parcelas”.

A formatacao deve ser “Numero de parcelas x Valor de cada parcela”.
Exemplo: 2 x 100.00.

R0O9 — O sistema deve concatenar juntamente com a mensagem de erro qual

campo nao foi preenchido corretamente.

R10 — O sistema deve carregar inicialmente a tabela com todas as vendas

do sistema.

R11 - Para a opcao de busca €é possivel utilizar todos 0os campos presentes
na tabela.

R12 - Todos os campos nha tela de visualizar venda devem estar

desabilitados para edigao.

R13 — O sistema deve validar a quantidade de estoque para todos os
produtos incluidos na tabela de venda e caso o estoque seja inferior informar

ao usuario.

UCO007 — ATUALIZAR PAGAMENTOS

RO1 - O sistema deve carregar inicialmente a tabela de busca apenas com

todos os pagamentos realizados, “Abertos” ou “Fechados”.

R0O2 - Para a opc¢éo de busca é possivel utilizar todos os campos presentes

na tabela.

RO3 — Apenas para as parcelas em aberto deve ser possivel atualizagéo.

UC008 — GERAR RELATORIOS

RO1 - Formatacéo dos campos com formato data:
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Os campos de data devem possuir a mascara de acordo com o seguinte
modelo dd/mm/aaaa.

R0O2 - Formatacdo do campo CPF:

O campo “CPF” deve possuir a mascara de acordo com o seguinte
modelo ### Hit# S -HH

Exemplo: 062.762.599-18
R0O3 — A tabela inicial deve trazer todas as vendas do sistema.

R04 — Caso o usuario nao preencha nenhum campo e clique em “Buscar”, o

sistema deve carregar a tabela com todas as vendas.
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GLOSSARIO

Clientes: Aqueles que efetuarem compras junto a senhora Lucélia.

Fornecedores: Locais ou pessoas que fornecerdo as joias ou acessorios para
venda.

Produto: Todo elemento adquirido junto a um fornecedor.
Local: Onde sao realizadas as vendas

Compromissos: eventos, visitas e etc. cadastrados pela Senhora Lucélia.
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4 CASOS DE USO NEGOCIAIS

4.1 MANTER VENDAS
Onde a senhora Lucélia ira realizar a venda, na tela de venda deve haver
escolha de produtos, apresentacao de valores, forma de pagamento e etc., também

sera possivel buscar e visualizar uma venda.

4.2 MANTER CONTATOS
Realizar4 as fungbes de cadastrar, buscar, visualizar e alterar os seguintes

personagens do sistema: Clientes e Fornecedores.

4.3 MANTER ESTOQUE

Engloba as funcdes de atualizacdo de estoque a partir dos casos de uso de
manter vendas (venda de produtos) e manter produtos (aquisicdo de novos
produtos), deve ter validacfes para que ndo sejam efetuadas vendas sem produtos

em estoque.

4.4 MANTER LOCAL
Realizara as fungfes de cadastrar, buscar, visualizar e alterar um local onde
serdo realizadas as vendas, que posteriormente sera utilizado para cadastrar um

novo cliente e também em uma venda.

4.5 MANTER COMPROMISSOS
Utilizado pela vendedora para organizar seus compromissos diarios, tera as

funcionalidades de cadastro, busca, visualizacéo e alteracéo.
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DIAGRAMA DE CASO DE USO

Manter Vendas
Manter Estoque

% Manter Local
USUﬂl’IO\
Manter Contatos

Manter Compromissos
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DIAGRAMA DE CLASSES DOS OBJETOS NEGOCIAIS

Compromissos

Fornecedor
1= 0
; V\ 1
Cliente Usuario
1
0.
Produto 0% Local
qDeandVenda
1
1 i 1 0
1
% > s
. "
1
Estoque DetalheVenda Pagamentos FormaPagamento

Situacao
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7 PROTOTIPO DAS INTERFACES

7.1 TELADE LOGIN

Bem vindo ao

@logn

Usudrio

Digite seu usuério

Senha

Digite sua senha

7.2 CADASTRAR CLIENTE

LA Vendas —] Admin v
= O Sair # Home / Geréncia
Vend.

& venda Cacastrar Cliznte
B compromissos oo

Digite o seu CPF
288 Cliente

Nome

+ Cadastrar Cliente
Digite o Nome Completo
[=lBuscar/Editar Cliente

Email
& Locl Digite o seu ems
& Fornecedor Data Nascimento
I —
B Produto
Enderego completo
[l Relatério Ex: Rua XX, apto 99
Telefone

(41)-9999-9999

Celuluar

(99) - 99999999

Local

‘ Selecione A

Salvar
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7.3 BUSCAR CLIENTES

= ® Sair # Home / Geréncia

Consultar Clientes

‘ B venda

B Compromissos

Mostranda 10 ¥ registros Procurar.., Q
* Clagss Nome ~ CPF % Emall % Local s a
s
+ Cadastrar Cliente Diego Vinicius Costa Siqueira 068.188.053-73 diego@diego.com.br Casas Bahia 4
3 Buscar/Editar Cliente Joao da Escola 688.435.467-40 joao@joso.com.br Escola Belich @
Lucas Silva 761.447.551-87 lucas@lucas.com HSBC =
&% Local
Pedro do HSBC da Silva 864.627.561-28 pedro@hsbec.com HSBC &

* Fornecedor
Mostrando 1 até 4 de 4 registros

= Produto

[l Relatorio

7.4 EDITAR CLIENTE

Editar cliente

#& Editar dados

CPF

068.188.059-73

Nome

Diego Vinicius Costa Siqueira

Email

diego@diego.com.br

Data Nascimento

09/07/2015

Endereco completo

Rua 123

Telefone

(41) 2261-8790

Celular

(41) 5678-9054

Local

“Casas Bahia
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7.5 CADASTRAR LOCAL

Vendas Admin v

= ® Sair # Home / Geréncia

B Venda

Cadastrar Local

B Compromissos Nome.

Digite 0 Nome do Local

&% Cliente

Enderego
& Local Ex: Rua XX, apto 99
+ Cadastrar Local Telefone
[=]Buscar/Editar Local -9999
&8 Fornecedor Email
Digite 0 email do local
= Pproduto
Nome Responsével
@l Relatorio Digite o Nome do Responsavel

Telefone Contato

0999-9999

Salvar

7.6 BUSCAR LOCAIS

= (Sair | #Home / Geréncia

E venda

Consultar Locais

B compromissos

Mostrando | 10 ¥ registros Procurar... Q
288 Cliente §

Nome +  Endereco ¢ Emall ¢ Telefone 4 Nome Responsével & Telefone Responsével s L
s

* Local Casas Bahia Rua sei la casasbh@casasbh.com.br (41)3030-3030 Jodo Sauro (41) 9999-9999 4

Escola Belich Rua Natal, 7890 escolabelich@escola.com.br (41) 1234-6790 Joao da Escola (41)1234-6791 &

+ Cadastrar Local
HSBC Av. Kennedy hsbe@hsbc.combr (41)3333-3333 Roberto Romero (41)9999-9999 &

=) Buscar/Editar Local
Mostrando 1 até 3 de 3 registros
&8 rornecedor
B Produto

[l Relatério
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7.7 EDITAR LOCAL

# Editar dados

Nome

Casas Bahia

Enderego

Rua sei &

Telefone

(41)2030-3030

Email

casasbh@casasbh.com.br

Nome Responsavel

Jodo Sauro

Telefone Contato

(41) 9999-0999

Editar Dados

7.8 CADASTRAR FORNECEDOR

® Sair # Home / Geréncia

[= o

Cadastrar Fornecedor

[E Compromissos Nome

Digite o Nome Completa
288 Cliente
Email

288 Local

Digite 0 seu ema

#8% Fornecedor Enderego completo
ExR apto 99
I T R e ua i apro
=) Buscar/Editar Telefone
Fornecedor

B Produto

[l Relatorio

Salvar
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7.9 BUSCAR FORNECEDORES

®sair | #Home / Gerénda

Vemk Consular Fornecedores
B compromissos
Mostrando | 10 ¥ | registros Procurar.. Q
& ciente Nome ~  Endereco % Emall & Telefone & Celular 3 N
3
ﬁ Local Amarelo Joias Rua Amarelo 12345678 amarelo@amarelo.com (41) 2222-2222 (22) 2222-2222 =
Azul Joias Rua Azul azul@azul.com (41) 5214-2541 (41) 7263-7263 4
&85 Fornecedor
Roxo Joias Rua Roxa roxo@roxo.com (14) 2561-4563 (65) 2465-2436 =

+ Cadastrar Fornecedor
Mostrando 1 até 3 de 3 registros

=) Buscar/Editar
Fornecedor

Produto

[l Relatéric

7.10 EDITAR FORNECEDOR

Editar Fornecedor

# Editar dados

Nome

Amarelo Joias

Email

amarelo@amarelo.com

Enderego completo

Rua Amarelo 12345678

Telefone

(41)2222-2222

Celular

(22)2222-2222




82

7.11 CADASTRAR PRODUTO

O Sair # Home / Geréncia

R Cadastrar Produto

RS Descricso do Produto

Digite a descricio do Produto

Fornecedor
Local
Selecione i
Fornecedor Valar

Digite o valor do Produto - R$

=B
8 Cliente
=
=
B

Produto
Quantidade

+ Cadastrar Produto Quantidade do Produto

=) Buscar/Editar Produto

[l Relatério m

7.12 BUSCAR PRODUTOS

© Sair # Home / Gerénda

L) = Consultar Produtos
Compromissos
Mostrando 10 ¥ registros Procurar... Q
Cliente
= Descrigio + valor % Fornecedor 4 Quantidade 3 .
s
& Local EriemdsEim 200,00 Amarelo Joias 2 [
Corrente Roxa 1.800,00 Roxo Joias 2 =
48 Fornecedor
Pulseira Prata Fina 28,00 Azul Joias 4 @
Produto Mostrando 1 até 3 de 3 registros

= Cadastrar Produto

=) Buscar/Editar Praduto

[l Relatorio
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7.13 EDITAR PRODUTO

Editar Produto

#& Editar dados

Descrigdo do Produto

Brinco de Ouro

Fornecedor

Amarelo Joias

Valor

200,00

Quantidade

2

7.14 CADASTRAR COMPROMISSO

Vendas Admin v

— s # Home / Gerénca
= air

‘ $ Venda Cadastrar Compromisso

£ compromissos Compromisso

Digite 0 nome do compromisso
= Nove Compromisso

= Compromissos Data
I —
& Cliente
Hora Inicio Hora Fim

&% Local Inicio Fim

™ Fornecedor
Descricao

& Produto Digite a descrigdo do Compramisso

[l Relatério
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7.15 BUSCAR/EXCLUIR COMPROMISSOS

o # Home / Geréndia
= air

| $ Venda Consultar Compromissos

B compromissos

Mostrando| 10 ¥ registros Procurar... Q
+ Novo Compromissa :
Nome “ Data & Hora Inicio & Hora Fim s N .
= Compromissos Entrega TCC 12/12/2015 08:00 17:00 rs w
& Ciiente Fazer relatorio Venda 28/00/2015 20:00 23:00 & w

Mostrando 1 até 2 de 2 registros

8 Local
M Fornecedor
# Produto

[l Relatdrio

7.16 EDITAR COMPROMISSO

Editar Compromisso

# Editar dados

Compromisso

Entrega TCC

Data

12/12/2015

Hora Inicio Hora Fim

08:00 17:00

Descricao

Apresentar TCC para o professor !




7.17 REALIZAR VENDA

Vendas Admin v

‘ § Venda
4 Nova Venda
[=)Buscar Venda

[31Pagamentes

£ compromissos
& Cliente

ﬁ Local

™ Fornecedor

# Produto

Gll Relatério

# Home / Gerénda

& Sair

Nova Venda

Cliente

| Diego vinicius Costa Siqueira

-

Produto

Brinco de Ouro

Id Produto Quantidade
3 Brinco de Ouro 2

Valor Total
40.80

Forma Pagamento Ndm. de Parcelas

‘:APrazu

2

Quantidade
- \ 2
Valor Unit. Valor Total
20.40 40.80

Parcelarmnento

2x20.40

85

Adicionar

Excluir

K|

7.18 BUSCAR VENDAS

Vendas Admin v

$ venda
+ Nova Venda
2 Buscar Venda

[ Pagamentos

B compromissos
& Cliente

i Lol

™ Fornecedor

# Produto

[l Relatorio

# Home / Geréncia

® Sair

Consultar Vendas

Mostrando | 10 ¥ |registros
Id “  Cliente

1 Pedro do HSBC da Silva

2 Joao da Escola

3 Diego Vinicius Costa Siqueira
4 Diego Vinicius Costa Siqueira
5 Diego Vinicius Costa Siqueira
6 Joao da Escola

7 Diego Vinicius Costa Siqueira
8 Diego Vinicius Costa Siqueira
9 Diego Vinicius Costa Siqueira
10 Diego Vinicius Casts Siqueira

Mostrando 1 até 10 de 25 registros

# Valor Total ®

Procurar... Q
Forma de Pagamento % Data * s
APrazo 24/08/2015 =
APrazo 24/08/2015 =
APrazo 24/08/2015 =
AVista 24/08/2015 =
AVista 24/08/2015 =
APrazo 24/08/2015 =
AVista 24/08/2015 =
AVista 25/08/2015 =
APrazo 31/08/2015 =
Avista 01/09/2015 =

2 3 Préximo  Uhimo
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7.19 VISUALIZAR VENDA

Visulizar Venda

# Visualizar dados

Id venda Cliente

1 Pedro do HSBC da Silva

Produto Quantidade

Brinco de Ouro 2

Valor Total

18.0

Forma Pagamento

A Prazo

7.20 BUSCAR PAGAMENTOS

Vendas Admin v

= O sair # Home | Geréncia

Venda
‘ $ Consultar Pagamentos
4 Nova Venda
=) Buscar Venda Mostrando 10 v registros Procurar.. a
Venda Id ~ Cliente 4 Parcelas ¢ Situagao 4 Data &
[@]Pagamentos hd ¥ G ¥ % s
2 Joao da Escola 2 Fechado 24/0812015 @
£ Compromissos
2 Joao da Escola 2 Fechado 24/0812015 r4
& Cliente 5 Diego Vinicius Costa Siqueira 1 Fechado 24i0812015 @
5 Diego Vinicius Costa Siqueira 1 Fechado 24/0812015 F4
&% Local
5 Diego Vinicius Costa Siqueira 1 Aberto 2400812015 &

™ Fomecedor
Mostrando 1 até 5 de 5 registros Prime Ante P

# Produto

[l Relatério

7.21 VISUALIZAR/EDITAR PAGAMENTO

Editar Pagamentos

# Editar dados

Id venda Cliente Parcelas

5 Diego Vinicius Costa Siqueira 1

Parcela Situagio Pagamento

Fechado 0

Fechado 0

Aberto
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7.22 RELATORIO VENDAS POR DATA

LA Vendas = Admin v
=  Sair # Home | Geréncia
| s Venda Data Inicial: Data Final:
. o
B Compromissos
& Cliente Relatorio de Vendas
& Local Mostrando| 10 v registros Procurar... Q
1 Fomecedor Venda Id & Cliente % Valor Total 4 Forma de Pagamento % Local 4 Data B
1 Pedro do HSBC da Silva 18.0 A Prazo HSBC 24/082015
# Prodito 2 Joao da Escola 18.9 A Prazo Escola Belich 24/082015
[l Relatorio 3 Diego Vinicius Costa Siqueira 11 A Prazo Escola Belich 24/0812015
= Vendas por Data 4 Diego Vinicius Costa Siqueira 100 A Vista Escola Belich 24/0812015
= vendas por Cliente 5 Diego Vinicius Costa Siqueira 2.0 AVista Escola Belich 24/082015
6 Joao da Escola 2.0 A Prazo Escola Belich 24/082015
7 Diego Vinicius Costa Siqueira 120 Avista Escola Balich 24/08/2015
8 Diego Vinicius Costa Siqueira 220 A Vista Escola Belich 25/0812015
9 Diego Vinicius Costa Siqueira 816 A Prazo Escola Belich 31/082015
10 Diego Vinicius Costa Siqueira 40.8 AVista Escola Belich 01/09/2015
Mostrando 1 até 10 de 26 registros Primeiro  Ante 2 3 Préximo Utimo

7.23 PDF RELATORIO VENDAS POR DATA

Relatorio Vendas por Data
L.A VENDAS

01/09/15 00:32

Diego Vinicius Costa Siqueira

Walor Total: 40.8
Forma de Pagamento: A Vista
Local:Escola Belich

01/09/15 00:34

Diego Vinicius Costa Siqueira

WValor Total; 81.6
Forma de Pagamento: A Vista
Local:Escola Belich

01/09/15 01:13

Diego Vinicius Costa Siqueira

WValor Total; 122.4
Forma de Pagamento: A Vista
Local:Escola Belich
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7.24 RELATORIO VENDAS POR CLIENTE

LA Vendas = Admin v

= ®sair | #Home | Gerncia

$§ Venda CPF:

688.435 467-40 Gerar PDF

£ Compromissos

& Cliente
Mostrando| 10 v | registros Procurar. Q
485 Local
Venda Id = Cliente & Valor Total & Forma de Pagamento & Local & Data s
™ Fomecedor 2 Joao da Escola 18.9 A Prazo Escola Belich 241082015
6 Joao da Escola 20 A Prazo Escola Belich 241082015
# Produto
21 Joao da Escola 367.2 A Prazo Escola Belich 041092015
[l Relatério 23 Joao da Escola 4038 APrazo Escola Belich 1810912015
=) Vendas por Data Mostrando 1 até 4 de 4 registros

2 Vendas por Cliente

7.25 PDF RELATORIO VENDAS POR CLIENTE

Relatorio Venda por Cliente
L.A VENDAS

DataHora venda Cliente Valor Tatal Forma de Pagamento Local

24/08/M15 22.02 Joao da Escola 18.9 A Prazo Escola Balich
24/08/M5 22:35 Joao da Escola 20 A Prazo Escola Balich
04/09/15 01:45 Joao da Escola 367.2 A Prazo Escola Balich
18/0%/15 00:38 Joao da Escola 408 A Prazo Escola Balich

7.26 TELA PRINCIPAL DO SISTEMA

LA Vendas = Admin v

= ® Sair # Home / Geréncia

$ venda Seja bem vindo Admin
+ Nova Venda

i Compromissos de 28/10/2015

[@1Pagamentos
B compromissos
Nome “  Hora Inicio # HoraFim *
& Cliente Teste 08:00 10:00
8 Lol
™ Fornecedor

# Produto

[l Relatorio
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8 ESPECIFICACAO DE CASO DE USO

UCO001 - REALIZAR LOGIN

Descricao

Este use case serve para efetuar login no sistema, garantindo acesso a

todas as funcionalidades.
Atores
Ator primério
Usuario (Vendedora)
Ator secundario
N&o se aplica.
Pré-Condicdes
Este use case pode iniciar somente se:
1. O usuario estiver acessando a pagina do Sistema.
Pos-Condicbes
Apos o fim deste use case o Sistema devera:
1. Ter criado uma sessao para o usuario logado.
Fluxo Principal

O sistema apresenta tela de login; (DV01)

O usuério preenche os campos “Usuario” e “Senha”; (R01)
O usuario aciona o botédo “Entrar”;

O sistema consiste os dados; (EO1)

O sistema efetua o login com sucesso;

o gk wbdPE

O sistema apresenta a tela Principal do Sistema; (DV02)



7. O use case é finalizado.
Fluxos alternativos
N&o se aplica.
Fluxos de Excecao
EO1 — Problemas ao autenticar login e senha. (M01)
Mensagens
MO1 — “Login e/ou Senha invalidos”.
Regras de negocio

RO1 — Validagdo dos campos para login:

Campos de preenchimento obrigatério: “E-mail”, “Senha”.

Data View

DVO1 — Tela de Login

90



DV02 — Tela Principal do Sistema

LA Vendas =

= ®sSasir | #Home / Geréndia

$ venda Seja bem vindo Admin
+ Nova Venda

= Buscer Venda Compromissos de 28/10/2015

[@)Pagamentos
B compromissos

Nome “  Hora Inicio
& dliente Teste 08:00
8 Lol
™ Fornecedor

# Produto

[l Relatorio

# HoraFim

10:00

-«
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Admin v
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UC002 — MANTER CONTATOS

Descricao

Este use case serve para alterar, cadastrar e pesquisar contatos (clientes e

fornecedores) no Sistema.

Atores
Ator primario
Usuario (Vendedora)
Ator secundério
N&o se aplica.
Pré-Condicbes
Este use case pode iniciar somente se:
1. O usuario estiver autenticado no Sistema. (UCO01).
Pé6s-Condicdes
Apbs o fim deste use case o Sistema podera:

Ter cadastrado um cliente no Sistema.
Ter cadastrado um fornecedor no Sistema.
Ter pesquisado um cliente no Sistema.
Ter pesquisado um fornecedor no Sistema.

Ter alterado os dados de um cliente no Sistema.

L T o

Ter alterado os dados de um fornecedor no Sistema.
Fluxo Principal

1. O usuario seleciona no Menu a opgao “Cliente”; (DV01)
2. O usuario clica no botdo “Cadastrar Cliente”; (A01) (A02) (A03) (A04)
(A05) (A06) (AQ7)

3. O Sistema carrega a lista de locais para combo-box.




© 0o N o 0 b
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O sistema apresenta a tela; (DV02)

O sistema carrega a mascara do campo “CPF”; (R04)

O sistema carrega a mascara do campo “Data de Nascimento”; (R05)
O sistema carrega a mascara do campo “Telefone”; (R0O6)

O sistema carrega a mascara do campo “Celular”; (R07)

O usuério preenche os campos que julgar necessario; (R09) (E01)

10.0 usuario aciona o botao “Salvar”; (A01) (A02) (A03) (A04) (A05) (A06)

(AQ7) (RO3)

11. O sistema consiste os dados; (E01) (E02)
12.0 sistema salva os dados no banco de dados;

13.0 sistema recarrega a tela com os campos vazios e mensagem; (M03)

14.0 use case é finalizado.

Fluxos alternativos

AO1 — O usuario aciona o botao “Sair”:

1.

O sistema encaminha ao UCO00L1 - Realizar Login.

A02 — O usuario aciona o link “Admin” na parte superior da tela:

1.
2.

O usuario aciona o botdo “Sair”:

O sistema encaminha ao UC001 — Realizar Login.

A03 — O usuéario deseja pesquisar um cliente:

1.
2.

O usuario seleciona no Menu a opcao “Cliente”; (DV01)
O usuario clica no botao “Buscar/Editar Cliente”; (A01) (A02) (A04) (A05)
(AQ6) (AQ7)

3. O sistema apresenta a tela; (DV03)

4. O sistema carrega a tela com a tabela de informacgdes atualizada; (R11)

5. O usuario digita no campo de “Pesquisar” acima da tabela os dados que

N o

julgar necessario; (R08)

O sistema carrega a tela com a tabela de informacodes atualizada;

. O use case é finalizado.
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A04 — O usuério deseja editar um cliente:

1. O usuario seleciona no Menu a opgao “Cliente”;

2. O usuario clica no botdo “Buscar/Editar Cliente”; (A01) (A02) (A03) (A05)
(A06) (AQ7)

3. O sistema apresenta a tela; (DV03)

4. O sistema carrega a tela com a tabela de informacdes atualizada; (R11)
5. O usuario digita no campo de “Pesquisar” acima da tabela os dados que
julgar necessario; (R08)

O sistema carrega a tela com a tabela de informagdes atualizada;

O usuaério clica no icone de edicéo referente ao cliente desejado;

O sistema carrega os dados do cliente selecionado;

© © N O

O sistema apresenta a tela; (DV04)

10.0 sistema carrega a mascara do campo “CPF”; (R01) (R04)

11.0 sistema carrega a mascara do campo “Data de Nascimento”; (R05)

12.0 sistema carrega a mascara do campo “Telefone”; (R06)

13.0 sistema carrega a mascara do campo “Celular”; (R07)

14.0 usuario edita os campos que julgar necessario; (R09) (E01)

15.0O usuario aciona o botao “Editar Dados”; (R02)

16.0 sistema consiste os dados; (E01) (E02)

17.0 sistema salva os dados no banco de dados;

18.0 sistema apresenta a tela de Pesquisar Cliente com a tabela atualizada
e mensagem; (DV03) (M03)

19.0 use case é finalizado.

AO05 — O usuério deseja adicionar um fornecedor:

1. O usuario seleciona no Menu a opc¢ao “Fornecedor”; (DVO01)
2. O usuario clica no botdo “Cadastrar Fornecedor”; (A01) (A02) (A03)
(A04) (A06) (A07)

O sistema apresenta a tela; (DV05)

O sistema carrega a mascara do campo “Telefone”; (R0O6)

O sistema carrega a mascara do campo “Celular”; (R07)

o 0 bk~ w

O usuario preenche os campos que julgar necessario; (E01)



7.

8.
9.
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O usuario aciona o botao “Salvar”; (A01) (A02) (A03) (A04) (A06) (A07)
(R13)

O sistema consiste os dados; (E01) (E03)

O sistema salva os dados no banco de dados;

10.0 sistema recarrega a tela com os campos vazios e mensagem; (M03)

11.0 use case é finalizado.

A06 — O usuério deseja pesquisar um fornecedor:

1.
2.

O usuario seleciona no Menu a opcéao “Fornecedor”; (DVO01)
O usuario clica no botdo “Buscar/Editar Fornecedor”; (A01) (A02) (A03)
(AO4) (A05) (A06) (AQ7)

3. O sistema apresenta a tela; (DV06)

4. O sistema carrega a tela com a tabela de informacdes atualizada; (R14)

5. O usuario digita no campo de “Pesquisar” acima da tabela os dados que

6.
7.

julgar necessario; (R08)
O sistema carrega a tela com a tabela de informacdes atualizada;

O use case é finalizado.

AQ07 — O usuério deseja editar um fornecedor:

1.
2.

O usuario seleciona no Menu a opg¢ao “Fornecedor”;
O usuario clica no botao “Buscar/Editar Fornecedor”; (A01) (A02) (A03)
(A04) (A05) (A06)

3. O sistema apresenta a tela; (DV06)

O sistema carrega a tela com a tabela de informacdes atualizada; (R14)

5. O usuario digita no campo de “Pesquisar” acima da tabela os dados que

© © N o

julgar necessario; (R08)

O sistema carrega a tela com a tabela de informacodes atualizada;

O usuario clica no icone de edicéo referente ao fornecedor desejado;
O sistema carrega os dados do fornecedor selecionado;

O sistema apresenta a tela; (DV07)

10.0 sistema carrega a mascara do campo “Telefone”; (R06)

11.0 sistema carrega a mascara do campo “Celular”; (R07)

12.0 usuario edita os campos que julgar necessario; (E01)
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13.0 usuario aciona o botdo “Editar Dados”; (R12)

14. 0 sistema consiste os dados; (E01) (E03)

15.0 sistema salva os dados no banco de dados;

16.0 sistema apresenta a tela de Pesquisar Fornecedor com a tabela
atualizada e mensagem; (DV06) (M03)

17.0 use case é finalizado.

A08 — O usuario aciona o botdo “Venda”:

1. O sistema encaminha ao UC006 — Manter Vendas

A09 — O usuério aciona o botdo “Compromissos”:

1. O sistema encaminha ao UC005 — Manter Compromissos

A10 — O usuério aciona o botao “Local’:

1. O sistema encaminha ao UC003 — Manter Local

A1l — O usuério aciona o botao “Produto”:

1. O sistema encaminha ao UC004 — Manter Produtos

A12 — O usuério aciona o botdo “Relatorio”:

1. O sistema encaminha ao UC008 — Gerar Relatorios
Fluxos de Excecao

EO1 — Existem campos que nado foram preenchidos corretamente (MO01)
(M02) (RO2) (RO3) (R11) (R12)

EO2 — Erro ao manter cliente. (M04) (M05)
EO03 — Erro ao manter fornecedor. (M04) (M0O5)
Mensagens
MO1 — “Campos de preenchimento obrigatorio + (Campos)”. (R10)

MO02 — “CPF invélido”
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MO03 — “Dados salvos com sucesso”.
MO04 - “Erro ao salvar”
MO5 — “Erro ao alterar”

Regras de negocio
RO1 — O campo “CPF” deve estar desabilitado para edi¢cao na tela.
R0O2 - Validacdo dos campos para atualizacao de dados do cliente.

Campo de preenchimento obrigatorio: “Nome”, “telefone”, "Celular" e

“Local’;
RO3 - Validacdo dos campos para salvar novo cliente

Campos de preenchimento obrigatério: “CPF”, “Nome”, “telefone”, "Celular" e

“Local”;
RO4 - Formatacéo do campo “CPF”

O campo “CPF” deve possuir a mascara de acordo com o seguinte
modelo ##H HHH -

Exemplo: 062.762.599-18
RO5 - Formatagao do campo “Data de Nascimento”

O campo “Data de Nascimento” deve possuir a mascara de acordo

com o seguinte modelo dd/mm/aaaa.
RO6 - Formatagéo do campo “Telefone”

O campo “Telefone” deve possuir a mascara de acordo com O
seguinte modelo (##)#### #HH#H

RO7 - Formatacéo do campo “Celular’

O campo “Celular” deve possuir a mascara de acordo com o seguinte
modelo (##)###HE Hi#H#
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R0O8 - Para a opc¢do de busca é possivel utilizar todos 0os campos presentes

na tabela.

R09 — O sistema deve validar se o CPF inserido é valido logo apds o usuario

ter digitado.

R10 - O sistema deve concatenar juntamente com a mensagem de erro qual

campo nao foi preenchido corretamente.

R11 — O sistema deve carregar inicialmente a tabela com todos os clientes

do sistema.

R12 - Validacéo dos campos para atualizacao de dados do fornecedor.
Campo de preenchimento obrigatorio: “Nome”, “Telefone” e "Celular".
R13 - Validacdo dos campos para salvar novo fornecedor.
Campos de preenchimento obrigatorio: “Nome”, “Telefone” e "Celular".

R14 - O sistema deve carregar inicialmente a tabela com todos os

fornecedores do sistema.

Data View

DVO1 — Tela Principal do Sistema — Menu

LA Vendas = Admin v

= O Sair

Compromissos de 28/10/2015

B Compromissos

Nome “  Hora Inicio # HoraFim

& Cliente Teste
% Local

™ Fornecedor

# Produto

[l Relatério
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DV02 — Tela Cadastrar Cliente

Vendas Admin v

= ®Sair # Home / Geréncia

E venda

Cadastrar Cliente

[E Compromissos PF

Digite o seu CPF

f8% Cliente

= Cadastrar Cliente

Nome

Digite o Nome Completo
=) Buscar/Editar Cliente

Email
) o Digee o seu ema
%88 rornecedor Data Nascimento
I —
B Produto
Enderego completo
[l Relatério Ex: Rua XX, apto 99
Telefone

Celuluar

Local

‘ Selecione A

Salvar

DV03 — Tela Pesquisar Cliente

= ® Sair # Home / Geréncia

Consultar Clientes

‘ B venda

B Compromissos

Mostrando | 10 ¥ | registros Procurar... Q
Clients
& Cliente Nome -~ CPF ¢ Emall 4 Local B N
+
¢ G i B Diego Vinicius Costa Siqueira 068.188.059-73 diego@diego.com.br Casas Bahia 4
B Joan da Escola 688.435.467-40 joac@joac.com.br Escola Belich @
Lucas Silva 761.447.551-87 lucas@lucas.com HSBC 4
&% Local
Pedro do HSBC da Silva 864.627.561-28 pedro@hsbc.com HSBC @

Fornecedor
Mostrando 1 até 4 de 4 registros

Relatério

[
B Produto
ol



DV04 — Tela Editar Cliente

Editar cliente

#& Editar dados

CPF

068.188.059-73

Nome

Diego Vinicius Costa Siqueira

Email

diego@diego.com.br

Data Nascimento

09/07/2015

Endereco completo

Rua 123

Telefone

(41) 2261-8790

Celular

(41)5676-9054

Local

“Casas Bahia

Editar Dados

DVO05 — Tela Cadastrar Fornecedor

100

| B venda

B Compromissos

f8% Cliente
&8t Local

&8 Fornecedor

= Cadastrar Fornecedor

[ Buscar/Editar
Fornecedor

= Produto

[ull Relatéric

@ Sair # Home / Geréncia

Cadastrar Fornecedor

Nome

Digite o Nome Completo

Email

Digite o seu ema

Endereco completo

Ex: Rua apto 99

Telefone

@1-

Celuluar

Salvar
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DV06 — Tela Pesquisar Fornecedor

®sair | #Home / Gerénda

]

Venda
Consular Fornecedores

B compromissos

Mostrando | 10 ¥ | registros Procurar.. Q
& ciente Nome ~  Endereco % Emall & Telefone & Celular 3 N

3

ﬁ Local Amarelo Joias Rua Amarelo 12345678 amarelo@amarelo.com (41) 2222-2222 (22) 2222-2222 =

Azul Joias Rua Azul azul@azul.com (41) 5214-2541 (41) 7263-7263 4
&85 Fornecedor

Roxo Joias Rua Roxa roxo@roxo.com (14) 2561-4563 (65) 2465-2436 =

+ Cadastrar Fornecedor
Mostrando 1 até 3 de 3 registros

=) Buscar/Editar
Fornecedor

Produto

[l Relatéric

DV07 — Tela Editar Fornecedor

Editar Fornecedor

# Editar dados

Nome

Amarela Joias

Email

amarelo@amarelo.com

Enderego completo

Rua Amarelo 12345678

Telefone

(41)2222-2222

Celular

(22)2222-2222
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UC003 - MANTER LOCAL

Descricao

Este use case serve para alterar, cadastrar e pesquisar locais no Sistema.

Atores
Ator primério
Usuério (Vendedora)
Ator secundério
N&o se aplica.
Pré-Condicdes
Este use case pode iniciar somente se:
1. O usuario estiver autenticado no Sistema. (UCO01).
Pos-Condicbes
Apos o fim deste use case o Sistema podera:

1. Ter cadastrado um local no Sistema.
2. Ter pesquisado um local no Sistema.

3. Ter alterado os dados de um local no Sistema.
Fluxo Principal

O usuario seleciona no Menu a opgéo “Local”; (DV01)
O usuario clica no botédo “Cadastrar Local’; (A01) (A02) (A03) (A04)

O sistema apresenta a tela; (DV02)

O sistema carrega a mascara do campo “Telefone”; (R03)

O sistema carrega a mascara do campo “Telefone Responsavel”; (R04)
O usuario preenche os campos que julgar necessario;

O usuario aciona o botédo “Salvar”; (A01) (A02) (A03) (A04) (RO2)

O sistema consiste os dados; (EO01) (E02)

© N o g A~ W DN PE
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O sistema salva os dados no banco de dados;

10.0 sistema recarrega a tela com os campos vazios e mensagem; (M02)

11.0 use case ¢€ finalizado.

Fluxos alternativos

AO01 — O usuério aciona o botao “Sair”:

1.

O sistema encaminha ao UC001 - Realizar Login.

A02 — O usuario aciona o link “Admin” na parte superior da tela:

1. O usuario aciona o botao “Sair”:

2.

O sistema encaminha ao UC001 — Realizar Login.

A03 — O usuéario deseja pesquisar um local:

1. O usuario seleciona no Menu a opg¢ao “Local”; (DV01)

ok~ 0N

N o

O usuario clica no botao “Buscar/Editar Local”; (A01) (A02) (A04)

O sistema apresenta a tela; (DV03)

O sistema carrega a tela com a tabela de informacdes atualizada; (R07)
O usuario digita no campo de “Pesquisar’ acima da tabela os dados que
julgar necessario; (R05)

O sistema carrega a tela com a tabela de informacdes atualizada;

. O use case é finalizado.

A04 — O usuério deseja editar um local:

ok~ 0N PF

»

O usuario seleciona no Menu a opcéao “Local’; (DV01)
O usuario clica no botao “Buscar/Editar Local”; (A01) (A02) (A03)

O sistema apresenta a tela; (DV03)

O sistema carrega a tela com a tabela de informacdes atualizada; (R07)
O usuario digita no campo de “Pesquisar’ acima da tabela os dados que
julgar necessario; (R05)

O sistema carrega a tela com a tabela de informacdes atualizada;

7. O usuério clica no icone de edicdo referente ao local desejado;

oo

O sistema carrega os dados do local selecionado;
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9. O sistema apresenta a tela; (DV04)

10. 0O sistema carrega a mascara do campo “Telefone”; (R03)

11.0 sistema carrega a mascara do campo “Telefone Responsavel”; (R04)

12.0 usuario edita os campos que julgar necessario;

13.0 usuario aciona o botdo “Editar Dados”; (RO1)

14. 0O sistema consiste os dados; (E01) (E02)

15.0 sistema salva os dados no banco de dados;

16.0 sistema apresenta a tela de Pesquisar Local com a tabela atualizada e
apresenta mensagem; (DV03) (M02)

17.0 use case é finalizado.

AO05 — O usuério aciona o botao “Venda”:

1. O sistema encaminha ao UC006 — Manter Vendas

A06 — O usuario aciona o botdo “Compromissos”:

1. O sistema encaminha ao UC005 — Manter Compromissos

AQ07 — O usuério aciona o botao “Cliente”:

1. O sistema encaminha ao UC002 — Manter Contatos

A08 — O usuério aciona o botao “Fornecedor”:

1. O sistema encaminha ao UC002 — Manter Contatos

AQ09 — O usuério aciona o botao “Produto”:

1. O sistema encaminha ao UC004 — Manter Produtos

A10 — O usuério aciona o botao “Relatorio”:

1. O sistema encaminha ao UC008 — Gerar Relatorios
Fluxos de Excecéao

EO1 — Existem campos que nao foram preenchidos corretamente (MO01)
(RO1) (RO2)



EO2 — Erro ao manter local. (M03) (M04)
Mensagens
MO1 — “Campos de preenchimento obrigatorio + (Campos)”. (R06)
MO02 - “Dados salvos com sucesso”.
MO3 - “Erro ao salvar”.
MO04 — “Erro ao alterar”
Regras de negocio
RO1 - Validacdo dos campos para atualizacdo de dados do local.

Campo de preenchimento obrigatério: “Nome”, “Telefone”,

Responsavel" e “Telefone Responsavel”;
R0O2 - Validacdo dos campos para salvar novo local

Campo de preenchimento obrigatério: “Nome”, “Telefone”,

Responsavel" e “Telefone Responsavel”;
RO3 - Formatacdo do campo “Telefone”

O campo “Telefone” deve possuir a mascara de acordo
seguinte modelo (##)#### #H##

RO4 - Formatacdo do campo “Telefone Responsavel’

105

"Nome

"Nome

com O

O campo “Telefone Responsavel” deve possuir a mascara de acordo

com 0 seguinte modelo (##)#H#H# #HH

RO5 - Para a opcédo de busca é possivel utilizar todos os campos presentes

na tabela.

R0O6 — O sistema deve concatenar juntamente com a mensagem de erro qual

campo nao foi preenchido corretamente.
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RO7 — O sistema deve carregar inicialmente a tabela com todos os locais do

sistema.

Data View

DVO01 — Tela Principal do Sistema — Menu

LA Vendas —] Admin v
= OSsir | #Home / Geréncia
§ Vvenda Seja bem vindo Admin
+ Nova Venda
Eimmmiemn Compromissos de 28/10/2015
(@) Pagamentos
B compromissos

Nome “  Hora Inicio & Hora Fim *
& diente Teste 08:00 10:00
488 Local
™ Fornecedor
# Produto
[l Relatorio
DV02 - Tela Cadastrar Local

LA Vendas — ASnRs
= ®Sair | #Home / Geréncia
‘ = venda Cadastrar Locs!
B Compromissos Nome

&8t Cliente
&8 Local

+ Cadastrar Local

=) Buscar/Editar Local

* Fornecedor
B Produto

[l Relatério

Digite o Nome do Local

Enderego

Ex: Rua XX, apto 99

Telefone

(99)- 99999999

Email

Digite 0 email do local

Nome Responsével

Digite 0 Nome do Responsavel

Telefone Contato

(99) - 99999999

Salvar
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DV03 — Tela Pesquisar Local

® Sair # Home / Geréncia
| L] YErs Consultar Locais
B compromissos
Maostrando | 10 ¥ registros Procurar... Q
28 Cliente ;
Nome ~  Endereco ¢ Email ¢ Telefone % Nome Responsével ¢ Telefone Responsével L N
s
* =" Casas Bahia Rua sei la casasbh@casasbh.com.br (41)3030-3030 Jode Saure (41)9999-5999 =
Escola Belich Rua Natal, 7890 escolabelich@escola.com.br (41) 1234-6790 Joao da Escola (41)1234-6791 &
o Cadastrar Local
HSBC Av. Kennedy hsbc@hsbc.com.br (41)3333-3333 Raberto Romero (41)9999-9999 =

(=) Buscar/Editar Local
Mostrando 1 até 3 de 3 registros

&8 Fornecedor
B Pproduto

[l Relatério

DV04 — Tela Editar Local

itar Local

# Editar dados

Nome

Casas Bahia

Endereco

Rua sei la

Telefone

(41) 30302020

Emall

casasbh@casasbh.com.br

Nome Responsével

Jodio Sauro

Telefone Contato

(41) 9999-0399

Editar Dados
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UC004 — MANTER PRODUTOS

Descricao

Este use case serve para alterar, cadastrar e pesquisar produtos no Sistema.

Atores
Ator primério
Usuério (Vendedora)
Ator secundério
N&o se aplica.
Pré-Condicdes
Este use case pode iniciar somente se:
1. O usuario estiver autenticado no Sistema. (UCO01).
Pos-Condicbes
Apos o fim deste use case o Sistema podera:

1. Ter cadastrado um produto no Sistema.
2. Ter pesquisado um produto no Sistema.

3. Ter alterado os dados de um produto no Sistema.
Fluxo Principal

O usuario seleciona no Menu a opg¢éo “Produto”. (DV01)
O usuario clica no botédo “Cadastrar Produto”; (A01) (A02) (A03) (A04)

O Sistema carrega a lista de fornecedores para combo-box.

O sistema apresenta a tela; (DV02)

O sistema carrega a mascara do campo “Valor”; (R03)

O usuario preenche os campos que julgar necessario;

O usuario aciona o botédo “Salvar”; (A01) (A02) (A03) (A04) (R0O2)
O sistema consiste os dados; (EO01) (E02)

© N o g A~ W DN PE



9.

109

O sistema salva os dados no banco de dados;

10.0 sistema recarrega a tela com os campos vazios e mensagem; (M02)

11.0 use case é finalizado.

Fluxos alternativos

AO01 — O usuério aciona o botao “Sair”:

1.

O sistema encaminha ao UC001 - Realizar Login.

A02 — O usuario aciona o link “Admin” na parte superior da tela:

1.

2.

O usuario aciona o botao “Sair”:

O sistema encaminha ao UC001 — Realizar Login.

A03 — O usuério deseja pesquisar um produto:

1. O usuario seleciona no Menu a op¢ao “Produto”; (DV01)

ok~ 0N

N o

O usuario clica no botao “Buscar/Editar Produto”; (A01) (A02) (A04)
O sistema apresenta a tela; (DV03)

O sistema carrega a tela com a tabela de informacdes atualizada; (R06)
O usuario digita no campo de “Pesquisar’ acima da tabela os dados que
julgar necessario; (R04)

O sistema carrega a tela com a tabela de informacdes atualizada;

. O use case é finalizado.

A04 — O usuério deseja editar um produto:

ok~ 0N PF

»

O usuario seleciona no Menu a opcéao “Produto”; (DV01)
O usuario clica no botdo “Buscar/Editar Produto”; (A01) (A02) (A03)
O sistema apresenta a tela; (DV03)

O sistema carrega a tela com a tabela de informacoes atualizada; (R06)
O usuario digita no campo de “Pesquisar’ acima da tabela os dados que
julgar necessario; (R04)

O sistema carrega a tela com a tabela de informacdes atualizada;

7. O usuério clica no icone de edigao referente ao produto desejado;

oo

O sistema carrega os dados do produto selecionado;
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9. O sistema apresenta a tela; (DV04)

10. 0O sistema carrega a mascara do campo “Valor”; (R03)

11.0 usuario edita os campos que julgar necessario;

12.0 usuario aciona o botao “Editar Dados”; (R01)

13. O sistema consiste os dados; (E01) (E02)

14.0 sistema salva os dados no banco de dados;

15.0 sistema apresenta a tela de Pesquisar Produto com a tabela
atualizada e apresenta mensagem; (DV03) (M02)

16.0 use case é finalizado.

AO05 — O usuério aciona o botao “Venda”:

1. O sistema encaminha ao UC006 — Manter Vendas

A06 — O usuéario aciona o botdo “Compromissos”:

1. O sistema encaminha ao UC005 — Manter Compromissos

A07 — O usuério aciona o botao “Cliente”:

1. O sistema encaminha ao UC002 — Manter Contatos

A08 — O usuério aciona o botao “Fornecedor”:

1. O sistema encaminha ao UC002 — Manter Contatos

AQ09 — O usuério aciona o botao “Local’:

1. O sistema encaminha ao UC003 — Manter Local

A10 — O usuério aciona o botao “Relatorio”:

1. O sistema encaminha ao UC008 — Gerar Relatorios
Fluxos de Excecéao

EO1 — Existem campos que nao foram preenchidos corretamente (MO01)
(RO1) (RO2)

EO2 — Erro ao manter produto. (M03) (M04)
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Mensagens
MO1 — “Campos de preenchimento obrigatorio + (Campos)”. (R06)
MO02 — “Dados salvos com sucesso”.
MO3 - “Erro ao salvar”.
MO4 — “Erro ao alterar”
Regras de negocio
RO1 - Validacdo dos campos para atualizacdo de dados do produto.

Campo de preenchimento obrigatorio: “Descricdo do Produto”,

“Fornecedor”, "valor" e “Quantidade”;
R0O2 - Validacdo dos campos para salvar novo produto

Campo de preenchimento obrigatorio: “Descrigdo do Produto”,

“Fornecedor”, "valor" e “Quantidade”;
RO3 - Formatacdo do campo “Valor”

O campo “Valor” deve possuir a mascara de acordo com o seguinte
modelo #### Hi

R0O4 - Para a opc¢do de busca é possivel utilizar todos 0s campos presentes

na tabela.

RO5 - O sistema deve concatenar juntamente com a mensagem de erro qual

campo nao foi preenchido corretamente.

R06 — O sistema deve carregar inicialmente a tabela com todos os produtos

do sistema.
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Data View

DVO01 — Tela Principal do Sistema — Menu

= G sair # Home / Gerénda
$ Venda Seja bem vindo Admin

= Nova Venda

[ Cuemin Compromissos de 28/10/2015
[@] Pagamentos

B compromissos

Nome “+  Hora Inicio $ Hora Fim b4

& Cliente Teste 08:00 10:00

& Local

W Fornecedor

& Produto
[l Relatéric
LA Vendas — Admin v
= ® Sair # Home / Geréncia
= Rvend Cadastrar Produto
(=) CmamemEms Descricio do Produta
Digite & descricio do Produto
E Cliente
Fornecedor
& Ll Selecione s
€8 rornecedor Valar
Digite o valor do Produto - RS
Produto

Quantidade

+ Cadastrar Produto Quantidade do Produto
5 Buscar/Editar Produto

@l Relatorio S
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DV03 — Tela Buscar Produto

® Sair # Home / Geréncia

Vend
enes Consultar Produtos

Compromissos

O W M

Mostrando | 10 v registros Procurar... Q
Cliente
Descricdo ~  Valor % Fornecedor % Quantidade s -
:
- Brinco de Ouro 200,00 Amarelo Joias 2 e
Gz B 1.800,00 Roxo Joias 2 &
48 Fornecedor
Pulseira Pratz Fina 28,00 Azul joias 4 =
B Produto Mostrando 1 até 3 de 3 registros

= Cadastrar Produto

5 Buscar/Editar Produto

[l Relatéric

DV04 — Tela Editar Produto

# Editar dados

Descrigdo do Produto

Brinco de Ouro

Fornecedar

Amarelo Joias

Valor

200,00

Quantidade

2
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UC005 — MANTER COMPROMISSOS

Descricao

Este use case serve para alterar, cadastrar, pesquisar e excluir compromissos
no Sistema.

Atores
Ator primario
Usuario (Vendedora)
Ator secundério
N&o se aplica.
Pré-Condicbes
Este use case pode iniciar somente se:
1. O usuario estiver autenticado no Sistema. (UCO01).
Pé6s-Condicdes
Apbs o fim deste use case o Sistema podera:

1. Ter cadastrado um compromisso no Sistema.

2. Ter pesquisado um compromisso no Sistema.

3. Ter alterado os dados de um compromisso no Sistema.
4

. Ter excluido um compromisso no Sistema
Fluxo Principal

1. O usuario seleciona no Menu a opg¢ao “Compromisso”. (DV01)

2. O usuario clica no botdao “Novo Compromisso”; (A01) (A02) (A03) (A04)
(AO5)

3. O sistema apresenta a tela; (DV02)

4. O sistema carrega a mascara do campo “Data”; (R03)

5. O sistema carrega a mascara do campo “Hora Inicio”; (R04)
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O sistema carrega a mascara do campo “Hora Fim”; (R05)
O usuério preenche os campos que julgar necessario;
O usuario aciona o botao “Salvar”; (A01) (A02) (A03) (A04) (A05) (R0O2)

O sistema consiste os dados; (E01) (E02)

10. O sistema salva os dados no banco de dados;

11.0 sistema recarrega a tela com os campos vazios e mensagem; (M02)

12.0 use case é finalizado.

Fluxos alternativos

AO01 — O usuério aciona o botao “Sair”:

1. O sistema encaminha ao UC001 - Realizar Login.

A02 — O usuario aciona o link “Admin” na parte superior da tela:

1.
2.

O usuario aciona o botao “Sair”:

O sistema encaminha ao UC001 — Realizar Login.

A03 — O usuéario deseja pesquisar um compromisso:

1. O usuario seleciona no Menu a opg¢ao “Compromisso”; (DV01)

o bk~ 0N

6.
7.

O usuario clica no botdo “Compromissos”; (A01) (A02) (A04) (AQ05)

O sistema apresenta a tela; (DV03)

O sistema carrega a tela com a tabela de informacdes atualizada; (R08)
O usuario digita no campo de “Pesquisar’ acima da tabela os dados que
julgar necessario; (R06)

O sistema carrega a tela com a tabela de informacdes atualizada;

O use case é finalizado.

A04 — O usuério deseja editar um compromisso:

A

O usuario seleciona no Menu a opgao “Compromisso”; (DV01)
O usuario clica no botdo “Compromissos”; (A01) (A02) (A03) (AO05)

O sistema apresenta a tela; (DV03)

O sistema carrega a tela com a tabela de informacdes atualizada; (R0O8)
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5. O usuario digita no campo de “Pesquisar” acima da tabela os dados que
julgar necessario; (R06)

O sistema carrega a tela com a tabela de informacdes atualizada;

O usuario clica no icone de edicdo referente ao compromisso desejado;

O sistema carrega os dados do compromisso selecionado;

© © N o

O sistema apresenta a tela; (DV04)

10. 0O sistema carrega a mascara do campo “Data”; (R03)

11.0 sistema carrega a mascara do campo “Hora Inicio”; (R04)

12.0 sistema carrega a mascara do campo “Hora Fim”; (R05)

13.0 usuario preenche os campos que julgar necessario;

14.0 usuario aciona o botao “Editar Dados”; (R01)

15. 0 sistema consiste os dados; (E01) (E02)

16.0 sistema salva os dados no banco de dados;

17.0 sistema apresenta a tela de Pesquisar Compromisso com a tabela
atualizada e apresenta mensagem; (DV03) (M02)

18.0 use case é finalizado.
AO05 — O usuério deseja excluir um compromisso:

O usuario seleciona no Menu a opg¢éo “Compromisso”; (DV01)
O usuario clica no botao “Compromissos”; (A01) (A02) (A03) (A04)

O sistema apresenta a tela; (DV03)

O sistema carrega a tela com a tabela de informacdes atualizada; (R0O8)

o bk 0N PE

O usuério digita no campo de “Pesquisar” acima da tabela os dados que

julgar necessario; (R06)

o

O sistema carrega a tela com a tabela de informacdes atualizada;

7. O usuério clica no icone de exclusdo referente ao compromisso
desejado;

8. O sistema consiste os dados; (E02)

9. O sistema exclui os dados no banco de dados;

10.0 sistema apresenta a tela de Pesquisar Compromisso com a tabela
atualizada e apresenta mensagem; (DV03) (M06)

11.0 use case é finalizado.
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A06 — O usuério aciona o botao “Venda”:

1. O sistema encaminha ao UC006 — Manter Vendas

AQ07 — O usuario aciona o botdo “Produto”:

1. O sistema encaminha ao UC004 — Manter Produtos

A08 — O usuério aciona o botao “Cliente”:

1. O sistema encaminha ao UC002 — Manter Contatos

AQ09 — O usuério aciona o botao “Fornecedor”:

1. O sistema encaminha ao UC002 — Manter Contatos

A10 — O usuério aciona o botao “Local’:

1. O sistema encaminha ao UC003 — Manter Local

A1l — O usuério aciona o botao “Relatorio”:

1. O sistema encaminha ao UC008 — Gerar Relatorios
Fluxos de Excecao

EO1 — Existem campos que nado foram preenchidos corretamente (M01)
(RO1) (RO2)

EO2 — Erro ao manter compromisso. (M03) (M04) (M05)

EO03 — Erro ao manter compromisso.
Mensagens
MO1 — “Campos de preenchimento obrigatorio + (Campos)”. (R07)
MO02 — “Dados salvos com sucesso”.
MO3 - “Erro ao salvar’.

MO04 — “Erro ao alterar”
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MO5 — “Erro ao excluir”
MO06 — “Dados excluidos com sucesso”.
Regras de negocio
RO1 - Validacdo dos campos para atualizacdo de dados do compromisso.

Campo de preenchimento obrigatério: “Compromisso”, “Data”, "Hora

Inicio" e “Hora Fim”;
R0O2 - Validacdo dos campos para salvar novo compromisso

Campo de preenchimento obrigatério: “Compromisso”, “Data”, "Hora

Inicio" e “Hora Fim”;
RO3 - Formatacao do campo “Data”

O campo “Data” deve possuir a mascara de acordo com 0 seguinte

modelo dd/mm/aaaa.
R0O4 - Formatagao do campo “Hora Inicio”

O campo “Hora Inicio” deve possuir a mascara de acordo com o

seguinte modelo hh:mm.
RO5 - Formatagao do campo “Hora Fim”

O campo “Hora Fim” deve possuir a mascara de acordo com o

seguinte modelo hh:mm.

RO6 - Para a opc¢éo de busca é possivel utilizar todos 0os campos presentes

na tabela.

RO7 — O sistema deve concatenar juntamente com a mensagem de erro qual

campo nao foi preenchido corretamente.

R0O8 — O sistema deve carregar inicialmente a tabela de busca apenas com

0S compromissos com maior ou igual ao dia corrente.
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DVO01 — Tela Principal do Sistema — Menu
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= O Sair

$ venda

+ Nova Vends
=) Buscar Venda

[ Pagamentos

B compromissos
& Cliente

& Local

W™ Fornecedor
# Produto

[l Relatéric

DV02 — Tela de Novo Compromisso

LA Vendas
= G sair
‘ § Venda

ﬁ ‘Compromissos
+ Nove Compromissa

[= Compromissos
& Cliente
&% Lol
™ Fornecedor
# Produto

[l Relatério

# Home / Gerénda

Seja bem vindo Admin

Compromissos de 28/10/2015

Nome “+  Hora Inicio

Teste 08:00

# Home / Gerénca

Cadastrar Compromisse

Compromisso

Digite & nome do compromisse

Data
I —
Hora Inicio Hora Fim
Inicio Fim
Descricao
Digite a descrigio do Compromisso

Admin v
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DV03 — Tela Buscar Compromisso

= B # Home / Geréndia
= air

| § Venda

Consukar Compromisses

B compromissos

Mostrando| 10 ¥ registros Procurar... Q
# Novo Compromisso ,
Nome “ Data & Hora Inicio & Hora Fim s N .
= Compromissos Entrega TCC 12/12/2015 08:00 17:00 rs w
& Ciiente Fazer relatorio Venda 28/00/2015 20:00 23:00 & w
Mostrando 1 até 2 de 2 registros
8 Local

W Fornecedor

# Produto

[l Relatdrio

DV04 — Tela Editar Compromisso

Editar Compromisso

# Editar dados
Compromisso

Entrega TCC
Data

12112/2015

Hora Inicio Hora Fim

08:00 17:00

Descricao

Apresentar TCC para o professor!
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UC006 — MANTER VENDAS

Descricao

Este use case serve para cadastrar, pesquisar e visualizar vendas no Sistema.

Atores
Ator primério
Usuério (Vendedora)
Ator secundério
N&o se aplica.
Pré-Condicdes
Este use case pode iniciar somente se:
1. O usuario estiver autenticado no Sistema. (UCO01).
Pos-Condicbes
Apos o fim deste use case o Sistema podera:

1. Ter cadastrado uma venda no Sistema.
2. Ter pesquisado uma venda no Sistema.

3. Ter visualizado os dados de uma venda no Sistema.
Fluxo Principal

O usuario seleciona no Menu a opc¢éo “Venda”. (DVO01)
O usuario clica no botdo “Nova Venda”; (A01) (A02) (A04) (AQ5)

O sistema carrega a lista de clientes para combo-box.

O sistema carrega a lista de produtos para combo-box.
O sistema carrega a lista de formas de pagamento para combo-box.
O sistema apresenta a tela; (DV02)

O usuaério seleciona o cliente na combo-box;

© N o g A~ W DN PE

O usuario seleciona o produto na combo box; (R02)
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9. O usuério determina a quantidade do produto;

10.0 usuario clica no botao “Adicionar”; (R03) (E02)

11.0 sistema atualiza a tabela de venda; (R04)

12.0 sistema calcula valores (R05)

13.0 usuério seleciona “A Prazo” na combo-box de forma de pagamento;
(A03) (RO6)

14.0 usuario determina o numero de parcelas; (R07)

15. 0 sistema calcula os valores de cada parcela; (R08)

16.0 usuario aciona o botao “Salvar”; (A01) (A02) (A03) (A04) (RO1)

17.0 sistema consiste os dados; (E01) (E02)

18.0 sistema salva os dados no banco de dados;
19.0 sistema recarrega a tela com os campos vazios e mensagem; (M02)

20.0 use case é finalizado.
Fluxos alternativos
AO01 — O usuério aciona o botéao “Sair”:
1. O sistema encaminha ao UCO001 - Realizar Login.
A02 — O usuario aciona o link “Admin” na parte superior da tela:

1. O usuario aciona o botao “Sair”:

2. O sistema encaminha ao UC001 — Realizar Login.
A03 — O usuério realiza uma venda com forma de pagamento “A Vista”:

O usuario seleciona no Menu a opc¢éo “Venda”. (DVO01)
O usuario clica no botdo “Nova Venda”; (A01) (A02) (A04) (AQ0S5)

O sistema carrega a lista de clientes para combo-box.

O sistema carrega a lista de produtos para combo-box.

O sistema carrega a lista de formas de pagamento para combo-box.
O sistema apresenta a tela; (DV02)

O usuaério seleciona o cliente na combo-box;

O usuario seleciona o produto na combo box; (R02)

© © N o g A~ WD PRE

O usuario determina a quantidade do produto;
10. O usuario clica no botédo “Adicionar”; (R03) (E02)
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11.0 sistema atualiza a tabela de venda; (R04)

12.0 sistema calcula valores (R05)

13.0 usuario seleciona “A Vista” na combo-box de forma de pagamento;
(RO6)

14.0 usuario determina o numero de parcelas; (R07)

15.0 sistema calcula os valores de cada parcela; (R08)

16. 0 usuario aciona o botao “Salvar”; (A01) (A02) (A03) (A04) (R0O1)

17.0 sistema consiste os dados; (EO1) (E02)

18.0 sistema salva os dados no banco de dados;

19.0 sistema recarrega a tela com os campos vazios e mensagem; (M02)

20.0 use case é finalizado.
A04 — O usuério deseja pesquisar uma venda:

1. O usuario seleciona no Menu a opgao “Venda”; (DV01)
2. O usuario clica no botao “Buscar Venda”; (A01) (A02) (A03) (A05)

3. O sistema apresenta a tela; (DV03)

4. O sistema carrega a tela com a tabela de informacdes atualizada; (R10)

5. O usuario digita no campo de “Pesquisar” acima da tabela os dados que
julgar necessério; (R11)

6. O sistema carrega a tela com a tabela de informac0des atualizada,

7. O use case é finalizado.
AO05 — O usuério deseja visualizar uma venda::

1. O usuario seleciona no Menu a opgao “Venda”; (DV01)
O usuario clica no botdo “Buscar Venda”; (A01) (A02) (A03) (AQ05)

O sistema apresenta a tela; (DV03)

O sistema carrega a tela com a tabela de informacgdes atualizada; (R10)

ok~ 0N

O usuario digita no campo de “Pesquisar” acima da tabela os dados que
julgar necessario; (R11)

O sistema carrega a tela com a tabela de informacodes atualizada;

O usudério clica no icone de visualizacao referente a venda desejada.

O sistema carrega os dados da venda selecionada;

© © N o

O sistema apresenta a tela; (DV04) (R12)
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10.0 use case é finalizado.

A06 — O usuério aciona o botao “Compromissos”:

1. O sistema encaminha ao UC005 — Manter Compromissos

AQ07 — O usuario aciona o botdo “Produto”:

1. O sistema encaminha ao UC004 — Manter Produtos

A08 — O usuério aciona o botao “Cliente”:

1. O sistema encaminha ao UC002 — Manter Contatos

AQ09 — O usuério aciona o botao “Fornecedor”:

1. O sistema encaminha ao UC002 — Manter Contatos

A10 — O usuério aciona o botao “Local’:

1. O sistema encaminha ao UC003 — Manter Local

A1l — O usuério aciona o botao “Relatorio”:

1. O sistema encaminha ao UC008 — Gerar Relatérios
Fluxos de Excecao

EO1 — Existem campos que ndo foram preenchidos corretamente (MO01)
(RO1)

EO2 — Erro ao manter venda. (M03) (M04) (M05) (R13)

Mensagens
MO1 — “Campos de preenchimento obrigatorio + (Campos)”. (R09)
MO02 — “Dados salvos com sucesso”.
MO3 - “Erro ao salvar”.

MO04 — “Selecione o produto ou a quantidade”
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MO5 — “Produto acima do Estoque: + (Campos)”. “Estoque: + (Quantidade

em estoque)” (R09)
Regras de negocio
RO1 - Validacdo dos campos para salvar nova venda:

Campo de preenchimento obrigatorio: “Cliente”, “Produto”,

"Quantidade" e “Forma pagamento”;

R02 — O wusuéario pode realizar esta operacdo quantas vezes achar

necessario, podendo incluir na tabela de venda quantos produtos necessitar.

R0O3 — O sistema deve validar caso o usuario ndao tenha selecionado o

produto ou caso tenha deixado a quantidade em branco.

R0O4 — A tabela de venda deve ser composta pelos campos: “ID” (produto),
“‘Produto”, “Quantidade”, “Valor Unit.”, “Valor Total” (tabela) e um botdo de
exclusdo de linha. O campo “valor Total” deve ser a multiplicacdo da

“Quantidade” pelo “Valor Unit.”, isto se aplica a cada linha da tabela.

RO5 - O sistema deve atualizar o campo “Valor Total” (venda), toda vez que
0 usuario adicionar ou excluir uma linha na tabela de venda, o campo deve

receber a soma de todos os “Valor Total” (tabela).

R06 — Caso o usuario selecione “A Vista” o sistema deve manter a tela como
esta e seguir o fluxo normal da venda, caso o usuario selecione “A Prazo” o
sistema deve alterar a tela adicionando dois novos campos “Num. de Parcelas”

e “Parcelamento”

R0O7 — Caso o usuério tenha selecionado “ A Prazo”, é obrigatério o

preenchimento do campo “Num. de Parcelas”.

R08 — O sistema deve calcular automaticamente o campo “Parcelamento”,

dividindo o campo “Valor Total” (venda) pelo campo “Num. de Parcelas”.

A formatacao deve ser “Numero de parcelas x Valor de cada parcela”.
Exemplo: 2 x 100.00.
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R0O9 - O sistema deve concatenar juntamente com a mensagem de erro qual

campo nao foi preenchido corretamente.

R10 — O sistema deve carregar inicialmente a tabela com todas as vendas

do sistema.

R11 - Para a opc¢do de busca é possivel utilizar todos 0s campos presentes
na tabela.

R12 - Todos os campos na tela de visualizar venda devem estar

desabilitados para edigao.

R13 - O sistema deve validar a quantidade de estoque para todos os
produtos incluidos na tabela de venda e caso o estoque seja inferior informar

ao usuario.

Data View

DVO01 — Tela Principal do Sistema — Menu
LA Vendas = Admin v

em vindo Admin

Compromissos de 28/10/2015

B compromissos
Nome “  Hora Inicio S Hora Fim ]
& dliente Teste 08:00
& ol
™ Fornecedor

& Produto

[l Relatéric
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DV02 — Tela Nova Venda

Vendas Admin v

# Home / Gerénda

= & Sair
‘ § Venda Nova Venda
4 Nova Venda Cliente
EnEErYETE | Diego vinicius Costa Siqueira .
[@) Pagamentos
Produto Quantidade Adicionar
£ compromissos . X
| Brinco de Ouro M ‘ 2 -
& Cliente
Id Produte Quantidade Valor Unit. Valor Total Excluir
Local
& 3 Brinco de Ouro 2 20.40 40.80 &)
™ Fornecedor
# Produto
Valor Total
[l Relatério 40.80
Forma Pagamento Ndm. de Parcelas Parcelamento

| APrazo 2 2x20.40

DVO03 — Tela Buscar Venda

Vendas Admin v

= ®Sair # Home Geréncia
$§ venda Consultar Vendas
+ Nova Venda
Mostrando . 10 ¥ |registros Procurar... Q
=) Buscar Venda
Id “  Cliente & Valor Total & Formade Pagamentn & Data s -
Pagamentos =
1 Pedra do HSBC da Silva 18.0 APrazo 24/08/2015 =
B compromissos 2 Jose da Escala 18.9 APraze 24/08/2015 =
& Cliente 3 Diego Vinicius Costa Siqusira 14 APrazo 24/08/2015 =
4 Diege Vinicius Costa Siqueira 100 AVista 24/08/2015 =
i Lol
5 Diego Vinicius Costa Siqueira 20 AVista 24/08/2015 =
‘™ Fornecedor 6 Joao da Escola 20 APrazo 24/08/2015 =
# Produto 7 Diego Vinicius Costa Siqueira 12.0 AVista 24/08/2015 =
3 Diego Vinicius Costa Siqueira 20 AvVista 25/08/2015 =
[l Relatério
] Diego Vinicius Costa Siqueira 816 APrazo 3140812015 =
10 Diego Vinicius Costa Siqueira 208 AVista 01/09/2015 =

Mostrando 1 até 10 de 25 registros 2 3 Proximo  Ukimo
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DV04 — Tela Visualizar Venda

Visulizar Venda

# Visualizar dados

Id venda Cliente

1 Pedro do HSBC da Silva

Produto Quantidade

Brinco de Ouro 2

Valor Total

18.0

Forma Pagamento

A Prazo




129

UCO007 — ATUALIZAR PAGAMENTOS

Descricao

Este use case serve para atualizar e pesquisar pagamentos no Sistema.

Atores
Ator primério
Usuério (Vendedora)
Ator secundério
N&o se aplica.
Pré-Condicdes
Este use case pode iniciar somente se:
1. O usuario estiver autenticado no Sistema. (UCO01).
Pos-Condicbes
Apos o fim deste use case 0 Sistema podera:

1. Ter pesquisado pagamentos de uma venda no Sistema.
2. Ter atualizado os pagamentos de uma venda no Sistema.

Fluxo Principal

O usuario seleciona no Menu a opc¢éo “Venda”; (DVO01)
O usuario clica no botdo “Pagamentos”; (A01) (A02) (A03)

O sistema apresenta a tela; (DV02)

O sistema carrega a tela com a tabela de informacdes atualizada; (R0O1)

a 0D RF

O usuario digita no campo de “Pesquisar’ acima da tabela os dados que
julgar necessario; (R02)
6. O sistema carrega a tela com a tabela de informac¢des atualizada,

7. O usuério clica no icone de edigdo referente ao pagamento desejado;

oo

O sistema carrega os dados do pagamento selecionado;
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9. O sistema apresenta a tela; (DV03)

10.0 usuario clica no icone de atualizagdo da parcela desejada. (R03)
11.0 sistema consiste os dados; (E01)

12.0 sistema salva os dados no banco de dados;

13.0 sistema apresenta mensagem; (M01)

14.0 use case € finalizado.

Fluxos alternativos
AO01 — O usuério aciona o botao “Sair”:
1. O sistema encaminha ao UCO001 - Realizar Login.
A02 — O usuario aciona o link “Admin” na parte superior da tela:

1. O usuario aciona o botao “Sair”:

2. O sistema encaminha ao UC001 — Realizar Login.
A03 — O usuério deseja pesquisar um pagamento:

O usuario seleciona no Menu a opg¢ao “Venda”; (DV01)
O usuario clica no botao “Pagamentos”; (A01) (A02)
O sistema apresenta a tela; (DV02)

O sistema carrega a tela com a tabela de informacdes atualizada; (R0O1)

o bk 0N PE

O usuario digita no campo de “Pesquisar’ acima da tabela os dados que
julgar necessario; (R02)

6. O use case ¢ finalizado.

A04 — O usuario aciona o botdo “Compromissos”:

1. O sistema encaminha ao UC005 — Manter Compromissos
AO05 — O usuério aciona o botao “Produto”:

1. O sistema encaminha ao UC004 — Manter Produtos

A06 — O usuario aciona o botao “Cliente”:

1. O sistema encaminha ao UC002 — Manter Contatos
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AQ07 — O usuério aciona o botao “Fornecedor”:
1. O sistema encaminha ao UC002 — Manter Contatos
AO08 — O usuario aciona o botédo “Local’:
1. O sistema encaminha ao UC003 — Manter Local
A09 — O usuério aciona o botao “Relatorio”:
1. O sistema encaminha ao UC008 — Gerar Relatérios
A10 — O usuério aciona o botdo “Nova Venda”:
1. O sistema encaminha ao UC006 — Manter Vendas
A1l — O usuério aciona o botao “Buscar Venda”:
1. O sistema encaminha ao UC006 — Manter Vendas
Fluxos de Excecao
EO1 — Erro ao atualizar pagamento. (M02)
Mensagens
MO1 — “Pagamentos atualizados com sucesso”.
MO2 — “Erro ao atualizar”
Regras de negdcio

RO1 - O sistema deve carregar inicialmente a tabela de busca apenas com

todos os pagamentos realizados, “Abertos” ou “Fechados”.

R0O2 - Para a opcédo de busca é possivel utilizar todos os campos presentes
na tabela.

R0O3 — Apenas para as parcelas em aberto deve ser possivel atualizagéo.

Data View
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DVO01 — Tela Principal do Sistema — Menu

= ® Sair #Home / Gerénca

$ venda Seja bem vindo Admin

= Nova Venda

=T Compromissos de 28/10/2015

{3 Pagamentos

B compromissos

-«

Nome “  Hora Inicio # HoraFim

& Cliente Teste 08:00 10:00

8 Lol

™ Fornecedor

# Produto
[l Relatorio
DV02 — Tela Pesquisar Pagamentos
LA Vendas = Jre—
= @ Sair # Home / Geréndia
$§ Venda

Consultar Pagamento