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EPIGRAFE

"What does not kill us makes us stronger"
Friedrich Nietzsche


http://www.brainyquote.com/quotes/authors/f/friedrich_nietzsche.html

RESUMO

A presente tese é composta de quatro capitulos, onde cada capitulo trata de um
ensaio sobre o comércio internacional brasileiro. No primeiro capitulo, o objetivo &
mensurar e decompor o comércio intra-industrial entre o Brasil e a Argentina no
periodo compreendido entre 1995 e 2009. Os resultados obtidos evidenciam que as
trocas intra-industriais entre o Brasil e a Argentina apresentaram comportamento
crescente no periodo entre 2002 e 2009. Os setores que possuem maiores indices
de comércio intra-industrial sdo: Transporte, Plastico/Borracha, Maquina/Elétrico,
Quimico e Téxtil. Quando se desagregou o comércio intra-industrial em horizontal e
em vertical, observou-se que a qualidade dos produtos brasileiros e argentinos
tornou-se mais similar ao longo dos anos. No segundo capitulo, o objetivo principal é
analisar o comércio intra-industrial (CIl) entre o Brasil e os paises da OCDE, no
periodo compreendido de 2000 a 2009. Especificamente, pretende-se decompor o
comércio intra-industrial (CIl) bilateral e analisar os seus determinantes. Os
resultados obtidos mostram que, em todas as relacfes bilaterais, o comércio intra-
industrial vertical (CIIV) € superior ao comércio intra-industrial horizontal (CIIH), em
gue de forma geral, os produtos exportados pelo Brasil possuem qualidade inferior a
dos produtos importados. Ademais, conforme os resultados obtidos a partir do
modelo de efeitos aleatorios, verificou-se a diferenca na dotacdo de fatores (em
termos da razao capital/trabalho) tem um impacto positivo sobre o comércio intra-
industrial vertical bilateral. No terceiro capitulo, o objetivo € analisar a
competitividade das exportacdes do Brasil e da China para o MERCOSUL no
periodo compreendido entre 1995 e 2009. Para tanto, calcula-se o indice de
similaridade das exporta¢des do Brasil e da China no MERCOSUL e, em seguida,
desagrega-se esse indice conforme o critério de similaridade dos produtos. Os
principais resultados mostraram que a similaridade das exportacdes do Brasil e da
China no MERCOSUL vem aumentando ao longo do tempo, mas verificou-se que
esta similaridade ocorre, majoritariamente, em produtos verticalmente diferenciados,
onde a qualidade do produto exportado pelo Brasil é superior a qualidade do produto
exportado pela China. Por fim, no quarto capitulo, o objetivo é analisar o efeito da
volatilidade da taxa de cambio sobre a diversificagdo da pauta de exportacdo do
Brasil. Para tanto, definiu-se como diversificacdo da pauta de exportacdo, o numero
de produtos exportados pelo Brasil para cada um dos 53 parceiros comerciais
considerados no estudo, no periodo compreendido entre 1999 e 2009.
Adicionalmente, essa variavel foi utilizada como dependente em um modelo
gravitacional de comércio. Os resultados obtidos indicam que a volatilidade da taxa
real de cambio causa uma reducdo na diversificagcdo da pauta de exportacao
brasileira.

Palavras-chave: Qualidade; Similaridade; Diversificacao.



ABSTRACT

This thesis consists of four chapters, each chapter is an essay about the Brazilian
international trade. In the first chapter, the main purpose is to measure and
decompose the intra-industry trade between Brazil and Argentina in the period 1995-
2009. The results show that the intra-industry between Brazil and Argentina
increased behavior in the period between 2002 to 2009. The sectors that have higher
levels of intra-industry trade are: Transportation, Plastic / Rubber Machine /
Electrical, Chemical and Textile. When we disaggregate the intra-industry trade in
horizontally and vertically, it was observed that the quality of products in Brazil and
Argentina became more similar over the years. In the second chapter, the main
objective is to analyze the intra-industrial (Cll) between Brazil and OECD countries in
the period 2000-2009. Specifically, they decompose intra-industrial (Cll) bilateral and
analyze their determinants. The results show that in all bilateral relations, intra-
industry vertical (CIIV) is higher than the horizontal intra-industry trade (CIIH), where
in general, the products exported by Brazil have lower quality than the product
imported. Moreover, as the results obtained from the random effects model, there
was a difference in factor endowments (in terms of the capital / labor) has a positive
impact on intra-industry vertical bilateral. In the third chapter, the goal is to analyze
the competitiveness of exports from China to Brazil and MERCOSUR in the period
1995-2009. We calculate the similarity index of exports from Brazil and China in
MERCOSUR and then split this index as the criterion of similarity of products. The
results showed that the similarity of exports from Brazil and China in MERCOSUR
has increased over time, but it was found that this similarity occurs mostly in vertically
differentiated products, where the quality of the product exported by Brazil is higher
than the quality of the product exported from China. Finally, in the fourth chapter, the
goal is to analyze the effect of exchange rate volatility on the diversification of exports
from Brazil. Therefore, it was defined as diversification of exports, the number of
products exported by Brazil for each of the 53 trading partners considered in the
study, in the period 1999-2009. Additionally, this variable was used as a dependent
on a gravity model of trade. The results indicate that the volatility of the real
exchange rate causes a reduction in the diversification of Brazilian exports.

Keywords: Quality; Similarity; Diversification.
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1 INTRODUCAO

Esta tese de doutorado tem como objetivo central realizar uma analise da
insercéo internacional do Brasil, ao longo dos ultimos anos, sob o ponto de vista do
comeércio internacional, para tanto, desenvolveram-se quatro capitulos, cada um
correspondendo a um artigo, relativamente independentes, sobre o referido tema.

No primeiro capitulo, o objetivo € mensurar e decompor 0 comeércio intra-
industrial entre o Brasil e a Argentina no periodo compreendido entre 1995 e 2009.
Para atingir tal objetivo, adotou-se a seguinte metodologia: primeiramente,
mensurou-se 0 comercio intra-industrial entre o Brasil e a Argentina por meio do
indice de Grubel-Lloyd (1975); em seguida, esse indice foi decomposto por meio do
critério de similaridade do produto. Para a aplicacdo da referida metodologia, os
dados de comércio foram desagregados ao nivel de seis digitos do Sistema
Harmonizado. Os resultados obtidos evidenciam que as trocas intra-industriais entre
o Brasil e a Argentina apresentaram comportamento crescente no periodo entre
2002 e 2009, quando passaram de 0,22 para 0,36. Os setores que possuem maiores
indices de comércio intra-industrial sdo: Transporte, Plastico/Borracha,
Maquina/Elétrico, Quimico e Téxtil. Quando se desagregou O comeércio intra-
industrial em horizontal e em vertical, observou-se que no inicio da analise a maior
parte das trocas intra-industriais ocorriam em produtos verticalmente diferenciados
(ou diferenciados em qualidade), onde a qualidade dos produtos exportados pelo
Brasil era inferior & qualidade dos produtos argentinos. Mas, ao longo dos anos,
notou-se um crescimento do comércio intra-industrial horizontal, em consequéncia
disso, pode-se inferir que a qualidade dos produtos brasileiros e argentinos tornou-
se mais similar ao longo dos anos.

No segundo capitulo, o objetivo principal é analisar o comércio intra-
industrial (CIl) entre o Brasil e os paises da OCDE, no periodo compreendido de
2000 a 2009. Especificamente, pretende-se decompor o comércio intra-industrial
(ClI) bilateral e analisar os seus determinantes. Os principais resultados encontrados
foram: os Estados Unidos e o México sao os paises da OCDE que possuem 0 maior
volume e indice de comércio intra-industrial (CIl) com o Brasil, respectivamente.
Ademais, verificou-se que, em todas as relacBes bilaterais, o comércio intra-

industrial vertical (CIIV) é superior ao comércio intra-industrial horizontal (CIIH), onde
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0s produtos exportados pelo Brasil possuem qualidade inferior a dos produtos
importados. ApGs a decomposicdo do comércio intra-industrial (Cll), partiu-se para a
analise empirica dos seus determinantes. Conforme o resultado obtido a partir do
modelo de efeitos aleatorios, verificou-se que a 10% de significancia, a diferenca na
dotacéo de fatores (em termos da razdo capital/trabalho) tem um impacto positivo
sobre o comércio intra-industrial vertical bilateral, corroborando a hipétese central do
modelo de Falvey e Kierzkowski (1987).

No terceiro capitulo, o objetivo é analisar a competitividade das exportacdes
do Brasil e da China para o MERCOSUL, no periodo compreendido entre 1995 a
2009. Para tanto, calcula-se o indice de similaridade das exportaces do Brasil e da
China no MERCOSUL e, em seguida, desagrega-se esse indice conforme o critério
de similaridade dos produtos. Os principais resultados mostraram que a similaridade
das exporta¢cdes do Brasil e da China no MERCOSUL vem aumentando ao longo do
tempo. No entanto, quando se desagregou o indice de Finger e Kreinin (1979),
verificou-se que a similaridade das exportacdes ocorre, majoritariamente, em
produtos verticalmente diferenciados, onde a qualidade do produto exportado pelo
Brasil é superior a qualidade do produto exportado pela China. Os resultados
sugerem que a competicdo entre o Brasil e a China no MERCOSUL tem sido
suavizada, tendo em vista que os produtos exportados pelos paises sao
direcionados para distintos segmentos de mercado.

Por fim, no quarto capitulo, o objetivo é analisar o efeito da volatilidade da
taxa de cambio sobre a diversificacdo da pauta de exportacédo do Brasil. Para tanto,
definiu-se como diversificagdo da pauta de exportacdo, o numero de produtos
exportados pelo Brasil para cada um dos 53 parceiros comerciais considerados no
estudo, no periodo compreendido entre 1999 e 2009. Adicionalmente, essa variavel
foi utilizada como dependente em um modelo gravitacional de comércio, cujos
parametros foram estimados pela técnica econométrica Poisson Pseudo-Maximum
Likelihood (PPML), na forma Pooled, com Efeitos Aleatérios e com Efeitos Fixos. Os
resultados encontrados neste estudos mostram que a volatilidade da taxa real de
cambio reduz a diversificacdo da pauta de exportacdo do Brasil, independentemente
do modelo utilizado.
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2 COMERCIO INTRA-INDUSTRIAL ENTRE O BRASIL E A ARGENTINA: NOVAS
EVIDENCIAS

2.1 INTRODUCAO

Foram muitas as transformacdes ocorridas na economia internacional ao
longo das Ultimas décadas, como, por exemplo, a criacdo de diversos blocos
econdmicos, a queda generalizada das tarifas aduaneiras e a transnacionalizacao
das empresas, as quais alteraram profundamente o comércio internacional entre os
paises. Nesse contexto, desde meados dos anos sessenta, a partir dos trabalhos de
Balassa (1966) e Grubel (1967), a literatura identifica que uma parte dos fluxos
comerciais possui hatureza intra-industrial.

Entende-se por comércio intra-industrial a situacdo em que dois parceiros
comerciais trocam simultaneamente produtos de uma mesma origem industrial, e
destaca-se que esse conceito é utilizado em oposicao ao de comércio interindustrial,
que ocorre quando dois parceiros comerciais trocam produtos de distintas origens
industriais. Com o0s avancos tedricos e metodoldgicos a partir dos anos oitenta,
ocorreu uma cisao do conceito de comércio intra-industrial, onde esse passou a ser
decomposto em horizontal e vertical. O comércio intra-industrial horizontal ocorre
quando as variedades dos produtos comercializados pelos paises possui a mesma
qualidade, por outro lado, o comércio intra-industrial vertical ocorre quando as
variedades dos produtos trocados pelos paises possuem distintas qualidades
(FONTAGNE; FREUDENBERG, 1997). Cabe destacar, que o conceito de comércio
intra-industrial horizontal remete diretamente aos modelos tedéricos desenvolvidos
por Krugman (1979, 1980, 1981), ao passo que O conceito de comércio intra-
industrial vertical estad diretamente associado aos modelos teoricos desenvolvidos
por Falvey (1981), Falvey e Kierzkowski (1987).

Para a literatura, a principal motivacéo para a decomposi¢cdo do conceito de
comeércio intra-industrial esta relacionada as suas diferentes implicacdes no tocante
aos custos de ajustamento (adjustment costs) e ao processo de insercao

internacional dos paises. Com relagdo ao custo de ajustamento, a literatura
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considera que 0s mesmos serdao suavizados quando o padrdao comercial for
predominantemente intra-industrial horizontal, mas serdo elevados quando esse for
majoritariamente intra-industrial vertical (BRULHART, 2000; BRULHART; ELLIOTT,
1998). Ja no que tange a insercdo internacional, considera-se que se 0s bens
comercializados pelos paises forem diferenciados em qualidade, isso pode revelar
uma nova forma de divisdo internacional do trabalho, onde os paises utilizam as
suas vantagens comparativas para se especializarem na producao/comercializacao
dos produtos com maior conteddo tecnolégico e com maior valor agregado, ou seja,
a especializacdo ndo ocorre mais na inddstria, mas sim, no produto; a
especializacdo produtiva em produtos de alta qualidade pode propiciar aos paises
maiores taxas de crescimento econdmico’ (FUNKE; RUHWEDEL, 2001; SCHOTT,
2004; FONTAGNE et al., 2007).

Considerando o contexto acima exposto 0 objetivo central do presente
trabalho é analisar o comércio intra-industrial entre o Brasil e a Argentina no periodo
compreendido entre 1995 e 2009. Mais especificamente, pretende-se mensurar a
magnitude do referido padrdo de comércio e analisar se 0 mesmo ocorre em
variedades horizontalmente diferenciadas ou em variedades verticalmente
diferenciadas.

Na literatura nacional j existem alguns trabalhos que analisaram o comércio
intra-industrial entre o Brasil e a Argentina (LERDA, 1988; MACHADO; MARKWALD,
1997; VASCONCELOS, 2003; SILVA et al., 2010). De maneira geral, esses estudos
destacaram que o indice de comércio intra-industrial entre o Brasil e a Argentina é
bastante elevado, assemelhando-se ao indice observado para o0s paises
desenvolvidos. Contudo, um ponto importante a salientar € que os trabalhos
anteriormente citados apenas mensuraram 0 comeércio intra-industrial entre os
referidos paises sem levar em conta a qualidade relativa das variedades dos
produtos comercializados, isto é, esses trabalhos ndo identificaram se a natureza do
comeércio intra-industrial € horizontal ou é vertical.

Cabe aqui ressaltar que o presente trabalho visa contribuir com a literatura
em dois pontos. Primeiro, os dados utilizados para o codmputo do comércio intra-

industrial entre o Brasil e a Argentina sdo desagregados a seis digitos da

! Funke e Ruhwedel (2001) Schott (2004) e Fontagné et al. (2007) encontram evidéncias robustas de
que a especializacdo dos paises no comércio internacional ocorre de maneira intra-industrial, onde os
paises desenvolvidos concentram as suas exportacdes em produtos de alta qualidade.
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classificacdo do Sistema Harmonizado, nesse caso, entende-se que esse nivel de
desagregacdo é maior do que o nivel de desagregacdo utilizado nos trabalhos
precedentes que, via de regra, utilizam dados desagregados ao nivel de trés digitos
da CUCI (Classificacao Uniforme do Comércio Internacional). Nesse caso, entende-
se que a utilizacdo de dados mais desagregados tende a mitigar os efeitos do viés
categorico (FINGER, 1975), fornecendo, assim, estimativas mais fidedignas acerca
da magnitude do comércio intra-industrial entre o Brasil e a Argentina. Em segundo
lugar, o presente trabalho ndo busca apenas mensurar a magnitude do comércio
intra-industrial, como é feito na maior parte dos trabalhos empiricos destinados ao
Brasil, mas também decompor esse padrao de comércio em horizontal e vertical.
Assim, conforme Hidalgo (1993), identificar de forma mais precisa a natureza do
comércio intra-industrial € de suma importancia para a definicho da melhor
estratégia de politica comercial, sobretudo, quando se observa no cenario
internacional um mundo formado por blocos econdémicos, onde os fluxos de
comeércio entre 0s paises séo caracterizados por intercambios intra-industriais.

Em termos metodoldgicos, o presente trabalho mensura a magnitude do
comércio intra-industrial por meio do indice de Grubel-Lloyd (1975), que é
amplamente utilizado na literatura empirica de comércio intra-industrial®.
Posteriormente, para analisar se o comércio intra-industrial entre o Brasil e a
Argentina ocorre em produtos horizontalmente ou verticalmente diferenciados, o
indice de Grubel-Lloyd (GL) foi decomposto por meio do critério de similaridade do
produto. Para a aplicacdo da referida metodologia, os dados de comércio estédo
desagregados a seis digitos do Sistema Harmonizado e o periodo de anélise sera de
1995 a 20009.

Os principais resultados obtidos no presente trabalho mostram que as trocas
intra-industriais entre Brasil e Argentina apresentaram um comportamento crescente
ao longo do periodo de 1995 a 2009, onde passaram de 0,21 para 0,36 (medidas
pelo indice GL). Em termos setoriais, 0s setores que possuem maiores indices de
comércio intra-industrial sdo: Transporte (0,55), Plastico/Borracha (0,48),
Maquina/Elétrico (0,24), Quimico (0,25) e Téxtil (0,24), isto €, os indices de comércio

intra-industrial setoriais tendem a ser mais elevados nos setores que possuem

% Cabe aqui ressaltar que esse indice varia no intervalo compreendido entre 0 e 1; sendo que quanto
mais préximo da unidade maior sera a participacdo do comércio intra-industrial no comércio total.
Este indice sera descrito em maiores detalhes na secdo 1.4, do presente capitulo.
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atividades industriais mais complexas, em termos de tecnologia ou de diferenciacao
do produto. Desagregando o comércio intra-industrial em horizontal e em vertical,
observou-se que no inicio da analise, entre 1995 e 2002, a maior parte das trocas
intra-industriais ocorreu em variedades verticalmente diferenciadas, onde a
qualidade das variedades exportadas pelos Brasil foi inferior a das variedades
argentinas, mas no periodo entre 2003 e 2009 observou-se um crescimento do
comércio intra-industrial horizontal, tornando a qualidade das variedades dos
produtos brasileiros e argentinos mais similar ao longo dos anos.

Conforme os modelos tedricos de comércio intra-industrial, o referido padrao
de comércio pode ser originado das economias de escala (HELPMAN; KRUGMAN,
1985) ou das vantagens comparativas dos paises (FALVEY; KIERZKOWSKI, 1987),
sendo que na primeira situacdo o comércio intra-industrial € horizontal e na segunda
0 mesmo é vertical. Desse modo, os dados obtidos no presente trabalho sugerem
que o comércio intra-industrial entre o Brasil e a Argentina é governado, sobretudo,
pelas vantagens comparativas dos paises, tendo em vista que o0s produtos
comercializados pelos paises possuem variedades verticalmente diferenciadas. De
acordo com o modelo tedrico de Falvey e Kierzkowski (1987), a qualidade das
variedades dos produtos comercializados pelos paises esta diretamente relacionada
a relacdo capital/trabalho, ou seja, em uma relacdo bilateral o pais com maior razéo
capital/trabalho exportard as variedades de alta qualidade enquanto o pais com
menor razao capital/trabalho comercializard as variedades de qualidade inferior.
Seguindo a intuicdo desse modelo, acredita-se que ao longo do periodo analisado
vem ocorrendo uma elevacdo na relacdo capital/trabalho na industria brasileira
frente a indUstria argentina, em consequéncia disso, o Brasil vem aumentando a
qualidade dos produtos ao longo do tempo, tornando a qualidade das suas
variedades comercializadas em patamar similar a das variedades comercializadas
pela Argentina.

Além da presente introducdo, o capitulo possui as seguintes secbes. Na
secdo 2.2, discutem-se os diferentes padrdes de comércio internacional e as suas
formas de interpretacdo. Na secdo 2.3, realiza-se uma revisdo da literatura acerca
do comércio intra-industrial entre o Brasil e a Argentina. Na secéo 2.4, apresenta-se
a estratégia empirica utilizada para mensurar e decompor o comércio intra-industrial.

Na secédo 2.5, reportam-se alguns fatos estilizados do comércio entre o Brasil e a
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Argentina no periodo compreendido entre 1995 e 2009. Na sec¢édo 2.6, analisam-se
os resultados. Por fim, na secédo 2.7, apresentam-se as consideracoes finais do

presente capitulo.

2.2 OS PADROES DE COMERCIO INTERNACIONAL E AS SUAS FORMAS DE
INTERPRETACAO

2.2.1 Os padrdes de comeércio internacional

A teoria neoclédssica de comércio internacional teve os seus fundamentos
basicos formulados no modelo de Hecksher-Ohlin (H-O). Sucintamente, este modelo
afirma que os fluxos comerciais sdo determinados de acordo com as vantagens
comparativas dos paises, em que essas sdo originarias das disponibilidades
relativas de fatores de producéo; pois o modelo parte do pressuposto que 0s paises
possuem distintas dotacdes de fatores, fazendo com que o0s custos relativos de
producdo também sejam distintos. Como corolario, um pais capital-abundante deve
se especializar na producéo e comercializacao dos bens capital-intensivos, ao passo
gue o pais trabalho-abundante deve se especializar na producdo e comercializacao
dos bens trabalho-intensivos. A resultante disso serd um padrdo de comércio
essencialmente interindustrial, pois os produtos trocados pelos parceiros comerciais
serdo originarios de diferentes industrias.

Os pressupostos basicos do modelo H-O comecaram a ser questionados na
literatura quando Leontief (1953), utilizando a matriz insumo-produto, verificou que
as exportacdes dos Estados Unidos, no periodo pds-guerra, eram menos capital-
intensivas do que as suas importacdes, ndo obstante o pais ser abundante em
capital. Essa contradicdo ficou conhecida na literatura como o “paradoxo de
Leontief”. Anos depois, Balassa (1966) e Grubel (1967) verificaram que, apos a
formacdo da Comunidade Econdmica Europeia, boa parte do comércio internacional
entre as nacglOes pertencentes a esse bloco ocorria em duas vias, em outras

palavras, identificou-se que a maior parte dos produtos comercializados pelos paises
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apresentava a mesma origem industrial. Da reunido dessas, e de outras evidéncias
empiricas, constatou-se o aparecimento de um novo padrdo de comércio, o qual
ficou batizado na literatura como comércio intra-industrial.

N&o obstante as evidéncias empiricas terem sido iniciadas nos anos
cinquenta e sessenta, foi apenas no final dos anos setenta que emergiram na
literatura os modelos tedricos de comércio intra-industrial, ap6s 0s seminais
trabalhos de Krugman (1979, 1980, 1981). Krugman (1981), partindo de uma
estrutura de mercado que opera em concorréncia monopolistica, mostra que 0s
principais determinantes do comércio intra-industrial s&o as economias de escala, a
diferenciacdo horizontal de produtos, a preferéncia dos consumidores por
variedades e a similaridade das dotacfes de fatores dos parceiros comerciais.

Posteriormente, Helpman e Krugman (1985) conseguem compatibilizar em
um mesmo modelo os padrées de comércio interindustrial e intra-industrial, onde,
nesse caso, assume-se que o primeiro é explicado a partir das vantagens
comparativas dos paises, enquanto o segundo € explicado a partir das economias
de escala. Assumindo, ainda, que os produtos diferenciados sdo mais capital-
intensivos do que os produtos homogéneos, 0s autores mostraram que 0 comércio
intra-industrial sera maior quanto maior for a similaridade da relacéo capital-trabalho
dos parceiros comerciais, € quanto mais os paises se diferenciarem em termos da
relacdo capital-trabalho, maior serd o comércio interindustrial.

Cabe ressaltar, que os modelos de comércio intra-industrial citados
anteriormente partem do pressuposto que o0s produtos comercializados pelos
parceiros comerciais sdo horizontalmente diferenciados. Entretanto, existem na
literatura alguns modelos que tratam o comércio intra-industrial em produtos
verticalmente diferenciados. Nesses modelos, abandona-se o pressuposto de que a
estrutura de mercado opera em concorréncia monopolistica e considera-se que a
mesma opera em uma estrutura de concorréncia perfeita. De maneira geral, nesses
modelos, a diferenciacdo vertical € tratada como diferencas na qualidade de
produtos similares.

Os modelos de comércio intra-industrial em produtos verticalmente
diferenciados emergiram na literatura apos os seminais trabalhos de Falvey (1981) e
Falvey e Kierzkowski (1987). Falvey e Kierzkowski (1987) demonstraram que a

diferenciac@o vertical dos produtos é consequéncia das diferencas nas funcbes de
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producdo dos parceiros comerciais. Nessa situacdo, o pais capital-abundante se
especializard na fabricacdo de variedades de alta qualidade, ao passo que o pais
trabalho-abundante se especializara na fabricacdo de variedades de baixa-
qualidade. Neste modelo, assume-se ainda, que a distribuicdo desigual de renda no
interior de cada pais garantira a existéncia de demanda para todos os produtos
disponiveis no mercado. Nesse caso, 0os consumidores pobres, independentemente
do seu pais de origem, demandardo as variedades de qualidade inferior, j& os
consumidores mais abastados irdo consumir as variedades de qualidade superior.
Dessa forma, a troca simultanea de produtos similares, mas com distintas

qualidades, gera o comércio intra-industrial em produtos verticalmente diferenciados.

2.2.2 As formas de interpretacdo dos padrdes de comércio internacional

Como salientado na subsecédo anterior, os fluxos comerciais podem ser
divididos em interindustrial e intra-industrial, sendo que esse Ultimo ainda pode ser
dividido em horizontal e vertical. Sendo assim, na tentativa de se evitar possiveis
problemas de interpretacdo, Fontagné e Freudenberg (1997) desenvolveram a

seguinte taxonomia:

(1) A divisdo internacional do trabalho remete a teoria neoclassica de
comércio internacional, representada pelo modelo H-O. Nessa situacédo, o
padrdo de comércio entre 0s parceiros comerciais sera de natureza

interindustrial;

(i) Uma segunda situagédo ocorre quando as exportacdes e as importacoes
tém a mesma origem industrial, mas os produtos trocados pelos parceiros
comerciais estdo em diferentes etapas do processo produtivo. Nessa
situacdo, considera-se que o0 comércio é resultante da internacionalizacao

do processo produtivo, e de natureza interindustrial;
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(i)  Quando as exportacdes e as importacdes tém a mesma origem industrial e
0s produtos trocados estdo em uma mesma etapa do processo produtivo,

considera-se que o padrdo de comércio é de natureza intra-industrial;

(iv)  Para os casos em que o comércio € considerado intra-industrial, a anélise
dos valores unitarios dos produtos exportados e importados permite
identificar se as variedades dos produtos comercializados pelos paises
sao horizontalmente ou verticalmente diferenciados, isto é, se o comércio

intra-industrial € horizontal ou vertical, respectivamente.

Destaca-se que essa forma de interpretacao dos fluxos comerciais proposta
por Fontagné e Freudenberg (1997) é de suma importancia na construcdo da
estratégia empirica, que sera apresentada na secdo 2.4 do presente capitulo. O
Quadro 1 sumariza as formas de interpretacdo dos fluxos comerciais anteriormente

descritas.

QUADRO 1 — Fluxos de comércio internacional e as suas interpretagdes.

Comeércio internacional | Forma de interpretacdo
M de camisetas (Ind. téxtil) Comércio interindustrial (tradicional divisao
X de automoéveis (Ind. automobilistica) internacional do trabalho)
M de automoveis (Ind. automobilistica) Comércio interindustrial (divisdo internacional do
X de motores (Ind. automobilistica) processo produtivo)
X e M de automéveis (Ind. automobilistica) Comércio intra-industrial (ClI)
X e M de automéveis (Ind. automobilistica) Comércio intra-industrial horizontal (CIIH)

Mas, ndo observa-se uma diferenca
significativa entre os valores unitérios das
variedades comercializadas.

X e M de automéveis (Ind. automobilistica) Comeércio intra-industrial vertical (CIIV)
Mas, observa-se uma diferenca significativa
entre os valores unitarios das variedades
comercializadas.

Fonte: Fontagné e Freudenberg (1997).
Nota: X = exportacdo e M = importacéo.
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2.3 O COMERCIO INTRA-INDUSTRIA ENTRE O BRASIL E A ARGENTINA: UMA
REVISAO DA LITERATURA

Os estudos empiricos concernentes ao comércio intra-industrial entre o
Brasil e a Argentina emergiram na literatura nacional no final dos anos oitenta, onde
se destaca o trabalho de Lerda (1988, apud CURZEL et al., 2010). Nesse trabalho
mensurou-se 0 comercio intra-industrial entre o Brasil e a Argentina para o periodo
compreendido entre 1981 e 1985, onde a analise foi restrita aos produtos
manufaturados. Os resultados evidenciaram que o comércio intra-industrial entre o
Brasil e a Argentina, medido pelo indice de Grubel-Lloyd (1975), apresentou um
comportamento oscilante ao longo do tempo, atingindo 0,35 (1981), 0,29 (1982),
0,20 (1983), 0,20 (1984) e 0,34 (1985). Um ponto importante a destacar nesse
trabalho € que se identifica a existéncia de comércio intra-industrial entre os
referidos paises muito antes da formacdo do MERCOSUL, que ocorreu apenas no
inicio dos anos noventa.

Ja Machado e Markwald (1997, apud VASCONCELOS, 2003) analisaram a
importancia do MERCOSUL para o crescimento do comércio intra-industrial entre o
Brasil e a Argentina. Seguindo a metodologia padrdo da literatura, os autores
aplicaram o indice de Grubel-Lloyd (1975) aos dados bilaterais de comércio, onde
esses estavam desagregados ao nivel de trés digitos da CUCI (Classificacédo
Uniforme do Comércio Internacional), para o periodo de 1990 a 1996. Os resultados
obtidos nesse trabalho evidenciaram que as trocas intra-industriais entre o Brasil e a
Argentina apresentaram comportamento crescente apés a formacdo do MERCOSUL
e que, ademais, esse padrdo de comércio ocorreu de forma mais intensa nos
setores de Produtos Quimicos e Maquinas e Material de Transporte. Como
concluséo do trabalho, os autores afirmaram que a formacdo do MERCOSUL foi
importante para fortalecer o comércio intra-industrial entre o Brasil e a Argentina.

Vasconcelos (2003) analisa o comércio intra-industrial entre o Brasil e a
Argentina no periodo compreendido entre 1990 e 1998 e, adicionalmente, verifica
qual a importancia desse padréo de comércio para o crescimento do comércio total
entre os paises. Destaca-se que os dados de comércio estdo ao nivel dos capitulos

da Nomenclatura Comum do MERCOSUL (NCM), que € equivalente ao nivel de
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desagregacdo de trés digitos da CUCI (Classificacdo Uniforme do Comércio
Internacional). Nesse trabalho verificou-se que as trocas intra-industriais entre o
Brasil e a Argentina apresentaram um comportamento crescente durante todo o
periodo analisado, passando de 0,23 (em 1990) para 0,65 (em 1998).
Adicionalmente, o autor mensurou a importancia do comércio intra-industrial para o
crescimento do comércio total entre o Brasil e a Argentina. No periodo
compreendido entre 1990 e 1992, o crescimento do comeércio intra-industrial
correspondeu a 43% do crescimento do comeércio total, jA nos periodos posteriores,
de 1994 a 1996 e de 1996 a 1998, a contribuicdo do comércio intra-industrial foi de
78% e 89%, respectivamente. Dessa forma, as evidéncias reportadas nesse trabalho
sugerem que as trocas intra-industriais entre o Brasil e a Argentina contribuiram de
forma significativa para o crescimento do comércio total.

Mais recentemente, na mesma linha do trabalho de Vasconcelos (2003),
Silva et al. (2010) mensuraram e analisaram a contribuicdo do comércio intra-
industrial para o crescimento do comércio total entre o Brasil e a Argentina. Os
dados utilizados nesse trabalho compreendem ao periodo de 1990 a 2007 e foram
classificados segundo a Nomenclatura Comum do MERCOSUL (NCM). Os
resultados obtidos pelos autores evidenciaram que o indice de Grubel-Lloyd oscilou
entre 0,38 (1992) a 0,63 (1997 e 1998) e, ademais, observou-se que durante o
periodo entre 1995 e 2007 o mesmo se manteve sempre acima de 0,50. Os
resultados também indicaram que os maiores indices de trocas intra-industriais
ocorreram na secao VI (produtos das inddstrias quimicas ou conexas), que
apresentou um padrao de comércio estritamente do tipo intra-industrial, com indices
variando entre 0,54 e 0,91, e na secdo XVII (materiais de transporte), que também
apresentou indices predominantemente acima de 0,50. Posteriormente, os autores
verificaram que o comércio intra-industrial contribuiu de forma importante para o
crescimento do comércio bilateral total, principalmente, nos periodos de 2005/06 e
2006/07.

Como fora antecipado na introdugéo, os trabalhos anteriormente descritos
objetivaram apenas mensurar a magnitude do comeércio intra-industrial bilateral entre
o Brasil e a Argentina, sem levar em conta a qualidade relativa dos produtos
comercializados pelos paises, isto é, os mesmos nao identificaram se a natureza do

comércio intra-industrial € horizontal ou vertical. Dessa forma, acredita-se que o
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presente trabalho pode contribuir com a literatura porque, além de mensurar o

comeércio intra-industrial, objetiva desagrega-lo em vertical e horizontal.

2.4 METODO DE MENSURACAO E DECOMPOSICAO DO COMERCIO INTRA-
INDUSTRIAL

Seguindo Greenaway et al. (1994), a mensuracdo e a decomposicdo do
comeércio intra-industrial ocorrera da seguinte forma. Primeiramente, mensura-se a
magnitude do comércio intra-industrial (Cll) por meio do indice de Grubel e Lloyd
(1975). Em seguida, utilizando o critério de similaridade dos produtos, se define se
as variedades comercializadas séo horizontalmente ou verticalmente diferenciadas,
isto é, se o comércio intra-industrial (CIl) € horizontal (CIIH) ou vertical (ClIV). No
gue se segue dessa subsecao, descreve-se a referida metodologia.

O indice de Grubel e Lloyd (1975) é definido da seguinte forma:

| Xieiie — Miije|

GLyiie = Cllpy = 1 — 0t KitL
) ) (Xiije + Myije)

[01]

Onde, Xy e My denotam, respectivamente, o valor monetario das
exportacdes e das importacdes do produto k, comercializado entre os paises i e j, no
ano t. Cabe ressaltar, que esse indice varia no intervalo (0,1); isto é, quanto mais
proximo da unidade, maior sera a representatividade do comércio intra-industrial
(CIl) no comércio total.

Apos a mensuracao do comeércio intra-industrial (Cll), deve-se defini-lo como
horizontal (CIIH) ou vertical (ClIV), por meio do critério de similaridade dos produtos,
seguindo outros trabalhos encontrados na literatura (ABD-EL-RAHMAN, 1991;
GREENAWAY et al., 1994 FONTAGNE; FREUDENBERG, 1997; BLANES;
MARTIN, 2000; DURKIN; KRYGIER, 2000; NIELSEN; LUTHJE, 2002; MONTANER;
RIOS, 2002; CRESPO; FONTOURA, 2004; AZHAR; ELLIOTT, 2006; JENSEN;
LUTHJE, 2009). Esse critério define o padrdo de diferenciacdo das variedades dos
produtos a partir da razdo (A) obtida da divisdo do valor unitario do produto (k)
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exportado (VUXii) e importado (VUM,i:) entre os paises i (Brasil) e j (Argentina), no
ano t, isto é: A = VUXii/\VUMyii’.

Nesse caso, quando a razdo entre os valores unitarios (A) se mantém
préoxima da unidade, considera-se que as variedades comercializadas ndo possuem
diferencas significativas entre si, em consequéncia disso, as mesmas serao
definidas como horizontalmente diferenciadas; e o comércio intra-industrial sera
horizontal (CIIH). Em caso contrario, quando a razdo entre 0s valores unitarios
afasta-se demasiadamente da unidade, considera-se que as variedades
comercializadas séo verticalmente diferenciadas e, nessa situagdo, o comércio intra-
industrial sera considerado vertical (CIIV).

Cabe ressaltar que o critério utilizado para definir se A est4d proximo ou
afastado da unidade sera baseado no intervalo de dispersédo definido por: [(1-a);
(1+a)]. Assim, quando A pertencer a este intervalo, considera-se que as variedades
dos produtos comercializados sdo horizontalmente diferenciadas, caso contrario,
estas serdo definidas como verticalmente diferenciadas. No presente trabalho,
seguindo Greenaway et al. (1994), Durkin e Krygier (2000), Blanes e Martin (2000),
Nielsen e Luthje (2002), Crespo e Fountoura (2004) e Jensen e Luthje (2009),
utilizar-se-a o fator de dispersdo® de 25% (a = 25%), sendo assim, o intervalo de
disperséo seré definido por: [0,75; 1,25].

Nos casos em que as variedades dos produtos forem consideradas
verticalmente diferenciadas, pode-se, ainda, definir o comércio intra-industrial
vertical (CIIV), sob o ponto de vista do pais exportador (Brasil), em vertical inferior
(CIIV™) ou em vertical superior (CIIVS™"), quando A < (1- @) ou A > (1+ a),

respectivamente. No primeiro caso, as variedades do pais exportador possuem

3 Seguindo Greenaway et al. (1994), Fontagné e Freudenberg (1997) e Schott (2004) o valor unitario
do produto (VU) sera obtido por meio da divisdo do valor monetario (V) pela quantidade
comercializada (Q); ou seja, VU = V/Q.

* Destaca-se que Abd-el-Rahman (1991), Fontagné e Freudenberg (1997) e Montaner e Rios (2002)
utilizaram um fator de dispersao (a) igual a 15%. Conforme Greenaway et al. (1995) a adocao de um
fator de dispersédo igual a 15% resultara em um intervalo de disperséo igual a 30%, o qual, porém,
pode ser considerado muito estreito. Dessa forma, os autores advogam a utilizacdo de um fator de
disperséo igual a 25%, que fornece um intervalo de dispersdo igual a 50%; com essa margem,
espera-se abranger as falhas de informacéo, que s@o decorrentes do tamanho e da diversidade do
pais. Cabe ainda destacar que Greenaway et al. (1994), Aturupane et al. (1999), Durkin e Krygier
(2000), Mora (2002), Crespo e Fontoura (2004) e Jensen e Lithje (2009) ndo encontram diferencas
estatisticamente significativas entre os fatores de dispersédo 15% e 25%, em consequéncia, a escolha
de um ou de outro torna-se intercambiavel. No entanto, apesar de todo o cuidado na escolha do fator
de dispersdo, a sua definicdo ainda possui uma natureza arbitraria, para uma discussdo mais
detalhada acerca desse tema, ver Davis e Weinstein (2001).
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qualidade inferior a das variedades importadas, e 0 contrario ocorre na segunda
situacdo. A Figura 1 ilustra esta decomposicdo do CII, conforme o critério de

similaridade dos produtos.

FIGURA 1 — Decomposicao do comércio intra-industrial (Cll) conforme o critério de similaridade
dos produtos

l1—«a 1+«
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Fonte: Abd-el-Rahman (1991).

Um ponto importante a ressaltar € que o critério de similaridade parte do
pressuposto de que o valor unitario do produto serve de proxy para a sua qualidade.
Conforme Greenaway et al. (1994) a légica para a utilizacdo do valor unitario como
proxy da qualidade deriva-se da pressuposicdo de que os consumidores possuem
informacédo perfeita e sdo capazes de distinguir a qualidade dos produtos ofertados
no mercado, onde a variedade de maior qualidade ter4 um valor unitario superior ao
de uma variedade de pior qualidade. Ja para Stiglitz (1987) o valor unitario (preco)
tera uma relacdo positiva com a qualidade do produto até mesmo quando 0s
consumidores nao possuirem informacao perfeita.

Fontagné et al. (2007) reconhecem que a associacdo direta entre o valor
unitario e a qualidade apresenta algumas limitacdes, pois outros fatores, como, por
exemplo, as estruturas de mercado, as diferencas de custos, as diferencas de
tecnologia, podem afetar o valor unitario do produto e, com isso, levar a uma
interpretacdo errbnea sobre a sua qualidade. Mas, os autores argumentam que
como esses outros fatores sdo extremamente dificeis de mensurar, torna-se
plausivel assumir que o valor unitario do produto seja utilizado como uma proxy da

gualidade do produto.
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No presente trabalho, para aplicar a metodologia anteriormente descrita,
serdo utilizados os dados bilaterais do comércio Brasil-Argentina desagregados a
seis digitos do Sistema Harmonizado. Destaca-se que esses dados séo oriundos da
base BACI, que é publicada pelo Centre d'Etudes Prospectives et d'Informations
Internationales (CEPII) e esta disponivel para o download no sitio:
http://www.cepii.fr/anglaisgraph/bdd/baci.htm?®.

A utilizacdo da base de dados da BACI possui uma vantagem em relacdo as
outras bases de dados de comércio internacional, como a do COMTRADE, por
exemplo. Pois, enquanto a maioria das bases de dados reportam as exportacdes em
valores FOB (Free on Board) e as importacdes em valores CIF (Cost, Insurance and
Freight), na BACI, os valores monetarios das exportacbes e das importacdes sdo
compativeis em uma base FOB-FOB, tendo em vista que os custos CIF foram
estimados e retirados dos valores das importacoes. Para maiores detalhes da base
BACI, ver Gaulier e Zignago (2010).

2.5 ALGUNS FATOS ESTILIZADOS DO COMERCIO BRASIL-ARGENTINA NO
PERIODO DE 1995 A 2009

O Grafico 1 fornece uma visdo geral do desempenho do comércio
internacional entre o Brasil e a Argentina no periodo compreendido entre 1995 e
2009. Pode-se observar que a evolucao do comércio entre o Brasil e a Argentina é
caracterizada por movimentos ciclicos ao longo do tempo.

Nota-se que no inicio da analise, o comércio entre o Brasil e a Argentina
cresceu de US$ 10 bilhGes para US$ 15 bilhdes entre os anos de 1995 e 1998. No
ano de 1999, a desvalorizacao do real frente ao délar americano afetou o comércio
entre os paises, onde se observa uma reducdo do comércio bilateral, de US$ 15
bilhdes para pouco mais de US$ 10 bilhdes. No ano seguinte, 2000, observa-se um

leve aumento do comércio bilateral, para, posteriormente, 0 mesmo apresentar uma

® Para maiores detalhes da base BACI, ver Gaulier e Zignago (2010).


http://www.cepii.fr/anglaisgraph/bdd/baci.htm

29

nova trajetoria de queda, atingindo o seu pior resultado em 2002 (em torno de US$ 7
bilhGes).

Ja no periodo entre 2002 e 2008 percebe-se um crescimento praticamente
linear no comércio entre o Brasil e a Argentina, onde o volume total passou de pouco
mais de US$ 5 bilhdes para US$ 30 bilhdes. Nesse periodo, um ponto importante a
destacar, € que as exportacdes do Brasil para a Argentina ultrapassaram as
exportacdes da Argentina para o Brasil. Em 2009, verifica-se uma queda do
comércio entre 0s paises; provavelmente, isso € resultado da crise financeira

internacional.

GRAFICO 1 — O desempenho do comércio Brasil-Argentina durante o periodo compreendido entre

1995 e 2009.
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Fonte: Elaboracédo do autor com os dados da BACI.
Nota: Os dados estdo a precos correntes.

Os dados reportados na Tabela 1 fornecem uma visédo setorial do comércio
bilateral entre o Brasil e a Argentina®. Nota-se que no inicio da analise, 1995/1999, o
comércio entre 0s paises concentrou-se, sobretudo, nos setores de Transporte
(24,3%), Produtos vegetais (14,1%), Maquina/Elétrico (13,2%) e Produtos minerais

® Nesse caso, como os dados de comércio utilizados no presente trabalho estdo desagregados a seis
digitos do Sistema Harmonizado, os mesmos necessitaram ser compatibilizados, conforme a Tabela
A.1. (no Anexo).
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(9,0%), onde esses, de forma conjunta, representaram 60,6% do comeércio bilateral.
No ultimo periodo da analise, 2005/2009, o comércio bilateral concentrou-se nos
setores de Transporte (29,8%), Maquina/Elétrico (15,4%), Produtos minerais (10,2%)
e Quimico (10,0%). Nesse caso, observa-se que, de maneira conjunta, esses quatro
setores foram responsaveis por 65,5% do comércio bilateral. Comparando o primeiro
(1995/1999) ao ultimo periodo (2005/2009), verifica-se uma alteragdo na
composicdo do comércio bilateral, em que chama a atencdo a diminuicdo da

participacdo do setor de Produtos Vegetais (de 14,1% para 7,7%) no comeércio total.

TABELA 1 — Composicdo do comércio bilateral Brasil-Argentina — valores
médios por subperiodos (os dados estdo em porcentagem).

Setor | 1995/1999 | 2000/2004 | 2005/2009
Animal e prod. animais 4,4 2,4 15
Produtos vegetais 14,1 12,2 7,7
Produtos alimenticios 3,6 3,4 2,4
Produtos minerais 9,0 12,8 10,2
Quimico 8,2 11,8 10,0
Plastico/Borracha 5,2 8,4 8,1
Couros e Peles 0,8 0,7 0,2
Madeira 3,7 3,5 2,7
Téxtil 51 4,0 2,8
Calcados 0,7 0,8 0,7
Pedra/Vidro 0,9 0,7 0,7
Metais 55 5,5 6,7
Maquinas/Elétrico 13,2 13,3 15,4
Transporte 24,3 19,0 29,8
Produtos diversos 1,3 1,5 1,2

Fonte: Elaboracéo do autor com os dados da BACI.

2.6 MENSURACAO E DECOMPOSICAO DO COMERCIO INTRA-INDUSTRIAL
ENTRE O BRASIL E A ARGENTINA’

Na presente secao analisa-se o comércio intra-industrial entre o Brasil e a
Argentina. Destaca-se que na subsecdo 2.6.1 a analise sera realizada de forma

agregada, ja na subsecéo 2.6.2 a analise sera setorial.

’ Para realizar esse estudo, utilizou-se um total de 78.038 observacdes. Contudo, destaca-se que 722
(0,93%) dessas informacdes foram descartadas, por ndo reportarem a quantidade comercializada.
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2.6.1 Andlise agregada

Na Tabela 2 mensura-se e desagrega-se o comercio intra-industrial entre o
Brasil e a Argentina no periodo compreendido entre 1995 e 2009. Nesse caso,
verifica-se que o comeércio intra-industrial entre esses paises caracteriza-se por trés
periodos distintos. O primeiro, entre os anos de 1995 e 1999, nota-se que o referido
padrdo de comércio apresentou um comportamento ascendente, em que 0 mesmo
passou de 0,21 para 0,26. Ja no periodo seguinte, que ocorre entre 2000 e 2002, as
trocas intra-industriais bilaterais sofreram uma leve reducdo, quando passaram de
0,24 para 0,22. Por fim, no periodo entre 2003 e 2009 é caracterizado por um
aumento praticamente linear no comeércio intra-industrial, onde o mesmo passa de
0,26 para 0,36.

Cabe destacar que essa tendéncia de aumento nas trocas intra-industriais
entre o Brasil e a Argentina ja fora salientada no trabalho de Vasconcelos (2003),
onde se observou que o indice de Grubel-Lloyd (1975) elevou-se de 0,23 para 0,65
durante o periodo compreendido entre 1990 e 1998. Ou seja, nesse trabalho a
magnitude do comércio intra-industrial € mais elevada do que a observada no
presente trabalho, mas isso se justifica por dois motivos. Primeiro, para mensurar o
comércio intra-industrial, o autor restringe os calculos as categorias NCM com
comércio superior a US$ 100 milhdes, ou que representam 0,5% do fluxo de
comércio total, enquanto que no presente trabalho utiliza-se o comércio bilateral
total. Segundo, os dados utilizados pelo autor sdo desagregados ao nivel de trés
digitos da Classificacdo Uniforme do Comércio Internacional (CUCI), ao passo que
no presente trabalho os dados utilizados sao desagregados no nivel de seis digitos
do Sistema Harmonizado, nesse caso, conforme Finger (1975), quando se utiliza
dados mais desagregados a tendéncia € a de que a magnitude do indice de Grubel-
Lloyd seja menor a obtida com dados mais agregados, ou seja, a utilizacdo de dados
mais desagregados tende a mitigar o efeito do viés categorico.
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TABELA 2 — Mensuragdo e decomposi¢do do comércio intra-industrial entre o
Brasil e a Argentina no periodo entre 1995 e 2009.

Ano | Cll | ClIH | clv
1995 0,21 0,04 0,17
1996 0,23 0,01 0,22
1997 0,26 0,11 0,15
1998 0,26 0,06 0,20
1999 0,26 0,06 0,20
2000 0,24 0,04 0,20
2001 0,25 0,04 0,22
2002 0,22 0,01 0,21
2003 0,26 0,12 0,14
2004 0,28 0,17 0,11
2005 0,29 0,17 0,12
2006 0,30 0,11 0,19
2007 0,33 0,24 0,09
2008 0,35 0,25 0,10
2009 0,36 0,26 0,10

Fonte: Elaboracéo do autor com os dados da BACI.

Ainda com relacdo aos dados reportados na Tabela 2, nota-se que entre os
anos de 1995 e 2002 a maior parte das trocas intra-industriais ocorreu em
variedades verticalmente diferenciadas (ou diferenciadas em qualidade), onde,
excluindo o ano de 2007, o comércio intra-industrial vertical (CIIV) representou, pelo
menos, 75% do comércio intra-industrial total (Cll). Contudo, os dados apresentados
no presente trabalho sugerem que vem ocorrendo uma alteracdo no padrdo de
comércio intra-industrial entre o Brasil e a Argentina ao longo do tempo, pois,
observa-se que, a partir de 2002, as trocas intra-industriais em variedades
horizontalmente diferenciadas elevaram as suas participacbes no comércio intra-
industrial, em outras palavras, isso significa que as variedades comercializadas entre
o Brasil e a Argentina ficaram mais similares, em termos de qualidade, ao longo do
tempo, tanto é que nos trés ultimos anos da analise, de 2007 e 2009, o comércio
intra-industrial horizontal (CIIH) representou em torno de 70% do comércio intra-
industrial total (CII).

Conforme os modelos tedricos de comeércio intra-industrial, ressaltados na
subsecdo 2.2.1, o padrdo de comércio intra-industrial pode ser originado das
economias de escala (HELPMAN; KRUGMAN, 1985) ou das vantagens
comparativas dos paises (FALVEY; KIERZKOWSKI, 1987), sendo que na primeira
situacdo o comeércio intra-industrial é essencialmente horizontal, enquanto que na
segunda o mesmo € vertical. De acordo com o modelo tedérico de Falvey e

Kierzkowski (1987), a qualidade das variedades comercializadas pelos paises esta
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diretamente relacionada a relacdo capital/trabalho, ou seja, em uma relacédo bilateral,
0 pais com maior razdo capital/trabalho exportara as variedades de alta qualidade
engquanto o pais com menor razdo capital/trabalho comercializara as variedades de
qualidade inferior. Seguindo a intuicdo desse modelo, acredita-se que ao longo do
periodo analisado vem ocorrendo uma elevacdo na relacdo capital/trabalho na
industria brasileira frente a industria argentina, em consequéncia disso, o Brasil vem
aumentando a qualidade das variedades dos produtos ao longo do tempo, tornando
a qualidade das suas variedades comercializadas em patamar similar a das
variedades comercializadas pela Argentina. Na Tabela 3, é possivel identificar a
qualidade relativa das variedades dos produtos comercializados pelos paises.

TABELA 3 — Decomposi¢do do comeércio intra-industrial vertical (CII1V)
em vertical inferior (CIIVN™) e vertical superior (CIIVZ"")
(em porcentagem)

Ano | civ™" | civ”
1995 72,8 27,2
1996 73,0 27,0
1997 70,6 29,4
1998 79,9 20,1
1999 73,8 26,2
2000 86,7 13,3
2001 86,3 13,7
2002 81,3 18,7
2003 54,6 45,4
2004 48,4 51,6
2005 48,2 51,8
2006 60,1 39,9
2007 33,4 66,6
2008 45,9 54,1
2009 46,5 53,5

Fonte: Elaboracéo do autor com os dados da BACI.

Nos dados reportados na Tabela 3 percebe-se que, no periodo
compreendido entre 1995 e 2002, quando as trocas intra-industriais ocorrem em
variedades verticalmente diferenciadas, via de regra, a qualidade das variedades
exportadas pelo Brasil é inferior a qualidade das variedades exportadas pela
Argentina. Mas, no periodo compreendido entre 2003 e 2009, essa situacao torna-se

mais equilibrada, quando em certos momentos (nos periodos de 2004-2005 e 2007-
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2009) a qualidade das variedades brasileiras mostrou-se superior a das variedades
argentinas.

Sendo assim, os dados reportados nas Tabelas 2 e 3 reforcam a tese de que
no periodo compreendido entre 2003 e 2009, ocorreu uma alteracdo no padréo de
comércio intra-industrial entre o Brasil e a Argentina, onde a qualidade das
variedades exportadas pelo Brasil tornou-se mais similar & qualidade das variedades
exportadas pela Argentina. Caso esta tendéncia persista ao longo do tempo,
acredita-se que 0 comércio intra-industrial entre os referidos paises sera,
novamente, predominantemente vertical, como no periodo de 1995 a 2003, mas a
diferenca € que a qualidade das variedades exportadas pelo Brasil sera superior a

qualidade das variedades exportadas pela Argentina.

2.6.2 Anélise setorial

Dando prosseguimento a analise do comércio intra-industrial entre o Brasil e
a Argentina, realiza-se uma analise setorial desse padrdo de comércio. Nesse caso,
cabe destacar que, para evitar uma grande dispersao nas informacodes, na presente
subsecdo, a analise sera dividida nos seguintes subperiodos: 1995/1999, 2000/2004
e 2005/2009. Os dados reportados na Tabela 4 apresentam as magnitudes de
comércio intra-industrial para os quinze setores especificados de acordo com a
Tabela A.1 (no Anexo).
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TABELA 4 — Mensuracdo do comércio intra-industrial por setores (valores médios
por subperiodos).

Cll
Setor 1995/1999 | 2000/2004 | 2005/2009
Animal e prod. animais 0,01 0,02 0,02
Produtos vegetais 0,01 0,01 0,01
Produtos alimenticios 0,21 0,14 0,13
Produtos minerais 0,05 0,08 0,27
Quimico 0,25 0,24 0,25
Plastico/Borracha 0,45 0,49 0,48
Couros e Peles 0,06 0,11 0,13
Madeira 0,15 0,14 0,20
Téxtil 0,23 0,20 0,24
Calcados 0,36 0,02 0,02
Pedra/Vidro 0,24 0,16 0,12
Metais 0,19 0,22 0,19
Maquinas/Elétrico 0,36 0,32 0,24
Transporte 0,42 0,50 0,55
Produtos diversos 0,23 0,23 0,25

Fonte: Elaboracéo do autor com os dados da BACI.

Observa-se na Tabela 4 que o0s setores que apresentam as maiores
magnitudes de trocas intra-industriais s&o: Transporte, Plastico/Borracha,
Maquina/Elétrico, Quimico e Téxtil. Nesse caso, nos setores de Transporte e de
Plastico/Borracha, nos trés subperiodos analisados, o indice de comércio intra-
industrial ficou sempre acima de 0,40. Ja para o setor de Maquinas/Elétrico a
magnitude do referido padrédo de comércio, nos dois primeiros subperiodos
(1995/1999 e 2000/2004), ficou acima de 0,30; ja no ultimo subperiodo o indice sofre
uma reducao para 0,24. Por fim, para os setores Quimico e Téxtil as trocas intra-
industriais oscilaram entre 0,20 e 0,25. Destaca-se que os resultados obtidos no
presente trabalho coadunam com as evidéncias encontradas em Vasconcelos
(2003), onde, nesse trabalho, também verificou-se altos indices de comércio intra-
industrial nos setores: Transporte, Plastico/Borracha, Maquina/Elétrico, Quimico e
Téxtil.

Destaca-se que os indices de comércio intra-industrial, reportados na Tabela
4, tendem a ser mais elevados nos setores que possuem atividades industriais mais
complexas, em termos de tecnologia ou de diferenciagdo do produto, onde isso
coaduna com a literatura de comeércio intra-industrial. 1Isso ocorre porque o referido
padrao de comércio fundamenta-se nas trocas simultdneas de variedades

horizontalmente ou verticalmente diferenciadas e, para que isto ocorra, exige-se
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algum grau de diferenciagdo nas variedades dos produtos que estdo sendo
comercializados entre os parceiros comerciais.

Continuando a analise dos dados reportados na Tabela 4, merece destaque
a trajetéria do indice de comércio intra-industrial nos setores: Produtos Minerais,
Couros e Peles, Produtos alimenticios e Calcados. No caso dos setores Produtos
Minerais e Couros e Peles percebem-se elevagBes nos indices de comércio intra-
industrial ao longo do tempo, onde esses passaram de 0,05 para 0,27 e de 0,06 para
0,13, respectivamente. Ja para os setores Produtos alimenticios e Calcados, os
indices de comércio intra-industrial apresentaram trajetoérias descendentes, onde
esses passaram de 0,21 para 0,13 e de 0,36 para 0,02, respectivamente.
Particularmente, no caso do setor de Calcados, verifica-se que ao longo do tempo o
padrdo de comércio tornou-se praticamente interindustria.

Os dados reportados na Tabela 5 desagregam o comércio intra-industrial em
horizontal (CIIH) e vertical (CIIV) por setores. Nota-se que para 0 primeiro
subperiodo da anélise (1995/1999), em todos os setores, o comércio intra-industrial
vertical (CIIV) é superior ao comércio intra-industrial horizontal (CIIH), em que, com
excecao dos setores de Produtos Minerais e de Transporte, o comércio intra-
industrial vertical (ClIV) representa, pelo menos, 80% do comércio intra-industrial
total (CIl). J& para o ultimo subperiodo (2005/2009), percebem-se alteracbes na
composicdo do comércio intra-industrial nos setores, onde, nessa situacdo, observa-
se que apenas no setor de Couros e Peles, o comércio intra-industrial vertical (CIIV)
representa acima de 80% do comércio intra-industrial total (Cll). Isso indica que a
qualidade das variedades brasileiras vem se tornando mais similar a das variedades
argentinas e que, ademais, essa convergéncia vem ocorrendo em praticamente
todos os setores. Nesse caso, destaca-se que para os setores Produtos Minerais,
Plastico/Borracha, Téxtil, Calcados, Metais e Transporte as trocas intra-industriais

ocorreram, predominantemente, em variedades horizontalmente diferenciadas.
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TABELA 5 — Decomposi¢édo do comércio intra-industrial em intra-industrial horizontal (CIIH) e intra-
industrial vertical (CIIV) por setores (valores médios por periodos).

Setor 1995/1999 2000/2004 2005/2009

CIIH Cllv CIIH CllV ClIH CllvV
Animal e prod. animais 0,00 0,01 0,00 0,01 0,01 0,01
Produtos vegetais 0,00 0,01 0,00 0,00 0,00 0,01
Produtos alimenticios 0,02 0,20 0,02 0,12 0,04 0,09
Produtos minerais 0,02 0,03 0,03 0,05 0,19 0,09
Quimico 0,02 0,23 0,03 0,21 0,07 0,18
Plastico/Borracha 0,05 0,39 0,22 0,27 0,36 0,12
Couros e Peles 0,00 0,06 0,02 0,09 0,01 0,12
Madeira 0,01 0,14 0,03 0,11 0,07 0,13
Téxtil 0,04 0,18 0,07 0,13 0,16 0,08
Calcados 0,00 0,36 0,00 0,02 0,01 0,01
Pedra/Vidro 0,01 0,23 0,04 0,12 0,03 0,09
Metais 0,03 0,16 0,08 0,14 0,10 0,09
Maquinas/Elétrico 0,04 0,32 0,04 0,28 0,07 0,17
Transporte 0,15 0,27 0,18 0,32 0,40 0,14
Produtos diversos 0,01 0,22 0,03 0,20 0,12 0,13

Fonte: Elaboracéo do autor com os dados da BACI.

Como uma parte do comércio intra-industrial entre o Brasil e a Argentina
ocorre em variedades verticalmente diferenciadas, convém identificar se a qualidade

das variedades exportadas pelo Brasil € superior ou inferior a qualidade das
variedades exportadas pela Argentina; esses dados estao reportados na Tabela 6.

INF.

TABELA 6 — Decomposigéo do comércio intra-industrial vertical em vertical inferior (CIIV™"") e vertical
superior (CIIVSUP') (valores médios por subperiodos — em porcentagem).
Setor Il'\|9F95/1999 o ?NOFOO/2004 o ?N0F05/2009 <o
ClIvV™ Cliv=—" ClIIV™ Cliv=—" ClIIvV™ Cliv="
Animal e prod. animais 69,2 30,8 64,6 35,4 415 58,5
Produtos vegetais 43,5 56,5 47,8 52,2 18,3 81,7
Produtos alimenticios 70,3 29,7 71,6 28,4 51,4 48,6
Produtos minerais 2,8 97,2 52,6 47,4 93,5 6,5
Quimico 65,6 34,4 64,7 35,3 40,2 59,8
Plastico/Borracha 70,9 29,1 66,6 33,4 38,7 61,3
Couros e Peles 71,5 28,5 70,2 29,8 74,5 25,5
Madeira 60,1 39,9 47,5 52,5 31,3 68,7
Téxtil 56,7 43,3 59,0 41,0 59,4 40,6
Calcados 75,1 24,9 31,9 68,1 41,6 58,4
Pedra/Vidro 75,0 25,0 72,0 28,0 411 58,9
Metais 62,6 37,4 64,6 35,4 20,7 79,3
Méaquinas/Elétrico 70,1 29,9 71,0 29,0 24,4 75,6
Transporte 89,7 10,3 95,3 4,7 66,3 33,7
Produtos diversos 72,4 27,6 88,2 11,8 34,9 65,1

Fonte: Elaboracéo do autor com os dados da BACI.

Os dados reportados na Tabela 6 mostram que, no primeiro subperiodo da

analise (1995/1999), com excecdo dos setores Produtos Vegetais e Produtos
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Minerais, quando o comércio intra-industrial ocorre em variedades verticalmente
diferenciadas, a qualidade das variedades brasileiras € inferior & qualidade das
variedades argentinas. Contudo, quando se analisa o Ultimo subperiodo
(2005/2009), nota-se uma alteragcdo na qualidade relativa das variedades dos
produtos comercializados, onde o numero de setores com comércio intra-industrial
vertical inferior (CIIVNF) reduziu de 13 para 5. Isto é, mais uma vez, reforca-se a
tese de que, ao longo do periodo analisado, a qualidade das variedades dos
produtos brasileiros tem se tornado mais similar a qualidade das variedades dos
produtos argentinos, e que, ademais, essa convergéncia tem ocorrido em,

praticamente, todos os setores.

2.7 CONSIDERACOES FINAIS

O presente capitulo teve como objetivo central mensurar e decompor o
comércio intra-industrial entre o Brasil e a Argentina no periodo compreendido entre
1995 e 2009. Particularmente, pretendeu-se verificar se o referido padréo de
comeércio ocorre em variedades diferenciadas horizontalmente (quando possuem a
mesma qualidade) ou variedades diferenciadas verticalmente (quando possuem
distintas qualidades), ou seja, se o comércio intra-industrial € horizontal ou é vertical,
respectivamente.

Utilizando os dados de comércio desagregados ao nivel de seis digitos do
Sistema Harmonizado, e a metodologia de mensuracdo e decomposicdo do
comércio intra-industrial definida em Greenaway et al. (1994), verificou-se que no
periodo compreendido entre 1995 e 2009 o comércio intra-industrial entre o Brasil e
a Argentina teve um comportamento crescente, passando de 0,21 para 0,36.
Destaca-se que nos anos iniciais da analise (de 1995 a 2002), esse padrdo de
comeércio ocorreu, sobretudo, em variedades diferenciadas verticalmente, onde o
comeércio intra-industrial vertical (CIlIV) representou em torno de 70% do comeércio
intra-industrial total (Cll). Contudo, no periodo compreendido entre 2003 e 2009,
observou-se uma alteracdo na natureza do comeércio intra-industrial, onde essa

passou a ser mais intensa em variedades horizontalmente diferenciadas. Sendo
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assim, os resultados obtidos no presente trabalho sugerem que a qualidade das
variedades dos produtos brasileiros e argentinos tornou-se mais similar ao longo do
tempo.

A analise desagregada do comércio intra-industrial revelou que esse padrao
de comércio ocorre de forma mais intensa nos setores: Transporte,
Plastico/Borracha, Maquina/Elétrico, Quimico e Téxtil. Nesse caso, nos setores de
Transporte e de Plastico/Borracha, o indice de comércio intra-industrial ficou sempre
acima de 0,40, ja para o setor de Maquinas/Elétrico a magnitude desse padréo de
comeércio oscilou entre 0,24 e 0,30, por fim, para os setores Quimico e Téxtil as
trocas intra-industriais oscilaram entre 0,20 e 0,25. Adicionalmente, identificou-se
gue, nos anos iniciais da analise (1995/1999), para os quinze setores analisados, a
maior parte das trocas intra-industriais ocorreram em variedades verticalmente
diferenciadas. Porém, nos anos finais (2005/2009), apenas nove dos quinze setores
analisados apresentaram comeércio intra-industrial vertical (CIIV) superior ao
comeércio intra-industrial horizontal (ClIH); reforcando a tese de que a qualidade das
variedades dos produtos brasileiros e argentinos tem se tornado mais similar ao
longo do tempo. Ademais, os dados reportados no presente capitulo, sugerem que
se esta tendéncia persistir ao longo do tempo, acredita-se que o comércio intra-
industrial entre o Brasil e a Argentina sera, novamente, predominantemente vertical,
como no periodo de 1995 a 2003, mas a diferenca € que a qualidade das variedades
exportadas pelo Brasil sera superior a qualidade das variedades exportadas pela

Argentina.
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3 O COMERCIO INTRA-INDUSTRIAL ENTRE O BRASIL E OS PAISES DA OCDE:
DECOMPOSICAO E ANALISE DE SEUS DETERMINANTES

3.1 INTRODUCAO

Conforme a literatura (GREENAWAY et al., 1994), os fluxos comerciais séo
divididos em dois distintos padrées: comércio interindustrial e comércio intra-
industrial. Caracteriza-se por comércio interindustrial uma situacdo em que dois
parceiros comerciais trocam produtos de diferentes categorias industriais. Ja o
comércio intra-industrial ocorre quando 0s parceiros comerciais trocam
simultaneamente produtos de uma mesma categoria industrial.

Quando o comércio intra-industrial ocorre em produtos com variedades
horizontalmente diferenciadas, o comércio intra-industrial serd entendido como
horizontal (ClIH); ja na situacdo em que o referido padrdo de comércio ocorre em
produtos com variedades verticalmente diferenciadas, o comércio intra-industrial
sera entendido como vertical (CIIV). Em tese, o comércio intra-industrial horizontal
(ClIH) deve ocorrer principalmente entre parceiros comerciais com semelhantes
niveis de renda, ao passo que o comércio intra-industrial vertical (CllV) deve ocorrer
entre paises com distintos niveis de renda (EKANAYAKE et al., 2007).

Zhang et al. (2005) aponta que na literatura internacional os estudos sobre o
tema comércio intra-industrial sédo divididos em trés fases. Na primeira, que
corresponde aos anos sessenta e setenta, os estudos se concentraram sobretudo
na identificacdo desse padrdo de comércio e no desenvolvimento dos métodos de
mensuracdo. Na segunda fase, que corresponde ao periodo dos anos oitenta, a
agenda de pesquisa se concentrou principalmente no desenvolvimento dos modelos
tedricos. Na terceira fase, dos anos noventa em diante, as pesquisas voltaram-se
para a decomposicdo do comércio intra-industrial e para a andlise dos seus
determinantes. Particularmente, o presente capitulo se enquadra nesta terceira fase.

A importancia de decompor o comércio intra-industrial esta relacionada ao
fato de que o comércio intra-industrial horizontal (ClIH) e o vertical (ClIV) possuem

distintos arcaboucos teoricos. O comércio intra-industrial horizontal (ClIH) é
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explicado a partir da nova teoria de comeércio internacional (KRUGMAN, 1981, 1980,
1979; LANCASTER, 1980; HELPMAN; KRUGMAN, 1985), que explica esse padrao
de comércio a partir de modelos que admitem competicdo monopolistica,
diferenciacéo horizontal de produtos e retornos crescentes de escala. Ja 0 comércio
intra-industrial vertical (CIIV) é explicado a partir das tradicionais teorias de comércio
internacional, que explicam esse padrdo de comércio a partir das vantagens
comparativas dos paises (FALVEY, 1981; FALVEY; KIERZKOWSKI, 1987; FLAM;
HELPMAN, 1987).

Sob o ponto de vista empirico, Gullstrand (2000) aponta que a formulacdo de
um modelo econométrico que utilize como variavel dependente a magnitude total de
comeércio intra-industrial, provavelmente, enfrentara problemas de variaveis omitidas.
Isso porque, como salientado anteriormente, 0 comércio intra-industrial horizontal e
o vertical estdo relacionados a diferentes arcaboucos teoricos e, sendo assim,
devem possuir distintos determinantes. Na literatura internacional, sdo varios os
trabalhos que objetivaram analisar os determinantes do comércio intra-industrial
horizontal e do vertical, entre os quais destacam-se: Greenaway et al. (1994), Durkin
e Krygier (2000), Blanes e Martin (2000), Martin e Orts (2002), Crespo e Fontoura
(2004), Zhang et al. (2005), Baleix e Egidio (2005), Ekanayake et al. (2007) e Jansen
e Luthje (2009).

Especificamente para o Brasil, os estudos sobre o comércio intra-industrial
emergiram na literatura no final dos anos oitenta. Lerda (1988 apud
VASCONCELOS, 2003) calcula o comércio intra-industrial entre o Brasil e o resto do
mundo e entre o Brasil e a Argentina no periodo entre 1981 e 1985. O estudo
compreendeu todos os setores manufaturados. Nesse caso, verificou-se que a
participacdo do comércio intra-industrial, em relagdo ao comércio total de produtos
manufaturados, foi de 46% (em 1985), entre o Brasil e o resto do mundo, e de 35%
(em 1985) entre o Brasil e a Argentina.

Hidalgo (1993) mensura o comércio intra-industrial entre o Brasil e o resto do
mundo para o periodo compreendido entre 1978 e 1987. Os resultados evidenciam
que a participacdo do comércio intra-industrial em relagdo ao comércio total variou
entre 30% a 40% durante o periodo analisado. Ademais, no mesmo trabalho, o autor

avaliou os determinantes do comércio intra-industrial. Nesse caso, as variaveis que
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mais explicaram esse tipo de comércio foram o tamanho de mercado dos paises,
meédia das rendas per capita e desigualdade da renda per capita entre os paises.

Machado e Markwald (1997) analisaram em que medida a criacdo do
MERCOSUL contribuiu para o incremento do comércio intra-industrial entre o Brasil
e a Argentina durante o periodo de 1990 a 1996. A principal concluséo foi a de que a
implementagcdo do MERCOSUL intensificou as trocas intra-industriais bilaterais.
Nessa mesma linha, Vasconcelos (2003) analisou o comércio intra-industrial entre o
Brasii e o MERCOSUL no periodo compreendido entre 1990 e 1998 e,
adicionalmente, verificou qual a importancia desse padrdo de comeércio para o
crescimento do comércio total. Nesse trabalho, verificou-se que as trocas intra-
industriais entre o Brasil e 0 MERCOSUL oscilaram entre 48% e 64% entre 1990 e
1998. Além disso, se observou que, no periodo compreendido entre 1990 e 1992, o
crescimento do comércio intra-industrial representou 43% do crescimento do
comércio total. J& nos periodos posteriores, de 1994 a 1996 e de 1996 a 1998, a
contribuicdo do comércio intra-industrial foi de 78% e 89%, respectivamente. Dessa
forma, as evidéncias reportadas em Vasconcelos (2003) sugerem que as trocas
intra-industriais contribuiram de forma significativa para o crescimento do comércio
total entre o Brasil e 0o MERCOSUL no periodo compreendido entre 1990 e 1998.

Baltar (2008) avaliou a insercdo internacional do Brasil por meio da
mensuracao dos diferentes padrdes de comeércio: comércio interindustrial, comércio
intra-industrial horizontal e comércio intra-industrial vertical, para os periodos de
1996 a 1998 e 2003 a 2005. A autora verificou que o comércio intra-industrial
apresentou elevacdo para os produtos diferenciados intensivos em P&D e
diferenciados com fornecedores especializados. No que tange a diferenciacdo das
variedades dos produtos no comércio intra-industrial, encontrou-se evidéncias de
que esse padrdo de comércio ocorre, sobretudo, em variedades verticalmente
diferenciadas, onde as variedades exportadas pelo Brasil possuem qualidade inferior
a das variedades importadas dos seus parceiros comerciais.

Curzel et al. (2010) mensuram o comercio intra-industrial entre o Brasil e o0s
paises do MERCOSUL para o periodo entre 1996 e 2005. O estudo concentrou-se
nas industrias que possuem maior participacdo no intercambio bilateral. Nesse
trabalho, os resultados evidenciaram que as industrias de produtos plasticos e

veiculos sdo aquelas que possuem o0s maiores indices de trocas intra-industriais.
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Um ponto importante a ressaltar em relagdo aos trabalhos anteriormente
listados é que os mesmos ndo procuram analisar os determinantes do comeércio
intra-industrial brasileiro, sendo assim, na tentativa de preencher essa lacuna, o
presente capitulo tem como objetivo principal ndo apenas analisar o comércio intra-
industrial (CIl) entre o Brasil e os paises da Organizacdo para a Cooperacdo e
Desenvolvimento Econdmico (doravante OCDE), no periodo compreendido entre
2000 e 2009, mas, especificamente, pretende-se decompor o0 comeércio intra-
industrial (CIl) bilateral e analisar os seus determinantes. A hipdtese central do
presente trabalho é a de que o comeércio intra-industrial entre o Brasil e os paises da
OCDE possui natureza vertical, em que a qualidade das variedades dos produtos
exportados pelo Brasil é inferior a qualidade das variedades dos produtos
exportados pelos paises da OCDE.

Os principais resultados encontrados mostram que os Estados Unidos e o
México sdo os paises da OCDE que possuem o maior volume e indice de comércio
intra-industrial (Cll) com o Brasil, respectivamente. Ademais, verificou-se que, em
todas as relacdes bilaterais, o comércio intra-industrial vertical (CIIV) é superior ao
comércio intra-industrial horizontal (CIIH), em que a qualidade das variedades dos
produtos exportados pelo Brasil é inferior a qualidade das variedades dos produtos
importados. ApGs a decomposicdo do comércio intra-industrial (Cll), partiu-se para a
analise empirica de seus determinantes. Nesse caso, testou-se a hipdétese de que a
diferenca entre as dotacfGes de fatores constitui-se em um fator importante para a
predominancia do comércio intra-industrial vertical. A estimacdo do modelo empirico
foi realizada por meio da técnica econométrica de dados em painel. Conforme os
resultados obtidos do modelo de efeitos aleatérios, verificou-se que a 10% de
significAncia, a diferenca na dotacdo de fatores tem um efeito positivo sobre o
comércio intra-industrial vertical, o que corrobora a hip6tese central do modelo
teorico de Falvey e Kierzkowski (1987).

Além da presente introducédo, este capitulo possui outras cinco secdes. Na
secdo 3.2, apresenta-se o referencial tedrico. Na secdo 3.3, apresenta-se a
metodologia de mensuracéo e decomposicdo do comércio intra-industrial. Na secao
3.4, caracteriza-se 0 comercio intra-industrial entre o Brasil e os paises da OCDE.
Na secédo 3.5, analisam-se os determinantes do comércio intra-industrial. Por fim, na

secéo 3.6, discutem-se as consideragodes finais do trabalho.
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3.2 REFERENCIAL TEORICO

O modelo tedrico que balizara o presente capitulo sera o desenvolvido por
Falvey e Kierzkowski (1987). Neste modelo, para derivar o padrdo de comeércio intra-
industrial (Cll), os autores utilizam uma estrutura 2x2x2, isto €, dois paises, N (Norte)
e S (Sul), dois fatores de producéo, capital (K) e trabalho (L), e dois bens, um
homogéneo e outro diferenciado, sendo que a qualidade do bem diferenciado é
determinada em um espaco continuo compreendido no intervalo [0, Spax]-

O fator trabalho (L) € utilizado tanto na producdo do bem homogéneo quanto
na producdo do bem diferenciado, ao passo que o fator capital (K) € utilizado apenas
na producdo do bem diferenciado. A producdo de uma unidade do bem homogéneo
requer b unidades de trabalho, enquanto que a producdo de uma unidade do bem
diferenciado, de qualidade s, requer uma unidade de trabalho e s unidades de
capital. Assim, a qualidade do bem diferenciado serd diretamente proporcional a
guantidade de capital empregada na sua producéao.

Assumindo uma estrutura de mercado que opera em concorréncia perfeita, e
considerando o bem homogéneo como numerario, o preco do bem diferenciado de
qualidade s serd fixado como p(s) = w + sr, em que w serd o custo com salarioer a
rentabilidade do capital. Considera-se, ainda, que os paises apresentam diferencas
nas dotacbes de fatores, em termos da raz&o capital/trabalho. Nessa situacgéo,
assumindo que o pais do Norte (N) possui uma razdo capital/trabalho superior a do
pais do Sul (S), ocorrera by < bg, implicando em wy > wg, caso 0s paises produzam
o bem homogéneo com livre comércio. Desse modo, para que ocorra 0 COmercio
intra-industrial, sera necessario que a rentabilidade do capital seja menor em N do
que em S, ou seja, ry < 1. Assim, caso Cy(s) = wy + sty € Cs(s) = ws + srg sejam,
respectivamente, os custos de producdo do produto de qualidade s em N e em S,

existira uma qualidade marginal sy, tal que:

Ca(s) < Cg(s)ses > s,
Ca(s) = Cg(s) se s <sp

p(s) = {

Nesse caso, como o pais N possui abundancia em capital fisico, 0 mesmo

terd menor custo de producgéo para as variedades com qualidade superior a s,,, isto
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é, terad vantagens comparativas na producdo das variedades de alta qualidade. Ja o
pais S, como € escasso em capital, terd& menor custo de producdo para as
variedades com qualidade inferior a s,,, em outras palavras, esse pais tera
vantagens comparativas na producédo das variedades de baixa qualidade.

Para garantir que exista 0 comeércio intra-industrial, considera-se que a renda
€ distribuida de maneira desigual tanto em N quanto em S. Dessa forma, os
individuos de baixa renda, independente do seu pais de origem, demandardo os
produtos de baixa qualidade, produzidos em S, ao passo que os individuos de renda
mais alta demandaréo os produtos de alta qualidade, produzidos em N.

Seguindo a intuicdo do modelo tedrico de Falvey e Kierzkowski (1987), testa-
se a seguinte hipétese: devido as diferencas nas razdes capital/trabalho, o comércio
intra-industrial bilateral entre o Brasil e os paises da OCDE ocorre, majoritariamente,
em produtos verticalmente diferenciados, e como o Brasil possui uma relagéo
capital/trabalho inferior & maioria dos paises da OCDE, a qualidade dos produtos
exportados pelo Brasil tende a ser inferior a qualidade dos produtos exportados
pelos paises da OCDE, na maior parte dos casos.

3.3 METODO DE MENSURACAO E DECOMPOSICAO DO COMERCIO INTRA-
INDUSTRIAL

Para mensurar e decompor o comércio intra-industrial bilateral (Cll), utiliza-se
a mesma metodologia de Greenaway et al. (1994), assim como fora utilizado no
capitulo anterior. Assumindo que o volume comercial total (TT.j), entre os paises i e
j, no ano t, é igual ao somatério do comércio interindastria (CElyj) com o comércio
intra-industria (Cllyj), observa-se para o produto k que:

TTj, = CEIf, + CIIf§, [02]

Onde:

TTi = (Xije + Mijo) [03]
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CEL = [Xjje — M, [04]

Logo, a partir das equacgdes [02], [03] e [04], nota-se que 0 comércio intra-

industrial (Cllut) pode ser obtido do seguinte modo:
Cllgt (let 1]t |X1]t Mgt [05]

Ressalta-se que Xl’jt e Ml’jt denotam, respectivamente, o valor monetario das
exportacdes e das importacdes do produto k, comercializado entre os paises i e j, no
ano t.

Para transformar o volume de comércio intra-industrial (CII{‘jt) em forma de
indice, deve-se dividir a equacéo [05] pela equacao [03], 0 que resultara em:

k
|X1]t Ml]t

k k
(Xl]t + Ml]t

GLkijt =1- [06]

A equacéo [06] denota o indice de Gubel e Lloyd (1975) (doravante indice
GL). Cabe ressaltar que o indice GL varia no intervalo (0,1), sendo que quanto mais
préximo da unidade, maior sera a participacdo do comércio intra-industrial (Cll) no
comeércio total.

Apbés a mensuracdo do comércio intra-industrial (CIl), parte-se para a
decomposicdo do mesmo em horizontal (CIIH) ou em vertical (CIIV), onde isto sera
feito conforme o critério de similaridade do produto (CRESPO; FONTOURA, 2004).
Esse critério define a forma de diferenciacdo das variedades dos produtos a partir da
razdo (A) obtida da divisdo do valor unitario® do produto (k) exportado (VUXyip) e
importado (VUMy;;) entre os paises i e j, no ano t, ou seja: A = VUXi/VUMyi.
Ademais, o critério utilizado para definir se as variedades dos produtos
comercializados sédo horizontalmente ou verticalmente diferenciadas, sera baseado

no intervalo de dispersao definido por: [(1-a); (1+a)]; onde a = 15% ou a = 25%,

® Seguindo Greenaway, Hine e Milner (1994), Fontgné e Freudenberg (1997) e Schott (2004), o valor
unitario do produto serd calculado por meio da divisdo do valor monetario pela quantidade
comercializada, ou seja: VU = V/Q. Conforme Gullstrand (2000), a utilizagdo do valor unitario como
proxy da qualidade necessita da suposi¢do de que néo existe correlacdo entre a qualidade e o peso
do produto, pois, se isso ocorrer, o calculo do valor unitario sera viesado.
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sendo assim, os intervalos de dispersao serao: [0,85; 1,15] ou [0,75; 1,25], para a =
15% e a = 25%, respectivamente®.

Assim como ja fora descrito no capitulo anterior, quando a razéo entre 0s
valores unitarios (A\) se mantém dentro do intervalo utilizado, considera-se que as
variedades comercializadas ndo possuem diferencas significativas entre si, em
consequéncia disso, as mesmas serdo definidas como horizontalmente
diferenciadas, e o comércio intra-industrial sera horizontal (ClIH). Caso contrario, se
a razao entre os valores unitarios ficar fora do referido intervalo, considera-se que as
variedades dos produtos comercializados s&o verticalmente diferenciadas, e o
comeércio intra-industrial sera vertical (CIIV). Destaca-se que, quando 0 comércio
intra-industrial for considerado vertical (CIIV), este podera ser definido, sob o ponto
de vista do pais exportador (Brasil), como vertical inferior (CIIV'F) ou vertical
superior (CIIVSYP), quando A < (1- a) ou A > (1+ a), respectivamente. No primeiro
caso, as variedades dos produtos do pais exportador possuem qualidade inferior a
das variedades dos produtos importados, e o0 inverso ocorre na segunda situacao.

Para mensurar e decompor o comércio intra-industrial (Cll) entre o Brasil e
os paises da OCDE, utilizar-se-4 a base de dados da BACI. Destaca-se que o nivel
de desagregacao utilizado no presente trabalho é bem mais elevado do que o dos
trabalhos precedentes que, em geral, utilizam dados de comércio ao nivel de trés

digitos, como em Vasconcelos (2003).%°

3.4 CARACTERIZACAO DO COMERCIO INTRA-INDUSTRIAL ENTRE O BRASIL E
OS PAISES DA OCDE

3.4.1 Andlise agregada

° Estes fatores foram utilizados com base nos trabalhos de Fontagné e Freudenberg (1997) e
Greenaway et al. (1994).

% A mensuracéo do Cll com dados mais agregados tende a superestimar a magnitude do indice GL.
Finger (1975) chama isso de “viés categorico”. Dessa forma, a utilizacdo de dados mais
desagregados tende a mitigar esse “viés categoérico” e tornar os resultados mais confiaveis.
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Na presente secdo, realiza-se uma caracterizacdo do comércio intra-
industrial entre o Brasil e os paises da OCDE.™

A Tabela 7 reporta o volume do comércio intra-industrial (Cll) bilateral, média
para o periodo 2000-2009, entre o Brasil e os paises da OCDE. Nota-se que o
volume total de comércio intra-industrial (ClII) ficou pouco abaixo de US$ 13 bilhdes,
sendo que os volumes de comércio intra-industrial horizontal (CIIH) e vertical (ClIV)
se alteram levemente, dependendo do nivel de dispersdo adotado (a = 15% ou a =
25%), porém, em ambas as situacdes, o CIIV é superior ao CIlIH, em que,
dependendo do fator de dispersédo, o CIIV representa de 73,4% a 83,8% do
comeércio intra-industrial (Cll). No que tange as relacdes bilaterais, nota-se que 0s
paises que possuem maiores volumes de comércio intra-industrial (Cll) com o Brasil
sdo: Estados Unidos (US$ 6.309), Alemanha (US$ 1.971) e México (US$ 1.030).
Ressalta-se, ainda, que em todas as relacdes bilaterais, o CIIV € superior ao CIIH, e
que esse resultado se mantém independentemente do fator de disperséo utilizado.

Dentre as razdes apontadas para um maior comércio intra-industrial (ClI),
pode-se citar a maior globalizacdo a partir da década dos 1990, além do maior
crescimento de politicas de liberalizacdo comercial em boa parte dos paises em
desenvolvimento (FONTAGNE; FREUDENBERG; GAULIER, 2006).

" Para mensurar e decompor o ClI, foram utilizadas 674.087 observagdes, sendo que 9.611 (1,43%)
tiveram que ser dispensadas por ndo informarem a quantidade comercializada.



TABELA 7 — Volume de comércio intra-industrial (Cll), intra-industrial horizontal (CIIH)
e intra-industrial vertical (CIIV) entre o Brasil e os paises da OCDE -
média para 2000/2009 (em milhdes de US$)

Pais il a=15% a=25%
CiH | cuv CiH | cuv
Alemanha 1.971,0 534,8 1.436,2 804,2 1.166,8
Austrélia 34,8 6,3 28,5 10,1 24,7
Austria 39,5 53 34,2 8,9 30,6
Bélgica-Luxemburgo 217,0 31,5 185,5 59,5 157,5
Canada 187,8 29,6 158,2 47,3 140,5
Coreia do Sul 90,1 24,0 66,1 29,9 60,1
Dinamarca 45,2 1,6 43,6 4,6 40,6
Eslovaquia 3,9 0,3 3,7 0,7 3,2
Espanha 288,1 35,3 252,8 65,1 223,0
Estados Unidos 6.309,6 972,0 5.337,6 1.548,3 4.761,3
Finlandia 35,6 3,3 32,4 51 30,5
Franca 701,4 85,1 616,3 175,7 525,7
Grécia 3,9 0,4 3,5 0,6 3,3
Holanda 258,5 26,5 232,0 40,5 218,0
Hungria 20,1 1,9 18,2 2,8 17,3
Irlanda 23,2 2,9 20,3 4,2 19,0
Islandia 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0
Italia 622,3 77,8 5445 133,9 488,5
Japéo 210,0 25,9 184,1 43,3 166,7
México 1.030,8 133,7 897,1 293,6 737,2
Noruega 18,0 1,8 16,2 2,8 15,2
Nova Zelandia 3,2 0,6 2,6 0,8 2,4
Polbnia 28,6 2,9 25,7 5,8 22,7
Portugal 67,3 4,8 62,5 7.9 59,3
Reino Unido 394,5 46,0 348,6 72,7 321,8
Republica Tcheca 21,9 21 19,7 3,5 18,4
Suécia 206,6 27,4 179,2 49,9 156,7
Suica 70,3 7,7 62,6 12,2 58,1
Turquia 45,7 4,0 41,7 6,3 39,4
Total 12.948,8 2.095,7 10.853,1 3.440.1 9.508.6

Fonte: Elaboracéo do autor com os dados da BACI.
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Na Tabela 8, apresenta-se o comércio intra-industrial (CIl) entre o Brasil e os

paises da OCDE em forma de indice. Nesse caso, verifica-se que o indice GL girou

em torno de 0,12, sendo que para o comércio intra-industrial horizontal (GL-H) e

intra-industrial vertical (GL-V) os indices foram, respectivamente, de 0,02 e 0,10,

para a = 15%, e de 0,03 e 0,09 para a = 25%. Observa-se que 0s paises que

possuem trocas intra-industriais mais intensas com o Brasil sdo: México (0,21),

Estados Unidos (0,18) e Alemanha (0,16). Nesse caso, evidenciou-se na Tabela 7

gue o México é apenas o terceiro principal parceiro comercial em termos de volume

de comércio intra-industrial, mas € o principal parceiro comercial do Brasil quando se

analisa as trocas intra-industriais em forma de indice.
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TABELA 8 — indice de comércio intra-industrial (GL), intra-industrial horizontal
(GL-H) e intra-industrial vertical (GL-V) entre o Brasil e os paises da
OCDE, em termos bilaterais (média para 2000/2009)

. a=15% a=25%
Pais GL

GLH | 6Lv | GLH | 6LV
Alemanha 0,15 0,04 0,11 0,06 0,09
Austrdlia 0,03 0,01 0,03 0,01 0,02
Austria 0,05 0,01 0,04 0,01 0,04
Bélgica-Luxemburgo 0,06 0,01 0,05 0,02 0,04
Canada 0,06 0,01 0,05 0,02 0,05
Coreia do Sul 0,02 0,01 0,01 0,01 0,01
Dinamarca 0,09 0,00 0,09 0,01 0,08
Eslovaquia 0,03 0,00 0,03 0,00 0,03
Espanha 0,08 0,01 0,07 0,02 0,06
Estados Unidos 0,18 0,03 0,15 0,04 0,13
Finlandia 0,04 0,00 0,03 0,01 0,03
Franca 0,12 0,01 0,11 0,03 0,09
Grécia 0,01 0,00 0,01 0,00 0,01
Holanda 0,04 0,00 0,04 0,01 0,03
Hungria 0,08 0,01 0,07 0,01 0,07
Irlanda 0,04 0,00 0,03 0,01 0,03
Islandia 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00
Italia 0,10 0,01 0,09 0,02 0,08
Japéo 0,03 0,00 0,03 0,01 0,02
México 0,21 0,03 0,19 0,06 0,15
Noruega 0,02 0,00 0,02 0,00 0,02
Nova Zelandia 0,03 0,00 0,03 0,01 0,02
Poldnia 0,04 0,00 0,04 0,01 0,03
Portugal 0,05 0,00 0,05 0,01 0,04
Reino Unido 0,09 0,01 0,08 0,02 0,07
Republica Tcheca 0,06 0,01 0,05 0,01 0,05
Suécia 0,15 0,02 0,13 0,04 0,11
Suica 0,03 0,00 0,03 0,01 0,02
Turquia 0,06 0,00 0,06 0,01 0,05
Total 0,12 0,02 0,10 0,03 0,09

Fonte: Elaboracéo do autor com os dados da BACI.

Como a maior parte do comércio intra-industrial (Cll) entre o Brasil e os
paises da OCDE ocorre, sobretudo, em produtos com variedades verticalmente
diferenciadas, € interessante verificar se a qualidade das variedades exportadas
pelo Brasil é superior ou inferior a qualidade das variedades importadas. Desse
modo, decompde-se o volume de comércio intra-industrial vertical (CIIV) em vertical
inferior (CIIV'NF) e vertical superior (ClIIVY"): os resultados estdo reportados na
Tabela 9.

Nota-se na Tabela 9 que, na maior parte dos casos, as variedades
exportadas pelo Brasil possuem qualidade inferior a das variedades importadas dos
paises da OCDE, pois o CIIV'NF supera o CIIVS“P. Cabe também destacar que esses

resultados séo robustos, pois ndo se alteram com a mudanca no fator de disperséo



(a). Chama a atengao o fato do CII

SUP.
V

51

superar o CIIV™"" nos seguintes casos:

Coréia do Sul, Finlandia, Hungria, Republica Tcheca, Irlanda e Turquia. Contudo,

uma analise mais detalhada de cada uma dessas situacfes esta fora do escopo do

presente trabalho.

TABELA 9 — Decomposicao do comércio intra-industrial vertical (CIIV) em
vertical inferior (CIIV'"T) e vertical superior (CIIV®YF) (em

porcentagem).
Pai a=15% a=25%
s cv™ | civs® [ anv™ | e
Alemanha 61,6 38,4 60,7 39,3
Australia 63,1 36,9 65,5 34,5
Austria 54,5 455 53,4 46,6
Bélgica-Luxemburgo 68,3 31,7 67,7 32,3
Canada 57,0 43,0 57,7 42,3
Coreia do Sul 34,3 65,7 31,4 68,6
Dinamarca 67,0 33,0 65,8 34,2
Eslovaquia 52,0 48,0 48,5 51,5
Espanha 52,6 47,4 54,1 459
Estados Unidos 69,0 31,0 69,3 30,7
Finlandia 39,8 60,2 37,0 63,0
Franca 62,3 37,7 60,5 39,5
Grécia 57,8 422 55,9 441
Holanda 74,9 25,1 75,3 24,7
Hungria 30,4 69,6 28,8 71,2
Irlanda 21,7 78,3 20,1 79,9
Islandia 60,1 39,9 60,1 39,9
Italia 69,8 30,2 71,0 29,0
Japao 73,1 26,9 72,9 27,1
México 68,5 31,5 65,9 34,1
Noruega 57,3 427 56,2 43,8
Nova Zelandia 83,7 21,9 78,5 21,5
Pol6nia 58,4 41,6 56,6 434
Portugal 68,9 31,1 68,9 31,1
Reino Unido 73,8 26,2 73,8 26,2
Republica Tcheca 41,6 58,4 40,0 60,0
Suécia 66,2 33,8 63,0 37,0
Suica 58,6 41,4 58,0 42,0
Turquia 34,3 65,7 32,9 67,1
Total 67,2 33,0 66,3 33,7

Fonte: Elaboracéo do autor com os dados da BACI.

3.4.2 Andlise por setores

Na presente subsecédo, realiza-se uma analise do comércio intra-industrial

entre o Brasil e os paises da OCDE sob o ponto de vista setorial. Para tanto, os

dados foram agrupados em quinze setores: 1) Animal/Produtos animais; Il) Produtos
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vegetais; Ill) Alimenticio; IV) Produtos minerais; V) Quimico; VI) Plastico/Borracha;
VII) Couro/Pele; VIII) Produtos madeira; IX) Téxtil; X) Calcado; XI) Pedra/Vidro; XllI)
Metais; XIII) Maquina/Elétrico; XIV) Transporte; XV) Produtos diversos. Os volumes

de comércio intra-industrial nestes setores estédo reportados na Tabela 10.

TABELA 10 — Volume de comércio intra-industrial (Cll), intra-industrial horizontal (ClIH) e intra-
industrial vertical (CIIV), entre o Brasil e os paises da OCDE, por setores (média
2000/2009, em milhdes US$).

a=15% a=25%
Setor cll CiH | CIV ClH | CIV
Animal/Prod. animais 49,9 3,1 46,8 6,1 43,8
Prod. Vegetais 80,1 10,1 70,0 15,9 64,2
Alimenticio 107,4 12,8 94,7 21,0 86,5
Prod. Minerais 905,1 251,7 653,4 332,7 572,3
Quimico 1.072,4 155,8 916,6 249,5 822,9
Plastico/Borracha 817,4 176,6 640,7 298,9 518,5
Couro/Pele 44,0 3,8 40,2 9,0 34,9
Produtos madeira 163,9 30,3 133,6 46,8 117,1
Téxtil 1235 22,5 101,0 34,3 89,2
Calcado 17,3 2,5 14,8 4,3 13,0
Pedra/Vidro 188,9 22,1 166,8 40,7 148,2
Metais 879,3 140,2 739,1 211,9 667,4
Maquina/Elétrico 5.225,1 822,0 4.403,1 1.360,9 3.864,3
Transporte 2.767,9 396,2 23717 721,5 2.046,4
Produtos diversos 506,7 46,0 460,7 86,8 419,9

Fonte: Elaboracéo do autor com os dados da BACI.

Na Tabela 10, nota-se que o volume de comércio intra-industrial (CII)
apresenta uma grande dispersdo em relacdo aos setores industriais, da mesma
forma que observa-se anteriormente nos dados bilaterais, reportados na Tabela 7.
Os trés setores que apresentam 0s maiores volumes de trocas intra-industriais sao:
Maquina/Elétrico (US$ 5.225,1); Transporte (US$ 2.767,9) e Quimico (US$ 1.072,4).
Destaca-se, ainda, que para todos os setores industriais 0 comércio intra-industrial
ocorre majoritariamente em produtos com variedades verticalmente diferenciadas,
independentemente do fator de dispersao utilizado.

Na Tabela 11, em termos de indice GL, os setores que apresentam as
maiores intensidades de trocas intra-industriais sdo: Maquina/Elétrico (0,21);
Transporte (0,21); e Plastico/Borracha (0,19). Ou seja, assim como verificado no
capitulo anterior, os indices de comércio intra-industrial sdo mais elevados nos
setores que possuem atividades industriais mais complexas, em termos de
tecnologia ou de diferenciacdo do produto, onde isso coaduna com a literatura de

comércio intra-industrial. Como ja fora salientado, isso tende a ocorrer porque o
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padrdo de comércio intra-industrial fundamenta-se nas trocas simultaneas de
produtos com variedades horizontalmente ou verticalmente diferenciadas e, dessa
forma, para que o referido padrdo de comércio ocorra, exige-se algum grau de

diferenciacéo dos produtos que estdo sendo comercializados.

TABELA 11 — indice de comércio intra-industrial (GL), intra-industrial horizontal (GL-H) e intra-
industrial vertical (GL-V), entre o Brasil e os paises da OCDE, por setores

(média 2000/2009).
a=15% a=25%

Setor GL GLH | GLV GLH | GLV
Animal/Prod. animais 0,02 0,00 0,02 0,00 0,02
Prod. Vegetais 0,01 0,00 0,01 0,00 0,01
Alimenticio 0,01 0,00 0,01 0,00 0,01
Prod. Minerais 0,08 0,02 0,06 0,03 0,05
Quimico 0,08 0,01 0,07 0,02 0,06
Plastico/Borracha 0,19 0,04 0,15 0,07 0,12
Couro/Pele 0,05 0,01 0,04 0,01 0,04
Produtos madeira 0,03 0,01 0,02 0,01 0,02
Téxtil 0,08 0,01 0,07 0,02 0,06
Calcado 0,01 0,00 0,01 0,00 0,01
Pedra/Vidro 0,07 0,01 0,06 0,02 0,05
Metais 0,09 0,01 0,08 0,02 0,07
Maquina/Elétrico 0,21 0,03 0,18 0,05 0,16
Transporte 0,21 0,03 0,18 0,06 0,15
Produtos diversos 0,13 0,01 0,12 0,03 0,10

Fonte: Elaboracéo do autor com os dados da BACI.

Seguindo o0 mesmo procedimento adotado na subsecdo anterior, se
decompde o comércio intra-industrial vertical (ClIV) e se identifica se as variedades
dos produtos oriundos do Brasil possuem qualidade superior ou inferior a das
variedades dos produtos procedentes dos paises da OCDE. Conforme os resultados
reportados na Tabela 12, nota-se que, para todos 0s setores industriais, e para 0s
dois niveis de dispersdo utilizados, quando ocorre a diferenciacdo vertical, as
variedades oriundas do Brasil possuem qualidade inferior a das variedades oriundas
da OCDE .



54

TABELA 12 — Decomposi¢cdo do comércio intra-industrial vertical (CIIV) em
vertical inferior (CIIV'NF) e vertical superior (CIIVSUP) (em

porcentagem).
Setor a=15% a=25%
civ™ | e [ aiv™ | et
Animal/Prod. animais 84,2 15,8 84,9 15,1
Prod. Vegetais 79,7 20,3 80,8 19,2
Alimenticio 50,2 49,8 49,8 50,2
Prod. Minerais 95,3 6,5 94,7 5,3
Quimico 55,2 44,8 53,3 46,7
Plastico/Borracha 65,3 34,7 64,5 35,5
Couro/Pele 71,0 29,0 74,9 25,1
Produtos madeira 64,1 35,9 63,2 36,8
Téxtil 67,6 32,4 66,7 33,3
Calcado 75,1 24,9 75,0 25,0
Pedra/Vidro 73,1 26,9 72,0 28,0
Metais 73,5 26,5 73,8 26,2
Maquina/Elétrico 67,4 32,6 67,6 32,4
Transporte 61,0 39,0 59,8 40,2
Produtos diversos 58,5 41,4 60,4 39,6

Fonte: Elaboracéo do autor com os dados da BACI.

Em sintese, os resultados apresentados nesta secdo sugerem que existe
uma diferenciacao intra-produto, na qual o Brasil tende a ser o exportador liquido
das variedades de baixa qualidade e importador liquido das variedades de alta
qualidade. Dessa forma, os dados até aqui analisados sugerem que 0 comércio
intra-industrial entre o Brasil e a OCDE é determinado pelas vantagens comparativas
dos paises, como sugere o modelo tedrico de Falvey e Kierzkowski (1987),
apresentado na secao 3.2 do presente capitulo. Porém, uma analise mais acurada
desta hipotese sera realizada na proxima sec¢do, por meio da estimacdo de um

modelo econométrico.

3.5 ABORDAGEM EMPIRICA

Na secdo anterior, caracterizou-se que o0 comercio intra-industrial entre o
Brasil e a OCDE ocorre, predominantemente, em produtos com variedades
verticalmente diferenciadas. Na presente secdo, seguindo a intuicAo do modelo
tedrico de Falvey e Kierzkowski (1987), se investiga se a diferenca entre as

dotacGes de fatores é um fator determinante do comeércio intra-industrial vertical
(CIIV).
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3.5.1 Modelo econométrico

Para testar se a diferenca entre as dotacdes de fatores constitui um
determinante do comércio intra-industrial vertical (CIIV), formula-se um modelo
empirico baseado na equacgdo gravitacional de comércio. A equacao gravitacional
estabelece que os fluxos bilaterais de comércio sdo positivamente relacionados ao
tamanho econbmicos dos paises e Iinversamente a distancia geogréafica.
Especificamente, na forma logaritmizada, o modelo empirico que sera estimado

possui a seguinte especificacio’?:

In CHVl]t = 0y + (087 + Bl In PIBl]t + BZ In DISTIJ + B3 In DIFl]t + 91] + ui]‘t [07]

Onde: CIIVj; € o volume de comércio intra-industrial vertical entre o Brasil
(pais i) e o pais j, no ano t; PIBj; denota a média aritmética do PIB do Brasil (pais i) e
do pais j, no ano t; DIST;; denota a distancia geografica entre o Brasil (pais i) e o pais
J; DIFj: € a diferenga na dotagéo de fatores do Brasil (pais i) e do pais j, no ano t; ap €
o intercepto, comum para todos os anos, e para todas as relacdes bilaterais de
comércio; a; € o intercepto que varia com o0 tempo, mas é comum para todas as
relacdes bilaterais de comércio; 6; € a heterogeneidade néo observada presente nas
relacdes bilaterais de comércio, que é invariante no tempo; e uj corresponde ao
termo de erro idiossincratico.

Alguns trabalhos encontrados na literatura (EKANAYAKE et al., 2007;
JANSEN; LUTHJE, 2009) utilizam como varidvel dependente o indice ao invés do
volume de comércio intra-industrial. Contudo, Nilsson (1999) questiona a utilizacéo
do indice GL como varidvel dependente pelo fato de que o mesmo ndo possui
escala, onde é possivel que uma relacdo bilateral de comércio tenha um alto indice
de comércio intra-industrial, mas um baixo volume desse padrdo de comércio. No
presente capitulo, isso realmente ocorre, pois, como se verificou na se¢do 3.4, o
México € o pais que possui 0 maior indice de trocas intra-industriais com o Brasil,
mas sdo os Estados Unidos que possuem o maior volume desse padrdo de

comércio. Dessa forma, seguindo Baleix e Egidio (2005) e Emirhan (2005), o modelo

'2 0 modelo empirico utilizado no presente trabalho é semelhante ao utilizado por Emirhan (2005).
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econométrico tera como variavel dependente o volume de comércio intra-industrial
vertical bilateral (ClIVj;). Destaca-se que essa variavel foi mensurada conforme a
metodologia descrita na secao 3.3 deste capitulo.

A variavel PIBj; sera utilizada como proxy para o tamanho do mercado
consumidor. Greenaway e Tortensson (1997) destacam que a producao de produtos
com variedades verticalmente diferenciadas envolve altos custos fixos, com isto, o
tamanho do mercado consumidor tem um papel relevante para a producédo e
comercializacdo desse tipo de produtos. Varios trabalhos encontrados na literatura
(CRESPO; FONTOURA, 2004; BALEIX; EGIDIO, 2005; JANSEN; LUTHJE, 2009)
encontram evidéncias robustas de que tamanho do mercado tem um impacto
positivo sobre o comeércio intra-industrial vertical, sendo assim, espera-se que 3; > 0.

A distancia geografica (DIST;) é utilizada como proxy para o custo de
transporte (NILSSON, 1999). Ademais, é cabivel salientar que o comércio de
produtos com variedades diferenciadas, que possuem maiores indices de comércio
intra-industrial, tende a ser mais sensivel a distancia geografica do que o comércio
de bens homogéneos. Isto porque, conforme Rauch (1996), os produtos
homogéneos sdo comercializados em mercados organizados, nos quais 0 preco e
as caracteristicas dos produtos sdo conhecidos por todas as partes envolvidas na
negociacdo. J4 a maior parte dos produtos com variedades diferenciadas ndo é
comercializada em mercados organizados. Nesse caso, tanto o preco quanto as
caracteristicas das variedades ndo sdo completamente conhecidos por todos 0s
agentes envolvidos na negociacdo, isto €, o comércio de bens manufaturados
envolve maiores assimetrias de informacgédo. Diversos trabalhos encontrados na
literatura apontam que a distancia geogréafica tem um impacto negativo sobre o
comeércio intra-industrial vertical (DURKIN; KRYGIER, 2000; CRESPO; FONTOURA,
2004; BALEIX; EGIDIO, 2005; EKANAYAKE et al., 2007; JANSEN; LUTHJE, 2009),
sendo assim, espera-se que 3, < 0.

Conforme o modelo tedrico de Falvey e Kierzkowski (1987), descrito na
secdo 3.2 do presente capitulo, o comércio intra-industrial vertical ocorre,
principalmente, entre parceiros comerciais que possuem distintas dotagcbes de
fatores em termos de razdo capital/trabalho. Nesse modelo, as nagdes mais
desenvolvidas, por possuirem maior razdo capital/trabalho, devem se especializar na

producdo e comercializacdo das variedades de alta qualidade, ao passo que as
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nacbes menos desenvolvidas, como possuem menor razdo capital/trabalho, se
especializam na producdo e comercializacdo das variedades de baixa qualidade.
Dessa forma, a variavel DIFj; inserida no modelo empirico descrito na equacéo [07]
tem a propriedade de identificar a dissimilaridade entre as dotacGes de fatores dos
parceiros comerciais. Helpman (1987) considera que a renda per capita pode ser
utilizada como proxy para a dotacdo de fatores dos paises, devido a correlacédo
positiva entre esta variavel e a razdo capital/trabalho®. Desse modo, seguindo esse
raciocinio, utilizar-se-4 a diferenca absoluta no PIB per capita como proxy para a
dissimilaridade entre as dotacdes de fatores (DIFj;). No presente capitulo, seguindo
o0 modelo tedrico de Falvey e Kierzkowski (1987), espera-se que 83 > 0.

Destaca-se, ainda, que a Tabela A.2 (no Anexo) reporta algumas estatisticas
descritivas das variaveis que integram o modelo econométrico especificado na

equacéo 07,

3.5.2 Estratégia de estimacao

O banco de dados utilizado nesse capitulo possui 290 observacdes,
referentes a 29 relacdes bilaterais de comércio entre o Brasil e os paises da OCDE,
observadas no periodo compreendido entre 2000 e 2009. Sendo assim, como a
base de dados reune tanto observacdes de cross-section quanto de série de tempo,
a estimacdo do modelo descrito na equacao [07] ser& por meio da técnica de dados
em painel.

A principal motivagdo para a utilizacdo da técnica de dados em painel € a
possibilidade do controle da heterogeneidade nédo observada (6;), que esta presente

nas relacdes bilaterais de comércio.'® Nessa situagéo, conforme Wooldridge (2002),

3 A l6gica para a utilizagdo do PIB per capita como proxy da razdo capitalitrabalho é a seguinte:
considere que Y = F(K, L), em que Y denota o PIB, K é a quantidade de capital fisico, L denota o
namero de trabalhadores e F(.) € uma funcdo homogénea de grau um. Dessa forma, dividindo ambos
os lados da funcéo por L, temos: y = f(k); onde y = Y/L e k = K/L.
' As variaveis utilizadas no presente trabalho sdo oriundas de diferentes fontes: os dados de
comércio sdo oriundos da base Baci; o PIB e o PIB per capita estdo mensurados em termos da
paridade de poder de compra (PPC) e ambos foram obtidos junto a base do FMI. Por fim, a distancia
%eogréfica foi obtida junto & base da Cepii.

Nas palavras de Cheng e Wall (2005): “With such heterogeneity, a country would export different
amounts to two countries, even though the two export markets have the same GDPs and are
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caso a heterogeneidade ndo observada (6;) ndo seja correlacionada com o0s
regressores da equacéo, o método de minimos quadrados ordinarios (MQO) pooled
fornece estimativas néo viesadas e consistentes dos parametros. Entretanto,
estimativas mais eficientes podem ser obtidas por meio do método de efeitos
aleatorios (random effects - RE). Caso a heterogeneidade n&o observada (6;) seja
correlacionada com os regressores da equacgao, tanto os parametros obtidos a partir
do método MQO pooled quanto os obtidos por efeitos aleatérios (RE) serdo viesados
e inconsistentes. Nessa situacdo, os parametros podem ser estimados de maneira

nao viesada e consistente por meio de efeitos fixos (fixed effect - FE).

3.5.3 Analise dos resultados

As estimacbes dos parametros estdo reportadas na Tabela 13.
Primeiramente, cabe ressaltar que tanto o teste de Breusch-Pagan, aplicado ao
modelo de efeitos aleatérios (RE) quanto o teste F (Chow), aplicado ao modelo de
efeitos fixos, detectaram a presenca da heterogeneidade n&o observada nas
estimagdes (6;). Além disso, por meio do teste de Hausman, verificou-se que a
heterogeneidade n&o observada (6;) possui um comportamento aleatério, sendo
assim, os resultados obtidos a partir do modelo com efeitos aleatorios (RE) séo
preferiveis aos obtidos a partir do modelo com efeitos fixos (FE), sendo usados
como referéncia. Para superar os problemas de heterocedasticidade e de
autocorrelacao, todas as estimacgdes foram realizadas com variancia robusta do tipo
Huber/White/Sandwich (HUBER, 1967).

De maneira geral, destaca-se que os modelos estimados apresentaram um
bom ajuste aos dados, tendo em vista que o coeficiente de determinagéo (R?) variou
de 0,43 a 0,51. Em todas as estimacdes, 0s parametros apresentaram 0s sinais
esperados, mas o nivel de significAncia se altera profundamente entre os modelos
utilizados. Na coluna (I) estdo reportados os resultados obtidos do método MQO
pooled. Nota-se que a variavel PIBj; e a distancia geografica (DIST;) possuem niveis

de significancia de 1% e 5%, respectivamente. Ja a variavel DIFj néo foi

equidistant from the exporter. This can be because there are historical, cultural, ethnic, political, or
geographic factors that affect the level of trade and are correlated with the gravity variables”.
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estatisticamente significativa. Na coluna (Il) estdo os resultados obtidos do método
de efeitos aleatorios (RE). Nesse caso, observa-se que as variaveis PIBj; e DISTj,
assim como no modelo MQO pooled, apresentaram niveis de significancia de 1% e
5%, respectivamente. Ja a variavel DIF;; foi significativa a 10%. Na coluna (lll) estéo
reportados os resultados obtidos do método de efeitos fixos (FE), nesse modelo,
apenas a variavel PIBj; apresentou significancia estatistica (10%).

Em sintese, conforme as estimativas obtidas a partir do modelo de efeitos
aleatorios (RE), verifica-se que as variaveis PIBj; e DIST; tem, respectivamente,
impacto positivo e negativo sobre o volume de comércio intra-industrial vertical
bilateral, ou seja, o Brasil possui, em média, maiores volumes de comércio intra-
industrial vertical com os parceiros comerciais com maior tamanho econdémico e
geograficamente mais proximos. Ademais, os resultados sugerem que a diferenca
na dotagdo de fatores (DIFj), em termos da razdo capital/trabalho, também tem
impacto positivo sobre o volume de comércio intra-industrial vertical bilateral,

corroborando a hipétese central do modelo tedrico de Falvey e Kierzkowski (1987).

TABELA 13 — Resultados das estimac¢des econométricas
a) Variavel dependente: Ln ClIVy (a = 15%)

. MQO RE FE
Sinal Esperado 0 (N (1
Ln PIB;; (+) 3,722 3,231 2,131
(0,951) (0,686) (1,132)
Ln DIST; “) -2,162" -2,1337 -
(0,926) (0,952)
Ln DIF; (+) 0,099 0,414™ 0,478
(0,325) (0,255) (0,312)
Intercepto (ap) 3,677 3,768 -8,911
(8,997) (10,117) (9,700)
Observacgbes 290 290 290
R? 0,51 0,50 0,43
Teste de Breusch e Pagan - 1.131,43 -
Teste F (Chow) - - 138,23

Teste de Hausman - 3,82 -
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TABELA 13 — Resultados das estimacdes econométricas
(continuacao)

b) Variavel dependente: Ln ClIVj; (a = 25%)

. MQO RE FE
Sinal Esperado 0 (In (1
Ln PIB (+) 3,685 3,2117 2,040
(0,929) (0,668) (1,120)
Ln DIST ¢) -2,127" -2,099” -
(0,911) (0,941)
Ln DIF (+) 0,100 0,426 0,498
(0,318) (0,245) (0,309)
Intercepto (ap) 3,483 3,368 -8,606
(8,869) (9,806) (9,584)
Observacodes 290 290 290
R? 0,51 0,50 0,42
Teste de Breusch e Pagan - 1.114,36° -
Teste F (Chow) - - 124,60
Teste de Hausman - 4,04 -
Fonte: Elaboracao propria a partir dos resultados obtidos nas estimagées.
Notas: a) , , denotam, respectivamente, 1%, 5% e 10% de significancia; b)

entre parenteses estdo reportados os erros-padréo robustos; c) os interceptos a;
foram omitidos por economia de espaco.

Os resultados obtidos neste capitulo lancam algumas evidéncias de que
existe uma especializacdo produtiva intra-produto no comércio intra-industrial entre o
Brasil e os paises da OCDE, em que o Brasil caracteriza-se como o0 exportador
liquido das variedades de baixa qualidade e importador liquido das variedades de
alta qualidade. Em outras palavras, isso significa que a especializacdo produtiva no
comércio internacional pode ocorrer tanto na forma interindustrial (como no
intercambio de produtos homogéneos por produtos diferenciados), quanto na forma
intra-industrial, em que, nessa situacao, as variedades dos produtos comercializados
sao diferenciadas conforme as suas qualidades intrinsecas. Ressalta-se que ambas
as situacdes possuem como principal determinante as vantagens comparativas dos
paises.

Um ponto importante a salientar € que o tipo de produto comercializado pelo
pais é de extrema importancia para o seu processo de inser¢do internacional e para
0 seu desenvolvimento econdmico. Fontagné e Freudenberg (2002) apontam que a
comercializacdo das variedades de alta qualidade possibilita ao pais produtor uma
melhor inser¢do no mercado internacional, tendo em vista que essas, de maneira

geral, possuem maior elasticidade-renda e menor elasticidade-preco do que as
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variedades de baixa qualidade. J& Hummels e Klenow (2005) indicam que existe
uma relacdo positiva entre a exportacdo das variedades de alta qualidade e o
crescimento da renda per capita. Sendo assim, os resultados obtidos neste trabalho
indicam que os policy makers devem desenvolver politicas que visem aprimorar a
qualidade do produto brasileiro, melhorando, com isso, a insercdo do pais no

mercado internacional.

3.6 CONSIDERACOES FINAIS

Conforme a teoria econémica, o comércio intra-industrial (Cll) caracteriza-se
guando dois parceiros comerciais trocam simultaneamente produtos de uma mesma
origem industrial. Ademais, caso o0s produtos trocados possuem variedades que
sejam horizontalmente diferenciadas, o comércio intra-industrial serd considerado
horizontal (CIIH), mas quando os produtos possuirem variedades que sejam
verticalmente diferenciadas, o comércio intra-industrial seré vertical (CIIV).

A importancia de distinguir esses dois tipos de comércio intra-industrial esta
relacionada ao fato dos mesmos possuirem diferentes estruturas tedricas. O
comércio intra-industrial horizontal (ClIH) é explicado a partir dos modelos de
competicdo monopolistica e o comércio intra-industrial vertical (CIIV) é explicado a
partir da teoria das vantagens comparativas. Em tese, o primeiro deve ocorrer em
maior magnitude entre paises que possuem semelhantes niveis de renda, ao passo
gue o segundo entre paises de diferentes niveis de renda.

Inserindo-se nesse contexto, o presente capitulo teve como obijetivo principal
analisar o comércio intra-industrial (CIl) entre o Brasil e os paises da OCDE, no
periodo compreendido entre 2000 e 2009. Especificamente, pretendeu-se decompor
o comércio intra-industrial (Cll) bilateral e analisar os seus determinantes.

Primeiramente, para atingir o objetivo proposto, foi utilizada uma
metodologia especifica, amplamente difundida na literatura, para mensurar e
decompor o comeércio intra-industrial (Cll) bilateral. A partir desta metodologia,
identificou-se que os Estados Unidos e o México sdo os paises da OCDE que

possuem o0 maior volume e indice de comeércio intra-industrial com o Brasil,
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respectivamente. Ademais, verificou-se que, em todas as relagbes bilaterais, o
comeércio intra-industrial vertical (CIIV) € superior ao comércio intra-industrial
horizontal (CIIH) e que, em geral, as variedades exportadas pelo Brasil possuem
qualidade inferior & das variedades importadas da OCDE.

Ap6s a decomposi¢cdo do comeércio intra-industrial (Cll), partiu-se para a
andlise empirica dos seus determinantes, em que a hip6tese central do modelo
econométrico balizou-se no modelo tedrico de Falvey e Kierzkowski (1987). De
acordo com os resultados obtidos do modelo de efeitos aleatérios, verificou-se que o
tamanho do mercado e a distancia geogréafica tem impacto positivo e negativo sobre
o volume de comércio intra-industrial vertical (CIIV) bilateral, respectivamente. Além
disso, os resultados também indicaram que a diferenca na dotacdo de fatores, em
termos da razéo capital/trabalho, tem um efeito positivo sobre o volume de comércio
intra-industrial vertical (CIIV) bilateral, corroborando a hipétese do modelo tedrico de
Falvey e Kierzkowski (1987).

Apesar de todo o esforco metodoldgico realizado, o presente trabalho possui
algumas limitagBes. A principal delas refere-se a utilizacdo do PIB per capita como
proxy para a razao capital/trabalho. Nesse caso, apesar dessa ser uma estratégia
amplamente utilizada na literatura empirica, considera-se que a utilizacado de outras
proxies, como o estoque de capitais fisico e humano, por exemplo, podem trazer
novos insights, que corroborem ou que discordem dos resultados obtidos neste
trabalho. Outra limitacdo, a qual € comum nessa literatura, é a falta de um melhor
tratamento para os custos do comércio, pois estes tendem a ser mais importantes do
que aparentam, conforme argumentam Anderson e Van Wincoop (2004).
Adicionalmente, Bergstrand e Egger (2006) enfatizam que diferencas nos custos de
comércio entre produtos homogéneos e diferenciados afetam o indice GL e que o0s
efeitos sdo sensiveis as diferencas nas dota¢fes de recursos.

Uma ultima limitacdo que pode servir para uma futura agenda de pesquisa
de modo a ampliar os resultados deste artigo diz respeito a propria decomposicéo do
comeércio, de modo a evitar o que Azhar e Elliot (2006) chamam de “efeito de
proporcionalidade”, que se referem as consequéncias que o0 escalonamento dos
dados pode ter nos efeitos assimétricos nos valores unitarios de exportacdo e
importacdo. Para evitar tal problema, os autores sugerem o uso de um indice GL

modificado.
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4 A COMPETITIVIDADE DAS EXPORTACOES DO BRASIL E DA CHINA NO
MERCOSUL: EVIDENCIAS PARA O PERIODO DE 1995-2009

4.1 INTRODUCAO

No decorrer das ultimas décadas o crescimento econdmico chinés é algo
sem precedentes na histéria econdémica recente. Conforme Rodrick (2006) uma
parte consideravel desse crescimento se deve ao desempenho do comércio
internacional, tanto que a participacdo do comércio internacional no PIB chinés
passou de 0%, durante os anos sessenta, para, aproximadamente, 30% em 2006.
Como resultado desta elevacdo, em 2008, a China ja despontava no cenario
internacional como o terceiro maior exportador, permanecendo atras apenas dos
Estados Unidos e da Alemanha.

O processo de insercao internacional da China vem chamando a atencao da
literatura econbmica, tendo em vista que recentemente este pais se tornou a
segunda maior economia mundial. Rodrick (2006) destaca que, apesar dos setores
intensivos em trabalho ainda possuirem papel importante nas exportacdes, a China
vem intensificando as suas exportacdes em produtos mais sofisticados, fazendo
deste pais um paradoxo para a teoria econémica, pois, apesar de possuir uma renda
per capita baixa, consegue ter uma pauta de exportacdo altamente sofisticada e
diversificada, semelhante a de paises com renda per capita trés vezes mais elevada.
Nesse caso, Rodrick (ibidem) destaca que se o pais tivesse uma estrutura de
exportacdo em conformidade com o seu nivel de renda, as suas taxas de
crescimento econdmico seriam substancialmente menores.

Destaca-se que 0 aumento da participagdo chinesa na economia
internacional tem um impacto direto sobre o comércio exterior brasileiro. No periodo
entre 2000 e 2009, a corrente de comércio (exportacdo + importagédo) entre o Brasil
e a China passou de US$ 2,3 bilhdes para US$ 56,4 bilhdes (IPEA, 2011), fazendo
deste pais o principal parceiro comercial do Brasil em 2009. Destaca-se que 0
padrdo de comércio dos paises apresenta uma clara natureza interindustrial, em que

o Brasil exporta basicamente commodities (minério de ferro, soja e derivados,
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produtos de couro, celulose) e importa majoritariamente produtos industrializados
(equipamentos elétricos, produtos quimicos inorgéanicos, instrumentos oticos,
material fotografico) (IPEA, 2011).

Um ponto importante a salientar € que a insercao internacional da China
pode comprometer o comércio internacional brasileiro, pois, se por um lado este pais
constitui-se em um importante mercado de destino para as exportacdes do Brasil,
por outro, os produtos chineses podem competir com os produtos brasileiros em
outros mercados, caso a estrutura de exportacdo dos paises se tornar mais similar
ao longo do tempo.

Nesse campo de pesquisa, Filgueiras e Kume (2010) analisaram o grau de
similaridade das estruturas de exportacdo do Brasil e da China no mercado norte-
americano. Por meio da aplicacdo do indice de Finger e Kreinin (1979)%, os autores
verificaram que a similaridade das exportacbes destes paises no mercado norte-
americano aumentou de 0,11 para 0,15, entre os anos de 2000 a 2005, mas voltou a
reduzir apds esse ano, atingindo, em 2008, o valor de 0,10. Os autores sugerem que
o decréscimo nesta magnitude pode estar relacionado a um possivel deslocamento
das exportacdes brasileiras ocasionada pelo aumento das exportacbes chinesas
para os Estados Unidos.

Para Fontagné et al. (2007) a competicdo entre os paises no comercio
internacional pode ser atenuada, caso as variedades dos produtos por eles
exportados sejam verticalmente diferenciadas, ou, em outras palavras, possuam
distintas qualidades, pois nessa circunstancia acredita-se que as variedades
exportadas pelos paises serdo comercializadas em distintos segmentos de mercado.
Dessa forma, Fontagné et al. (ibidem) avaliaram a competicdo entre a Unido
Europeia e a China em produtos com variedades verticalmente diferenciadas, onde
estas foram agrupadas em trés categorias: baixa, média e alta qualidade. Entre
outros resultados, os autores concluiram que no periodo entre 1995 e 2004, a Unido
Europeia concentrou as suas exportacdes no segmento de alta qualidade, ao passo
gue as exportacdes chinesas sao concentradas no segmento de baixa qualidade.
Em consequéncia disso, os resultados sugerem que a competicdo entre as
exportacdes tem sido suavizada, tendo em vista que as variedades dos produtos

exportados néo se destinaram ao mesmo segmento de mercado.

'® O indice de Finger e Kreinin varia no intervalo compreendido entre 0 e 1. Maiores detalhes sobre o
mesmo, ver secao 3 do presente trabalho.
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Partindo dos trabalhos de Filgueiras e Kume (2010) e de Fontagné et al.
(2007), o objetivo do presente capitulo é analisar a inser¢cdo das exportacdes do
Brasil e da China no MERCOSUL', no periodo compreendido entre 1995 e 2009, no
tocante a diferenciacdo dos produtos. Para tanto, mensura-se o indice de
similaridade das exportacdes de Finger e Kreinin (1979) e, em seguida, desagrega-
se tal indice com base no critério de similaridade dos produtos; nesse caso, sera
possivel avaliar se a qualidade dos produtos brasileiros € superior ou inferior a
qualidade dos produtos chineses.

A importancia desse trabalho est4 relacionada ao fato de que sera possivel
identificar o grau de similaridade das exportacbes do Brasil e da China no
MERCOSUL e, adicionalmente, sera possivel compreender de forma mais detalhada
como ocorre a competicdo entre esses paises no referido mercado. Ademais, o
presente trabalho inova ao propor uma desagregacao do indice de Finger e Kreinin
(1979) com base no critério de similaridade dos produtos.

Além da presente introducéo, este capitulo possui outras quatro secées. Na
secdo 4.2 apresenta-se uma revisdo da literatura. Na sequéncia (secdo 4.3),
descreve-se a estratégia empirica e a fonte de dados. Na secéo 4.4, reporta-se a
andlise dos resultados. Por fim, na se¢éo 4.5, tem-se as consideracdes finais.

4.2 REVISAO DA LITERATURA

4.2.1 Conceitos iniciais: diferenciacdo horizontal e vertical dos produtos

As variedades dos produtos comercializados pelas firmas sdo diferenciadas
conforme as suas caracteristicas ou atributos, e essa diferenciacdo pode ocorrer de
forma horizontal ou vertical. Conforme Church e Ware (2000, p. 369), entende-se por
diferenciacdo horizontal quando o0s consumidores possuem preferéncias

heterogéneas sobre as variedades dos produtos, ndo existindo um consenso entre

" A escolha do MERCOSUL se deu pelo fato desse mercado ser um importante destino dos produtos
manufaturados brasileiros (HIRATUKA; CUNHA, 2011). Ademais, considerou-se como MERCOSUL
0s mercados da Argentina, Paraguai e Uruguai.
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0S mesmos sobre qual variedade é a melhor, tendo em vista que as diferengas entre
elas sdo muito sutis. Por outro lado, no caso da diferenciacao vertical, as variedades
dos produtos possuem diferencas substanciais entre si no quesito qualidade,
fazendo com que exista um relativo consenso entre os consumidores sobre qual
variedade é a melhor.

Para melhor distinguir os conceitos de diferenciagdo horizontal e vertical
descreve-se o seguinte exemplo didatico, em relacdo a industria automobilistica: na
economia comumente 0s consumidores se deparam com o langamento de novos
carros populares, sendo esses, em geral, produzidos por firmas distintas. Nesse
caso, esses automoveis podem ser descritos como variedades horizontalmente
diferenciadas do produto carro, pois estas variedades possuem algumas
caracteristicas e atributos que as distinguem umas das outras, mas essas diferencas
sdo pontuais e pequenas, fazendo com que nado exista um consenso entre 0s
consumidores sobre qual variedade de carro popular € a melhor.

Em relacdo a diferenciacéo vertical, as variedades dos produtos apresentam
diferencas substanciais no que tange as suas qualidades. Estas diferencas entre as
qualidades ficam evidentes se uma variedade de carro popular for comparada a uma
variedade de carro de luxo. Nesta situacdo, o carro de luxo tera uma série de
caracteristicas e atributos que o deixa em um patamar muito superior ao carro
popular, ocasionando um relativo consenso entre os consumidores de que a

qualidade do carro de luxo é superior a qualidade do carro popular.

4.2.2 Modelos tedricos de diferenciacéo horizontal e vertical dos produtos

A teoria neoclassica de comércio internacional teve os seus fundamentos
basicos formulados no modelo de Hecksher-Ohlin (doravante H-O). Nesse modelo, o
comércio internacional é determinado pelas vantagens comparativas dos paises,
que, por sua vez, sao oriundas da abundancia relativa dos fatores de producéo,
capital e trabalho. O principal resultado desse modelo afirma que os paises capital-
abundantes devem se especializar na producao/exportacdo de produtos capital-

intensivos, ao passo que os paises trabalho-abundantes devem se especializar na
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producdo/exportacdo de produtos trabalho intensivo. Como resultado, o comércio
internacional possui uma natureza interindustrial, onde os produtos trocados pelos
paises serdo de distintas industrias.

Os pressupostos basicos do modelo H-O comecaram a ser questionados na
literatura quando Balassa (1966) e Grubel (1967) verificaram que o comeércio
internacional entre o0s paises pertencentes a recém-formada Comunidade
Econdmica Europeia ocorria em duas vias, isto €, a pauta de exportacao dos paises
era similar e, em consequéncia disso, o padrdo de comércio internacional
apresentava uma natureza intra-industrial.

N&o obstante as evidéncias empiricas terem iniciado nos anos sessenta,
apenas no final dos anos setenta é que emergiu na literatura os modelos teéricos de
comércio intra-industria, onde se destacam os seminais trabalhos de Krugman
(1979, 1980, 1981).

Krugman (1981) partindo de uma estrutura de mercado que opera em
concorréncia monopolistica, economias de escala sendo internas as firmas e de que
a preferéncia do consumidor é do tipo “amor por variedade” (“love of variety”), mostra
que a pauta de exportacdo dos paises serd mais similar e o padrao de comeércio
possui uma natureza intra-inddstria. Mais do que isso, esse modelo aponta que a
especializacdo produtiva dos paises ndo ocorre mais ao nivel de industria, como no
modelo H-O, mas sim, ao nivel de produto, onde o mesmo é diferenciado de forma
horizontal.

Aprofundando o modelo de Krugman (1981), Helpman e Krugman (1985)
compatibilizam em um mesmo arcabouco tedrico os padrdes de comércio
interindustrial e intra-industrial. Nesse modelo, assume-se que 0 comércio
interindustrial € explicado a partir das vantagens comparativas dos paises, como no
modelo H-O, enquanto que o padrao intra-industrial € explicado a partir de uma
estrutura de mercado que opera em concorréncia monopolistica, de que as
economias de escala sdo internas as firmas e de que a preferéncia do consumidor é
do tipo “love of variety”, assim como em Krugman (1981). O resultado final do
modelo de Helpman e Krugman (1985) mostra que a pauta de exportacdo dos
paises sera mais similar quanto maior for a similaridade nas rela¢des capital-trabalho
dos paises, e 0 contrario ocorrerd quanto mais os paises se diferenciarem em

termos da razéo capital-trabalho.
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Vale aqui frisar que os modelos de Krugman (1979, 1980, 1981) e de
Helpman e Krugman (1985) partem da premissa de que a especializagdo produtiva
dos paises pode ocorrer ao nivel de produto, onde o mesmo é diferenciado de forma
horizontal. No entanto, identificam-se também na literatura teérica modelos que
consideram que a especializacdo intraproduto pode ocorrer de forma vertical,
quando o mesmo é diferenciado em qualidade, como em Falvey (1981), Falvey e
Kierzkowski (1987), Flam e Helpman (1987) e Grossman e Helpman (1991).

Falvey (1981) e Falvey e Kierzkowski (1987) demonstram que a
diferenciacdo vertical dos produtos é consequéncia direta das diferencas nas
funcBes de producdo dos parceiros comerciais. Nessa situacdo, 0 pais capital-
abundante se especializara na producao de variedades de alta qualidade, ao passo
gue o pais trabalho-abundante se especializara na producao de variedades de baixa
qualidade. Assim, os modelos de Falvey (1981) e Falvey e Kierzkowski (1987)
podem ser vistos como um resgate do modelo H-O, mas com a diferenca de que
enguanto no modelo H-O a especializacdo da producéo ocorre ao nivel de industria,
nos modelos de Falvey (1981) e Falvey e Kierzkowski (1987) a especializacao
ocorre ao nivel de produto, onde as variedades de um produto possuem diferentes
qualidades.

Assim, enquanto o modelo de H-O prevé o comeércio de diferentes bens, o
modelo baseado em Falvey (1981) e Falvey e Kierzkowski (1987) considera o
comércio de diferentes variedades de um bem, mas com distintas qualidades. De
acordo com Greenaway e Milner (1986), os modelos do tipo “Falvey” podem ser
considerados modelos neo-Heckscher-Ohlin de comércio intra-indastria. Estes
baseiam-se nos pressupostos descritos em Jones (1974) e Deardorff (1979), em
que: (i) todos os paises tem acesso a mesma tecnologia de producéo; (i) a
tecnologia disponivel é do tipo retornos constantes a escala; (iii) os paises, pelo lado
da oferta, diferem apenas na dotacao relativa de fatores; (iv) diferentes variedades
de um bem tém diferentes requerimentos de fatores de producdo, ou seja, quanto
maior for a qualidade, maior sera a intensidade relativa de capital; e (v) os precos
dos fatores s&o apenas parcialmente equalizados™®.

Tem-se ainda o modelo de Flam e Helpman (1987), o qual considera que as

diferencas entre as qualidades dos produtos s&o procedentes das diferencas

'8 Este pressuposto evita o problema de indeterminacéo do padréo de comércio o qual ocorre quando
se tem mais fatores do que bens finais se os precos dos fatores séo equalizados (BHAGWATI, 1972).
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tecnologicas entre os paises. Nesse caso, 0s paises tecnologicamente mais
avancados se especializardo na exportacdo do produtos de maior qualidade,
enguanto que os paises tecnologicamente menos avancados se especializardo nos
produtos de menor qualidade.

Na mesma linha de Flam e Helpman (1987), Grossman e Helpman (1991)
desenvolvem um modelo teédrico do ciclo do produto, conhecido na literatura como
“quality ladder model”. Nesse modelo, os paises tecnologicamente mais avangados
utilizam as suas vantagens comparativas em inovacao para desenvolver novos
produtos, com qualidade superior a dos produtos existentes no mercado.
Posteriormente, ap0s adentrarem no mercado, esses novos produtos passam,

entdo, a serem copiados pelos paises seguidores.

4.2.3 Diferenciagdo horizontal e vertical: o que diz a literatura empirica?

Com o desenvolvimento de bases de dados de comércio internacional em
niveis mais desagregados, vem emergindo na literatura empirica diversos estudos
que objetivam analisar tanto a similaridade das pautas de exportacbes dos paises
guanto a especializacao intraproduto.

Hummels e Klenow (2005), por exemplo, utilizando uma base de dados
composta por 126 paises exportadores e 59 paises importadores, e com os fluxos
comerciais desagregados a seis digitos do Sistema Harmonizado para o ano de
1995, encontraram evidéncias robustas de que os paises com maiores niveis de
renda per capita exportam um ndamero maior de produtos, penetram 0S seus
produtos em um ndamero maior de mercados e 0s precos dos produtos exportados
sao ligeiramente mais elevados, onde se assume que o preco do produto reflete a
sua qualidade. Dessa forma, os autores concluem que existe no comércio
internacional uma especializa¢do produtiva ao nivel de produto, em que as nacdes
mais desenvolvidas se especializam na producdo e exportacdo das variedades de
maior qualidade, ao passo que as na¢des menos desenvolvidas se especializam na

producéo e exportacdo das variedades de menor qualidade.
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Nessa mesma linha, Schott (2006), utilizando dados das importacdes dos
Estados Unidos, desagregados ao nivel de 10 digitos do Sistema Harmonizado,
observou que os Estados Unidos importam o mesmo produto de varios paises, mas
0 preco (valor unitario) varia sistematicamente conforme o nivel de renda dos
parceiros comerciais. Nesse caso, as evidéncias mostram que 0S precos dos
produtos oriundos dos paises mais ricos sdo mais elevados do que os pre¢os dos
produtos procedentes dos paises mais pobres, nesse caso, assume-se que 0 maior
preco do produto revela a sua maior qualidade; evidenciando uma especializacao
intraproduto no comércio internacional. Schott (2006) advoga que as firmas oriundas
dos paises capital-abundantes utilizam as suas vantagens na produtividade para se
especializarem na producdo de variedades de maior qualidade, e mitigar a
competicdo com as variedades de baixa qualidade, oriundos dos paises trabalho-
abundante.

Seguindo essa légica, Fontagné et al. (2007) afirmaram que a competicédo
entre 0s paises pode ser atenuada se as variedades de um produto por eles
exportados forem diferenciadas em qualidade. Objetivando analisar a competicao
entre a Unido Europeia e a China no mercado internacional, com base no valor
unitario dos produtos, os autores dividem os fluxos comerciais em baixa, média e
alta qualidade, e procuraram identificar em qual segmento os paises se inseriram.
Nesse caso, 0s autores observaram que as exportacdes da Unido Europeia estdo
concentradas no segmento de alta qualidade, ao passo que as da China
concentraram-se no segmento de baixa qualidade!®. Com isso, os autores
concluiram que a competicdo entre a Unido Europeia e a China no mercado
internacional é mitigada devido a forma de diferenciacdo das variedades dos
produtos.

Os resultados obtidos em Farug (2010) mostraram que a qualidade dos
produtos exportados esta diretamente relacionada com as atividades de pesquisa e
desenvolvimento, corroborando a hipotese dos modelos de lideranca tecnoldgica
(FLAM; HELPMAN, 1987; GROSSMAN; HELPMAN, 1991). Ademais, Faruq (2010)
também encontra evidéncias de que a qualidade dos produtos é determinada pelo
Investimento Direto Externo, confirmando os resultados de Reganati e Pittiglio

(2005) e Caetano e Gallego (2007). Nesse caso, acredita-se que quando uma firma

% paillacar e Zignago (2007) também identificam que as exportacdes chinesas estdo concentradas
em produtos de baixa qualidade.



71

estrangeira realiza um investimento, ela leva consigo uma nova tecnologia, que
acaba aperfeicoando a qualidade dos produtos exportados pelo pais hospedeiro.

Krishna e Maloney (2011) analisaram a pauta de importacdo dos Estados
Unidos no periodo compreendido entre 1990-2001, e utilizam como proxy da
qualidade dos produtos os seus valores unitarios. Os autores identificaram que os
Estados Unidos importam o mesmo produto de varios paises, mas esses produtos
possuem grandes diferencas em seus valores unitarios (que sao interpretadas como
diferencas nas qualidades), onde estes, por sua vez, S&80 positivamente
correlacionados com o nivel de renda per capita dos paises. Com isso, 0s autores
advogam que existe uma especializacdo intraproduto no comeércio internacional
contemporaneo, corroborando os resultados encontrados em Hummels e Klenow
(2005) e Schott (2006). Ademais, Krishna e Maloney (2011) identificaram, ainda, que
a taxa de crescimento da qualidade dos produtos vem aumentando ao longo do
tempo, mas de forma diferenciada entre os paises, onde as maiores taxas sao
observadas para os paises mais ricos, pertencentes a OCDE.

Kang e Lee (2012) analisaram a qualidade relativa dos produtos
comercializados entre a Coréia do Sul e 15 paises da OCDE, mais Taiwan, no
periodo compreendido entre 1996-2003. Para tanto, os autores desagregaram 0S
fluxos comerciais bilaterais em alta qualidade e baixa qualidade. Primeiramente,
observou-se que a qualidade dos produtos exportados pela Coréia do Sul é inferior a
qualidade dos produtos exportados pela OCDE. Em seguida, os autores objetivaram
identificar quais sdo os principais determinantes dos produtos de alta qualidade. Por
meio da estimacédo de um modelo com dados em painel, os autores verificaram que
as diferencas na disponibilidade de capital fisico tendem a aumentar o comércio de
produtos verticalmente diferenciados, corroborando a hipotese central dos modelos
de Falvey (1981) e Falvey e Kierzkowski (1987).

4.3 METODOLOGIA

Os estudos descritos na secdo anterior evidenciaram que a especializagao

produtiva dos paises ocorre na forma intraproduto, onde esses podem ser
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diferenciados de forma horizontal ou vertical. Quando esses sao diferenciados de
forma vertical a competicdo entre os paises no mercado internacional é atenuada,
tendo em vista que os produtos destinam para distintos segmentos de mercado.
Seguindo esta ideia, na presente secdo descreve-se a metodologia para identificar
como vem ocorrendo a competicdo entre o Brasil e a China no mercado do
MERCOSUL, seguindo os pressupostos dos modelos teéricos de Falvey (1981) e
Falvey e Kierzkowski (1987).

Para tanto, a metodologia a ser utilizada no presente trabalho sera definida
em duas partes. Na primeira, por meio do indice de Finger e Kreinin (1979),
identificam-se quais sdo os produtos que sdo simultaneamente exportados pelo
Brasil e pela China para o MERCOSUL. Posteriormente, observa-se como ocorre a
diferenciacdo das variedades dos produtos, isto €, se as mesmas sao diferenciadas

de forma horizontal ou vertical.
4.3.1 Mensuracéo e decomposicao do indice de similaridade das exportacdes

A mensuracdo da similaridade das exportacbes do Brasil e da China no
MERCOSUL sera realizada por meio do indice de Finger e Kreinin (1979), o qual

pode ser representado como:

n
ISEijme = ) min(Ciimms Cigme) [08]
k=1

Onde: ISE;;,, denota o indice de similaridade das exportacdes do Brasil
(pais i) e da China (pais j) no mercado m (MERCOSUL), no tempo t; Cyim: € @
participacdo do produto k, na pauta de exportacdo do Brasil (pais i), no mercado m
(MERCOSUL), no tempo t; Cyyme € a participagdo do produto k, na pauta de
exportacdo da China (pais j), no mercado m (MERCOSUL), no tempo t. Destaca-se
que o indice de similaridade das exportacfes (ISE) varia no intervalo compreendido

entre 0 e 1. Quando as exportacbes do Brasil (pais i) e da China (pais )
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apresentarem a mesma distribuicdo, o indice sera igual a 1; por outro lado, quando
as exportacfes dos paises apresentarem distribuicbes completamente distintas, o
indice sera igual a 0.

No presente trabalho, propde-se uma forma de decompor o indice de Finger
e Kreinin (1979), com a qual sera possivel identificar se a similaridade das
exportacdbes do Brasil e da China no MERCOSUL ocorre em variedades
horizontalmente ou verticalmente diferenciadas. Essa decomposicéo sera feita com
base no critério de similaridade dos produtos, que define a forma de diferenciacéao
dos mesmos a partir da divisdo do valor unitario do produto k exportado pelo Brasil
(VUE,) e pela China (VU£,) para 0o MERCOSUL.

Destaca-se que a aplicacdo do critério de similaridade dos produtos no
indice de Finger e Kreinin (1979) constitui uma inovacao do presente trabalho, pois
os trabalhos encontrados na literatura (ABD-EL-RAHMAN, 1991; GREENAWAY et
al., 1994: FONTAGNE; FREUDENBERG, 1997; DURKIN; KRYGIER, 2000;
NIELSEN; LUTHJE, 2002; CRESPO; FONTOURA, 2004; JENSEN; LUTHJE, 2009)
empregam o critério de similaridade dos produtos para a desagregacédo do indice de
Grubel e Lloyd (1975).

No critério de similaridade dos produtos assume-se que, caso a razao obtida
a partir da divisdo dos valores unitarios®® [A = VUE,/VUS,] fique proxima & unidade, se
considera que os produtos comercializados pelos paises ndo possuem diferencas
significativas entre si, em consequéncia disso, os mesmos sdo definidos como
diferenciados horizontalmente; em caso contrario, quando a razdo entre os valores
unitarios afasta-se demasiadamente da unidade, julga-se que o0s produtos
comercializados pelos paises possuem diferencas significativas entre si, isto é, os
mesmos séo diferenciados verticalmente. Cabe, ainda, destacar que o critério
utilizado para definir se A esta proximo ou afastado da unidade serd baseado no
intervalo de dispersao definido por: [(1-a); (1+a)]. Assim, quando A pertencer a este
intervalo, considera-se que o0s produtos comercializados s&o diferenciados

horizontalmente, caso contrario, os mesmos serao diferenciados verticalmente.

20Seguindo a literatura padrdo (GREENAWAY et al., 1994; FONTAGNE; FREUDENBRG, 1997,
SCHOTT, 2004; CRESPO; FOUNTOURA, 2004; FONTAGNE et al., 2007; JENSEN; LUTHJE, 2009;
HIRATUKA; CUNHA, 2011) o valor unitario do produto sera calculado por meio da divisdo do valor
monetério (V) pela quantidade comercializada (Q), isto é: VU = V/Q.
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Destaca-se que nas situacbes em que as variedades exportadas pelos
paises forem consideradas como diferenciados verticalmente, o critério de
similaridade permite ainda identificar se a qualidade das variedades exportadas pelo
Brasil é superior ou inferior a qualidade das variedades exportadas pela China.
Nesse caso, considerando o ponto de vista do Brasil, a qualidade sera considerada
inferior ou superior quando A < (7-a) ou A > (1+a), respectivamente. A Figura 2 ilustra

a diferenciacdo dos produtos conforme o critério de similaridade.

FIGURA 2 — A diferenciacdo do produto conforme o critério de similaridade.

1-a 1 1+a

Diferenciacéo vertical Diferenciac¢éo horizontal Diferenciagéo vertical
(inferior) (superior)

Fonte: Elaboragéo propria.

Um ponto importante a destacar, no tocante a aplicacdo do critério de
similaridade do produto, refere-se a definicdo do parametro a, pois 0 mesmo tem a
propriedade de definir a forma com que os produtos comercializados pelos paises
sao diferenciados. Seguindo Greenaway et al. (1994), Durkin e Krygier (2000),
Nielsen e Lithje (2002), Crespo e Fontoura (2004) e Jensen e Lithje (2009), utilizar-
se-a no presente capitulo um fator de dispersdo (a) igual a 25%2*. Assim, o intervalo
para a identificacdo da diferenciacdo horizontal do produto ser& definido por: [0,75;
1,25]; caso a razdo entre os valores unitarios (A) fique fora deste intervalo, os
produtos serdo considerados como diferenciados verticalmente.

Outro ponto importante a ressaltar € que o critério de similaridade parte do

pressuposto de que o valor unitario do produto serve de proxy para a sua qualidade.

! Destaca-se gue Abd-el-Rahman (1991), Fontagné et al. (1997) e Jensen e Lithje (2009) utilizam
um fator de disperséo (a) igual a 15%. Conforme Greenaway et al. (1995) a adocdo de um fator de
dispersédo igual a 15% resultara em um intervalo de dispersdo igual a 30%, o qual pode ser
considerado muito estreito, se prevalece no mercado a informacgéo imperfeita. Desse modo, o0s
autores advogam a utilizacdo de um fator de disperséo igual a 25%, que fornece um intervalo de
disperséo igual a 50%; com a respectiva margem espera-se abranger as falhas de informacéo, que
sdo decorrentes do tamanho e da diversidade do pais (Zhang et al. 2005). Cabe destacar que
Greenaway et al. (1995), Durkin e Krygier (2000), Crespo e Fontoura (2004) e Jensen e Lithje (2009)
nao encontram diferengas estatisticamente significativas entre os fatores de dispersédo de 15% e de
25%. No entanto, apesar de todo o cuidado na escolha do fator de disperséo, a sua definicdo ainda
possui uma natureza arbitraria, para uma discussdo mais detalhada acerca desse tema, ver Davis e
Weinstein (2001).
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Conforme Greenaway et al. (1994), a logica para a utilizacdo do valor unitario como
proxy da qualidade deriva-se da pressuposicdo de que os consumidores possuem
informacéo perfeita e sdo capazes de distinguir a qualidade dos produtos ofertados
no mercado, em que o bem de maior qualidade terd um valor unitario superior ao do
bem de pior qualidade. Ja para Stiglitz (1987), o valor unitario (preco) tera uma
relacdo positiva com a qualidade do produto até mesmo quando os consumidores
ndo possuirem informacdo perfeita®®. E importante enfatizar que todos os estudos
sobre a qualidade dos produtos na area de comércio internacional partem do
pressuposto de que, a um alto nivel de desagregacdo, prec¢os relativos refletem
qualidade relativa, conforme Greenaway et al. (1994).

Fontagné et al. (1997) reconhecem que a associacdo direta entre o valor
unitario e a qualidade apresenta algumas limitacdes, pois outros fatores, como, por
exemplo, as estruturas de mercado, as diferencas de custos, as diferencas de
tecnologia, podem afetar o valor unitario do produto e, com isso, levar a uma
interpretacdo errbnea sobre a qualidade do mesmo. Fontagné et al. (2007) apontam,
ainda, que a adoc¢do do valor unitario como proxy da qualidade utiliza a hipétese
restritiva de que a produtividade dos paises é homogénea, seguindo o0s
pressupostos descritos em Jones (1974) e Deardorff (1979). Nao obstante essas
limitacbes, Fontagné et al. (2007) advogam que do ponto de vista empirico, a
qualidade que diferencia os produtos exportados estdo presentes nos valores
unitarios, tornando-se plausivel assumir que o valor unitario do produto seja uma
proxy da sua qualidade.

Ap6s a aplicagdo do critério de similaridade do produto, o indice de
similaridade das exportacfes (ISE), que fora descrito na equacédo [08], pode ser

decomposto da seguinte forma:

ISEjjmt = ISEi’jﬂnt + Is.Ei‘;mt [09]

Ou, ainda:

V-Sup
ijmt

ISEjjme = ISEfi + ISEY " + ISE [10]

2 stiglitz (1987) descreve diversos modelos que demonstram a relacdo entre qualidade e preco
baseados em efeitos de incentivo e selegéo.
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Desse modo, o indice de similaridade das exportacdes (ISE), entre os paises
i (Brasil) e j (China), no mercado m (MERCOSUL), no tempo t, serd o somatorio do
indice de similaridade das exportacfes de produtos com variedades diferenciadas

horizontalmente (ISEX..,) e do indice de similaridade das exportacdes dos produtos

ijmt
com variedades diferenciadas verticalmente (ISEiijt), onde esse ultimo pode, ainda,

V—Inf

imi’) € vertical superior (ISE;, “*). O

ser decomposto em vertical inferior (ISE ijmt

Quadro 2 sumariza esta interpretacdo do indice de similaridade das exportacoes.

QUADRO 2 — indice de similaridade das exportacées e as formas de interpretacéo.
indice Forma de interpretacéo

ISE Mensura a similaridade das estruturas de exportacdes dos paisesiejno
mercado m, mas nado identifica se as variedades dos produtos séo
diferenciadas horizontalmente ou verticalmente.

ISE" Refere-se a parte da similaridade das exportagbes que ocorre em
produtos com variedades diferenciadas horizontalmente.

ISEY Denota a parte da similaridade das exportacfes que ocorre em produtos
com variedades diferenciadas verticalmente.

ISEV "™ Nesse caso, quando a similaridade das exportac6es ocorre em produtos
com variedades diferenciadas verticalmente, a qualidade da variedade
oriunda do Brasil (pais i) € inferior & qualidade da variedade oriunda da
China (pais j).

ISEV S Nessa situagdo, quando a similaridade das exportagcbes ocorre em
produtos com variedades diferenciadas verticalmente, a qualidade da
variedade oriunda do Brasil (pais i) é superior a qualidade da variedade
oriunda da China (pais j).

Fonte: Elaboragé&o propria.

4.3.2 Fonte dos dados

Cabe aqui destacar que o indice de Finger e Kreinin (1979), descrito na
subsecao anterior, € sensivel ao nivel de desagrega¢édo dos dados de comércio, em
que o mesmo tende a ser mais elevado quanto maior for o nivel de agregacao

utilizado. Dessa forma, para atingir o objetivo proposto no presente capitulo, utilizar-
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se-4 os dados de comércio desagregados ao nivel de seis?® digitos do Sistema
Harmonizado, o que inclui mais de 5.000 produtos. Esses dados s&o oriundos da
BACI.

E importante reconhecer que a utilizacéo dos dados de comércio ao nivel de
seis digitos, apesar de extremamente desagregados, possui, pelo menos, um
problema potencial. Conforme Baldwin (2006), refere-se ao fato de que esses dados
ndo mensuram o numero total de produtos individuais exportados pelos paises,
tendo em vista que um grande numero de produtos deve estar compreendido sob
uma mesma categoria do Sistema Harmonizado. Sendo assim, entende-se que 0s
valores obtidos no presente capitulo tendem a superestimar o verdadeiro grau de
similaridade das exportacdes do Brasil e da China ho MERCOSUL. Mas, apesar
dessa limitacdo, acredita-se que os dados utilizados fornecem um bom panorama

acerca da inser¢cao comercial do Brasil e da China no referido mercado.

4.4 ANALISE DOS RESULTADOS

4.4.1 Evolugéo das exportacdes do Brasil e da China no MERCOSUL no periodo de
1995 a 2009

Antes de analisar a competitividade das exportacdes do Brasil e da China no
MERCOSUL, convém realizar um breve relato acerca das evolucdes das
exportacdes desses paises para o referido mercado no periodo compreendido entre
1995 e 2009, como reportado no Grafico 2. Pode-se observar nesse grafico que as
exportacdes do Brasil para o0 MERCOSUL, ao longo de todo o periodo, sao
superiores as da China, mas a diferenca entre elas vem ficando cada vez menor ao
longo do tempo. Por exemplo, em 1995, as exportacbes da China para o
MERCOSUL representavam apenas 12,2% (US$ 0,74 bilhdes/US$ 6,03 bilhdes) das

% Destaca-se que o nivel de desagregacao utilizado no presente trabalho estad em consonancia com
outros trabalhos encontrados na literatura. Por exemplo, Paillacar e Zignago (2007) e Hiratuka e
Cunha (2011) também utilizam os dados desagregados a seis digitos do Sistema Harmonizado para
analisar a qualidade relativa dos produtos comercializados pelos paises.
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exportacdes brasileiras, mas, em 2009, esse valor ultrapassou 53,0% (US$ 8,14
bilhdes/US$ 15,35 bilhdes), evidenciando o aumento da participagdo dos produtos
chineses no MERCOSUL*.

GRAFICO 2 — Evolucéo das exportacdes do Brasil e da China para 0 MERCOSUL, periodo 1995

a 2009.
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Fonte: Elaboracéo do autor com os dados da BACI.
Nota: Os valores das exportacdes estdo a precos correntes.

Os dados reportados na Tabela 14 fornecem a composicdo setorial das
exportacdes do Brasil e da China no MERCOSUL, destacando que os valores
apresentados estdo em porcentagens médias para os subperiodos de 1995/1997 e
2007/2009. No caso do Brasil, tanto para o periodo 1995/1997 quanto para o
periodo 2007/2009, as exportacBes concentraram-se, principalmente, nos setores:
Transporte, Maquina/Elétrico e Quimico, 0s quais, em conjunto, representaram em
torno de 51,3% e 58,7% das exportacOes brasileiras para o MERCOSUL nos
referidos periodos, respectivamente. Isso evidencia que as exportacfes do Brasil
para esse bloco econdémico ficaram um pouco mais concentradas ao longo do
tempo, e que essa concentracdo esta associada, sobretudo, pelo incremento das
exportacdes do setor de Transporte, que aumentou a sua participacdo de 21,3%
para 26,9%, entre os referidos periodos.

% Um fato que contribuiu para a maior insercdo da China no MERCOSUL foi a entrada desse pais na
Organiza¢do Mundial do Comércio (OMC) em 2001.
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Ainda com relacdo aos dados da Tabela 14, observa-se que, no periodo
1995/1997, as exportagcbes da China para o MERCOSUL concentraram-se,
principalmente, nos setores: Maquinas/Elétrico, Produtos diversos e Téxtil, que
representam, conjuntamente, em torno de 63,3% das exportacdes desse pais para o
MERCOSUL. Ja no periodo 2007/2009, as exportacdes concentraram-se nos
seguintes setores: Maquinas/Elétrico, Quimico e Produtos diversos, em que esses
de forma conjunta representaram 73,5% das exportacbes da China para o
MERCOSUL. Com efeito, da mesma forma que foi verificado para o Brasil, também
ocorreu um aumento da concentracdo das exportagdes da China no MERCOSUL,
sendo que esse aumento foi ocasionado, sobretudo, pelo incremento das
exportacdes do setor de Maquinas/Elétrico, que aumentou a sua participacdo de

31,3% para 51,0% entre os periodos analisados.

TABELA 14 — Composicdo setorial das exportaces do Brasil e da China para o
MERCOSUL (porcentagem média para os subperiodos 1995/1997 e

2007/2009)
Setor Brasil China
1995/1997 | 2007/2009 | 1995/1997 | 2007/2009
Animal e prod. animais 15 0,7 0,1 0,0
Produtos vegetais 2,9 1,3 0,3 0,2
Produtos alimenticios 7,5 2,9 0,5 0,3
Produtos minerais 3,5 8,5 0,4 0,4
Quimico 11,3 11,0 10,0 13,5
Plastico/Borracha 8,3 7,7 3,2 3,4
Couros e Peles 0,1 0,1 3,0 1,3
Madeira 5,2 3,2 1,3 0,8
Téxtil 51 3,2 12,3 6,4
Calcados 0,8 1,3 8,0 2,1
Pedra/Vidro 1,9 1,3 2,0 1,2
Metais 9,6 9,4 5,0 3,8
Maquinas/Elétrico 18,7 20,8 31,3 51,0
Transporte 21,3 26,9 3,0 6,7
Produtos diversos 2,2 1,8 19,7 9,0
Total 100,0 100,0 100,0 100,0

Fonte: Elaboracéo do autor com os dados da BACI.

Os dados reunidos no Grafico 3 descrevem as evolucbes das exportagdes
do Brasil e da China no MERCOSUL em numero de produtos (categorias a seis
digitos do Sistema Harmonizado). Observa-se que, entre 1995 e 2002, o numero de
produtos exportados pelo Brasil para o referido bloco entrou em uma trajetéria

descendente, reduzindo de 3.668 para 3.251. Ap0s uma leve recuperagao entre 0s
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anos de 2003 e 2005, quando passou de 3.330 para 3.491, o numero total de
produtos exportados pelo Brasil entrou em uma nova trajetdria descendente no
periodo entre 2006 e 2009, quando passou de 3.406 para 3.253.

No caso da China, verifica-se que o numero total de produtos exportados por
esse pais para o0 MERCOSUL, entre 1995 e 2001, apresentou uma trajetoria
linearmente crescente, passando de 2.020 para 2.441. Ap6s uma leve reducdo em
2002, o numero total de produtos exportados pela China para o referido mercado
entrou em uma nova trajetéria ascendente, quando alcancou 3.179, em 2009.
Comparando o ano inicial (1995) com o ano final da analise (2009) é possivel
verificar que enquanto a China agregou 1.159 produtos a sua pauta de exportacédo
no MERCOSUL, o Brasil sofreu uma reducao de 415 produtos.

Os dados reportados no Grafico 3 mostram, ainda, o nimero de produtos
gue sao simultaneamente exportados pelo Brasil e pela China para o MERCOSUL.
Percebe-se que os produtos exportados por ambos os paises, no periodo entre 1995
e 2001, apresentou um comportamento crescente, passando de 1.756 para 2.031,
em que, apoés sofrer uma leve reducdo em 2002, o numero de produtos
simultaneamente exportados voltou a crescer, passando, entre os anos de 2003 e
2009, de 1.980 para 2.606. Ou seja, os dados informam que, em 2009, em torno de
80,0% dos produtos que foram exportados pelo Brasil também foram exportados
pela China, o que pode ser um indicio de que a competicdo entre esses paises no

MERCOSUL tem se tornado mais acirrada ao longo dos anos.
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GRAFICO 3 - Numero de produtos exportados pelo Brasil, pela China, e simultaneamente por
ambos os paises para 0 MERCOSUL.
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Fonte: Elaboracéo do autor com os dados da BACI.

A Tabela 15 apresenta o nimero médio de produtos exportados pelo Brasil,
pela China, e simultaneamente por ambos o0s paises, para 0 MERCOSUL,
decomposto por setores, nos periodos de 1995/1997 e 2007/2009. Nesse caso,
destaca-se que tanto para o Brasil quanto para a China a maior parte dos produtos
exportados concentra-se nos setores: Maquinas/Elétrico, Téxtil e Quimico. Um ponto
interessante a destacar nesses dados € que, entre os periodos de 1995/1997 e
2007/2009, a China elevou o numero de produtos exportados para 0 MERCOSUL
em todos 0s setores, ao passo que o Brasil apresentou um comportamento inverso,
pois reduziu o numero de produtos exportados em praticamente todos os setores, a
excecao foi o setor de Plastico/Borracha, que teve um aumento de dois produtos.

Em consequéncia disso, no periodo 2007/2009, percebe-se que nos setores
Maquinas/Elétrico, Produtos diversos, Téxtil, Calcados e Pedra/Vidro, o nimero de
produtos exportados pela China ja é superior ao niumero de produtos exportados
pelo Brasil. Convém ainda destacar que, como 0 aumento da penetracdo chinesa no
MERCOSUL ocorreu em praticamente todos os setores, os produtos que sé&o
simultaneamente exportados pelo Brasil e pela China para o MERCOSUL também

aumentaram em todos os setores, onde, para o0s setores Maquinas/Elétrico,
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Quimico, Metais e Téxtil, as elevacbes foram de 156, 154, 134 e 127 produtos,

respectivamente.

TABELA 15 — Numero de produtos exportados pelo Brasil, pela China e, simultaneamente, por
ambos o0s paises para o MERCOSUL por setores (valores médios para os
subperiodos 1995/1997 e 2007/2009).

Setor Brasil China Por ambos os paises
1995/1997 | 2007/2009 | 1995/1997 | 2007/2009 | 1995/1997 | 2007/2009

Animal e prod. animais 74 58 8 15 3 6

Produtos vegetais 160 155 40 63 28 45
Produtos alimenticios 137 130 21 62 21 58
Produtos minerais 81 78 14 40 11 33
Quimico 542 506 307 485 236 390
Plastico/Borracha 170 172 79 147 77 141
Couros e Peles 39 32 25 32 22 26
Madeira 174 145 72 117 66 104
Téxtil 575 526 422 604 346 472
Calcados 44 38 45 48 38 37
Pedra/Vidro 136 121 76 123 69 101
Metais 471 427 213 378 204 339
Maquinas/Elétrico 670 618 454 649 427 583
Transporte 91 87 50 76 47 65
Produtos diversos 262 235 284 309 219 223

Fonte: Elaboracéo do autor com os dados da BACI.

Em resumo, os dados reportados na presente sec¢do indicam que, entre o
periodo de 1995 a 2009, a China vem aumentando as suas exportacfes para o
MERCOSUL e que, ademais, esse aumento tem sido acompanhado de uma
elevacdo no numero total de produtos comercializados. Os dados sugerem que, com
esse aumento do numero de produtos exportados, a pauta de exportacdo da China
no MERCOSUL tem se tornado mais similar a do Brasil, pois, em 2009, em torno de
80,0% dos produtos que foram exportados pelo Brasil também foram exportados
pela China. No entanto, uma analise mais acurada acerca do grau da similaridade
das exportacées do Brasil e da China no MERCOSUL sera realizada na préxima

sec¢do, mediante a mensuracgao do indice ISE, de Finger e Kreinin (1979).

4.4.2 Mensuracdo e decomposicdo do indice de Similaridade das Exportacées
(ISE)®

> Cabe aqui ressaltar que para a mensuracgdo e decomposicdo da similaridade das exportacdes do
Brasil e da China no Mercosul foram utilizadas 192.520 observacfes, mas 2.668 (ou 1,38%) dessas
foram descartadas, por ndo reportarem a quantidade comercializada.
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Na presente secao, aplicar-se-4 a metodologia descrita na secao anterior, as
exportacdes do Brasil e da China no MERCOSUL. Destaca-se que a analise dos
dados seréa dividida em duas etapas. Na primeira (subsecdo 4.4.2.1), a analise sera
realizada de forma agregada, em que sera considerado todo o comércio do Brasil e
da China com o MERCOSUL. Na segunda (subsecédo 4.4.2.2), a andlise sera
desagregada por setores.

4.4.2.1 Analise agregada

O Grafico 4 apresenta a evolucéo do indice de similaridade das exportacdes
(ISE) do Brasil e da China no MERCOSUL no periodo compreendido entre 1995 a
2009. E possivel notar, claramente, que as exportacdes do Brasil e da China tém se
tornado um pouco mais similar ao longo do tempo, tendo em vista que o indice ISE
teve um comportamento crescente durante o periodo analisado. Comparando
apenas o ano inicial (1995) ao ano final (2009) do periodo, o referido indice passou
de 0,13 para 0,22; o que denota uma variagédo de 69,2%.

GRAFICO 4 — Evolugéo do indice de Similaridade das Exportacdes (ISE) — periodo 1995 a

2009.
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Fonte: Elaboracéo do autor com os dados da BACI.
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Cabe ressaltar que as evidéncias encontradas no presente trabalho tém um
comportamento muito distinto do verificado no mercado norte-americano, como
ressaltado em Filgueiras e Kume (2010). Neste estudo, os resultados mostraram que
a similaridade das exportacfes do Brasil e da China no mercado norte-americano
aumentou de 0,11 para 0,15, entre os anos de 2000 a 2005, mas voltou a reduzir
apos esse ano, atingindo, em 2008, o valor de 0,10%°. J4 no presente capitulo,
conforme o Grafico 4, verificou-se que a similaridade das exportacfes do Brasil e da
China no MERCOSUL apresentou um comportamento continuamente crescente,
podendo ser um indicio de que a competicdo entre Brasil e China no MERCOSUL
tem se tornado mais acirrada ao longo do tempo.

Por outro lado, argumentou-se anteriormente que a competicdo entre o
Brasil e a China pode ser suavizada caso as variedades dos produtos
comercializados pelos paises sejam diferenciadas verticalmente, pois, nessa
situacao, acredita-se que as mesmas serdo comercializadas em distintos segmentos
de mercado, como afirma Fontagné et al. (2007). Portanto, desagregou-se o indice
ISE, em ISE"™ e ISEY, conforme o critério de similaridade dos produtos. Esses

resultados estéao reportados na Tabela 16.

% Destaca-se que os dados utilizados por Filgueiras e Kume (2010) para o cdmputo da similaridade
das exportacdes do Brasil e da China no mercado norte-americano sdo mais desagregados dos que
foram utilizados no presente trabalho, pois enquanto esses autores utilizaram os dados desagregados
ao nivel de 10 digitos, no presente trabalho os dados estdo desagregados a seis digitos. Sendo
assim, como ressaltamos na subsecao 3.2, dados mais desagregados tendem a fornecer menores
valores do indice ISE do que dados mais agregados.
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TABELA 16 — Decomposicdo do indice ISE em ISE" e ISE"
(dados em porcentagem).

Ano | ISE" | ISE"
1995 11,2 88,8
1996 10,6 89,4
1997 13,4 86,6
1998 7,5 92,5
1999 11,3 88,7
2000 25,6 74,4
2001 28,2 71,8
2002 11,1 88,9
2003 26,3 73,7
2004 21,5 78,5
2005 26,9 73,1
2006 26,0 74,0
2007 25,6 74,4
2008 25,7 74,3
2009 23,4 76,6

Fonte: Elaboracéo do autor com os dados da BACI.

Observa-se na Tabela 16 que a similaridade das exportacbes ocorre
majoritariamente em variedades diferenciadas verticalmente, isto €, as variedades
dos produtos exportados pelos paises sao diferenciadas em qualidade. Nesse caso,
a representatividade do indice ISEY no indice ISE, ultrapassa, durante todo o
periodo, a magnitude de 70%. Dessa forma, conforme a discusséo apresentada nas
secbes anteriores do presente capitulo, acredita-se que a competicdo entre os
produtos brasileiros e chineses no MERCOSUL tem sido atenuada, pois 0S mesmos
parecem se destinar para distintos segmentos de mercado.

Considerando que as variedades dos produtos simultaneamente exportados
pelo Brasil e pela China para o MERCOSUL possuem distintas qualidades, torna-se
interessante identificar se a qualidade das variedade exportadas pelo Brasil é
superior ou inferior a qualidade das variedades exportadas pela China. Ressalta-se

gue isso é averiguado nos dados da Tabela 17.



86

TABELA 17 — Decomposicdo do indice ISEY em ISEY"™ e ISEVS"
(dados em porcentagem).

Ano | ISEV"™ | ISE"SP
1995 18,6 81,4
1996 15,6 84,4
1997 13,0 87,0
1998 9,3 90,7
1999 12,9 87,1
2000 11,9 88,1
2001 14,8 85,2
2002 15,7 84,3
2003 21,6 78,4
2004 19,4 80,6
2005 18,0 82,0
2006 11,6 88,4
2007 13,4 86,6
2008 13,0 87,0
2009 9,4 90,6

Fonte: Elaboracéo do autor com os dados da BACI.

Conforme os dados reportados na Tabela 17, nota-se que quando as
variedades dos produtos exportados pelo Brasil e pela China possuem distintas
qualidades, a qualidade da variedade brasileira € superior a qualidade da variedade
chinesa, onde, com excecdo do ano de 2003, o ISEVS"" representou, pelo menos,
80% do ISE". E importante ressaltar que os dados reportados na Tabela 17 estéo
em consonancia com os resultados verificados em Filgueiras e Kume (2010), pois
esses autores também evidenciaram que no mercado norte-americano a qualidade
das variedades exportadas pelo Brasil € superior a qualidade das variedades
exportadas pela China.

Conforme o pressuposto principal dos modelos neo-Hecksher-Ohlin
(FALVEY, 1981; FALVEY; KIERZKOWSKI, 1987) a qualidade dos produtos
exportados esta diretamente associada a razdo capital/trabalho dos paises, onde o
pais com a maior razdo capital/trabalho exportarda uma variedade com qualidade
superior a do pais com menor razdo capital/trabalho. Portanto, acredita-se que a
maior qualidade da variedade exportada pelo Brasil em relacdo a da variedade
chinesa se deve a maior raz&o capital-trabalho do Brasil frente & China®’. Destaca-

" Conforme o Banco Mundial (2009 apud FILGUEIRA; KUME, 2010) a renda per capita, mensurada
pela paridade do poder de compra, do Brasil, em 2008, foi de US$ 10.070, ao passo que a da China,
nesse mesmo ano, foi de US$ 6.020, evidenciando que o Brasil possui uma razdo capital/trabalho
superior a da China. Ressalta-se que a logica para a utilizagdo da renda per capita como proxy da
razdo capital/trabalho é a seguinte: considere que Y = F(K, L), em que Y denota o PIB, K é a
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se que os resultados aqui analisados estdo em consonancias com outros estudos
encontrados na literatura, os quais também observam a existéncia de uma
especializacdo intraproduto no comeércio internacional (HUMMELS; KLENOW, 2005;
SCHOTT, 2006; entre outros).

Em resumo, os dados reportados na presente subsecdo revelam que a
similaridade das exporta¢des do Brasil e da China no MERCOSUL vem aumentando
ao longo do tempo, sugerindo que a competicdo entre os paises no referido mercado
esteja ficando mais acirrada. No entanto, conforme o critério de similaridade dos
produtos, evidenciou-se que a competicao entre os produtos brasileiros e chineses é
suavizada, tendo em vista que a maior parte das variedades comercializadas pelos
paises sdo diferenciadas verticalmente. Ademais, observou-se que a qualidade das
variedades exportadas pelo Brasil € superior a qualidade da variedade do produto

exportado pela China.

4.4.2.2 Analise setorial

Na presente subsecdo realiza-se uma andlise da similaridade das
exportacdes do Brasil e da China no MERCOSUL por setores. Nesse caso, convém
salientar que, para evitar uma grande dispersdo nas informacfes, os dados serdo
reportados em valores médios para 0s seguintes subperiodos: 1995/1997,
2001/2003, 2007/2009. Esses dados estdo apresentados na Tabela 18.

quantidade de capital fisico, L denota o nimero de trabalhadores e F(.) € uma funcdo homogénea de
grau 1. Dessa forma, dividindo ambos os lados da fung&o por L, temos: y = f(k); onde y = Y/L e k =
KIL.
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TABELA 18 — indice de Similaridade das Exportacdes (ISE) por setores
industriais (valores médios por subperiodos).

Setor | 1995/1997 | 2001/2003 | 2007/2009
Animal e prod. animais 0,01 0,03 0,01
Produtos vegetais 0,02 0,04 0,04
Produtos alimenticios 0,20 0,09 0,22
Produtos minerais 0,03 0,08 0,04
Quimico 0,17 0,24 0,19
Plastico/Borracha 0,21 0,27 0,42
Couros e Peles 0,25 0,07 0,11
Madeira 0,08 0,11 0,22
Téxtil 0,22 0,22 0,30
Calcados 0,53 0,49 0,70
Pedra/Vidro 0,16 0,25 0,35
Metais 0,15 0,19 0,28
Maquinas/Elétrico 0,18 0,26 0,27
Transporte 0,14 0,08 0,20
Produtos diversos 0,19 0,25 0,26

Fonte: Elaboracéo do autor com os dados da BACI.

Nota-se, na Tabela 18, que o maior indice de similaridade das exportacdes
ocorre no setor de Calcados, onde o mesmo, apés sofrer uma pequena queda entre
os periodos de 1995/1997 e 2001/2003, de 0,53 para 0,49, atinge a magnitude de
0,70, no periodo de 2007/2009%. Além do setor de Calcados, os setores de
Plastico/Borracha e de Pedra/Vidro s8o outros que merecem destaque. Em
1995/1997, o setor de Plastico/Borracha figurava apenas na quarta posicdo no
tocante ao indice ISE, com 0,21, permanecendo atras dos setores de Couros e
Peles (0,25) e Téxtl (0,22), porém ao longo dos periodos, observou-se uma
elevacao continua do indice ISE, atingindo 0,27 e 0,42, nos periodos de 2001/2003
e 2007/2009, respectivamente. JA o setor de Pedra/Vidro, no primeiro periodo
(1995/1997), figura apenas na nona colocacdo no que tange ao indice ISE (com
0,16), mas nos periodos seguintes, 2001/2003 e 2007/2009, esse setor aparece,
respectivamente, na quinta e terceira posicdo, com indices iguais a 0,25 e 0,35,
respectivamente.

Ainda com relacédo aos dados da Tabela 18, nota-se que o indice ISE tanto
nos setores que produzem bens primarios (Animal e prod. animais e Produtos
vegetais) quanto nos setores que sao intensivos em recursos naturais (Prod.

minerais) € muito baixo, iSso ocorre porque a pauta de exportacdo do Brasil e da

%8 provavelmente estas alteracdes neste setor foram causadas pela politica cambial adotada no Brasil
em cada periodo.
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China no MERCOSUL concentra-se majoritariamente em produtos manufaturados,
como fora observado nos dados reportados na Tabela 14.

Adotando o mesmo procedimento da subsecdo anterior, desagregou-se o
indice ISE, em ISE" e ISEY, para os quinze setores. Esses resultados estdo
reportados na Tabela 19, em porcentagens médias para os subperiodos: 1995/1997,
2001/2003 e 2007/2009. Chama a atencao o fato de que, para todos os setores
analisados, o indice ISE ocorre majoritariamente em produtos verticalmente
diferenciados, tendo em vista que o ISEY é superior ao ISE". Mas, destaca-se que
para alguns setores, Produtos vegetais, Madeira e Pedra/Vidro, observa-se um
crescimento do ISE", sobretudo, no Gltimo subperiodo (2007/2009). Isso sugere que
nesses setores a qualidade das variedades dos produtos brasileiros e chineses

tornou-se mais similar ao longo dos anos.

TABELA 19 — Decomposicao do indice ISE em ISE™ e ISEY por setores (valores

médios percentuais por subperiodos).
Setor 1995/1997 2001/2003 2007/2009

ISE" | ISE’ ISE" | ISE’ ISE” | ISE’
Animal e prod. animais 0,0 100,0 0,1 99,9 35,6 64,4
Produtos vegetais 5,8 94,2 10,8 89,2 42,5 57,5
Produtos alimenticios 16,8 83,2 31,1 68,9 21,0 79,0
Produtos minerais 15,5 84,5 21,1 78,9 19,2 80,8
Quimico 17,9 82,1 23,5 76,5 36,6 63,4
Plastico/Borracha 28,0 72,0 17,2 82,8 31,7 68,3
Couros e Peles 1,3 98,7 6,2 93,8 26,5 73,5
Madeira 28,8 71,2 23,1 76,9 48,9 51,1
Téxtil 9,6 90,4 23,8 76,2 20,2 79,8
Calgados 15,6 84,4 25,6 74,4 9,1 90,9
Pedra/Vidro 23,9 76,1 27,9 72,1 43,3 56,7
Metais 9,7 90,3 22,0 78,0 30,5 69,5
Maquinas/Elétrico 8,0 92,0 17,7 82,3 27,2 72,8
Transporte 6,5 93,5 36,6 63,4 13,8 86,2
Produtos diversos 8,7 91,3 16,8 83,2 10,7 89,3

Fonte: Elaboracéo do autor com os dados da BACI.

Os dados descritos na Tabela 20 mostram se a qualidade da variedade
exportada pelo Brasil € superior ou inferior a qualidade da variedade exportada pela
China, quando a diferenciacdo da mesma ocorre de forma vertical. Como se pode
observar, na maioria dos setores, a qualidade das variedades exportadas pelo Brasil

é superior a qualidade das variedades exportadas pela China, pois o ISEVS" é

maior do que o ISEV'™. Destaca-se que esses resultados sdo estaveis ao longo do
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tempo, pois ndo se verifica mudangas abruptas nas porcentagens entre 0s
subperiodos analisados.
Contudo, fogem a regra os setores: Animal e produtos animais, Produtos

vegetais, Produtos alimenticios e Produtos minerais; pois nesses o ISEY'™

supera o
ISEVSUP. Especificamente no caso do setor de Produtos minerais, nota-se uma
alteracdo no padrdo de diferenciagcdo dos produtos entre os subperiodos, pois, em
1995/1997 e em 2007/2009, o ISEV"™" é maior do que o ISEVS"*, e o contrario ocorre
em 2001/2003. Mas, cabe aqui ressaltar que como o indice de similaridade das
exportacdes (ISE) nesse setor é muito baixo (como reportado na Tabela 18), a
magnitude setorial pode ser altamente influenciada pelo comportamento de um ou

outro produto, o que torna os resultados relativamente mais instaveis.

TABELA 20 — Decomposicéo do indice ISEY em ISE""™ e ISE">"* por setores (porcentagens
médias por subperiodos).

Setor 1995/1997 2001/2003 2007/2009
ISEv-lm. | ISEv-s,up. ISEv-lnr. | ISEV—bup. ISEv-lm. | ISEv-sup.
Animal e prod. animais 96,6 3,4 97,1 2,9 84,6 15,4
Produtos vegetais 72,1 27,9 53,8 46,2 76,4 23,6
Produtos alimenticios 22,9 77,1 64,7 35,3 63,7 36,3
Produtos minerais 67,2 32,8 15,1 84,9 84,8 15,2
Quimico 35,3 64,7 7,7 92,3 33,9 66,1
Plastico/Borracha 19,2 80,8 5,9 94,1 3,8 96,2
Couros e Peles 16,9 83,1 41 95,9 4,8 95,2
Madeira 41,1 58,9 44,1 55,9 48,4 51,6
Téxtil 7.3 92,7 11,0 89,0 6,9 93,1
Calcados 2.1 97,9 38,5 61,5 0,7 99,3
Pedra/Vidro 44.4 55,6 30,6 69,4 15,4 84,6
Metais 9,5 90,5 10,8 89,2 13,6 86,4
Maquinas/Elétrico 10,1 89,9 20,2 79,8 12,0 88,0
Transporte 4,7 95,3 15,5 84,5 5,8 94,2
Produtos diversos 13,0 87,0 17,6 82,4 13,1 86,9

Fonte: Elaborac&o do autor com os dados da BACI.

4.5 CONSIDERACOES FINAIS

O crescimento do comércio internacional da China observado ao longo das
tltimas décadas pode comprometer a insercao internacional do Brasil, pois, se por

um lado a China representa um grande mercado as exporta¢cdes do pais, por outro,
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as exportacdes oriundas da China podem ser uma ameaca as exportacdes
brasileiras em outros mercados, caso as exportacdes de ambos 0s paises se tornem
mais similares ao longo do tempo. Contudo, conforme Fontagné et al. (2007), a
competicdo entre os paises pode ser atenuada, caso as variedades dos produtos
por eles exportados sejam verticalmente diferenciadas.

Inserindo-se nesse contexto, o presente capitulo teve como objetivo principal
analisar a competitividade das exportacfes do Brasil e da China no MERCOSUL
durante o periodo compreendido entre 1995 a 2009. Para tanto, primeiramente
mensurou-se a similaridade das pautas de exportacdes dos referidos paises no
MERCOSUL por meio do indice de Finger e Kreinin (1979) para, em seguida,
desagrega-lo com base no critério de similaridade dos produtos, onde foi possivel
identificar se a qualidade das variedades brasileiras € superior ou inferior a
qualidade das variedades chineses.

Utilizando os dados de comércio desagregados ao nivel de seis digitos do
Sistema Harmonizado, os resultados obtidos no presente trabalho sugerem que a
similaridade das exportacdes do Brasil e da China no MERCOSUL vem aumentando
ao longo do tempo, passando de 0,11 (em 1995) para 0,22 (em 2009); o que pode
ser um indicio de que a competicdo entre 0s paises tem se tornado mais acirrada.

Todavia, por meio da decomposicdo do indice de Finger e Kreinin (1979),
verificou-se que a similaridade das exportagcdes ocorre, majoritariamente, em
produtos verticalmente diferenciados, onde a qualidade da variedade exportada pelo
Brasil é superior & qualidade da variedade exportada pela China. Esta evidéncia
corrobora os resultados sugeridos pelos novos modelos teéricos de comércio
adotados neste estudo, como os modelos do tipo “Falvey”, os quais sugerem a
existéncia de uma especializa¢do intraproduto no comércio internacional, onde a
qualidades das variedades produzidas pelos paises com maior abundancia relativa
de capital serdo superiores a qualidade das variedades produzidas pelos paises com
maior abundancia relativa de méo de obra.

Ou seja, por mais que a China esteja ganhando espago no MERCOSUL, o
Brasil também aumentou sua participacéo, elevando a proporcéo principalmente de
produtos com maior qualidade. Neste sentido, como diferentes autores defendem a
estratégia de agregar valor as vendas externas para que o0 pais nado fique

dependente dos precos de commaodities, os quais historicamente sdo muito volateis,



92

apostando em setores com maior desenvolvimento tecnolégico e empregos de
melhor qualidade, pode-se concluir que os resultados obtidos sinalizam que o Brasil,
pelo menos no mercado do MERCOSUL, possui maior competitividade na
comercializacdo de variedades de maior qualidade, e a insercdo da China neste

mercado ndo necessariamente esta competindo com o Brasil.
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5 O EFEITO DA VOLATILIDADE DA TAXA REAL DE CAMBIO SOBRE A
DIVERSIFICACAO DA PAUTA DE EXPORTACAO DO BRASIL: UMA
INVESTIGACAO EMPIRICA

5.1 INTRODUCAO

ApGs a ruina do sistema de Bretton Woods no inicio dos anos setenta, varios
paises passaram a adotar o sistema de cambio flutuante, em detrimento do sistema
de cambio fixo. Em consequéncia disto, estes passaram a enfrentar uma elevada
volatilidade na taxa de cambio (ARIZE et al., 2000). A partir de entdo, emergiu na
literatura diversos trabalhos, tanto tedricos quanto empiricos, que objetivaram
analisar os efeitos da volatilidade da taxa de caAmbio sobre o comeércio internacional
(McKENZIE, 1999; OZTURK, 2006).

N&o obstante os estudos sobre os efeitos da volatilidade da taxa de cambio
sobre o comércio internacional serem amplamente difundidos na literatura
internacional, ainda existem poucos estudos que objetivaram analisar esta relacao
para o comeércio internacional brasileiro, o que constitui em uma grande lacuna,
tendo em vista que o Brasil aumentou a variabilidade da taxa de cambio a partir do
momento em que se adotou o regime de cambio flutuante em 1999 (HOLLAND,
2006).

Visando ampliar o entendimento acerca dos efeitos da volatilidade da taxa
de cambio sobre o comércio internacional brasileiro, o presente capitulo tem como
objetivo principal analisar os efeitos da volatilidade da taxa de cambio sobre a
diversificacdo da pauta de exportacdo do Brasil no periodo compreendido entre 1999
e 2009.

Ressalta-se que o interesse em analisar os efeitos da volatilidade da taxa de
cambio sobre a diversificacdo da pauta de exportacdo deriva da afirmacdo de
Alvarez et al. (2009). Para este autor, compreender em que medida a volatilidade
cambial afeta o comércio internacional é importante porque se a volatilidade cambial
realmente diminuir o comércio internacional, os policy makers devem implementar

politicas que visem reduzir essa volatilidade. Contudo, outra questdo ndo menos
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importante é entender como a volatilidade cambial afeta o comércio internacional do
pais, isto é, se a volatilidade afeta, além do volume do comércio, a diversificacdo da
pauta de exportacdo. Pois, nesse caso, se a volatilidade cambial afetar a
diversificacdo, pode tornar o pais mais dependente de uma pauta de exportacao
mais concentrada, aumentando a vulnerabilidade do pais aos choques exdgenos.

No tocante a estratégia empirica adotada no presente capitulo, definiu-se
como diversificacdo da pauta de exportacdo, o numero de produtos exportados pelo
Brasil para 53 parceiros comerciais no periodo compreendido entre 1999 e 2009.
Posteriormente, essa variavel foi utilizada como dependente em um modelo
gravitacional de comércio, cujos parametros foram estimados pela técnica
econométrica Poisson Pseudo Maximum Likelihood (PPML), em forma de painel de
dados.

Os resultados obtidos indicam que a volatilidade da taxa real de cambio tem
um efeito negativo sobre a diversificacdo da pauta de exportacdo do Brasil.
Conforme o modelo PPML-Pooled, em média, uma elevacdo de 1% na volatilidade
da taxa de cambio causa uma reducdo de 0,186% na diversificacdo da pauta de
exportacdo, sendo que nos modelos PPML-Efeitos Aleatérios e PPML-Efeitos Fixos
0 impacto € um pouco menor, onde, em média, uma elevacao de 1% na volatilidade
da taxa de cAmbio causa uma reducéo de 0,045% na variavel dependente.

Além dessa introducédo, o presente capitulo possui outras cinco secfes. Na
secdo 5.2, realiza-se uma breve revisdo da literatura acerca da relacdo entre
volatilidade da taxa de cambio e comércio internacional, tanto do ponto de vista
tedrico quanto empirico. Na secao 5.3, apresenta-se a estratégia empirica. Na secéo
5.4, discutem-se os resultados obtidos. Na secédo 5.5, analisa-se a robustez destes

resultados. Por fim, na secao 5.6, reportam-se as considerac¢@es finais do capitulo.

5.2 REVISAO DA LITERATURA

Na presente secéo, realiza-se uma breve revisédo da literatura, tanto tedrica
(subsecdo 5.2.1) quanto empirica (subsecdo 5.2.2), acerca dos efeitos da

volatilidade da taxa de cambio sobre o comércio internacional.
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5.2.1 Modelos teéricos

Um dos primeiros modelos teoricos que procura analisar o efeito da
volatilidade da taxa de cambio sobre o comércio internacional foi desenvolvido por
Clark (1973). Neste trabalho desenvolveu-se um modelo que procura investigar a
relacdo entre o comércio e a volatilidade da taxa de cambio em um ambiente onde
as firmas sdo avessas aos riscos. Para tanto, algumas restricbes sao impostas,
como, por exemplo, a estrutura de mercado opera em concorréncia perfeita; as
firmas s6 produzem bens para a exportacdo, e possuem limitadas possibilidades
para hedge; os contratos firmados estdo em moedas estrangeira; e ndo existem
insumos importados. A conclusdo geral desse modelo pode ser sumarizada do
seguinte modo: os aumentos na volatilidade da taxa de cambio ocasionam aumentos
na incerteza dos lucros de exportacdo, 0s quais Sao expressos em moeda
doméstica. Como as firmas sédo avessas ao risco, elas tendem a reduzir a oferta de
bens até o ponto em que a receita marginal excede o custo marginal, no montante
gue compensaria o risco adicional. Assim, nesse modelo, a volatilidade da taxa de
cambio tem um efeito negativo sobre o comércio internacional.

Em outro trabalho, Hooper e Kohlhagen (1978) apontam que uma elevacéo
na volatilidade da taxa de cambio tem um alto custo para as firmas que sédo avessas
ao risco, por isso, tem um efeito negativo sobre o comércio internacional; resultado
semelhante ao obtido em Clark (1973). O argumento de Hooper e Kohlhagen (1978)
pode ser delineado da seguinte forma: o efeito negativo da volatilidade da taxa de
cambio sobre o comércio ocorre porque a taxa de cambio € acordada no momento
em que o contrato é assinado, mas o0 pagamento é realizado apenas quando a
entrega do produto efetivamente ocorre. Caso a mudanga na taxa de cambio se
torne imprevisivel, criard uma incerteza acerca da receita de exportacdo e, por
conseguinte, reduzird os beneficios do comércio internacional. Os autores
apontaram, ainda, que a protecdo diante da volatilidade da taxa de cambio muitas
vezes ndo é perfeitamente realizada porque as opc¢des de hedge ou ndo estédo
disponiveis para todas as firmas ou, quando estdo, possuem custos elevados.
Assim, a volatilidade da taxa de cambio tera um efeito negativo sobre o montante de

risco que nao foi protegido pelo mercado futuro.
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Vale ressaltar que o efeito negativo da volatilidade da taxa de cambio sobre
o0 comércio internacional ndo € um consenso na literatura tedrica. Por exemplo, De
Grauwe (1988) advoga que a dominancia do efeito-renda sobre o efeito-substituicdo
pode ocasionar em uma relacao positiva entre o0 comércio e a volatilidade da taxa de
cambio. O argumento desse autor pode ser sumarizado da seguinte forma: se 0s
exportadores sdo suficientemente avessos ao risco, uma elevagao na volatilidade da
taxa de cambio pode aumentar a utilidade marginal esperada da receita de
exportacdo e, como consequéncia, as firmas podem ser induzidas a aumentarem as
suas exportacOes. Dessa forma, De Grauwe (1988) aponta que o efeito da
volatilidade da taxa de cambio sobre o comércio internacional dependera do grau de
aversao das firmas ao risco.

Baldwin e Krugman (1989) desenvolveram um modelo te6rico que combina a
volatilidade da taxa de cambio com hysteresis?®®. Nesse modelo, os autores
assumem que uma firma estrangeira deve decidir se entra ou ndo no mercado
doméstico, mas, para isso, ela deve pagar um custo de entrada (sunk market-entry
cost). Caso a firma j& esteja atuando no mercado doméstico, e queira se manter no
mesmo, ela deve pagar um custo de permanéncia. O custo de entrada no mercado
doméstico serd sempre maior do que o custo de permanéncia, e a diferenca entre
eles € o sunk-cost. Assumindo que a firma é neutra em relacdo ao risco, a
maximizacdo do lucro dependerd do comportamento da taxa de cambio. Nesse
caso, existirdo valores limiares para a taxa de cambio que induzirdo a entrada da
firma no mercado, ou a saida da firma do mesmo. Dessa forma, esses valores
limiares formam um intervalo, em que as variacbes na taxa de cambio que
permanecem dentro desse intervalo ndo promoverdo quaisquer alteracdes no
comércio internacional. Por outro lado, grandes choques (depreciacdo ou
valorizacéo) na taxa de cambio induziréo a entrada, ou a saida, da firma do mercado
e, com isso, promoverao alteracbes no comércio internacional. Em suma, no modelo

Y

desenvolvido por Baldwin e Krugman (1989), devido a presenca do sunk-cost,

? Conforme Kannebley et al. (2010, p. 2) "Segundo essa proposicdo teérica, em razdo da existéncia
de custos de entrada e saida, exportadores/importadores ndo entram ou saem do mercado externo
prontamente em resposta as mudancas na taxa de cambio real. Preferem adotar estratégias de
"esperar e ver" para tomar decisbes que devem implicar custos de saida ou reentrada, fazendo com
gue valorizagdes ou desvalorizagbes ndo gerem um efeito imediato e simétrico sobre as
exportacdes/importacdes”. Para uma discussdo mais detalhada do conceito de hysteresis no
comeércio internacional, ver Kannebley et al. (2010).
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apenas grandes choques na taxa de cambio € que promoverdo alteracbes no
comeércio internacional.

Dellas e Zilberfarb (1993) desenvolveram um modelo tedrico que possui um
agente econdmico que exporta, importa e consome dois bens, em dois periodos de
tempo, em uma pequena economia aberta. O mercado de a¢bes é incompleto, e o
agente realiza as suas decisdes de comércio com um conhecimento incompleto do
risco de preco. Nesse ambiente, se analisam os efeitos da incerteza acerca da taxa
de cadmbio levando-se em conta a auséncia de mercados futuros, como também com
oportunidades de hedging completas e incompletas. Os autores apontam que 0s
efeitos da volatilidade da taxa de cambio sobre o comércio sdo ambiguos, tendo em
vista que estes dependem do parametro de aversdo ao risco. Nesse caso, quando
existe a possibilidade de hedging completas, e sem custo, 0os agentes podem se
proteger do risco cambial e, como consequéncia, as elevagbes na volatilidade da
taxa de cambio ndo reduzem o volume comercial. Resultado muito semelhante
também é observado no modelo de Broll e Eckwert (1999).

Mais recentemente, Lin (2012) desenvolve um modelo tedrico com firmas
heterogéneas, que permite avaliar o efeito da volatilidade da taxa de cambio sobre a
margem extensiva (nimero de produtos exportados) e margem intensiva (volume
monetéario exportado por produto) do comércio internacional. O modelo parte de uma
estrutura com dois paises (que sdo simétricos), existem custos de comércio (trade
costs) e as firmas domésticas possuem distintos niveis de produtividade, onde
apenas as firmas mais produtivas conseguem superar 0s custos de comércio e
comercializar os seus produtos no mercado do parceiro comercial. Ademais, a
incerteza na taxa de cambio € oriunda dos choques monetarios, afetando as firmas
de ambos os paises. Como as firmas devem definir os precos dos seus produtos, e
decidir se exportam 0os mesmos antes de conhecer o estado da economia mundial, a
incerteza (variabilidade) na taxa de cambio deve influenciar tanto a entrada da firma
no mercado internacional quanto a quantidade que sera eventualmente exportada. O
modelo afirma que quando a incerteza na taxa de cambio é baixa, 0s custos de
comércio também serdo mais baixos, possibilitando as firmas menos produtivas
adentrarem no mercado internacional, o que, por seu turno, aumenta a margem
extensiva e reduz a margem intensiva devido a maior concorréncia. Por outro lado,

guando a incerteza na taxa de cambio é alta, os custos de comércio também serao
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mais elevados e, nesse caso, apenas as firmas mais produtivas conseguem penetrar
0S seus produtos no mercado internacional, o que reduz a margem extensiva e
aumenta a margem intensiva, sendo que este Ultimo efeito ocorre devido a
diminuicado da concorréncia no mercado internacional.

Em resumo, como fora apontado nos modelos tedéricos supracitados, o efeito
da volatilidade da taxa de cambio sobre o comércio internacional é indeterminado,
tendo em vista que os modelos apontam que o mesmo pode ser tanto positivo
quanto negativo, ou até mesmo inexistente, caso exista sunk-cost e a volatilidade da
taxa de cambio seja pequena. Desse modo, a dire¢édo e a magnitude do impacto da
volatilidade da taxa de cambio sobre o comércio internacional devem ser analisadas

sob o ponto de vista empirico.

5.2.2 Estudos empiricos

O numero de trabalhos que analisaram o efeito da volatilidade da taxa de
cambio sobre o comércio internacional, na literatura internacional, & bastante
vasto®. Por conta disso, na presente subsecao, a revisdo da literatura sera focada
apenas nos trabalhos que analisaram os efeitos da volatilidade da taxa de cambio
sobre o comércio internacional brasileiro. Inserem-se nesse campo de pesquisa 0s
trabalhos desenvolvidos por Gonzaga e Terra (1997), Esquivel e Larrain (2002),
Aguirre et al. (2007) e Bittencourt et al. (2007).

No trabalho de Gonzaga e Terra (1997 apud AGUIRRE et al., 2007) foram
estimadas oito diferentes funcdes de exportacao, cujas variaveis dependentes foram
tanto o volume de exportacdes quanto a participacdo das exportacdes no PIB, e as
variaveis explicativas utilizadas foram a taxa real de cambio, a volatilidade da taxa
real de cambio, o PIB, e uma tendéncia linear. Os modelos foram estimados por
MQO (Minimos Quadrados Ordinarios). Os resultados obtidos neste trabalho
mostraram que apesar do coeficiente associado a medida da volatilidade da taxa de
cambio apresentar sinal negativo na maioria das estimacdes, ndo apresentou

significancia estatistica.

% para uma ampla revisdo dessa literatura, ver McKenzie (1999) e Ozturk (2006).
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Esquivel e Larrain (2002) analisaram o efeito da volatiidade da taxa de
cambio dos paises do grupo dos trés (G-3: Alemanha, Estados Unidos e Jap&o)
sobre algumas variaveis macroeconémicas (Investimento Direto Externo, Comércio
Internacional, Probabilidade de Ocorréncia de Crises Financeiras) de um conjunto de
paises em desenvolvimento, incluindo o Brasil. Para avaliar o efeito da volatilidade
da taxa de cambio do G-3 sobre o comércio internacional, os autores estimaram
uma funcéo de exportacdo que possuia, como variavel dependente, as exportacdes
dos paises, e como variaveis explicativas, o PIB mundial, a taxa real efetiva de
cambio, e duas medidas de volatilidade da taxa de cambio, uma para a relagao
Marco/Dolar e a outra para a relagdo Yen/Dolar. Entre outros resultados, evidenciou-
se que a volatilidade Yen/Dolar tem um efeito negativo, porém nao significativo,
sobre as exportacbes brasileiras. Ja a volatilidade Marco/Dolar apresentou
significancia estatistica apenas em uma estimacdo, e o0 sinal associado a essa
variavel foi positivo.

Aguirre et al. (2007) analisaram o efeito da volatilidade da taxa de cambio
sobre as exportacfes brasileiras de manufaturados. Nesse estudo, os autores
utilizaram como variaveis explicativas, além de uma medida da volatilidade da taxa
real de cambio, a taxa de cambio real efetiva, o nivel de importagdo mundial, e a
taxa da capacidade utilizada da industria nacional. O modelo foi estimado por ARDL
(Auto-Regressive Distributed Lag) e o periodo de andlise foi de 1986 a 2002. Os
resultados obtidos nesse trabalho apontaram que o coeficiente associado a
volatilidade da taxa real de cambio foi negativo e estatisticamente significativo.

Bittencourt et al. (2007) analisaram os efeitos da volatilidade da taxa real de
cambio sobre o comércio setorial no MERCOSUL. O periodo analisado foi de 1989 a
2002. Os autores estimaram equac¢fes gravitacionais de comércio, cujas variaveis
dependentes eram o volume comercial bilateral de cinco setores (Agricola, Pecuério,
Quimico, Manufaturados e Mineracdo) e o conjunto de variaveis explicativas foi:
duas medidas de volatilidade da taxa real de cambio bilateral, as tarifas aduaneiras,
o PIB dos paises, a distancia geografica, e uma medida para o efeito “Third
Country”, que representa o efeito da volatilidade cambial de um terceiro parceiro
comercial ao comércio bilateral considerado. Entre outros resultados, observou-se
gue dos seis setores analisados, cinco deles (Agricola, Quimico, Minerais e

Manufaturados) foram afetados negativamente pela volatilidade da taxa de cambio.
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Nos trabalhos empiricos supracitados, observou-se que o0s estudos
objetivaram analisar os efeitos da volatilidade da taxa de cambio sobre o volume do
comeércio internacional brasileiro. Dessa forma, acredita-se que o0 presente artigo
preenchera uma lacuna existente nessa literatura, tendo em vista que o objetivo aqui

proposto é analisar os efeitos da volatilidade da taxa de cambio sobre a

diversificacao da pauta de exportagao.

5.3 METODOLOGIA

5.3.1 Equacéo gravitacional de comércio

Destaca-se que a equacdo gravitacional de comércio € uma analogia as
forcas gravitacionais, baseadas na Lei de Newton da atracdo universal dos corpos -
0S corpos se atraem com uma forca que € diretamente proporcional as suas massas
e inversamente proporcional ao quadrado da distancia que os separa. No ambito do
comércio internacional, a equac¢éo gravitacional vem sendo utilizada desde os anos
sessenta, a partir do trabalho pioneiro de Tinbergen (1962).

N&o obstante a sua simplicidade, e o seu alto poder explicativo dos fluxos de
comeércio, a equacao gravitacional foi durante algum tempo criticada na literatura
devido a sua natureza ad hoc, ou seja, a mesma carecia de um arcabouco teorico
gue a justificasse. No entanto, essa caréncia foi sendo superada ao longo do tempo,
na medida em que diversos autores mostraram que a equacao gravitacional poderia
ser derivada dos mais variados modelos de comércio internacional, dentre eles, do
modelo Hecksher-Ohlin (DEARDORFF, 1998), do modelo de competicao
monopolistica (HELPMAN, 1987) e do modelo de oligopdélio com dumping reciproco
(FEENSTRA et al., 2000)*".

Sucintamente, a formulacdo basica do modelo gravitacional de comeércio

estabelece que os fluxos comerciais entre os paises i e j (T;j) séo diretamente

% A fundamentacso tedrica da equacdo gravitacional pode ser também encontrada em: Anderson
(1979), Deardorff (1998), Anderson e van Wincoop (2003).
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proporcionais ao tamanho econdmico dos paises (Yi e Y)), e inversamente

proporcionais a distancia geografica (Dj;) entre eles, ou seja:

i = (YSE)G [11]
Na forma logaritmizada, a equacéao gravitacional sera:
InTy; = aln(Y; Y;) — BIn Dj; [12]
Ou, ainda:
Tj; = exp(aln(Y; Y;) — BIn Dy) [13]

A partir do trabalho de Frenkel et al. (1995), com o objetivo de aperfeicoar a
capacidade de explicar as trocas comerciais e seu fluxo, a formulacdo basica da
equacao gravitacional foi ampliada por meio da inclusdo de k de varidveis de
controle (representadas por 6), onde estas identificam algumas caracteristicas
individuais das relacdes bilaterais de comércio, como, por exemplo, se 0s parceiros
comerciais tém o mesmo idioma, possuem fronteiras comuns, acordos preferenciais,
entre outras. Assim, a equacado gravitacional foi ampliada, assumindo a seguinte

formulacao:

k
T, = exp(aln(Y; Y;) — BInDj + Z 5.0, [14]
i=1

Ressalta-se que a equacdo gravitacional descrita na equacédo [14] sera a

estrutura basica do modelo empirico que sera estimado no presente trabalho.
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5.3.2 Modelo empirico

Para avaliar os efeitos da volatilidade da taxa de cambio sobre a
diversificacdo da pauta de exportacdo do Brasil, seguindo outros trabalhos
encontrados na literatura empirica (DELL’ARICCIA, 1998; ROSE, 2000; CHO et al.,
2002; CLARK et al., 2004; TENREYRO, 2007; BITTENCOURT et al., 2007,
KAREMERA et al., 2011; SHELDON et al., 2013)*, utilizar-se-4 uma versao
modificada da equacédo gravitacional de comércio descrita na subsecdo anterior.
Nesse caso, considera-se dentre as variaveis explicativas uma medida que denota a
volatiidade da taxa de cambio. Assim, a formulagcdo empirica da equacao

gravitacional a ser estimada possui a seguinte especificacao:

D|Vijt = exp(ao +a+q+ Bl VOLijt + Bz Ln (P|Bit*P|Bjt) + Bg Ln D|STij + [34 MERCJ' + [15]
Bs ADJij + BG |D|OMAij + B7 LOCKj + Uijt)

Onde: ap é o intercepto comum para todos 0s anos e para todas as relacdes
bilaterais de comércio; a; € o intercepto que capta o efeito do tempo sobre a
diversificacdo da pauta de exportacdo brasileira®; aj denota o intercepto que capta a
heterogeneidade n&o-observada; uj; € o termo de erro idiossincratico. Ja a variavel
dependente e as variaveis explicativas que integram esse modelo serdo definidas a

seguir, nas subsecdes 5.3.2.1 e 5.3.2.2, respectivamente.

5.3.2.1 Variavel dependente

2 g importante ressaltar que apesar da equacao gravitacional ser amplamente utilizada na estimacao
do volume de comércio, mais recentemente, a mesma vem também sendo empregada na analise dos
determinantes da diversificacdo da pauta de exportacao dos paises, como nos trabalhos de Pacheco
52006), Dennis e Shepherd (2007), Shepherd (2008), Alvarez et al. (2008) e Lin (2012).

® No presente trabalho, o efeito do tempo sera captado por meio de variaveis dicotdmicas. Nesse
caso, serdo inseridas no modelo empirico um total de (t -1) variaveis dicotdmicas, onde t denota o
namero de anos.
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DIVj; denota a diversificacdo da pauta de exportagdo do Brasil (pais i) no
mercado do pais j no periodo t. Seguindo outros trabalhos encontrados na literatura
empirica, como, por exemplo, Pacheco (2006), Dennis e Shepherd (2007), Shepherd
(2008) e Dogruel e Tekce (2011), a diversificacdo®* da pauta de exportacdo do Brasil
sera definida como o numero total de produtos exportados pelo Brasil (pais i) para o
pais j no tempo t. Formalmente, o computo dessa variavel sera realizado da seguinte

forma:

1 seX§t>0

D = { [26]
0 se X%}t =

n
DIV = z D, k=(12,...,n) [17]
k=1

Isto é, primeiramente, cria-se uma variavel dicotbmica que tera valor igual a
1, quando a variavel Xi’j-t (que denota a exportacdo do produto k, do Brasil (pais i)

para o pais j, no tempo t) for maior do que zero, e 0 em caso contrario.
Posteriormente, as variaveis dicotbmicas criadas para os k produtos serdo somadas,
obtendo-se, com issso, a diversificacdo da pauta de exportacdo do Brasil (pais i) no
pais j no ano t.

Vale destacar que a proxy para os produtos serdo as categorias definidas a
seis digitos do Sistema Harmonizado, procedentes da base de dados BACI. Sendo
assim, neste nivel de desagregacédo, o numero total de produtos que o Brasil pode
exportar para um determinado parceiro comercial sera igual a 5.038.

A Tabela 21 reporta a diversificacdo da pauta de exportacdo do Brasil em
cada um dos 53 parceiros comerciais considerados no estudo>®. Conforme os dados
reportados nessa tabela, nota-se que a pauta de exportagdo do Brasil é mais
diversificada com Argentina, Estados Unidos e Chile, e € menos diversificada com
Senegal, Costa do Marfim e Camardes.

% Para outras definicdes da diversificagdo da pauta de exportacao, ver Ali et al. (1991).
% Para definir esses 53 parceiros comerciais, utilizou-se como critérios a disponibilidades de dados e
a importancia dos mesmos ao comércio brasileiro.
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TABELA 21 - Estatistica descritiva da diversificacdo da pauta de exportacao brasileira (analise para o
periodo de 1999 a 2009).

Pais | Observacdes | Média | Desvio-Padrdo | Minimo | Maximo
Argentina 11 2895,1 153,6 2561,0 3084,0
Estados Unidos 11 2871,5 153,8 2560,0 3054,0
Chile 11 2408,5 116,1 2198,0 2562,0
Paraguai 11 2385,3 80,3 2213,0 2489,0
Uruguai 11 2361,7 82,8 2171,0 2440,0
México 11 2039,3 190,0 1656,0 2241,0
Venezuela 11 1988,9 169,5 1681,0 2203,0
Alemanha 11 1930,8 146,0 1740,0 2112,0
Coldmbia 11 1887,6 252,8 1437,0 2157,0
Peru 11 1881,9 180,0 1592,0 2072,0
Franca 11 1677,8 209,1 1313,0 1912,0
Italia 11 1617,5 188,1 1336,0 1837,0
Canada 11 1584,5 176,3 1261,0 1785,0
Espanha 11 1536,5 236,3 1136,0 1791,0
Equador 11 1517,6 215,3 1128,0 1698,0
Reino Unido 11 1446,5 157,8 1199,0 1637,0
Portugal 11 1309,5 195,8 995,0 1510,0
Costa Rica 11 1249,5 207,5 867,0 1450,0
China 11 1169,9 214,9 754,0 1357,0
Japéao 11 1168,3 105,3 951,0 1303,0
Holanda 11 1131,0 158,3 931,0 1316,0
Guatemala 11 1129,7 202,6 808,0 1361,0
Bélgica/Luxemburgo 11 1003,8 142,9 787,0 1196,0
Australia 11 985,2 133,9 789,0 1136,0
india 11 895,5 181,5 647,0 1137,0
El Salvador 11 874,9 180,0 560,0 1053,0
Cingapura 11 833,3 124,4 645,0 970,0
Honduras 11 816,3 182,0 537,0 1054,0
Suica 11 804,6 114,3 606,0 961,0
Turquia 11 687,8 171,2 461,0 891,0
Hong Kong 11 652,5 47,6 565,0 715,0
Austria 11 649,8 94,2 512,0 759,0
Suécia 11 647,0 75,3 559,0 780,0
Coréia do Sul 11 636,2 96,0 483,0 752,0
Maléasia 11 619,9 83,8 443,0 710,0
Ruissia 11 592,3 218,2 266,0 886,0
Polbnia 11 573,5 259,6 281,0 846,0
Nicaragua 11 559,8 312,6 0,0 823,0
Indonésia 11 510,1 89,4 327,0 635,0
Nova Zelandia 11 493,5 100,7 361,0 621,0
Nigéria 11 493,0 163,1 336,0 790,0
Noruega 11 478,1 85,8 371,0 590,0
Finlandia 11 472,0 93,5 337,0 586,0
Grécia 11 470,1 117,6 308,0 591,0
Jamaica 11 454,2 58,6 335,0 534,0
Dinamarca 11 415,7 63,6 325,0 486,0
Irlanda 11 384,2 91,1 260,0 506,0
Hungria 11 368,9 66,1 261,0 518,0
Tunisia 11 298,4 96,2 168,0 411,0
Gana 11 242,3 84,0 143,0 385,0
Senegal 11 205,5 74,3 92,0 282,0
Costa do Marfim 11 204,6 52,1 98,0 271,0
Camardes 11 105,6 46,7 0,0 156,0
Total 583 1068,3 727,1 0,0 3084,0

Fonte: Elaboracéo do autor com os dados da BACI.
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5.3.2.2 Variaveis explicativas

VOLj: denota a volatilidade da taxa real de cambio bilateral entre o Brasil
(pais i) e o pais j no tempo t. Conforme os modelos tedricos apresentados na sec¢ao
anterior, ndo é possivel definir a priori se o coeficiente associado a referida variavel
sera positivo ou negativo, pois, como fora dito, tanto a direcdo quanto a magnitude
do efeito da volatilidade da taxa de cambio sobre a diversificacdo da pauta de
exportacao brasileira devem ser analisadas sob o ponto de vista empirico.

Seguindo outros estudos empiricos encontrados na literatura
(DELL’ARICCIA, 1998; ROSE, 2000; CLARK et al.,, 2004; TENREYRO, 2007;
ALVAREZ et al., 2009; entre outros>®), a volatilidade da taxa real de cambio bilateral

para o tempo t sera mensurada por meio do desvio-padrao (desv. pad.) da primeira

diferenca do logaritmo natural da taxa real de cambio bilateral mensal®’ entre o
Brasil (pais i) e o pais j, no periodo t-1, ou seja:
VOL;;; = Sy = desv. pad. [In(ejiie-1)m) — In(eji-1ym-1)]; m=12,..,12. [18]

Para aplicar essa medida de volatilidade utilizar-se-a a taxa real de cambio
mensal do Brasil e dos 53 paises considerados no estudo, no periodo compreendido
entre 1999 a 2009%.

Ressalta-se que apesar da utilizagdo da taxa real de cambio para a
mensuracao da volatilidade, também se poderia utilizar a taxa nominal. Sobre este
ponto, Clark et al. (2004) destacam que, no curto-prazo, como 0s custo de producao
sao conhecidos e os precos de exportacédo e importacdo estdo determinados, a taxa
de cambio exposta a firma serd uma funcdo da taxa de cadmbio nominal. Por outro

lado, no longo-prazo, quando os custos de producdo, bem como os precos de

% Bahmani-Oskooee e Hegerty (2007) destacam que essa medida de volatilidade é a mais usual na
literatura. Em uma extensa revisdo da literatura, os autores contaram um total de 32 trabalhos
empiricos que utilizaram a medida de volatilidade empregada no presente artigo.

A taxa real de cambio mensal bilateral sera calculada da seguinte forma:

€it— ~ . .
e = 1)'m/ej(t_ bm } M=12,..,12.0nde ejt_1)m € €j—1)m SEO, respectivamente, as taxas reais

de cambio mensais do pais i (Brasil) e do pais j, no ano t-1 e no més m. Ambas as taxas reais de
cambio estéo convertidas em doélares americanos.

% Os dados concernentes as taxas reais de cambio foram obtidos junto a base de dados reportada
pelo Departamento de Agricultura dos Estados Unidos (United States Department of Agriculture -
USDA).
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exportacdo e importacdo séo flexiveis, a utilizacdo da taxa de cambio real é mais
apropriada. Contudo, os autores ressaltam que, como as taxas nominal e real
possuem uma elevada correlacdo, a utilizacdo da taxa de cambio nominal ou real
nao modifica a mensuracao da volatilidade e, por conseguinte, os resultados obtidos
nas estimacdes econométricas™’.

Seguindo Mundell (1961), vale aqui frisar que pode ocorrer uma direcéo
oposta de causalidade entre a volatilidade da taxa real de cambio e o comércio
internacional, tendo em vista que os fluxos de comércio podem estabilizar as
flutuacdes da taxa real de cambio, reduzindo, com isso, a sua volatilidade. Caso isso
realmente ocorra, no modelo empirico descrito em [15], a volatiidade da taxa de
cambio passa a ter uma natureza enddgena, e 0s parametros obtidos na estimacgéao
serdo inconsistentes (WOOLDRIDGE, 2002). Para contornar o problema da
endogeneidade, Rose (2000) estima os parametros do seu modelo por meio de
variaveis instrumentais, porém o autor notou que a correcao da endogeneidade ndo
altera os resultados das estimacfes, porque este problema é bastante mitigado
quando se mensura a volatilidade da taxa de cambio com defasagens®. Assim,
Mukherjee e Pozo (2011) contornam o problema da endogeneidade mensurando a
volatilidade da taxa real de cambio com uma defasagem de um periodo; estratégia
também adotada no presente trabalho.

O Gréfico 5 reporta a média aritmética da volatilidade da taxa real de cambio
entre o Brasil e 53 parceiros comerciais no periodo compreendido entre 1999 a
2009. Destaca-se que o ano inicial do periodo (1999) caracteriza-se pela mudanca
do regime cambial adotado no Brasil, em que o0 mesmo passou de um regime de
cambio administrado para um regime de cambio flutuante**. No periodo analisado
observa-se que a volatilidade da taxa real de cambio apresentou trés momentos de
grande variabilidade: 2000, 2003 e 2009. Conforme Cerqueira (2011), uma possivel
explicacdo para o pico verificado em 2000 foi a instabilidade dos pregos domésticos
durante esse ano, a qual foi derivada de problemas de safra e de choques de precos

administrados. Em 2003, a elevacdo da volatilidade da taxa real de cambio esta

¥ Gotur (1985) destaca que o uso da taxa de caAmbio real se justifica pelo fato de que os efeitos da
incerteza nas receitas e custos das empresas exportadoras, que aparecem como consequéncia de
flutuacdes na taxa de cambio nominal, sdo anulados em grande parte por movimentos em custos e
precos.

“° Dell’Ariccia (1998) e Bittencourt et al. (2007) também ndo encontram evidéncias de que as
variaveis instrumentais melhoram as estima¢des dos parametros.

* Para uma discussao sobre essa mudanca regime cambial brasileiro, ver Oliveira e Plaga (2011).
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relacionada com as instabilidades politicas do Brasil, resultado das elei¢cdes
presidenciais (CERQUEIRA, 2011). Por fim, em relagdo ao ano de 2009, acredita-se
que o choque na taxa de cambio tenha relacdo com a crise financeira norte-
americana (OLIVEIRA; PLAGA, 2011).

GRAFICO 5 — Média aritmética da volatilidade da taxa real de cAmbio bilateral brasileira — periodo
1999 a 2009.
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Fonte: Elaboracéo do autor com os dados do USDA (United States Department of Agriculture)

No tocante as demais variaveis explicativas que integram o modelo empirico
descrito em [15], definem-se:

A variavel Ln (PIBi*PIBj) corresponde ao logaritmo natural do produto do
Produto Interno Bruto (P1B*?) do Brasil (pais i) e do pais j no tempo t. Conforme
Azevedo et al. (2006), como esta variavel representa uma proxy para a renda, torna-
se razoavel assumir que quanto maior o nivel de renda dos paises, maior sera a
guantidade demandada por produtos. Ademais, esta implicita a ideia de que quanto
maior a renda de uma nacdo, maior sera a diversidade de mercadorias a serem
ofertadas. Assim, espera-se que a referida variavel tenha um efeito positivo sobre a

diversificacdo da pauta de exportacéo brasileira.

*2 0s PIB’s dos paises foram obtidos junto & base de dados do Fundo Monetario Internacional (FMI).
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Ln DISTj é o logaritmo natural da distancia geografica® entre o Brasil (pais i)
e 0 pais j. Essa variavel € uma proxy do custo de transporte (NILSSON, 1999).
Assim, torna-se razoavel assumir que a distancia geografica € uma barreira natural
ao comércio, tendo um efeito negativo sobre a diversificacdo da pauta de exportacao
brasileira.

MERC; € uma variavel dicotbmica, que assume valor igual a 1 quando o pais |
pertencer a0 MERCOSUL* e 0 em caso contrario. Acredita-se que a formacédo do
MERCOSUL tenha mitigado os custos fixos de entrada nos mercados dos parceiros
comerciais pertencentes ao bloco, aumentando o comércio entre os paises, como
visto em Piani e Kume (2000). Dessa forma, se espera que a variavel MERC tenha
um efeito positivo sobre a diversificacdo da pauta de exportacéo brasileira.

ADJ; € uma variavel dicotdmica, que assume valor igual a 1 quando o Brasil
(pais i) e o pais j sdo adjacentes e 0 em caso contrario. Acredita-se que 0
compartiihamento de fronteiras diminua o0s custos de transporte e,
consequentemente, aumente os fluxos de comércio entre o0s paises, como
observado em Piani e Kume (2000) e Jordan e Parré (2006). Dessa forma, se
espera que o coeficiente associado a referida variavel tenha um sinal positivo.

IDIOMAj; € uma variavel dicotdbmica, que assume valor igual a 1 quando o
Brasil (pais i) e 0 pais j possuem o mesmo idioma e 0 em caso contrario. Conforme
Andersson (2007) o compartilhamento de um mesmo idioma pode mitigar 0s custos
de comunicacgédo entre 0s paises, majorando 0 comércio entre eles; como observado
nos estudos de Piani e Kume (2000) e Jordan e Parré (2006). Diante disto,
conjectura-se que o coeficiente associado a variavel IDIOMA apresente um sinal
positivo.

LOCK; é uma variavel dicotdmica, que assume valor igual a 1, quando o pais |
nao possui acesso ao mar (landlocked) e 0 em caso contrario. Acredita-se que a
exportacdo para 0s paises que ndo possuem acesso ao mar é mais onerosa do que
para 0S paises que possuem acesso ao mar, devido a elevacdo do custo de
transporte, como apontado em Andersson (2007). Deste modo, presume-se que 0

coeficiente associado a variavel LOCK tenha um sinal negativo.

A distancia geogréfica estd medida em KM e fora obtida junto a base de dados do D’Estudes
Prospectives et d’Informations Internationales (CEPII).
** Considerou-se como MERCOSUL o conjunto formado por Argentina, Paraguai e Uruguai.
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A base de dados utilizada no presente trabalho compreende a diversificacao
da pauta de exportacdo do Brasil em 53 parceiros comerciais, no periodo
compreendido entre 1999 a 2009. Como a base de dados possui 53 relacdes
bilaterais de comércio observadas durante o periodo de 1999 a 2009 (11 anos),
construiu-se um painel de dados com 583 (583 = 53 x 11) observacgfes. Ressalta-se
que as informacg@es reportadas na Tabela A.3 (no Anexo) fornecem as estatisticas

descritivas das variaveis que integram o modelo empirico descrito em [15].

5.3.3 Procedimentos de estimacao

A equacdo gravitacional especificada em [15] fora estimada pela técnica
economeétrica Poisson Pseudo Maximum Likelihood (doravante PPML), desenvolvida
por Santos Silva e Tenreyro (2005), tendo em vista que a mesma € mais apropriada
guando a variavel dependente possui valores discretos, como no presente trabalho
(WOOLDRIDGE, 2002). Desse modo, com a utilizagdo dessa técnica econométrica,
a equacao gravitacional deve ser estimada na forma ndo-linear, com a variavel
dependente em nivel®.

O pressuposto principal adotado pelo modelo PPML é o de que a
distribuicdo dos dados é equidispersa, onde isso ocorre quando a média e a
variancia da distribuicdo sdo iguais. Todavia, € comum observar nos estudos
empiricos uma situacdo de sobredispersdo, quando a variancia da distribuicdo é
maior do que a média. Conforme Santos Silva e Tenreyro (2005), mesmo na
presenca de sobredispersdo, a estimacdo por PPML fornece estimativas
consistentes dos parametros, mas o erro-padrao obtido pode ndo ser confiavel.
Nessa situacdo, 0s autores sugerem que a estimacao seja feita com o erro-padrao

robusto.

A estimacao do modelo empirico com a variavel dependente em nivel possibilita a inclusdo dos
fluxos comerciais nulos (iguais a zero) nas estimacgfes, fato que ndo é possivel quando a variavel
dependente é logaritmizada e o modelo é estimado por MQO. Westerlund e Wilhelmsson (2011)
apontam que a exclusdo dos fluxos comerciais nulos, com a logaritmizacdo da variavel dependente,
pode causar um viés de selecdo na amostra, culminando em uma inconsisténcia nos parametros
estimados. Outra vantagem do modelo PPML em relacdo ao MQO, segundo Santos Silva e Tenreyro
(2005), é que devido a desigualdade de Jensen, os parametros obtidos por MQO com as variaveis
logaritmizadas sdo inconsistentes caso o termo de erro idiossincrético seja heterocedastico.
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No presente trabalho, a sobredispersdo foi comprovada por meio da
realizacdo do teste proposto por Cameron e Trivedi (2009, p. 561). Neste teste,
testa-se sob a hipotese nula, a igualdade entre a média e a variancia da distribuicéo,
[Var((ylx)) = E(y|x)], contra a hip6tese alternativa de sobredisperséo, que pode ser
baseada na seguinte funcdo: Var(y|x) = E(y|x) + a?E(y|x). Empiricamente, o teste
pode ser implementado por meio de uma regressao auxiliar sem intercepto, cuja
variavel dependente é gerada da seguinte forma: {(y — 1) — y}/i. Em seguida, deve-
se realizar um teste t para identificar a significAncia estatistica do parametro
associado a variavel {i. Portanto, caso este parametro seja estatisticamente
significativo, a distribuicdo analisada possui sobredispersdo, caso contrario, a
mesma € equidispersa. Adotando esse procedimento, os dados obtidos no presente
trabalho forneceram um coeficiente de -0,0006 para a variavel {i, com uma
estatistica t de -42,07 e um p-valor de 0,000. Assim, o0 erro-padrdo sera robusto,
estimado por bootstrap (com 500 replicagdes).

Outro ponto importante a ressaltar € que a equacao gravitacional possui,
dentre as suas variaveis explicativas, a heterogeneidade nédo observada. Ressalta-
se que a heterogeneidade nao observada € assumida como constante no tempo, e é
geralmente interpretada como uma variavel que captura as caracteristicas
individuais da relacdo bilateral de comércio. Cheng e Wall (2005) destacam que a
heterogeneidade ndo observada pode resultar dos fatores culturais, politicos, étnicos
ou geogréficos e, por conta disso, um pais pode exportar um numero maior de
produtos para um parceiro comercial do que para um outro, mesmo que esses dois
parceiros comerciais tenham o mesmo PIB e sejam equidistantes do pais
exportador. Considerando sob o ponto de vista econométrico, a heterogeneidade
ndo observada pode causar um vViés nas estimagbes, caso a mesma seja
correlacionada com o erro (WOOLDRIDGE, 2002). Dessa forma, tendo em vista
controlar a heterogeneidade ndo observada, a estimacdo do modelo empirico

descrito em [15] seré realizada por meio da técnica de dados em painel*.

“ As estimacoes foram realizadas pelo software estatistico Stata 11.
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5.4 ANALISE DOS RESULTADOS

Os resultados estdo reportados na Tabela 22. Primeiramente, vale ressaltar,
que todos os coeficientes estimados apresentam o0s sinais esperados, mas 0s
parametros associados as Vvariaveis LOCK;, ADJ; e MERC; nédo foram
estatisticamente significativos nos modelos PPML-Pooled e PPML-Efeitos Aleatérios.
A estatistica de Wald mostrou-se significativa para todos os modelos estimados,
sendo assim, se aceita a hipétese de que o conjunto das variaveis explicativas tem
influéncia sobre a diversificacdo da pauta de exportacdo brasileira. Ademais, as
variaveis que séo invariantes no tempo (Ln DIST;, MERCj, ADJ;, IDIOMA; e LOCK;)
s6 podem ser analisadas nas estimacdes PPML-Pooled e PPML-Efeitos Aleatdrios,
pois devido ao controle da heterogeneidade ndo observada, as mesmas sé&o
excluidas na estimacdo do modelo PPML-Efeitos Fixos. Por fim, as estimativas
obtidas pelos modelos PPML-Efeitos Aleatérios e PPML-Efeitos Fixos, para as
variaveis Ln (PIBi*PIBj) e VOL;, sé@o muito proximas, tanto em relagdo a magnitude

dos parametros quanto no tocante aos niveis de significancia.

TABELA 22 — Efeito da volatilidade da taxa real de cambio sobre a diversificagdo da pauta de
exportacao brasileira .

Modelo estimado

Variavel - -
PPML -Pooled PPML - Ef. Aleat6rios PPML - Ef. Fixos
VOL;; = Sj; 4,123 1,006~ -1,0127
(1,042) (0,442) (0,405)
Ln (PIB;*PIB;) 1,722 1,061 0,997"
(1,722) (0,512) (0,584)
Ln DIST; -0,998 -0,620 -
(0,036) (0,230)
MERC;; 0,069 0,288 -
(0,074) (0,240)
ADJ; 0,003 0,308 -
(0,036) (0,210)
IDIOMA; 0,279 0,331 -
(0,031) (0,091)
LOCK,; -0,014 -0,232 -
(0,057) (0,176)
Observacgoes 583 583 583
Wald 1708,54 562,68 181,28
(0,000) (0,000) (0,000)
Pseudo R 0,7075 - -
Fonte: Elaboracao propria a partir dos resultados obtidos nas estimacdes.
Notas: a) 7, denotam, respectivamente, 1%, 5% e 10% de significancia; b) entre parénteses

estdo reportados os erros-padrao robustos, estimados por bootstrap (com 500 replicacdes).
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by

No tocante a variavel Ln (PIBi*PIBj), que denota o nivel de atividade
econdmica, nota-se que o parametro associado a variavel possui sinal positivo e é
estatisticamente significativo em todos os modelos estimados. Portanto, o0s
resultados obtidos no presente capitulo mostram que a diversificacdo da pauta de
exportacao brasileira depende do nivel da atividade econdmica dos paises, assim
como verificado em Hummels e Klenow (2005).

No caso da variavel Ln DIST;, observa-se que o sinal do coeficiente
associado a esta variavel € negativo e estatisticamente significativo. Os resultados
verificados no presente estudo estdo em consonancia com as evidéncias reportadas
em Lin (2012). Nilsson (1999) destaca que o efeito negativo da distancia geografica
sobre o comércio ocorre porque a mesma constitui uma proxy para o custo de
transporte, logo, a exportacdo para os paises geograficamente mais longinquos é
mais onerosa a firma doméstica, o que diminui o nimero de produtos exportados e,
consequentemente, a diversificagdo da pauta de exportacéo brasileira.

Concernente a variavel MERCj;, evidencia-se que, néo obstante o coeficiente
associado a esta variavel apresentar sinal positivo, ndo € estatisticamente
significativo. Destaca-se que os achados do presente trabalho coadunam com as
evidéncias obtidas em Pacheco e Pierola (2008), Alvarez et al. (2009) e Bergin e Lin
(2009), tendo em vista que esses trabalhos também ndo encontram evidéncias de
gue os acordos regionais de comércio possuem efeitos significativos sobre a
diversificacao da pauta de exportacdo dos paises envolvidos nos acordos.

Em relacdo as variaveis ADJ; e LOCK; apesar de apresentarem os sinais
esperados, ndo sdo estatisticamente significativas; isto €, o fato do parceiro
comercial compartilhar fronteiras com o Brasil ou do parceiro comercial ndo possuir
acesso ao mar, nao influenciam a diversificacdo da pauta de exportacéo brasileira.

No que tange a variavel IDIOMA;;, observa-se que o coeficiente associado a
esta variavel apresentou sinal positivo e € estatisticamente significativo; resultado
semelhante também fora observado em Lin (2012). Conforme Andersson (2007),
este sinal positivo ocorre porque o compartilhamento de um mesmo idioma tende a
mitigar 0s custos de comunicagdo entre 0s parceiros comerciais, reduzindo, com
isso, o0 custo de entrada no mercado do parceiro comercial. Esta reducédo no custo
de entrada, por sua vez, favorece a penetracdo de produtos no mercado do parceiro

comercial, majorando a diversificacdo da pauta de exportacdo dos paises.
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Direcionando a analise para a variavel que representa o foco principal do
presente estudo, verifica-se que independentemente do modelo estimado, o
coeficiente associado a volatilidade da taxa real de cambio (VOLj;) apresenta sinal
negativo e é estatisticamente significativo; em outras palavras, isso indica que a
volatilidade da taxa real de cambio reduz a diversificagdo da pauta de exportacéo
brasileira. No que tange a magnitude dessa reducdo, devido a forma com que o
modelo empirico fora especificado, a mesma deve ser mensurada da seguinte

forma:

8 E(MEXTl]tIXI]t) VOLl]t ~
= VOL;;
oVOLy,  * MEXT,,  Pi*VOLit [19]

Onde p; se refere ao coeficiente associado & medida da volatilidade da taxa
real de cambio, e VOLj;: corresponde ao valor médio da distribuicdo dessa variavel.
Como se pode observar na Tabela 22, os coeficientes associados a medida da
volatiidade da taxa real de cambio nos modelos PPML-Pooled, PPML-Efeitos
Aleatorios e PPML-Efeitos Fixos sao, respectivamente, iguais a: -4,123, -1,006 e -
1,012; e o valor meédio da variavel VOL;; € de 0,045 (como reportado na Tabela A.3,
no Anexo). Assim, a multiplicacdo desses valores fornecem elasticidades iguais a: -
0,186%, -0,045% e -0,045%. Conforme o modelo PPML-Pooled, ceteris paribus, em
média, uma elevacdo de 1% na volatilidade da taxa real de cambio reduz em
0,185% a diversificacdo da pauta de exportacédo brasileira. Nos modelos PPML-
Efeitos Aleatorios e PPML-Efeitos Fixos, o efeito € um pouco menor, onde, ceteris
paribus, em média, uma elevacdo de 1% na volatilidade da taxa real de cambio
reduz em 0,045%.

Ressalta-se que os resultados aqui obtidos podem ser interpretados a luz do
modelo tedrico de Lin (2102). Nesse modelo, como descrito na secao 5.2, existe
uma relacao positiva entre a volatilidade da taxa de cambio e os custos de comércio.
Como as firmas exportadoras possuem distintos niveis de produtividade, uma
elevacdo na volatilidade da taxa de cambio tende a elevar os custos de comércio,
forcando as firmas menos produtivas a se retirarem do mercado internacional, e a
comercializarem os seus produtos apenas no mercado doméstico. Dessa forma,

seguindo a intuicdo do modelo de Lin (2012), a elevacdo dos custos de comércio,
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derivada da elevacdo da volatilidade da taxa real de cambio, tende a realizar uma
espécie de selecdo no comércio brasileiro, onde apenas as firmas mais produtivas
tendem a continuar no mercado internacional.

Ressalta-se que essa interpretacdo é sustentada pelos achados de Hidalgo
e Mata (2009). Esses autores, utilizando dados ao nivel das firmas, objetivaram
analisar se existem diferengas na produtividade total dos fatores (e do trabalho)
entre as firmas brasileiras exportadoras e nado exportadoras. Nesse estudo,
utilizaram-se os microdados da PIA, da SECEX e da RAIS, disponiveis para o
periodo 1997-2003, referentes as firmas pertencentes a industria de transformacgéo
do Brasil (classificacdo CNAE com digitos 15 a 36). No aspecto metodoldgico,
utilizou-se o teste estatistico de Kolmogorov-Smirnov*’. Os principais resultados
desse estudo foram: i) existem diferencas na produtividade total dos fatores entre as
firmas brasileiras exportadoras e nédo exportadoras, sendo que essas diferencas séo
mais acentuadas entre as firmas de pequeno porte (que tém entre 30 e 99
empregados); ii) existe um processo de selecdo na entrada, ou seja, as firmas que
adentram no mercado internacional possuem maiores niveis de produtividade total
dos fatores do que as firmas ndo entrantes; iii) existe também um processo de
selecd@o na saida do mercado internacional, isto é, as firmas que deixam de exportar
possuem niveis de produtividade total dos fatores menores do que as firmas
remanescentes. Assim, a conclusdo geral do estudo € a de que as diferencas nos
niveis de produtividade sdo procedentes de um processo de selecdo no comeércio
internacional brasileiro®.

E valido aqui frisar que os resultados reportados no presente artigo também
coadunam com os achados de Alvarez et al. (2009) e Lin (2012)*. Alvarez et al.

*’Conforme Hidalgo e Mata (2009) o teste de Kolmogorov-Smirnov é um teste de hipéteses néo
paramétrico que serve para identificar se duas distribuigdes de probabilidade séo idénticas ou néo.

“8 Ressalta-se que os achados de Hidalgo e Mata (2009) corroboram as evidéncias de Gomes e
Ellery (2007). Gomes e Ellery (2007), a partir do cruzamento de dados da Pesquisa Industrial Anual
(PIA) e da Secretaria de Comércio Exterior (Secex) referentes ao ano de 1999, ao nivel de firma,
observaram que as firmas exportadoras sdo maiores e mais produtivas, no tocante a produtividade do
trabalho, do que as firmas ndo exportadoras. Ademais, 0s autores estimaram que a produtividade
média das firmas exportadoras é em torno de 60% maior do que a produtividade média das firmas
que ndo exportam. )

* Convém aqui destacar que nos estudos de Alvarez et al. (2009) e Lin (2012) mensurou-se a
diversificacdo da pauta de exportacdo de forma distinta da realizada no presente artigo. Enquanto
neste Ultimo utilizou-se o nimero de produtos exportados como proxy da diversificacao da pauta de
exportacao, nos estudos anteriormente citados utilizou-se a metodologia desenvolvida por Hummels e
Klenow (2005). Desse modo, Alvarez et al. (2009) e Lin (2012) definem a diversificacdo da pauta de
exportacdo como a margem extensiva do comércio internacional.
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(2009), mediante a utilizacdo de um amplo banco de dados, com 92 paises e para o
periodo de 1972-2001, verificaram que a volatilidade da taxa real de cambio afeta
negativamente a diversificacdo da pauta de exportacdo dos paises. Conforme os
resultados obtidos a partir do modelo de referéncia (benchmark), observou-se que a
elevacdo de 1% na volatilidade da taxa real de cambio reduz em 0,0476% a
diversificacdo da pauta de exportacdo dos paises. Posteriormente, com a amostra
dividida em paises desenvolvidos (pertencentes a OCDE) e em desenvolvimento
(ndo pertencentes & OCDE), Alvarez et al. (ibidem) observaram que a volatilidade da
taxa real de cambio tem um efeito negativo, e estatisticamente significativo, apenas
sobre os paises em desenvolvimento, onde uma elevagédo de 1% na volatilidade da
taxa real de cambio reduz, em média, 0,0479% a diversificacdo da pauta de
exportacao destes paises.

Lin (2012), de posse de uma base de dados com fluxos bilaterais de
comércio entre 148 paises durante o periodo compreendido entre 1973 a 2004,
verificou que a volatilidade da taxa nominal de cambio tem um efeito negativo, e
estatisticamente significativo, sobre a diversificacdo da pauta de exportacdo dos
paises. Conforme as estimagBes obtidas a partir de um modelo gravitacional de
comeércio, observou-se que a elevagcdo de 1% na volatilidade da taxa nominal de
cambio reduz, em média, 0,0053% a diversificacdo da pauta de exportacdo dos
paises.

Conforme Alvarez et al. (2009), o efeito negativo da volatilidade cambial
sobre a diversificacdo da pauta de exportacdo, sobretudo de paises em
desenvolvimento, como o Brasil, pode ser visto com preocupacéo, pois isso torna o
pais mais dependente de uma pauta de exportacdo mais concentrada, o que pode

aumentar a sua vulnerabilidade aos choques exdgenos.

5.5 ANALISE DA ROBUSTEZ

Na secao anterior, identificou-se que a volatilidade da taxa real de cambio
tem um efeito negativo sobre a diversificagao da pauta de exportacdo do Brasil, mas

qudo robustos sdo esses resultados? Ou seja, 0S mesmos se mantém mesmo
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gquando se empregam outras medidas da volatilidade da taxa real de cambio nas
estimacdes econométricas? Ressalta-se que esse tipo de questionamento € muito
importante, pois, conforme Clark et al. (2004), na literatura empirica existem
inUmeras medidas da volatilidade da taxa real de cambio, mas ndo existe um
consenso sobre qual é a medida mais apropriada a ser utilizada.

Por conta disso, busca-se testar a robustez dos resultados analisados na
secdo anterior por meio da reestimacdo do modelo empirico descrito em [15] com
duas novas medidas da volatilidade da taxa real de cambio, as quais serdo assim
definidas: a primeira delas, seguindo Larrain e Vergara (1993), Esquivel e Larrain
(2002) e Araujo (2011), corresponde ao coeficiente de variagdo da taxa real de

cambio bilateral mensal entre o Brasil (pais i) e o pais j, no ano t-1:

— 2 /_
VOLi]'t = Wijt = J(eij(t_l)_m — ei]-(t_l)_m) /ei]‘(t_l)'m, (m = 1,2, ,12) [20]

A segunda medida, inspirada em Bailey et al. (1987) e em Hondroyiannis et
al. (2005), sera a diferenca relativa entre o valor maximo e o valor minimo da taxa

real de cambio bilateral mensal entre o Brasil (pais i) e o pais j, no ano t-1:
VOLi]'t = Zi]'t = (efﬁ’il)’m - e%\j/[(itn_l)’m)/e?j/[(itn_l)'m, (m =1,2, ,12) [21]

Os resultados das novas estimacdes estdo reportados na Tabela 23. De
posse, mais uma vez, da equacdo descrita em [19], € possivel determinar a
magnitude do efeito da volatilidade da taxa real de cambio sobre a diversificacdo da
pauta de exportacdo brasileira. Multiplicando os coeficientes associados a medida
Wi pelo valor médio da distribuigdo dessa variavel, 0,072 (como consta na Tabela
A.3, no Anexo), encontram-se as seguintes elasticidades: -0,105%, -0,032% e -
0,032%, para os modelos PPML-Pooled, PPML-Efeitos Aleatérios e PPML-Efeitos
Fixos, respectivamente. Isto €, para 0 modelo de PPML-Pooled uma elevacéao de 1%
da volatilidade da taxa real de cambio (ceteris paribus) reduz, em média, 0,105% a
diversificacdo da pauta de exportagdo brasileira, j& para os modelos PPML-Efeitos
Aleatorios e PPML-Efeitos Fixos a reducéo é de 0,032%.
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Realizando o mesmo procedimento para a medida Zj, estimam-se as
seguintes elasticidades: -0,099%, -0,026% e -0,026%, para os modelos PPML-
Pooled, PPML-Efeitos Aleatorios e PPML-Efeitos Fixos, respectivamente. Ou seja,
para o modelo de PPML-Pooled uma elevagéao de 1% da volatilidade da taxa real de
cambio (ceteris paribus) reduz, em média, 0,099% a diversificacdo da pauta de
exportacdo brasileira, ja para os modelos PPML-Efeitos Aleatorios e PPML-Efeitos
Fixos a reducao € de 0,026%.

Em suma, os resultados aqui obtidos corroboram os resultados analisados
na secao anterior, reforcando a tese de que o efeito da volatilidade da taxa real de
cambio sobre a diversificacdo da pauta de exportacdo brasileira é negativo e

estatisticamente significativo.

TABELA 23 - Efeito da volatilidade da taxa real de cambio sobre a diversificacdo da pauta de
exportacao brasileira — andlise da robustez.

a) VOLijt = Wijt
Variavel Modelo estima,d_o _
PPML -Pooled | PPML - Ef. Aleatérios |  PPML - Ef. Fixos
VOLj = Wy -1,461" -0,454" -0,448™
(0,586) (0,262) (0,255)
Ln (PIB; * PIBy) 1,731 1,226~ 1,176~
(0,071) (0,504) (0,588)
Ln DIST; -1,003" -0,687 -
(0,036) (0,248)
MERC; 0,063 0,294 -
(0,072) (0,244)
ADJY; -0,007 0,255 -
(0,033) (0,228)
IDIOMA; 0,278 0,326’ -
(0,035) (0,091)
LOCK,; -0,018 -0,220 -
(0,055) (0,175)
Observacgdes 583 583 583
Wald 2017,57 755,05 248,94

(0,000) (0,000) (0,000)
Pseudo R* 0,703 - -
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TABELA 23 — Efeito da volatilidade da taxa real de cémbio sobre a diversificagdo da pauta de
exportacao brasileira — andlise da robustez.
(continuagao)

b) VOLj = Zj;
Variavel Modelo estiqup .
PPML -Pooled | PPML - Ef. Aleatérios |  PPML - Ef. Fixos
VOLj; = Zj -0,387 -0,1017 -0,100"
(0,149) (0,055) (0,057)
Ln (PIB; * PIBy) 1,731 1,184" 1,131
(0,065) (0,463) (0,543)
Ln DIST; -1,003° -0,670° -
(0,038) (0,211)
MERC;; 0,067 0,292 -
(0,069) (0,229)
ADJ; -0,006 0,269 -
(0,036) (0,203)
IDIOMA; -0,277 0,327 -
(0,034) (0,095)
LOCK,; -0,019 -0,224 -
(0,056) (0,178)
Observacgtes 583 583 583
Wald 1948,92 805,34 244,24
(0,000) (0,000) (0,000)
Pseudo R® 0,703 - -
Fonte: Elaboracao propria a partir dos resultados obtidos nas estimacdes.
Notas:a) , , denotam, respectivamente, 1%, 5% e 10% de significancia; b) entre parénteses estédo

reportados 0s erros-padréo robustos, estimados por bootstrap (com 500 replicacdes).

5.6 CONSIDERACOES FINAIS

O principal objetivo deste capitulo foi analisar o efeito da volatilidade da taxa
real de cambio sobre a diversificacdo da pauta de exportacao brasileira no periodo
compreendido entre 1999 a 2009. Para tanto, definiu-se como diversificagdo da
pauta de exportacdo do Brasil, o0 niumero de produtos exportados pelo Brasil para
cada um dos 53 parceiros comerciais considerados no estudo. Em seguida, essa
variavel foi utilizada como dependente em um modelo gravitacional de comércio,
cujos parametros foram estimados pela técnica econométrica Poisson Pseudo
Maximum Likelihood (PPML), na forma de dados em painel.

Os resultados obtidos indicaram que a volatilidade da taxa real de cambio
possui um efeito negativo, e estatisticamente significativo, sobre a diversificacdo da

pauta de exportacdo brasileira. Conforme o modelo PPML-Pooled, em média, a
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elevacdo de 1% na volatilidade da taxa de cambio (ceteris paribus) reduz em
0,186% a diversificacdo da pauta de exportacdo brasileira, sendo que nos modelos
PPML-Efeitos Aleatdrios e PPML-Efeitos Fixos a magnitude do efeito € um pouco
menor, onde, a elevacdo de 1% na volatilidade da taxa real de cambio reduz, em
meédia, 0,045% (ceteris paribus). Posteriormente, analisou-se também a robustez
desses resultados, onde reestimou-se o modelo empirico com duas novas medidas
da volatilidade da taxa real de caAmbio. Novamente, os resultados confirmaram a
tese de que a volatilidade da taxa real de cambio reduz a diversificacdo da pauta de
exportacao brasileira.

Apesar de todo o esforco metodologico empregado no presente estudo, 0s
resultados aqui obtidos estdo longe de esgotar toda a discussédo acerca dos efeitos
da volatilidade da taxa real de cambio sobre a diversificacdo da pauta de exportacao
do Brasil. Extensdes desse estudo podem ser realizadas por meio da utilizagéo de
novas medidas de diversificacdo da pauta de exportacdo, como, por exemplo, 0
indice de Herfindahl-Hirschman, mediante a utilizacdo de outras medidas da
volatilidade da taxa real de cambio ou, ainda, utilizar uma base de dados ao nivel
das firmas, que € o mais indicado quando se utiliza um referencial tedrico de firmas

heterogéneas.
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6 CONSIDERACOES FINAIS

O objetivo central da presente tese foi analisar a insercéo internacional do
Brasil, sob o ponto de vista do comércio internacional. Para tanto, desenvolveram-se
quatro artigos que investigaram: i) o comércio intra-industrial entre o Brasil e a
Argentina; ii) o comércio intra-industrial entre o Brasil e os paises da OCDE; iii) o
grau de similaridade da pauta de exportacdo do Brasil e da China no mercado do
MERCOSUL; iv) os efeitos da volatilidade da taxa de cambio sobre a diversificacao
da pauta de exportacéo do Brasil.

No primeiro artigo, que corresponde ao primeiro capitulo da tese, a
conclusao foi a de que ao longo do periodo analisado (1995 a 2009) ocorreu um
incremento nas trocas intra-industriais entre o Brasil e a Argentina. Destacando-se
que no periodo de 1995 a 2002 estas trocas ocorriam, sobretudo, entre produtos
com variedades verticalmente diferenciadas, em que a qualidade das variedades
argentinas era superior a qualidade das variedades brasileiras. Mas que no final do
periodo, entre 2002 e 2009, observou-se uma alteracdo deste padrdo, tendo em
vista que as trocas intra-industriais entre produtos com variedades horizontalmente
diferenciadas tornou-se mais relevante. Assim, a conclusdo deste ensaio foi a de
que a qualidade dos produtos brasileiros tornou-se mais similar a dos produtos
argentinos. Seguindo a intuicdo do modelo de Falvey e Kierzkowski (1987), o
aumento na qualidade dos produtos brasileiros pode ser resultado de um acréscimo
na razdo capital/trabalho do Brasil, o que tornou o pais mais capital-intensivo,
proporcionando adicionar maior qualidade aos seus produtos.

Seguindo a mesma légica do primeiro capitulo, no segundo capitulo
objetivou-se analisar as trocas intra-industriais entre o Brasil e os paises da OCDE;
isto €, se no capitulo anterior a analise ocorreu entre dois paises do Sul,
configurando-se uma andlise Sul-Sul, no segundo capitulo a andlise foi feita entre
um pais do Sul (Brasil) e alguns paises do Norte (OCDE), perfazendo uma analise
Norte-Sul. As evidéncias reportadas no segundo capitulo demonstraram que as
trocas intra-industriais entre o Brasil e os paises da OCDE ocorre, majoritariamente,
entre produtos com variedades verticalmente diferenciadas, onde, de forma geral, a
qualidade das variedades brasileiras € inferior a qualidade das variedades da OCDE.

Seguindo a intuicdo do arcabouco tedrico adotado, isto ocorre porque os paises da
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OCDE possuem, em média, uma razao capital-trabalho maior que a do Brasil.
Posteriormente, esta hipotese foi testada, e confirmada, por meio da estimacao de
um modelo econométrico, cuja variavel dependente foi o volume do comércio intra-
industrial vertical bilateral, e dentre as variaveis explicativas utilizou-se uma proxy
para a diferenca entre as razdes capital-trabalho dos paises.

No terceiro capitulo, realizou-se uma mudanca no tocante ao foco do
trabalho, pois neste caso analisou-se a similaridade entre as pautas de exportacdes
do Brasil e da China no mercado do MERCOSUL, onde o periodo de analise foi de
1995 a 2009. Mais especificamente, pretendeu-se analisar o grau da similaridade
das pautas de exportacdes e observar se esta ocorre em produtos com variedades
horizontalmente ou verticalmente diferenciadas. As evidéncias encontradas
indicaram que o grau da similaridade entre as pautas de exportacdes do Brasil e da
China no mercado do MERCOSUL vem aumentando ao longo dos anos, o que pode
ser um indicio de que a competicdo entre os paises no referido mercado tem se
tornado mais acirrada. No entanto, posteriormente, verificou-se que a similaridade
entre as pautas de exportacées ocorre principalmente em produtos com variedades
verticalmente diferenciadas, onde a qualidade das variedades brasileiras é superior
a qualidade das variedades chinesas, com isto, concluiu-se que a competi¢cdo entre
0s paises é mitigada, tendo em vista que as variedades dos produtos sdo destinadas
para distintos segmentos de mercado.

Por fim, apoiando-se numa ampla literatura internacional que investiga a
relagdo entre volatilidade cambial e comércio, no quarto capitulo, o objetivo principal
foi investigar quais os efeitos da volatilidade da taxa de cambio sobre a
diversificacdo da pauta de exportacdo do Brasil, onde o periodo investigado foi de
1999 a 2009. Destaca-se que a proxies utilizadas para a volatilidade cambial e para
a diversificacdo da pauta de exportacdo foram, respectivamente, a primeira
diferenca do logaritmo natural da taxa real de cambio bilateral mensal, e 0 nimero
de produtos exportados pelo Brasil para cada um dos parceiros comerciais
considerados no estudo (53 no total). Por meio da estimagdo do modelo
gravitacional, verificou-se que a volatilidade cambial possui um efeito negativo, e
estatisticamente significativo, sobre a diversificacdo da pauta de exportagdo. Em
seguida, testou-se a robustez deste resultado, onde o modelo gravitacional foi

reestimado com duas novas medidas da volatilidade da taxa de cambio; mais uma
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vez os resultados demonstraram que a referida variavel reduz a diversificagdo da

pauta de exportacao brasileira.
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ANEXOS



TABELA A.1 - Correspondéncia entre os setores industriais e as

categorias do sistema harmonizado.

Setores

Categorias do Sistema
Harmonizado

Animal e prod. animais
Produtos vegetais
Produtos alimenticios
Produtos minerais
Quimico
Plastico/Borracha
Couros e Peles
Madeira

Téxtil

Calcados
Pedra/Vidro

Metais
Magquinas/Elétrico
Transporte

Produtos diversos

01-05
06-15
16-24
25-27
28-38
39-40
41-43
44-49
50-63
64-67
68-71
72-83
84-85
86-89
90-97

Fonte: http://www.foreign-trade.com/reference/hscode.htm
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TABELA A.2 — Estatistica descritiva das variaveis
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NUmero de Desvio-
Variavel Observacbes | Média ~ Minimo Maximo
padréo
Ln CIIV (a = 15%) Overal 290 10,779 1,029 1,029 16,015
Between 29 2,384 2,384 15,451
Within 10 8,190 8,190 12,677
Ln CIIV (a = 25%) Overal 290 10,675 2,478 1,029 15,896
Between 29 2,435 2,384 15,342
Within 10 0,630 7,894 12,643
Ln PIB Overal 290 7,762 0,479 7,123 9,702
Between 29 0,457 7,360 9,525
Within 10 0,162 7,498 8,051
Ln DIST Overal 290 9,192 0,207 8,908 9,797
Between 29 0,210 8,908 9,797
Within 10 0,000 9,192 9,192
Ln DIF Overal 290 9,739 0,793 5,975 11,596
Between 29 0,778 7,385 11,421
Within 10 0,204 8,329 10,922

Fonte: Elaboracéo propria a partir da base de dados da pesquisa.



TABELA A.3 — Estatistica descritiva das variaveis.
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Variavel ‘ ‘ Observactes Média Desvio-padrao Minimo Maximo
DIV Overall 583 1068,259 727,086 0,000 3084,000
Between 718,233 105,636 2895,091
Within 147,166 508,440 1365,259
VOLjj: = S;je Overall 583 0,045 0,028 0,003 0,332
Between 0,005 0,036 0,068
Within 0,028 -0,006 0,311
VOLyjr = Wi Overall 583 0,072 0,047 0,010 0,269
Between 0,010 0,047 0,105
Within 0,046 -0,021 0,239
VOLyjy = Zij Overall 583 0,255 0,175 0,031 1,224
Between 0,040 0,159 0,402
Within 0,171 -0,107 1,077
Ln (PIBi*PIBy) Overall 583 8,987 0,380 7,893 9,858
Between 0,311 8,272 9,565
Within 0,223 8,595 9,381
Ln DIST; Overall 583 8,962 0,535 7,398 9,797
Between 0,540 7,398 9,797
Within 0,000 8,962 8,962
MERC; Overall 583 0,056 0,231 0,000 1,000
Between 0,233 0,000 1,000
Within 0,000 0,056 0,056
ADJ; Overall 583 0,113 0,317 0,000 1,000
Between 0,319 0,000 1,000
Within 0,000 0,113 0,113
IDIOMA; Overall 583 0,018 0,136 0,000 1,000
Between 0,137 0,000 1,000
Within 0,000 0,018 0,018
LOCK,; Overall 583 0,075 0,264 0,000 1,000
Between 0,266 0,000 1,000
Within 0,000 0,075 0,075

Fonte: Base de dados.
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